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湖北康农种业股份有限公司并第一创业证券承销保荐有限

责任公司: 

现对由第一创业证券承销保荐有限责任公司（以下简称

“保荐机构”）保荐的湖北康农种业股份有限公司（以下简

称“发行人”或“公司”）公开发行股票并在北交所上市的

申请文件提出第二轮问询意见。 

请发行人与保荐机构在 20 个工作日内对问询意见逐项

予以落实，通过审核系统上传问询意见回复文件全套电子版

（含签字盖章扫描页）。若涉及对招股说明书的修改，请以楷

体加粗说明。如不能按期回复的，请及时通过审核系统提交

延期回复的申请。 

经签字或签章的电子版材料与书面材料具有同等法律

效力，在提交电子版材料之前，请审慎、严肃地检查报送材

料，避免全套材料的错误、疏漏、不实。 

本所收到回复文件后，将根据情况决定是否继续提出审

核问询意见。如发现中介机构未能勤勉尽责开展工作，本所

将对其行为纳入执业质量评价，并视情况采取相应的监管措

施。 
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问题1.合作育种的权益纠纷风险 

根据申请文件及回复文件，（1）公司合作选育品种玉米

种子实现销售的共 12 个，合计收入分别为 1,592.60 万元和

3,233.70 万元和 4,512.67 万元，占玉米种子收入的比例分别

为 14.79%、24.54%和 24.49%。（2）公司的合作育种主要分

为以下四种模式：一是双亲本均来源于公司，合作方仅介入

前期筹备阶段和试验审定阶段；二是双亲本均来源于公司，

合作方介入育种研发阶段；三是亲本分别来源于公司和合作

方，公司与合作方共同进行育种；四是双亲本均非来源于公

司，公司参与育种研发过程。（3）发行人合作研发的康农玉

999、高玉 909 等 9 项合作研发品种，因合作方参与程度较

低、合作方通过合作选育可以提升其自身知名度等原因，双

方均未就合作研发支付费用。（4）合作研发的 12 项品种发行

人享有完整的经营权，针对合作选育的品种，合作单位均未

就该等品种申请植物新品种权，且考虑到该等品种均已通过

审定，因此按照《中华人民共和国植物新品种保护条例》及

其实施细则的有关规定，合作方亦无法申请植物新品种权。

（5）部分品种的合作选育方四川高地、重庆大爱、湖北金广

为公司客户，且四川高地的第一大股东刘玉成亦投资了公司

的其他客户（包括四川康农、智慧高地和贵州友禾），公司与

该等合作方合作选育新品种过程中合作方均主要承担前期

育种目标确定阶段工作和后期试验种植基地协调工作。 

请发行人：（1）结合发行人合作研发的四类模式，与合

作方签订的合同内容及合作双方权利义务，合作方承担的业
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务成本，说明发行人未支付研发费用而合作方为发行人提供

合作研发服务的商业合理性，结合双方的合作历史、资金往

来情况，说明是否存在潜在的利益输送。（2）结合合作研发

单位的研发能力、基础设施及技术储备等相关资源情况，说

明发行人已拥有双亲本资源仍选择第三方机构合作研发并

利用第三方机构申请审定的商业合理性，是否符合行业惯例。

（3）发行人拥有 19 项玉米种子相关，而审定的玉米品种有

77 项，发行人的合作研发模式中，多个品种由合作方申请审

定。请结合合作研发模式，品种审定通过后申请方与发行人

的权利义务的约定内容，品种审定的政策、制度保护体系，

说明审定申请方是否可独立或授权第三方在审定区域经营

相关品种，发行人所采取权益保护机制是否有效，未来是否

存在权益纠纷风险，如存在，请作风险揭示。（4）请结合合

作研发品种与自主研发品种销售毛利、销售数量、分布区域

的销售差异情况，说明报告期内合作研发的品种的营业收入

占比持续上升的合理性，合作研发品种是否更具竞争优势。

（5）说明选取公司客户、供应商作为合作选育方的原因及合

理性，发行人与其交易是否公允，结合发行人未支付研发费

用的原因及与发行人及实际控制人间的资金往来情况，说明

是否存在代垫费用、资金体外循环等潜在利益输送行为。 

请保荐机构、发行人律师核查上述事项并发表明确意

见。 

问题2.与四川康农相关交易的公允性 

根据申报及回复文件，（1）发行人与四川高地的股东及
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员工设立四川康农主要为了更好地拓展产品在四川省的销

售，四川康农 2018 年度和 2019 年度分别实现净利润 258.49

万元和 221.05万元，净利润率分别为 12.60%和 10.66%，出

售四川康农股权后，2021 年至 2022 年，发行人向四川康农

的销售金额增长至 1,803.48 万元、2,034.65 万元。（2）发

行人向四川康农的销售以直销为主，毛利率分别为 38.99%、

33.28%、25.52%，四川省除四川康农外同类客户毛利率为

44.24%、39.68%、31.18%，毛利率差异较大。此外，发行人

披露主要由于公司向四川康农销售的产品整体制种成本略

高，四川康农向公司采购规模相对较大，因此较其他客户相

比具有一定价格优势。 

请发行人：（1）结合四川康农出表前后毛利率水平、

业务规模、订单获取、经销商管理等差异情况及四川地区

业务需求及拓展情况，说明发行人剥离四川康农的商业合

理性，四川康农采购量及采购金额大幅增加的合理性，发

行人退出后是否与现有股东存在潜在的利益安排。（2）与

四川康农的交易定价机制，向四川康农销售的主要品种及

销售金额，各主要品种对应的单位售价、单位制种成本、

毛利率及与同品种其他客户的对比情况；结合上述情况，

说明与四川康农的定价是否存在明显低于同品种其他客户

价格的情况，毛利率较低是否具备合理性，是否存在利益

输送。 

请保荐机构、申报会计师核查上述事项并发表明确意

见。 
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问题3.第四季度销售占比提高是否合理 

根据首轮问询回复：（1）发行人玉米种子第四季度销售

收入占全年玉米种子销售收入比例分别为 65.26%、74.34%和

80.15%，销售占比持续提高，发行人存在毛利率下滑的情形，

2022 年收入提高但归母扣非净利润较上期仅小幅提高；发行

人最近一期应收账款余额同比增加 74.73%，收入同比增加

39.50%，第一大应收客户四川康农当期销售收入增加 260.39

万元，应收账款余额增加 720.50 万元，第二大应收客户云南

高康当期销售收入增加 789.28 万元，应收账款余额增加

1,628.33 万元。（2）同行业可比公司全部业务第四季度销售

占比为 52.43%、54.04%和 54.47%，可比公司万向德农玉米

种子销售比例为 96.83%，销售占比与发行人相似，其第四季

度占比为 31.43%、29.92%、26.18%；可比公司金苑种业玉米

种子在东北地区的第四季度销售占比在 80%至 90%。（3）主

要经销商当年 12 月末库存数量占四季度发货量比例分别为

33.68%、34.74%、31.22%。（4）报告期内，发行人向非法人

客户的销售收入分别为 3,831.53万元、5,283.10万元、6,980.65

万元，占比分别为 34.10%、37.29%、35.32%。 

请发行人说明：（1）报告期内直销模式、经销模式分季

度销售占比情况，是否存在经销模式第四季度销售占比提高

比例显著高于直销模式的情况。（2）各期 12 月确认收入的主

要客户情况，包括：客户名称、销售金额、发货日期、收入

确认日期、付款结算条款、每笔收款时间及收款金额，分析

收入确认、款项结算与合同约定、信用政策是否存在差异及
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差异原因，相同客户各期回款周期是否存在变长的情形，上

述日期披露细化至年月日；最近一期应收账款增幅远高于收

入增幅的原因，向四川康农和云南高康第四季度的销售情况，

应收账款增长较当期收入增长显著较多的原因，结合客户期

末库存、期后回款周期及变化情况、期后存货周转情况等，

分析是否提前囤货或提前确认收入的情形。（3）结合各期末

主要经销商的存货情况、库存消耗周期，同行业可比公司期

末经销商铺货情况，说明主要经销商库存水平的合理性，是

否存在发行人向经销商压货的情形。（4）结合与同行业可比

公司在销售种类、销售区域、各农作物及各种植区域种植规

律等，进一步梳理发行人第四季度销售占比较高及与可比公

司差异较大的合理性，与部分同样以经营玉米种子为主的企

业第四季度销售占比差异较大的合理性。（5）报告期内，发

行人直销模式收入占比分别为 31.43%、40.07%和 38.36%，

同行业可比公司主要以经销模式为主，结合直销客户的开拓

过程、合作背景和合作历史等，进一步说明发行人直销模式

销售占比较高的原因，发行人销售模式与可比公司差异的原

因及合理性。（6）结合行业景气度、市场供求、疫情对线下

销售渠道的影响、收入增长的主要来源等，说明对部分法人

客户、非法人客户销售收入大幅增长的具体原因及合理性；

报告期内，非法人客户与非法人经销商客户的差异分别为 44、

52 和 34，是否为直销客户中的非法人客户，直销客户中存在

非法人客户合理，非法人客户是否具备生产加工的能力。（7）

发行人 2022 年制种面积较同期增幅 68.39%，2023 年主要种
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植区域制种面积增幅 32.40%，其中黄淮海夏播区的制种面积

同比增加 11,640.44 亩，增长率 1,420.33%，2023 年上半年该

区域客户购买意向订货量约为 260 万公斤，请结合玉米市场

行情情况、目前主要客户意向订货量及同比变动情况等，说

明 2023 年制种面积继续增加是否合理性，黄淮海夏播区制

种预计产量情况、目前在手订单覆盖情况，发行人 2023 年制

种产量能否消化，是否存在业绩下滑或存货增加的风险。 

请保荐机构、申报会计师对上述事项进行核查，发表明

确意见，并说明：（1）走访的具体情况，包括直销客户和经

销客户的走访比例，客户销售规模的分层分布情况，客户和

下游经销商、终端农户的销售区域分布情况；访谈终端农户

的具体情况，保证被访谈农户采购的是发行人产品的具体核

查手段、方法和比例，农户种植面积与采购量是否匹配。（2）

对实际控制人、董监高、关键岗位人员等关联自然人资金流

水核查的具体情况，包括大额交易具体情况、大额存取现具

体情况及中介机构核查获取的具体支撑依据及充分性。（3）

对非法人客户销售真实性核查的具体方法（细节测试、函证、

访谈等）、比例和结论，如何确保回函的真实性，对未回函的

非法人供应商执行的替代测试的主要内容，对未函证也未走

访的非法人供应商有无采取其他验证措施及合理性和有效

性；对于主要非法人客户（大客户、主要与发行人交易、收

入增长较快、新增客户）收入真实性的具体核查过程、核查

手段、取得的核查证据、核查比例、核查结论；对非法人客

户终端销售的核查情况，包括核查方法和比例，对于缺失进
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销存记录、无法获取终端销售明细的非法人客户采取的替代

核查方式及其充分、有效性，能否支持收入真实、准确的核

查结论。（4）对经销客户、直销客户的截止性测试情况。 

问题4.存货账龄是否合理及减值计提是否充分 

根据申报材料及首轮问询回复，发行人存货库龄以 1 年

以内为主，占比分别为 85.16%、92.21%和 95.06%，存货周

转率显著高于可比公司，存货跌价准备显著低于可比公司，

发行人原材料种子加工成库存商品后库龄未连续计算。 

请发行人说明：（1）结合可比公司对存货库龄的计算方

式、种子生物活性变化规律等，说明原材料种子加工成库存

商品后库龄未连续计算是否合理。（2）按照原材料种子加工

成库存商品后库龄连续计算的方式，重新计算报告期内存货

库龄，并将存货库龄与可比公司对比，说明发行人库龄结构

与可比公司差异的原因及合理性；结合重新计算后的库龄，

说明报告期内存货减值计提是否充分。（3）报告期内是否存

在市场无销路或销路较差且库龄较长的种子，该类种子的减

值测试具体过程及减值计提情况、充分性。（4）禾康 806 品

种，2020 年 2-3 年存货账面原值为 62.28 万元，2021 年销售

收入 53.29 万元，但 2021 年 3 年以上无账面余额；桦单 568

品种，2020 年 1 年以内存货账面原值为 114.22 万元，1-2 年

为 0.21 万元，2021 年 2-3 年存货账面原值为 0.20 万元，但

无 1-2 年存货，说明禾康 806、桦单 568 存货账龄是否准确，

并核实其他品种存货库龄是否准确。（5）各期末存货各品种

期后销售是否存在负毛利销售的情况。 
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请保荐机构、申报会计师对上述事项进行核查，发表明

确意见，并对各类存货（包括年初无库存但该年有制种、年

初有库存但该年无制种、年初有库存且该年也有制种的玉米

种子等），从原材料到库存商品、销售退回种子的库龄计算方

法合理性进行充分说明。 

问题5.销售费用率、管理费用率较低的合理性 

根据申报材料及首轮问询回复，报告期内，发行人销售

费用率、管理费用率低于可比公司水平，人均创收、人均创

利高于可比公司水平，主要系发行人相关人员数量较少、费

用开支较少所致。 

请发行人说明：（1）结合收入、经销收入与销售人员的

比例及可比公司的情况，说明发行人销售人员人均创收是否

合理。（2）结合直销客户和经销客户各期均存在销售的比例、

新客户拓展情况、销售人员薪酬水平及竞争力等，说明发行

人销售人员数量较少、人均管理经销商数量高于可比公司、

销售人员经销商管理效率较高是否具备合理性，销售人员数

量与业务规模是否匹配。（3）结合销售区域分布情况及集中

度、新客户开拓过程及新增数量等，说明销售费用中宣传推

广费、差旅交通费、业务招待费发生金额均较小是否合理。

（4）销售服务费的具体支出内容。（5）结合上述情况，进一

步分析销售费用中各项费用支出较小是否合理。（6）2022 年

收入增幅 39.50%，而管理费用却下降 11.41%的合理性，行

政运营费用、业务招待费均较上期下降的合理性；管理人员

分类标准，除高级管理人员之外，公司日常运营、行政管理
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等职能部门设置及人员构成情况，管理人员数量与公司经营

规模、业务结构和模式的匹配情况。 

请保荐机构、申报会计师对上述事项进行核查，发表明

确意见，并说明针对销售人员、管理人员数量及薪酬水平所

履行的核查程序、核查证据及核查结论。 

问题6.向主要客户销售毛利率较低的合理性 

根据首轮问询回复：（1）报告期内发行人玉米种子销售

毛利率分别为 43.90%、37.30%和 33.04%，受制种费用增加，

毛利率持续下滑且下滑幅度高于可比公司。（2）发行人向云

南高康及其关联方（以下简称云南高康）的销售以经销为主，

销售毛利率 29.62%、21.18%、15.78%，毛利率明显低于其他

客户，主要原因为该客户采购的是因亩产水平相对较低、制

种成本较高的康农 2 号等品种，但报告期内康农 2 号的毛利

率分别为 33.96%、33.13%、11.29%；云南高康非专门销售公

司产品，但公司产品销售占比约 75%。（3）发行人向智慧高

地及其关联方（以下简称智慧高地）的销售包含直销和经销

两种模式，直销模式下主要销售品种为康农玉 007 等，2020

年该品种对智慧高地的销售毛利率低于其他客户。 

请发行人说明：（1）2021 年，可比公司中除隆平高科外，

其他公司毛利率较上期均提高，而发行人在分析该年度毛利

率与可比公司反向变动时，仅分析登海种业、秋乐种业、万

向德农，请补充分析；发行人披露，可比公司 2022 年毛利率

均较 2021 年度出现不同程度的下降，2021 年以来制种成本

的不断上涨已经反映到同行业可比公司的财务数据中，公司
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为西南地区较好的市场知名度，竞争压力较小（主要面向西

南区域经营的企业含公司仅有 2 家），但毛利率下滑幅度却

快于可比公司的原因及合理性。（2）结合目前西南区域的竞

争情况及主要竞争对手情况、期后业绩情况等，说明毛利率

是否存在持续下滑风险，对未来业绩的影响。（3）与云南高

康的交易定价机制，向云南高康销售的主要品种及销售金额，

各主要品种对应的单位售价、单位制种成本、毛利率及与同

品种其他客户的对比情况；结合上述情况，说明与云南高康

的定价是否存在明显低于同品种其他客户价格的情况，毛利

率较低是否具备合理性，是否存在利益输送。（4）与云南高

康的合作背景及合作历史，云南高康持续向发行人采购高康

183、高康 123、康农玉 508、高康 2 号等低毛利或负毛利的

新品种的原因，其他客户的采购情况及毛利率情况，销售是

否公允；结合品种构成及毛利率情况，说明向云南高康的销

售毛利率持续下降的原因及合理性。（5）结合向智慧高地直

销、经销模式下销售的主要品种及销售金额、毛利率、同类

其他客户销售毛利率情况等，进一步分析向该客户的销售是

否公允；2020 年向智慧高地销售康农玉 007 的毛利率低于其

他客户原因及合理性；2022 年直销模式下，智慧高地未向发

行人采购高玉 351，但主要直销客户中披露采购的主要品种

包含该品种，请修改。（6）发行人生产人员数量较少是否合

理。 

请保荐机构、申报会计师对上述事项进行核查，发表明

确意见，并说明对上述客户销售真实性、公允性执行的核查
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程序、方法及结论。 

问题7.向非法人供应商采购的核查是否充分 

根据申报材料：（1）报告期内，公司向自然人采购金额

分别为 878.17 万元、2,949.85 万元和 4,104.32 万元，占总采

购额的比例分别为 16.64%、31.82%和 27.49%，采购产品主

要包括玉米种子和包装物，采购主体主要为农户。（2）发行

人各供应商之间单产差异较大，问询回复未具体说明各制种

单位、农户直接制种单价的对比情况。 

请发行人说明：（1）区分各年度主要制种区域，按照制

种单位和农户，分别说明向各主要制种区域主要供应商的采

购情况，包括主要制种品种、制种面积、产量、单产、制种

费用结算定价方式及单亩制种费用，分析相同区域同类供应

商制种单产、单亩制种费用结算标准是否存在较大差异及差

异原因，同一供应商各年度单产、制种费用结算标准变化的

原因及合理性。（2）报告期内，发行人在甘肃省的制种亩产

分别为 489.40 公斤/亩、516.10 公斤/亩和 468.01 公斤/亩，

2021 年亩产较高主要系合作制种单位金张掖种业亩产较高

所致（亩产 638.93 公斤/亩，上年度 478.23 公斤/亩）。根据公

开信息，秋乐种业披露其 2021 年在甘肃的每亩产量较 2020 

年同比减少 14.21%，主要原因系我国甘肃制种基地受制种

前期低温阴雨和后期高温热害影响导致减产。请说明发行人

2021 年甘肃区域制种单产提高是否合理，与可比公司在同一

区域制种单产变动趋势不一致的原因。（3）宁夏福裕农业科

技有限公司 2018 年 12 月 5 日成立，发行人 2019 年与其合
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作，相关交易是否真实、合理。（4）进一步分析 2022 年种衣

剂单耗大幅增加的原因。（5）制种单位代繁模式下，制种单

位负责晾晒烘干脱水、脱粒精选和包装等费用，发行人向农

户采购鲜穗主要集中于宁夏区域，说明发行人向宜昌钰祥人

力资源服务有限公司的具体采购内容、采购合理性。（6）向

四川高地销售亲本种子的原因，是否涉及泄露商业秘密。 

请保荐机构、申报会计师对上述事项进行核查，发表明

确意见，并说明对非法人供应商采购真实性核查的具体方法

（穿行测试、函证、访谈等）、比例和结论，如何确保回函的

真实性，对未回函的非法人供应商执行的替代测试的主要内

容，对未函证也未走访的非法人供应商有无采取其他验证措

施及合理性和有效性。 

 

 

除上述问题外，请发行人、保荐机构、申报会计师、发

行人律师对照《北京证券交易所向不特定合格投资者公开发

行股票注册管理办法》《公开发行证券的公司信息披露内容

与格式准则第 46 号——北京证券交易所公司招股说明书》

《公开发行证券的公司信息披露内容与格式准则第 47 号—

—向不特定合格投资者公开发行股票并在北京证券交易所

上市申请文件》《北京证券交易所股票上市规则（试行）》等

规定，如存在涉及股票公开发行并在北交所上市要求、信息

披露要求以及影响投资者判断决策的其他重要事项，请予以

补充说明。 
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二〇二三年八月二十三日 


