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证券代码：002901                            证券简称：大博医疗                              公告编号：2025-014 

大博医疗科技股份有限公司2024年年度报告摘要 

一、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定

媒体仔细阅读年度报告全文。 

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。 

非标准审计意见提示 

□适用 √ 不适用 

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

√ 适用 □不适用 

是否以公积金转增股本 

□是 √ 否 

公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以公司实施利润分配方案时股权登记日的总股本剔除已回购股份为基数，

向全体股东每10股派发现金红利5元（含税），送红股0股（含税），不以公积金转增股本。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□适用 √ 不适用 

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 大博医疗 股票代码 002901 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 

姓名 华贤楠 

办公地址 厦门市海沧区山边洪东路18号 

传真 0592-6082737 

电话 0592-6083018 

电子信箱 ir@double-medical.com 

2、报告期主要业务或产品简介 

（一）主营业务 

公司主营业务系医用高值耗材的生产、研发与销售，主要产品包括骨科创伤类植入耗材、脊柱类植入耗材、关节类植

入耗材、运动医学及神经外科类植入耗材、微创外科类耗材、口腔种植类植入耗材等，报告期公司主营业务未发生重大变

化。 

（二）主要产品及其用途 

1、公司主要产品情况 
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类别 产品品类 功能主治 照片 

创伤类植入

耗材 

髓内钉 用于股骨、胫骨、肱骨骨折内固定 

 

空心钉 用于四肢骨折及不规则骨骨折内固定 

 

普通钉板 用于四肢骨折及不规则骨骨折内固定 

 

 

锁定钉板 用于四肢骨折及不规则骨骨折内固定 

 

手、足钉板产品 
用于手部、足踝部骨折，截骨，矫形

等内固定 
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外固定支架 
用于四肢骨折、畸形矫正及肢体延长

外固定 

 

骨针、线缆等其他产

品 
用于四肢骨干、不规则骨折内固定及

四肢骨折捆扎内固定 

 

 

小儿产品 用于小儿四肢骨折、畸形矫正 

 

脊柱类植入

耗材 

脊柱接骨板 

（前路） 
用于颈、胸、腰段脊柱前路内固定 

 

脊柱内固定器 

（后路） 
用于颈、胸、腰段脊柱后路内固定 

 

椎间融合器 
用于脊柱骨折、滑脱、不稳、间盘突

出的椎间植骨融合内固定 

 



大博医疗科技股份有限公司2024年年度报告摘要 

4 

椎体成形 
用于椎体压缩性骨折或椎体肿瘤的撑

开复位与骨水泥注入 

 

神经外科类

植入耗材 

颅骨修复钛网系列 用于颅骨缺损及骨折的修复与固定 

 

微小型接骨板、螺钉

系统 
用于颅骨缺损及骨折的修复与固定 

 

关节类植入

耗材 

髋关节假体 
用于髋关节骨性关节炎、类风湿性关

节炎、创伤性关节炎、良性和恶性骨

肿瘤、强直性脊柱炎的关节置换 

 

膝关节假体 
用于膝关节骨性关节炎、类风湿性关

节炎、创伤性关节炎、良性和恶性骨

肿瘤、强直性脊柱炎的关节置换 

 

运动医学类

植入耗材 
不可吸收带线锚钉 用于关节韧带损伤修复和骨科内固定 
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带袢钛板 
用于骨科重建术中固定肌腱和韧带，

如前交叉韧带重建术。 

 

口腔种植类

植入耗材 
种植体系统 种植体系统 

 

微创外科类

产品 
一次性腹腔镜穿刺器

系列 
一次性腹腔镜穿刺器系列 

 
（注：公司产品图册具体请详见公司官网。） 

2、公司主要产品用途如下： 

（1）创伤类植入耗材产品：主要用于成人及儿童上、下肢、骨盆、髋部、手部及足踝等部位的病理性、创伤性骨折修

复或矫形需要等的外科治疗。产品包括髓内钉、金属接骨板及骨针、螺钉等内固定系统及外固定支架等； 

（2）脊柱类植入耗材产品：主要用于由创伤、退变、畸形或其他病理原因造成的各类脊柱疾患的外科治疗。产品包括

椎弓根螺钉系统、脊柱接骨板系统、椎间融合器、椎体成形系列等各类脊柱内固定装置； 

（3）神经外科类植入耗材产品：主要用于颅骨骨块固定或缺损修复、颌面部骨折或矫形截骨固定术等外科治疗。产品

包括颌面钛网、颌面接骨板、颅骨钛网、颅骨接骨板及螺钉等内固定系统； 

（4）关节类植入耗材产品：主要用于骨性关节炎、类风湿性关节炎和股骨头坏死等关节疾病的治疗。产品包括人工髋

关节系统、人工膝关节系统等； 

（5）运动医学类植入耗材产品：用于关节韧带损伤修复及重建和骨科内固定。产品包括不可吸收带线锚钉、带袢钛板

等； 

（6）口腔种植类植入耗材产品：主要用于修复牙齿缺失，产品包括种植体系统等。 

（7）微创外科类产品：主要在微创手术中建立器械通道以及提供微创手术的装置。产品包括一次性腹腔镜穿刺器系列、

一次性多通道单孔腔镜穿刺器系列、一次性微创筋膜闭合器系列等系列产品； 

（8）其它产品：手术工具器械及敷料等，其中手术工具器械是公司所销售的各类医用高值耗材的专用配套手术工具，

除了与医用高值耗材产品配套销售外，部分手术工具器械也采用了外借的形式供予经销商。 

（三）经营模式 

报告期内，公司主要经营模式未发生重大变化。 

1、采购模式 

（1）公司采购管理制度 

为保证采购物资的质量、规范采购行为，公司制定了完善的采购管理制度，规定了公司物资采购的审批决策程序、采

购流程、采购部的职责和专业要求等，并根据公司运营的实际情况及时修订。 

（2）采购计划的制定 
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公司采购部在每年年初与销售部门及总生办讨论确定年度预计销售量，根据年度销售预测产品数量后确定采购计划，

并由系统提交采购申请，经过批准后交由采购部根据生产进度，安排采购人员从合格供应商处采购。整个采购过程实现无

纸化办公，以达流程可视能追踪，过程可监管。 

（3）供应商的选择 

公司要求所有供应商提供国家法律法规所要求的三证，针对国外供应商要求提供相关体系资质。针对主要原材料供应

商，采购部根据开发部批准的相关技术参数资料或图纸寻找有资质能力的供应商。供应商要求通过ISO9001/ISO13485质量

体系认证，并拥有生产许可证或生产备案书。采购部每月组织品管部、总生办、开发部对当月进行交易的供货方进行月度

评价，选出合格的供应商并对供应商进行有效管控。 

（4）采购价格的确定 

采购部门根据批准的采购计划组织询价、议价，采购部遵循“质量第一、价格第二，同等价格择质优者，同等质量择

价低者”的采购原则签订采购合同。任何价格的变动采购员均需要申请系统调整，根据公司规定的审批权限，完成审核后

自动上传系统记录。以确保采购流程可视，成本及风险可控。 

（5）原材料的追溯 

公司与供应商签订带有采购单号的原材料采购合同，其中明确采购产品的名称、规格、型号、数量、价格、技术要求、

结算方式、包装方式及违约责任等。原材料供应商送货时必须附上第三方质检报告书，公司原则上要求质检报告书上体现

采购单号。原材料到货后，原材料仓库填写原材料送检单至品管部，验收合格的原材料由仓库办理入库手续。每批次原材

料到货时，仓库会形成一个原材料的来料验证号，系统中同时也会录入原材料的来料验证号，不同规格、到货日期、供应

商、批次均有不同的来料验证号。 

2、生产模式 

公司的生产模式是以市场需求为导向，同时满足临床服务的及时性与多样化需求而制定计划的生产模式。公司市场部、

销售部在第三季度开始根据近一年销售情况结合市场趋势、新品推广计划和建库计划预测下一年销售数量和备库计划下达

给供应链，再由供应链制定生产计划和物料需求计划，提供给总生办、采购、品管等相关部门。 

（1）生产计划管理 

公司供应链管理部根据年度销售计划确定年度框架生产计划，并根据该年度计划先行采购一些周期较长的原材料以备

生产，同时生成框架性月度生产计划。在执行月度生产计划时，公司会根据ERP系统更新安全库存、生产周期、经济批量等

主数据，再运行MRP全局计划，根据MRP运行结果制定外购件交货计划、产能负荷计划，然后总生办根据产能负荷计划确定

固定机台数量，生产部调整人员数量。总生办根据库存变化情况从ERP系统中逐一投放生产工单。在日常生产中，公司总生

办根据主要生产车间月度计划，结合各道物料供给、车间实际情况制定主要生产车间三天滚动计划及其它车间排定日计划、

月计划，由生产管理人员直接下达各车间。 

（2）生产流程及制造过程管理 

生产过程严格按照《质量手册》《生产过程控制程序》《产品防护和交付控制程序》等作业文件的要求进行操作，并

形成各项生产记录文档。成品完工后由品管部检验员工进行出厂前最终检验，检验合格后由生产部办理入库。生产过程的

监视和测量装置由品管部根据《监视和测量装置管理控制程序》进行定期计量和核准控制，确保产品监视过程合法、正确，

计量器具有效使用。生产设备的使用和管理按照《生产设备管理程序》进行控制，建立设备档案，对设备进行定期验证和

运行确认对设备制定相关操作维护规程。 

（3）生产人员及环境卫生管理 

生产各岗位人员入职时经过人力资源部组织的各项管理制度培训后，再经过包括品质、技术、设备操作等在岗培训，

经考核合格后方可正式上岗。对关键工序各特殊岗位人员还要经过关键工序或特殊过程生产的相关培训并取得上岗证后方

可上岗。公司的生产环境由生产部统筹安排，各职能部门配合实施并负责管理和保持，保证现场严格依5S制度进行有效管

理、执行。涉及到生产环境相关要求的环境控制按公司《生产部车间管理办法》《工作环境控制程序》《洁净室环境监测

规程》《洁净室管理规程》《洁净室物流规范》等相关管理制度执行，确保生产过程中的每一个环节中，人员、设备、物

料流转等因素不影响生产环境和产品质量。 

3、销售模式 

公司采用的销售模式是经销为主及部分配送商模式。 

经销模式下，存在向经销商进行买断式和代销两种销售模式，产品通过经销商销售给终端用户。在经销模式下，公司

按经销商的采购订单进行发货，公司在经销商验货并签收或取得代销清单后确认收入实现。配送商模式，在福建、陕西等

执行耗材两票制区域采用配送商模式，公司直接向配送商进行销售，由公司聘请第三方服务商提供物流辅助、手术跟台等

专业服务，在配送商模式下，公司与配送商签订供货合同，配送商向终端医院销售，并向公司支付货款。产品在终端医院

实际使用后与公司进行结算并确认收入。 

为集中销售力量、强化营销功能，公司组建了营销运营中心，下设有各销售事业部、市场部、订单管理部、综合事务

部等部门，公司拥有超过1100名的销售人员和业务支持人员。其中，销售部负责招商及经销商的维护工作；市场部负责培

训及技术推广等学术支持；订单管理部负责日常订货及定期对客户进行回访并接受各方面的信息反馈等相关事宜的处理；

综合事务部参与经销商管理并负责市场投标等相关事宜。公司在全国主要区域自建多个营销配送网点，并和战略合作伙伴
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建立了多个物流配送服务中心，连同各地经销商一起建立起完善的营销网络，销售已覆盖除港澳台外的全国所有地区及部

分海外地区。 

（1）经销商管理制度 

公司采取分区管理、医院授权的经销商管理模式。公司通过对经销商的资质、经营业绩、市场开拓能力和信用等级等

方面进行考察、评价及筛选，确定不同地区的经销商及其经销范围，并与之签订经销协议或借用协议，明确销售指标，并

对其负责的某一区域或者某些医院逐一授权，以维护市场的规范性和稳定性。在产品销售过程中，市级以上招标由公司直

接投标，中标后由公司选定配送商（经销商），由配送商（经销商）向医院供货。在具体的合作中，公司会通过产品培训、

技术支持、学术会议、市场活动等方面给予经销商支持，同时也会在经销商资格、渠道控制上对经销商进行监督和管理。

公司一方面不断吸引有实力的经销商加盟，一方面扶持和培育有潜力的经销商共同开拓市场，公司会定期对经销商的业绩

进行综合评定，优胜劣汰，并根据市场需求对授权区域及医院进行调整，以合理利用资源。公司本着互惠互利合作共赢的

原则，和经销商建立长期稳定的合作关系。 

（2）市场推广 

公司市场部或委托第三方推广服务商负责培训、学术推广、服务跟踪、技术支持等工作，结合“招进来、走出去”的

模式，全方位推广公司产品。首先，公司每年定期组织经销商培训会，由专业的培训师为广大经销商进行产品、器械操作

等方面的培训，以更好的为临床医生提供服务。其次，公司注重与医生之间的互动，定期拜访有丰富手术经验的医生，向

其了解公司产品的实际使用状况并加以设计和改进；并与医院合作举办学术培训活动，由临床经验丰富的资深医生进行授

课及培训。此外，公司还积极参与由医院或其它医疗器械专业机构组织的医疗会议和研讨会，促进临床医生之间的相互交

流和学习。公司产品的市场推广活动有效地推动了公司品牌知名度，也提高了患者和医生的认知度，对公司产品的市场开

拓工作有着积极的促进作用。 

（四）报告期公司经营情况分析 

2024年度，随着骨科耗材集采政策陆续落地执行，公司积极调整经营策略，骨科产品线逐步企稳回升。在巩固骨科植

入耗材领域领先优势的同时，继续大力拓展非骨科耗材品类业务，公司微创外科、齿科、神经外科等产品线均实现较好增

长。报告期内，公司实现营业收入 2,135,559,372.81元，同比增长39.29%；实现归属于上市公司股东的净利润

356,803,430.03元，同比增长505.16%；扣非后净利润285,403,513.61元，同比增长2,603.93%；实现经营活动产生的现金

流量净额442,300,420.61元，同比增长498.58%；公司期末总资产4,418,929,603.41元，较期初下降4.76%。报告期公司整

体毛利率为68.75%，基本每股收益0.86元。 

报告期内，公司聚焦主业发展，扎实推进各项经营管理工作，努力提升经营质效，提高企业核心竞争力，不断加强公

司内在价值。 

（1）聚焦主业发展，提升经营质效。 

在集采常态化和制度化的背景下，公司聚焦主业发展，通过加强创新研发、持续优化服务、拓宽销售渠道等举措，持

续推进医用高值耗材领域多产品线共同发展，努力提升经营质效。报告期公司各核心产品线营业收入均实现较好增长。其

中，公司创伤类产品实现营业收入821,089,716.38元，同比增长43.45%；脊柱类产品实现营业收入388,283,867.60元，同

比增长36.88%；微创外科类产品实现营业收入 362,666,184.21元，同比增长26.52%；关节类产品实现营业收入

189,329,404.51元，同比增长21.11%；神经外科类产品实现营业收入102,906,109.01元，同比增长26.29%；齿科类产品实

现营业收入67,020,004.58元，同比增长28.25%。 

（2）深化海外布局，加速国际业务进程。 

近年来，得益于公司产品力、品牌力、渠道力及服务力的提升与发展，公司与海外客户构建起良好的信任与合作关系，

公司海外业务持续深入。在国际市场，公司产品已远销至澳大利亚、乌克兰、智利等60多个国家和地区，连续多年出口额

在国内骨科行业排名前列，公司境外业务营业收入逐年提升。报告期内，公司境外业务实现营业收入216,939,601.04元。

公司一直高度重视海外市场的开拓与发展，未来将紧抓海外市场需求，抢抓机遇，加速国际业务进程，努力实现海外业务

新突破，为公司提供外延性的增长动力。 

（3）以投资者为本，注重股东回报。 

2024年6月，公司实施了2023年度权益分配，以实施权益分派股权登记日的总股本为基数，向全体股东每10股派发现金

红利人民币2.5元(含税)，合计派送现金人民币约1.04亿元，占2023年度归属于上市公司股东的净利润比例为175.51%。公

司坚持以投资者为本，始终高度重视股东回报。2025年度，公司进一步加大现金分红力度，与广大股东积极共享公司经营

成果。2025年4月22日，公司第三届董事会第十六次会议审议通过《2024年度利润分配预案》，在符合利润分配政策、保证

公司正常经营和长远发展的前提下，基于对公司稳健经营和可持续发展的信心，结合公司2024年度经营业绩、盈利水平和

整体财务状况，为积极回报公司股东，与股东共享经营成果，公司拟定2024年度利润分配预案为：以公司现有总股本

414,019,506股扣除公司回购专用证券账户已回购股份7,409,900股后的406,609,606股为基数，拟向全体股东每10股派发现

金红利5元（含税），现金红利分配总额约为2.03亿元，剩余未分配利润结转以后年度分配，不送红股，也不以资本公积金

转增股本。未来，公司将在保证生产经营和长远发展的前提下，持续优化利润分配政策，积极通过现金分红等投资者回报

形式，与投资者分享公司的成长与发展成果。 

（4）积极回购公司股份，健全公司激励机制 
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基于对公司未来发展前景的信心和对公司价值的高度认可，为进一步健全公司长效激励机制，充分调动公司核心骨干

及优秀员工的积极性，共同促进公司的长远发展。在综合考虑公司经营情况、财务状况的基础上，公司使用自有资金通过

集中竞价方式从二级市场回购股份，用于实施股权激励计划。报告期内，根据公司三届十三次董事会会议、三届十四次董

事会审议通过的《关于回购公司股份方案的议案》，公司实施了股份回购方案，公司使用自有资金以集中竞价交易方式回

购公司股份，用于实施股权激励计划。2024年度，公司通过回购专用证券账户以集中竞价方式累计回购公司股份7,409,900

股，回购股份使用总金额约为2.35亿元。 

在人才激励方面，公司始终将员工视为最宝贵的资源，通过推进股票期权激励计划，进一步深化了员工与公司利益共

享的机制。公司于2024年9月召开第三届董事会第十三次会议及2024年第二次临时股东大会，审议通过了《2024年股票期权

激励计划（草案）》及摘要，并于2024年10月30日向682名激励对象授予完成股票期权713.16万份。本次股票期权激励计划

的推出有利于进一步建立、健全公司长效激励机制，吸引和留住优秀人才，充分调动公司任职的董事、高级管理人员、核

心管理人员及核心技术（业务）人员的积极性，有效地将股东利益、公司利益和核心团队个人利益结合在一起，使各方共

同关注公司的长远发展，提升公司的核心竞争力，确保公司发展战略和经营目标的实现，推动公司健康持续发展。 

（五）主要业绩驱动因素 

对标国际一线品牌的产品质量、完善的营销网络、广泛的临床接受程度、持续的创新及研发能力以及优秀的管理团队

是公司能够快速发展的主要原因。 

（六）行业发展阶段、周期性特点及公司所处的行业地位 

得益于我国庞大的人口基数、社会老龄化进程加速和医疗需求不断上涨，我国骨科植入类医用耗材需求逐年增长。在

政策环境方面，医用高值耗材的行业地位逐渐提升，进口替代成为趋势；在经济环境方面，随着中国经济总量不断提升，

人均可支配收入及人均医疗保健支出稳步增长；在社会环境方面，我国人口规模不断上升，老龄化进程加速，医保水平逐

步提高，医疗卫生机构及就诊人数和人次稳定增长；在技术环境方面，医用高值耗材的原材料及生产技术水平快速提升。

上述多方面的因素综合作用，促进了医疗器械行业，特别是医用高值耗材及骨科植入类医用耗材细分行业的快速发展。随

着国家医改政策的推进，高值耗材行业将面临新的机遇和挑战，长期看行业集中度将进一步提高，有利于国产品牌市场占

有率的提升。 

3、主要会计数据和财务指标 

（1） 近三年主要会计数据和财务指标 

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据 

√是 □否 

追溯调整或重述原因 

同一控制下企业合并 

元 

 2024年 
2023年 

本年比上

年增减 
2022年 

调整前 调整后 调整后 调整前 调整后 

营业收入（元） 2,135,559,372.81 1,533,121,281.80 1,533,121,281.80 39.29% 1,434,099,180.05 1,434,099,180.05 

归属于上市公司

股东的净利润（

元） 

356,803,430.03 58,972,461.01 58,960,614.43 505.16% 92,218,972.93 92,555,276.19 

归属于上市公司

股东的扣除非经

常性损益的净利

润（元） 

285,403,513.61 10,555,124.81 10,555,124.81 2,603.93% 91,014,513.39 91,350,816.65 

经营活动产生的

现金流量净额（

元） 

442,300,420.61 73,861,966.30 73,892,222.00 498.58% 128,444,750.90 128,444,750.90 

基本每股收益（

元/股） 
0.86 0.14 0.14 514.29% 0.22 0.22 

稀释每股收益（

元/股） 
0.86 0.14 0.14 514.29% 0.22 0.22 

加权平均净资产 11.33% 1.95% 1.95% 上升9.38 3.20% 3.21% 
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收益率 个百分点 

 2024年末 
2023年末 

本年末比

上年末增

减 

2022年末 

调整前 调整后 调整后 调整前 调整后 

总资产（元） 4,418,929,603.41 4,639,740,860.70 4,639,771,116.40 -4.76% 3,937,639,963.01 3,937,517,503.93 

归属于上市公司

股东的净资产（

元） 

3,078,989,111.63 3,058,491,836.78 3,058,479,990.20 0.67% 3,000,106,962.48 2,999,717,260.36 

（2） 分季度主要会计数据 

单位：元 

 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入 427,279,900.69 536,849,305.07 565,128,470.34 606,301,696.71 

归属于上市公司股东

的净利润 
61,728,900.60 76,515,089.41 101,631,978.19 116,927,461.83 

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润 

49,360,290.32 72,570,896.01 89,045,803.34 74,426,523.94 

经营活动产生的现金

流量净额 
52,671,456.22 81,225,650.32 74,915,296.97 233,488,017.10 

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异 

□是 √ 否 

4、股本及股东情况 

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表 

单位：股 

报告期末普通

股股东总数 
17,936 

年度报告披

露日前一个

月末普通股

股东总数 

18,310 

报告期末

表决权恢

复的优先

股股东总

数 

0 

年度报告披露日前一个

月末表决权恢复的优先

股股东总数 

0 

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份） 

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 
持有有限售条件的股份

数量 

质押、标记或冻结情况 

股份状态 数量 

广西大博商通

创业投资有限

公司 

境内非国有

法人 
23.46% 97,124,098 0 不适用 0 

林志雄 境内自然人 20.82% 86,203,902 64,652,926 不适用 0 

大博醫療國際

投資有限公司 
境外法人 20.03% 82,926,901 0 不适用 0 

林志军 境外自然人 19.52% 80,807,710 60,605,782 不适用 0 

上海鑫佳盛私

募基金管理有

限公司－鑫佳

盛君合11号私

募证券投资基

金 

其他 1.76% 7,267,311 0 不适用 0 

中国银行股份 其他 0.86% 3,550,608 0 不适用 0 
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有限公司－博

时医疗保健行

业混合型证券

投资基金 

中国银行股份

有限公司－华

宝中证医疗交

易型开放式指

数证券投资基

金 

其他 0.69% 2,857,319 0 不适用 0 

香港中央结算

有限公司 
境外法人 0.51% 2,120,123 0 不适用 0 

赵少梅 境内自然人 0.42% 1,719,500 0 不适用 0 

招商银行股份

有限公司－南

方中证1000交

易型开放式指

数证券投资基

金 

其他 0.16% 677,670 0 不适用 0 

上述股东关联关系或一致行动

的说明 

上述股东中，广西大博商通创业投资有限公司实际控制人为林志雄先生，大博醫療國際投資

有限公司的实际控制人为林志军先生，林志雄和林志军为同胞兄弟，赵少梅女士为林志军先

生配偶的母亲。除上述情况外，公司未知上述股东之间是否存在关联关系，也未知是否属于

一致行动人。 

参与融资融券业务股东情况说

明（如有） 
无 

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况 

□适用 √ 不适用 

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化 

□适用 √ 不适用 

（2） 公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表 

□适用 √ 不适用 

公司报告期无优先股股东持股情况。 

（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况 

□适用 √ 不适用 
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三、重要事项 

报告期，公司重要事项参见2025年4月24日公司在巨潮资讯网刊登的公司《2024年年度报告》之“第三节管理层讨论与

分析”。 

 

 

大博医疗科技股份有限公司 

法定代表人：林志雄 

2025年4月24日 
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