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证券代码：002190          证券简称：成飞集成         公告编号：2024-015 

 

四川成飞集成科技股份有限公司 

关于深圳证券交易所 2023 年年报问询函的回复公告 

 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚假

记载、误导性陈述或重大遗漏。 

 

四川成飞集成科技股份有限公司（以下简称“公司”或“成飞集成”）于 2024

年 4 月 9 日收到深圳证券交易所上市公司管理二部出具的《关于对四川成飞集成

科技股份有限公司 2023 年年报的问询函》（公司部年报问询函【2024】第 18 号）

（以下简称“问询函”）。针对问询函中的问题，公司进行了认真核实，相关问题

请公司年审会计师事务所大华会计师事务所（特殊普通合伙）发表了核查意见。 

现就问询函相关事项回复如下： 

1.年报显示，2023 年你公司实现营业收入 208,061.65 万元，同比增长

36.49%，实现归属上市公司股东的净利润（以下简称净利润）1,352.83 万元，

同比下降 76.84%，实现扣非后归属上市公司股东的净利润（以下简称扣非后净

利润）-50.76 万元，同比下降 101.31%，实现毛利率 11.01%，同比下降 2.42 个

百分点。 

（1）请量化分析你公司报告期营业收入同比增长的同时，净利润大幅下降

的原因及合理性。 

公司回复： 

2023 年公司营业收入同比增长 55,627 万元，净利润同比减少 2,776 万元，

净利润未随营业收入增长反而大幅下降的原因如下： 

1、工装模具业务、航空零部件业务毛利下降 

2023 年 收入金额（元） 成本金额（元） 毛利（元） 毛利率 

工装模具及汽车

零部件业务 
1,963,733,236.66 1,763,427,912.83 200,305,323.83 10.20% 

航空零部件业务 97,358,521.29 80,022,547.45 17,335,973.84 17.81% 

合计 2,061,091,757.95 1,843,450,460.28 217,641,297.67 10.56% 

2022 年 收入金额（元） 成本金额（元） 毛利（元） 毛利率 

工装模具汽车零 1,325,711,123.84 1,175,153,214.60 150,557,909.24 11.36% 
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部件业务 

航空零部件业务 180,557,995.49 135,694,610.32 44,863,385.17 24.85% 

合计 1,506,269,119.33 1,310,847,824.92 195,421,294.41 12.97% 

其中：工装模具业务毛利下降主要原因系成本增加。工装模具为按订单设计

并制造的单件生产模式，通过投标竞价取得订单。受行业竞争加剧影响，客户在

产品精度、交付服务上的要求不断提高，无形中推高公司成本。成本增加体现在：

①终验收交付外协成本增加，主要系 2023 年整体交付外协服务的人工成本上涨，

及客户对产品精度、交付服务的诉求提高，交付成本同比上年增加，拉低工装模

具整体的毛利率；②子公司集成吉文由于汽车行业竞争加剧及降价潮影响，工装

模具签单量和价格均明显下降；同时原中标项目终止，而后又未能及时取得新订

单，导致预留产能无法利用，固定成本增高使单位产品分摊成本增高，引致毛利

率降低。 

航空零部件业务 2023 年毛利较 2022 年下降 2,753 万元，毛利率同比下降

7.04%。毛利下降主要原因系：①收入同比下降 46.08%。重要客户在本报告期内

释放需求减少，竞争加剧使订单价格较之 2022 年有所下降；②分摊的单位成本

增加。公司新都航空生产线于 2023 年全部建成转固，使得单位分摊的固定成本

增高。由于销售收入减少导致毛利贡献减少 2,067 万，由于毛利率下降导致毛利

贡献减少 686 万；前述原因导致当期航空零部件业务毛利贡献同比大幅减少。 

2、减值准备增加 

项 目 
本期发生额

（元） 

上期发生额

（元） 
增长率 变动原因分析 

信用减值损失 -8,436,636.22  8,441,074.65  -200% 

①本部 S5 项目根据最新情况判断，

终验收及其之前节点款项收回可

能性较低；本部 APE-4 项目因客户

已申请破产重整，款项收回可能性

较低，全额计提坏账准备。 

②本期子公司回款情况较上期有

所下降，预期信用损失率提高，计

提坏账金额增加。 

资产减值损失 -15,411,387.17  -2,253,152.14   584% 

①存货跌价：本期新增本部 S4 在

制项目因客户原因暂停， 客户出

现重大信用风险，根据可变现净值

与账面价值孰低计提跌价准备。 

②合同资产减值准备：本部 S5 项

目质保金单项计提；子公司集成瑞

鹄、集成吉文按照迁徙率计提的减



3 

项 目 
本期发生额

（元） 

上期发生额

（元） 
增长率 变动原因分析 

值准备增加所致。 

（2）汽车零部件方面，你公司主要子公司四川成飞集成吉文汽车零部件有

限公司（以下简称集成吉文）2023 年实现营业收入 12,879.55 万元，上年同期

为 12,019.94 万元，实现净利润-2,597.16 万元，上年同期为 32.42 万元。请结

合行业情况、竞争格局、在手订单、子公司核心竞争力等情况，说明集成吉文

报告期模具订单大幅减少导致业绩由盈转亏的原因，营业收入及净利润变动方

向不一致的原因及合理性。请报备集成吉文主要客户的有关资料。 

公司回复： 

1、集成吉文模具订单大幅减少导致业绩由盈转亏的原因为：①从行业发展

情况看，由于汽车行业竞争加剧及降价潮影响，工装模具签单量和价格均明显下

降；②个别客户车型开发计划调整，原中标项目终止，而后又未能及时取得新订

单，导致预留产能无法利用，单位产品分摊成本增加，毛利率降低； 

从长期来看，集成吉文未来模具业务能借助取得的汽车零部件项目同步承接

对应工装模具制造，模具业务订单会有一定保障。 

2、营业收入与净利润变动方向不一致的原因主要为： 

①主营业务毛利率下降 

2023 年 收入金额（元） 成本金额（元） 毛利（元） 毛利率 

合计 116,838,564.96 130,655,852.73 -13,817,287.77 -11.83% 

工装模具业务 69,917,458.35 78,551,372.18 -8,633,913.83 -12.35% 

汽车零部件业务 46,921,106.61 52,104,480.55 -5,183,373.94 -11.05% 

2022 年 收入金额（元） 成本金额（元） 毛利（元） 毛利率 

合计 107,607,657.82 104,388,059.11 3,219,598.71 2.99% 

工装模具业务 79,320,881.83 73,792,804.23 5,528,077.60 6.97% 

汽车零部件业务 28,286,775.99 30,595,254.88 -2,308,478.89 -8.16% 

集成吉文工装模具及汽车零部件两项主营业务毛利均有下降，主要原因：① 

汽车模具业务订单减少导致产能利用不足，且订单价格下降，本年模具项目收入

较 2022 年降低 11.86%，导致毛利同比下降 1,416.20 万元；②汽车零部件业务设

备投入增加，本期新增机器设备 2,942 万元，汽车零部件制造费用折旧分摊同比

增加 320 万元，增幅 99.04%；而多个汽车零部件项目尚处于开发阶段，未达到

量产，设备产能利用不足，单位产品分摊的固定成本增高拉低了毛利率。 
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②期间费用增加 

 期间费用增加的主要原因：①2023 年及 2024 年集成吉文处于转型关键年

度，为了提高公司市场竞争力加大研发投入，2023 年度公司对 HFQ 技术进行研

发和产品试制，利用 HFQ 技术进行了一体式门环、电池盒、电池盒盖、流道板、

电池托盘等一系列产品试制，通过产品试制 2023 年新增国轩高科项目订单，且

在 2023 年度实现小批量量产。②因新投产线而增加贷款，使得财务费用大幅增

加；③受经济环境的影响，2023 年应收账款及合同资产回款率下降，预期信用

损失率提高，信用减值损失增加；④部分汽车模具项目订单报价低，截至报告期

已发生的工装模具成本高于可变现净值，报告期计提的存货跌价损失增加。 

项 目 
本期发生额

（元） 

上期发生额

（元） 
增长比率 变动原因 

研发费用 8,688,854.47  6,042,078.34  44.00% 新增 7 个研发项目 

财务费用-利息

支出 
3,099,708.39  357,027.91  768.00% 

①本期新增借款 10,115 万元。 

②新增 1 条多工位机械压力机自

动化生产线，未确认融资费用导

致财务费用增加。 

信用减值准备 -1,128,089.46  2,079,383.36  -154.00% 

应收账款回款比率较上期下降，

预期信用损失率提高，计提坏账

金额增加。 

资产减值准备 -2,817,520.13  1,074,003.64  -362.00% 

①合同资产减值准备：按照迁徙

率计提的减值准备增加所致。 

②存货跌价准备：根据可变现净

值与账面价值孰低计提跌价准

备。 

（3）航空零部件方面，你公司称重要客户在报告期内释放需求减少，竞争

加剧，导致订单较预期大幅延后、下滑，且订单价格有所下降。请报备该相关

客户的有关资料，说明相关趋势是否持续，并说明改善航空业务经营状况的具

体方案及可行性。 

公司回复： 

公司航空零部件业务目前主要是承接航空零部件的数控加工，同时承接少量

航空钣金件产品生产制造。2023 年实现航空部件装配业务的首项任务交付，后

续随着航空部件装配订单的增多，航空部件装配收入也会有所增长，同时也为公

司从交付零件向交付部件转型升级奠定坚实基础。2023 年，因重要客户释放需

求减少，导致订单较预期大幅减少、延后，该项业务收入出现下滑。航空装备行
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业是保护国家安全、支撑国家经济发展的重要战略性产业，随着我国经济持续稳

定增长，经济实力和综合国力显著提升，为航空装备行业带来良好稳定的市场需

求。同时随着未来民机产业和低空经济的发展，航空装备行业将进入快速发展期。

故航空零部件业务订单下滑的趋势是阶段性的。 

2024 年公司主要从以下三方面改善航空业务经营状况： 

1、通过增加新客户、新业务订单确保业务收入规模。 

加强市场营销策划，对接航空零部件业务现有客户及拟开发新客户市场需求，

制定公司年度营销方案。关注重要客户需求，实现新签订单量同比大幅增长。同

时积极开拓部装业务，实现部装业务签单突破两千万。积极开拓其他航空零部件

市场，截止 2023 年底其他航空零部件客户已达 4 家，2023 年新签订单量已突破

两千万。在此基础上，2024 年力争提升在该类客户处的订单份额，实现订单量

大幅增长。 

2、着力提升航空零部件业务市场营销能力。 

一是持续开展提升航空零部件重点客户评价专项工作，提升客户认可度，保

持客户粘度；二是推进三项制度改革，市场营销人员全部竞聘后重新上岗，打造

高绩效营销队伍；三是优化市场营销人员激励方案，激发市场营销团队活力。 

3、通过精益管理提效降本。 

一是持续开展设备运行效率提升工作，通过工艺优化和智能化产线排产优化

提高设备产出；二是持续推进阿米巴和精益管理，在工艺阶段建立技术、成本双

评审机制，实现各项成本费用的压降。 

上述方案在公司内部已实现目标层层分解，任务层层细化，责任层层落实。

公司同各级管理者签订目标责任书，员工业绩同业务绩效全面挂钩，实现目标上

下一致和横向协调。 

综上，上述改善航空业务经营状况的具体方案具备可行性。 
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（4）分地区看，2023 年你公司国外业务实现营业收入 14,762.0 万元，同

比增长 420.31%。请结合国外业务的主要类型和内容、收入来源地及相应的收入

金额、毛利率情况、实现收入的主体信息及其所处的国家（地区）、主要客户

情况等，说明报告期你公司国外业务收入增幅较大的原因及合理性。 

请年审会计师就上述问题发表核查意见。 

公司回复： 

1、境外业务主要情况： 

（1）公司国外业务均为汽车覆盖件工装模具业务，开展国外业务的主体主

要为成飞集成本部。国外汽车工装模具业务收入 14,762.00 万元，平均毛利率高

于国内工装模具项目毛利率。 

（2）收入来源地及占比：①德国，收入金额合计 5,157.95 万元，占比 34.94%；

②马来西亚，收入金额合计 4,674.89 万元，占比 31.67%；③波兰，收入金额合

计 626.59 万元，占比 4.24%；④阿根廷，收入金额合计 2,110.10 万元，占比 14.29%；

⑤塞尔维亚，收入金额合计 1,678.22 万元，占比 11.37%；⑥葡萄牙，收入金额

合计 202.15 万元，占比 1.37%；⑦墨西哥，收入金额合计 55.90 万元，占比 0.38%；

⑧法国，收入金额合计 269.45 万元，占比 1.83%。（注：收入来源地统计口径系

模具实际发运目的地） 

2、报告期国外业务收入增幅较大的原因及合理性： 

（1）公司加大海外市场拓展力度，2022 年国外项目签单同比大幅增长。由

于汽车覆盖件模具制造周期一般为 12 个月左右，通常在 2023 年确认收入的订单

实际签单时间为 2022 年。2021 年公司境外业务签单的合同金额为 6,726.34 万元，

2022 年境外业务签单的合同金额为 10,405.78 万元，2022 年较 2021 年签单量增

加 54.70%；2022 年境外签单业务在 2023 年确认收入的 6 个项目收入金额合计为

8,698.25 万元。占 2023 年境外收入总额 58.92%。 

（2）部分工装模具在制周期长于 1 年。受客户设计变更、对应车型开发周

期推迟等多种因素影响，部分 2021 年签单的项目在 2023 年才陆续完成发运后确

认收入，该部分项目收入金额合计 5,327.96 万元，占 2023 年国外收入总额 36.09%。 

综上所述，公司认为报告期国外收入大幅增长具有合理性。 

年审会计师核查意见： 
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1、经审核，公司营业收入同比增长的同时，净利润大幅下降具有合理性。 

2、经审核，未发现子公司集成吉文营业收入及净利润变动方向不一致存在

不合理。 

3、经审核，未发现报告期境外收入大幅增长不具有合理性。 

2.年报显示，报告期末你公司应收账款账面价值 68,919.71 万元，较期初

增长 48.66%，合同资产账面价值 16,633.11 万元，较期初增长 61.41%。2024 年

2 月 24 日，你公司披露《2023 年度业绩预告修正公告》，将扣非后净利润由 700

万元至 1,400 万元下修至-300 万元至 300 万元。你公司称业绩预告出现重大差

异，主要是补计提针对客户 A 的资产减值准备约 1,300 万元，同时冲回针对客

户 B、C 的资产减值准备约 1,000 万元。 

（1）请详细说明本次业绩预告修正的具体情况，包括但不限于你公司与客

户 A、B、C 的交易背景，交易时间，账龄，金额，相关客户与你公司、董事、

监事、高级管理人员、5%以上股东及其关联方是否存在关联关系，并逐一说明

坏账准备计提及冲回的具体情况、依据及合理性，相关会计处理是否符合企业

会计准则的规定等。 

公司回复： 

业绩预告修正内容：为扣除非经常性损益后归属于母公司净利润金额。修正

原因系： 

（1）2021 年 7 月 16 日，成飞集成与客户 A 签订 S5 项目模具开发合同 2022

年 10 月 9 日，签订 S5 项目设变合同，合同总价款合计 2,589.57 万元，2022 年

12 月 2 日，完成验收，据此形成对 S5 项目及 S5 设变项目验收款合计 810.75 万

元的债权。2023 年 7 月 20 日，经仲裁调解，双方达成调解协议。 

2021 年 12 月 29 日，成飞集成与客户 A 签订 S4 项目模具开发合同，合同总

价款 2,290 万元，2022 年 10 月 9 日，另行签订《补充协议 1》，增加 83 万余元。

2022 年 12 月 8 日，双方完成模检具预验收工作，据此形成对客户 A 二期、三期

节点款及补充协议一期、二期增项款合计 737.03 万元的债权。2023 年 10 月 10

日，经仲裁调解，双方达成调解协议。 

2022 年 9 月 2 日，成飞集成与客户 A 签订 V1 项目模具开发合同，合同总

价款 1,630 万元，V1 项目截至 2023 年 12 月 31 日处于设计阶段，据此形成对客
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户 A 节点款及税金合计 141 万元的债权。2023 年 7 月 20 日，经仲裁调解，双方

达成调解协议。 

业绩预告前，公司与客户 A 就工装模具 S5 项目、S4 项目及 V1 项目相关的

应收款项回款情况达成仲裁调解协议，针对调解协议的还款计划，客户 A 在报

告期按期偿还 1 笔 100 万欠款；截至报告期末，公司对于未按期回款的 250 万已

单独全额计提减值准备。鉴于当时对方已获得一笔 2 亿元融资待取得相关资质后

即可使用且持续经营，遂对剩余未到偿还期的应收款项按组合的预期信用损失模

型计提减值损失。业绩预告后，因对方未如期取得相关资质，公司随即经多方了

解后确认客户 A 所处经营状况不佳，应收该客户的款项收回可能性极低，故补

计提坏账及跌价损失合计 13,668,370.79 元。客户 A 与公司及相关方不存在关联

关系。 

（2）2019 年 08 月 02 日，成飞集成与客户 B 华晨雷诺金杯汽车有限公司（以

下简称“华晨雷诺”）签订《模具开发制作合同》（以下简称该项目为 G2020 项

目），约定华晨雷诺委托成飞集成进行 G2020 项目模具检具项目部分模具及检具

的开发制作工作，合同总价款为 1,600 万元。2020 年 09 月 30 日完成预验收。据

此形成对华晨雷诺关于预验收款、终验收款、质保金合计 1,090.10 万元的债权。 

2022 年 1 月 12 日华晨雷诺被裁定破产重整，公司据此于 2022 年对该笔应

收账款全额计提减值准备。2023 年 5 月 23 日辽宁省沈阳市中级人民法院民事裁

定书（（2022）辽 01 破 1-4 号），批准华晨雷诺重整计划，批准的清偿计划为：

一次性现金清偿：债权人债权金额低于 25 万元（含本数）的部分，在重整计划

执行期间一次性现金清偿；每家债权人债权金额超过 25 万元（不含本数）的部

分，按照 20%的比例，在重整计划执行期间一次性现金清偿。（重整计划执行期

为法院批准重整计划之日起的 12 个月）。经测算可收回金额为 2,421,312.56 元。

截至 2023 年 12 月 31 日，华晨雷诺期末应收账款账面余额 10,901,000.00 元，根

据清偿计划测算的可收回金额转回坏账 2,421,312.56 元。截至问询函提出日，华

晨雷诺已与公司取得联系预计将在 5 月支付欠款。华晨雷诺与公司及相关方不存

在关联关系。 

（3）2015 年 2 月 6 日，成飞集成与客户 C 华晨汽车集团控股有限公司（以

下简称“华晨集团”）签订编号为 15K062 号的《模具开发制作合同》，约定华晨
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集团委托成飞集成开发制作 G38 项目，合同总价为 2,007 万元。2017 年 07 月 13

日验收完成。据此形成对华晨集团的终验收款项、质保款项合计 4,020,960.04 元

的债权。 

2016 年 6 月 21 日，成飞集成与华晨集团签订编号为 SCX2016-05-04 号的《模

具开发制作合同》，约定华晨集团委托成飞集成开发制作 F60 外板等检具、模具

项目，合同总价为 6,900 万元。2018 年 10 月 25 日，华晨集团签署《工装验收表》

并完成验收。据此形成对华晨集团终验收款项、质保金款项合计 2,070 万元的债

权。 

2020 年 11 月 20 日，沈阳中院裁定受理华晨集团破产重整，据此公司对上

述 G38 项目、F60 项目形成的债权合计 24,720,960.04 元，全额计提坏账准备。 

2023 年 8 月 2 日，根据辽宁省沈阳市中级人民法院公告（（2020）辽 01 破 

21-9 号）裁决清偿方案：每家普通债权人在 50 万元内（X≤50 万）在 9 个月内

现金清偿；X＞50 万，在《重整计划（草案）-02》获法院裁定批准之日起 24 个

月内，按 20.01%清偿比例分期现金清偿。据此测算可收回金额为 7,809,301.43

元。截至 2023 年 12 月 31 日华晨集团应收账款账面余额为 24,720,960.04 元，根

据测算的可收回金额转回已计坏账准备金额 7,809,301.43 元。截至 2024 年 4 月

16 日，公司已收到华晨集团偿付的款项合计 324.10 万元。华晨集团与公司及相

关方不存在关联关系。 

业绩预告前因尚处于年审期间，公司财务在与年审事务所沟通过程中尚未提

供法院裁定，未完全取得年审事务所认可，故未转回华晨雷诺、华晨集团坏账准

备。业绩预告后，公司财务从审计法律部处获知并取得法院裁定作为充分证据，

提供给年审事务所作为款项的可收回的证明，得到年审事务所认可，据此判定坏

账可以转回。 

上述（1）事项减少利润总额 1,367 万元，上述（2）、（3）事项属于单独进

行减值测试的应收款项减值准备转回，归属于非经常性损益项目，冲回金额合计

约 1,023 万元；减值变动共减少税后利润约 292 万【（1367-1023）*（1-15%）】，

单项减值冲回增加税后非经常性损益金额约 870 万元；两者合计共减少“扣除非

经常性损益归属于母公司净利润金额”约 1,162 万【（-292-870）】，导致与原业绩

预告差异较大。 
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（2）报告期你公司计提应收账款坏账准备共计 797.44 万元，上年计提数

为-857.67 万元。请列示按欠款方归集的期末余额前五名、账龄在 3 年以上的应

收账款情况，包括但不限于欠款方名称及关联关系，交易背景，形成时间，账

龄，金额，是否逾期等；并结合前述问题，进一步核实你公司报告期及上期应

收账款坏账准备计提及转回的准确性、充分性、合理性，以前年度是否存在应

计提未计提的情况，相关会计处理是否符合企业会计准则的规定。 

公司回复： 

1、按欠款方归集的期末余额前五名应收账款情况： 

公司名称 欠款方名称 
关联关

系  
交易背景 形成时间 账龄  金额（元） 是否逾期 

安徽成飞集成
瑞鹄汽车模具
有限公司  

客户 D 

不存在
关联关
系 

汽车零部件 2023 年 1 年以内 324,431,415.39 否 

安徽成飞集成
瑞鹄汽车模具

有限公司  

  

客户 E 

子公司
的参股

股东 

模具业务 

2023 年 1 年以内 19,408,964.75 否 

2022 年 1-2 年 8,251,370.87 是 

2022 年 1-2 年 5,348,845.21 否 

2021 年 2-3 年 2,410,131.84 是 

2020 年 3-4 年 988,962.64 否 

安徽成飞集成
瑞鹄汽车模具
有限公司  

客户 F 

不存在
关联关
系 

汽车零部件

(29,954,403.07 元)及
模具业务
（2,271,129.50元） 

 2023 年 1 年以内 32,225,532.57 否 

四川成飞集成
科技股份有限

公司 

客户 G   

不存在
关联关

系 

模具业务  2023 年 1 年以内 29,178,191.67 否 

四川成飞集成
科技股份有限
公司 

客户 H 

不存在
关联关
系 

模具业务 

2023 年 1 年以内 16,782,212.81 否 

2022 年 1-2 年 11,460,782.32 否 

合计  451,381,840.07  

2、账龄在 3 年以上的应收账款情况： 

因客户实际出现信用风险按单项计提坏账准备的应收账款余额合计

51,189,518.13 元，占 3 年以上的应收账款的 74.81%，计提坏账准备 46,953,146.91

元，计提比例 91.72%；其余客户按组合计提坏账准备，该类应收账款期末余额

共 13,137,353.71 元，计提坏账准备 3,586,038.52 元，计提比例 27.30%。故公司

账龄在 3 年以上的应收账款合计 64,326,871.84 元，计提坏账比例 78.57%，坏账

计提充分、合理。（注：公司应收款项按组合计提坏账准备的预期信用损失模型

计算的基础系账龄非逾期账龄，详见问题二、4 之公司回复。） 

3、上期坏账准备具体变动情况： 

单位：元 

类别 2021 年余额 
2022 年度坏账变动金额 

2022 年余额 
计提 收回或转回 核销 其他变动 

按单项计提坏账准备 62,293,948.36 3,380,769.65 12,334,434.52 478,585.87 2,095,100.00 54,956,797.62 
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类别 2021 年余额 
2022 年度坏账变动金额 

2022 年余额 
计提 收回或转回 核销 其他变动 

按组合计提坏账准备 11,327,790.22 376,920.49  909,951.38  10,794,759.33 

合计 73,621,738.58 3,757,690.14 12,334,434.52 1,388,537.25 2,095,100.00 65,751,556.95 

注：其他增加系合同资产单项计提的坏账准备因满足收款条件转入应收账款 

上期重要的坏账准备计提、转回及核销情况： 

公司名称 欠款方名称 坏账计提方式 
收回或转回坏账金额

（元）  
收回方式 

四川成飞集成科技

股份有限公司合并 
客户 I 单项计提 7,821,500.00 银行存款 

四川成飞集成科技

股份有限公司 
客户 J 单项计提 3,712,934.52 银行存款 

四川成飞集成科技

股份有限公司 
客户 K 单项计提 800,000.00 银行存款 

合计  12,334,434.52  

公司名称 欠款方名称 核销程序 核销金额（元） 核销原因 

四川成飞集成科技

股份有限公司 
客户 L 董事会审批 903,352.80 

债务重组无法

收回 

四川成飞集成科技

股份有限公司 
客户 M 董事会审批 412,548.28 

协商达成和解

协议豁免 

合计  1,315,901.08  

公司名称 欠款方名称 坏账计提方式 期末余额（元） 计提金额（元） 

四川成飞集成科技

股份有限公司 
客户 N 单项计提 5,693,242.36 3,985,269.65 

合计  5,693,242.36 3,985,269.65 

公司上期坏账转回均以收到银行回款金额为限转回；坏账核销程序均履行公

司相关规定并经董事会批准后进行核销；按组合计提坏账准备的应收款项参考历

史信用损失经验，结合当前状况以及对未来经济状况的判断，依据信用风险特征

将应收账款划分为若干组合，在组合基础上计算预期信用损失。以前年度不存在

应计提未计提的情况，相关会计处理符合企业会计准则的规定。 

公司报告期计提坏账准备分为单项计提及按组合计提。报告期新增按单项计

提坏账准备的客户 A、客户 O，系因对方濒临破产或已申请破产重整，回款可能

性极低；计提客户 N 坏账 1,707,972.71 元，报告期按单项计提预期信用损失的应

收账款计提坏账合计 13,496,709.71 元； 按单项计提预期信用损失的应收账款本

期冲回坏账准备 10,230,614.21 元，详细说明见问题二、1 之公司回复（2）、（3）；

按组合计提坏账准备根据预期信用损失模型计算的迁徙率计提。报告期内坏账准
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备不存在应计提未计提的情况，相关会计处理符合企业会计准则的规定。 

（3）报告期末，你公司新增按单项计提坏账准备的合同资产 253.50 万元，

坏账准备计提比例为 100%；新增按组合计提坏账准备的合同资产约 6,906.67 万

元。请说明报告期新增合同资产的具体情况，包括但不限于交易方信息、对应

业务、形成原因、时间、账龄结构、到期收回情况等。 

公司回复： 

合同资产形成的一般原因：工装模具业务发运后，在客户处完成终验收交付

后方有权收取终验节点款；终验完成后质保期满（一般是终验结束后 1 年）有权

收取质保金。所以在终验收交付阶段的项目，其终验收和质保金会形成合同资产；

在终验收结束后质保期未满的项目，其质保金会形成合同资产。 

1、新增按单项计提坏账准备的合同资产： 

公司名称 客户名称 
坏账计提

方法 
业务 形成原因 

期末余额

（元） 

账龄结

构 

到期收回

情况 

四川成飞

集成科技

股份有限

公司 

客户 A 单项计提 
汽车工装

模具 

S5 项目形

成的质保

金 253.5 万

元 

2,535,000.00 1-2 年 未收回 

（4）请说明报告期相关合同资产减值的测算过程及主要参数，进一步核实

你公司报告期及上期合同资产减值准备计提的准确性、充分性、合理性，相关

会计处理是否符合企业会计准则的规定。 

请年审会计师就上述问题发表核查意见。 

公司回复： 

1、公司报告期及上期均采用一致的减值准备测算过程。 

2、合同资产减值测算分为单项计提及组合计提：①当客户在初始确认后已

经发生信用减值的单独确定其信用损失，按单项计提减值损失；②非单项计提的

合同资产，公司参考历史信用损失经验，结合当前状况以及对未来经济状况的判

断，依据信用风险特征将合同资产划分为若干组合，在组合基础上计算预期信用

损失。 

3、主要参数：迁徙率、损失率、前瞻性； 

①迁徙率：剔除单项计提部分对剩余应收款项取得近三年账龄迁徙率的平均

值作为每个账龄期的迁徙率。（考虑剔除单项部分来计算迁徙率的原因系，公司
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近年在持续加强两金管控工作，长账龄的款项回款情况在变好，且报告期公司已

将预计无法收回的项目全部全额100%计提坏账；）4年以内的应收款项采用 3 年

历史平均迁徙率，4 年及以上应收款项笔数少，公司认为实际迁徙率的参考性较

低，难以反映以后年度的迁徙率，故 4-5 年按固定比例 80%作为迁徙率，5 年及

以上按固定比例 100%作为迁徙率。 

②损失率：1 年以内预期信用损失率等于 1 年以内的公司预计迁徙率乘 

1-2 年的预期信用损失率；1-2 年以内预期信用损失率等于 1-2 年以内的预计迁

徙率乘 2-3 年的预期信用损失率；2-3 年以内预期信用损失率等于 2-3 年以上

的预计迁徙率乘 3-4 年的预期信用损失率；3-4 年以内预期信用损失率等于 3-4 

年以上的预计迁徙率乘 4-5 的预期信用损失率；4-5 年以内预期信用损失率等

于 4-5 年以上的预计迁徙率乘 5 年以上的预期信用损失率；5 年以上的预期信

用损失率等于 5 年以上的预计迁徙率。  

③前瞻性：报告上期的前瞻性在考虑到未来 GDP 下滑的影响，将预期损失

率在历史损失率基础上提高 5%；报告期依旧采用将预期损失率在历史损失率基

础上提高 5%的前瞻性影响，与以前年度保持一致。 

年审会计师核查意见： 

基于已执行的审计工作，我们未发现公司报告期及上期的应收账款及合同资

产的减值准备计提及冲回相关会计处理未按照企业会计准则的规定的情况。 

3.年报显示，报告期末你公司存货账面价值 44,747.88 万元，报告期计提

存货跌价损失 830.37 万元，转回 636.98 万元。 

（1）你公司存货主要为在产品和发出商品，其中在产品账面余额 24,022.24

万元，发出商品账面余额 13,729.49 万元。请列示在产品及发出商品明细，并

结合发出商品具体情况（如客户名称、金额、发出时间、验收及收款安排、期

后结转情况）及收入确认时点等，说明发出商品增幅较大的原因及合理性。 

公司回复： 

本期发出商品较上年增幅较大主要是由子公司集成瑞鹄导致，集成瑞鹄

2023 年度订单同比大幅增长，报告期内集成瑞鹄汽车零部件生产量 9,688.57 万

件，上年同期生产量 5,816.44 万件，同比增长 66.57%。截至报告期期末主客户

销量仍继续攀升，集成瑞鹄订单量随之增加，发出商品相应大幅增长。故公司发
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出商品增幅较大具备合理性。 

（2）请结合存货主要内容、生产周期、库龄及保质期等，具体说明各项存

货跌价准备的计提及转回情况，包括可变现净值及相关参数的确定依据、测算

方法及过程，说明未对发出商品及库存商品计提存货跌价准备的原因及合理性，

相关会计处理是否符合企业会计准则的规定。 

公司回复： 

存货减值方法说明：报告期末存货按成本与可变现净值孰低原则计价。根据

存货的类别分别进行跌价测试：合同履约成本（工装模具类）、汽车零部件产成

品及在产品、航空零部件、发出商品、原材料及周转材料。 

①合同履约成本（在产品）： 

A、正常履行项目：根据每个合同履约成本项目对应的合同售价扣除相关税

费及完工预计投入金额（后续发生的材料成本、外协费用）预估可变现净值，与

项目已发生的成本进行比较，若已发生的成本大于可变现净值按两者差额计提存

货跌价准备；经测算合同履约成本报告期计提的跌价准备 721,683.97 元。 

B、暂停、停滞等异常项目：根据在产品重量×单位预计变现单价预估项目

可变现净值，账面已发生的合同履约成本高于该项目预收的款项及可变现净值之

和的差额作为计提的存货跌价金额。 

经测算合同履约成本报告期计提跌价准备 7,524,116.53 元。因项目恢复生产

转回跌价 1,208,844.37 元，因存货出售转销存货跌价 5,145,621.65 元。 

②在产品（汽车零部件）：根据对账单金额扣除至完工将要发生成本、税费

及销售费用预估可变现净值，与在产品账面价值进行比较，若账面价值大于可变

现净值，按差额计提存货跌价准备。经测试，本期在产品不存在跌价情况。 

③集成瑞鹄汽车零部件（库存商品）：根据对账单金额扣除税费及销售费用

预估可变现净值，与汽车零部件成本进行比较，若已发生成本大于可变现净值，

按两者差额计提跌价准备。经测试，库存商品不存在跌价情况。 

④集成吉文汽车零部件（库存商品）：根据不含税的或预估的订单价格（因

为客户自提模式，所以不考虑运输费的影响）扣除销售费用与产成品账面价值作

比较，预计可变现净值小于账面价值则按差额计提跌价准备。经测试库存商品不

存在跌价情况。 
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⑤发出商品（航空零部件、汽车零部件）：发出商品均以订单价格扣除税费、

销售费用后金额作为预估可变现净值，发出商品账面价值大于可变现净值时，按

差额计提跌价，经测算本期发出商品不存在跌价情况。 

⑥原材料：本期预期用于生产的产成品经测试未发生跌价，则原材料不存在

跌价； 

⑦周转材料等，每年定期盘点过程中发现的全部或部分陈旧过时、遭受毁损

的周转材料，经核实不具有使用价值，报经仓库主管、财务部主管批准后，按存

货项目高于可变现净值差额的部分计提跌价准备，根据预计的清理收入作为可变

现净值（一般为零）。经测算本期需要对周转材料计提跌价 132,266.86 元。 

本期公司根据上述存货跌价测试方法逐一对每类存货进行跌价测试，经测试

库存商品及发出商品不存在跌价情况，故未计提跌价准备，与存货跌价相关的会

计处理符合企业会计准则的规定。 

（3）报告期末你公司合同履约成本账面价值 10,931.0 万元。请说明合同

履约成本涉及的主要项目名称、金额、项目进度、收入成本确认、期后结转情

况，是否存在应结转未结转的情况，未就合同履约成本计提减值准备的原因及

合理性，相关会计处理是否符合企业会计准则的规定。 

请年审会计师就上述问题发表核查意见。 

公司回复： 

该部分合同履约成本构成：成飞集成航空工装模具尚未摊销金额

2,073,680.35 元及子公司集成瑞鹄汽车工装模具尚未摊销金额 107,236,309.92 元

构成。 

（1）航空零部件工装模具情况； 

航空工装模具系公司用来加工航空钣金件所用，期末账面金额合计

2,073,680.35 元。截至问询函日尚未结转完毕，在根据航空零部件的生产量进行

摊销，因其用来持续加工航空零部件，不存在跌价情况，故未计提减值准备。 

（2）汽车工装模具情况： 

合同履约成本系汽车工装模具，用来生产汽车零部件，与该工装模具相关的

收入成本情况无法按照具体订单明细进行分拆，公司目前账面上合同履约成本在

3-5 年摊销完毕，全部结转至成本。因其持续生产现有供货汽车零部件产品而使
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用工装模具，在零部件产品售价中均可收回，预期不存在跌价情况，故未计提减

值准备。 

年审会计师核查意见： 

1、经核实，未发现报告期内发出商品增幅较大不具有合理性。 

2、经审核，未对发出商品及库存商品计提存货跌价准备系根据存货跌价测

试，发出商品及库存商品不存在减值情况，具有合理性，与存货跌价相关会计处

理符合企业会计准则的规定。 

3、未就合同履约成本计提减值准备系该经存货跌价测试，未发生跌价，所

以未就合同履约成本计提减值准备具有合理性，与存货跌价相关会计处理符合企

业会计准则的规定。 

4.年报显示，报告期末你公司新增长期股权投资 3,070.77 万元，主要是成

立联营企业安徽吉文车身覆盖件有限公司（以下简称安徽吉文）。根据你公司

2023 年 8 月 10 日披露的《关于与参股公司安徽吉文车身覆盖件有限公司开展模

具销售业务暨关联交易的公告》，安徽吉文为你公司关联方。 

（1）请核实是否就设立该关联参股公司履行临时信息披露义务，相关信息

披露是否及时、准确、完整，并说明安徽吉文的具体情况，包括但不限于成立

背景、原因、主要业务及与你公司的交易情况等。 

公司回复： 

安徽吉文是由长春吉文汽车零部件有限公司（以下简称“长春吉文”）和公

司于2023年 5月8日在合肥成立的合资公司，安徽吉文注册资本为12,500万元，

其中长春吉文认缴出资 6,875 万元，股权占比 55%，成飞集成认缴出资 5,625 万

元，股权占比 45%。 

该次股权投资审批事项发生时，公司与安徽吉文共同投资成立安徽吉文不属

于关联交易，公司按照公司章程中“董事会在股东大会授权范围内，决定公司内

部有关重大改革重组事项、对外投资、购买、出售或处置资产、银行融资、资产

抵押、对外担保事项、关联交易等事项”的规定，将该投资事宜提交了公司董事

会进行审议，并在巨潮资讯网（www.cninfo.com.cn）2023 年 4 月 11 日披露的《第

八届董事会第一次会议决议公告》（公告编号：2023-014）中进行了披露，该投

资事项审批权限符合公司章程及深交所规定，相关信息披露及时、准确、完整。 
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安徽吉文成立后，因公司派出董事、高级管理人员程雁女士担任参股公司安

徽吉文董事，根据《深圳证券交易所股票上市规则》的相关规定，安徽吉文成为

公司关联法人，其与公司之间发生的后续交易行为构成关联交易。 

1）成立背景及主要业务 

公司与长春吉文合作，于 2022 年联合投标了大众汽车（安徽）有限公司（以

下简称“大众安徽”）两个新能源车型外板件汽车零部件及相关工装模具的制造

项目，并取得定点函。为就近实现为大众安徽配套，公司与长春吉文在合肥成立

合资公司，共同投资建厂开展大众安徽外板冲压件项目建设。所以，安徽吉文的

主要业务为汽车零部件研发与制造，主要客户对象是大众安徽。 

2）与公司的交易情况 

公司 2023 年第二次临时股东大会审议通过为参股公司安徽吉文贷款提供

3,150 万元关联担保的事项，目前尚未执行。 

公司第八届董事会第三次会议审议通过《关于与参股公司安徽吉文开展模具

销售业务暨关联交易的议案》，承接其安徽大众 VW311 和 VW313 模具制造项目，

并向其销售上述两个项目涉及的模具，交易金额共计人民币不含税 4,841.1 万元，

含税 5,470.443 万元，税率为 13%。该交易目前尚在执行中。 

（2）年报显示，报告期因安徽吉文尚处于投建期，产生暂时性投资损失。

请说明预计建设时间及后续安排，是否需计提长期股权投资减值准备。 

公司回复： 

安徽吉文产线建设预计于 2024 年验收并试运营，并于 2025 年实现量产后逐

渐盈利。该产线目前有客户 2 个车型定点函，代表未来 8 年有持续确定订单，项

目量产后能带来持续盈利和经营现金流入，所以不需要计提长期股权投资减值准

备。 
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5.年报显示，报告期末你公司预付款项 8,327.45 万元，其中按预付对象归

集的期末余额前五名预付款项金额 7,893.44 万元，占比 94.78%。 

请结合公司采购结算模式说明前五名预付款项的具体情况，包括但不限于

交易对方、是否存在关联关系、交易事项、发生时间、款项账龄、坏账准备计

提情况及依据等，核实相关款项是否构成财务资助或资金占用。请年审会计师

发表核查意见。 

公司回复： 

前五名预付款项的具体情况： 

供应商名称 
期末余额

（元） 
交易事项 发生时间 款项账龄 

是否存在

关联关系 

是否计

提坏账 

公司 1 74,548,596.64 购买钢材 2023 年 12 月 1 年以内 否 否 

公司 2 1,900,000.00 设备采购 2023 年 12 月 1 年以内 否 否 

公司 3 1,091,284.06 废料款 2023 年 11 月 1 年以内 是 否 

公司 4 802,983.63 电费  2023 年 11 月  1 年以内 否 否 

公司 5    591,500.00 技术服务费 2023 年 12 月 1 年以内 否 否 

合计 78,934,364.33      

（1）集成瑞鹄预付公司 1 款项系购买材料款，账龄期 1 个月，截至 2024

年 3 月 31 日已全部到货，不存在供货困难情况，故未计提坏账准备。该交易具

有商业实质，不构成财务资助或资金占用。 

（2）成飞集成与公司 2 签订设备采购合同，合同约定采购 1 台龙门五轴镗

铣加工中心用于生产汽车模具及加工航空零部件用途，预期对方不存在违约情况，

故未计提坏账准备。该交易具有商业实质，不构成财务资助或资金占用。 

（3）成飞集成预付公司 3 的款项主要系按合同约定退回公司 3 的原材料加

工产生的废料款。公司每次完成加工并交货后，需先退回废料款方可进行验收结

算，故产生预付公司 3 废料款；待验收完毕满足收入确认条件后结转该预付款项。

就该款项形成原因及性质，公司认为该客户预付款无需计提坏账损失。该业务模

式不构成财务资助或资金占用。 

（4）成飞集成预付公司 4 款项为能源费用支出，预期不存在违约情况，故

未计提坏账准备。 

（5）成飞集成预付公司 5 款项系技术服务费：成飞集成委托其负责前期与

客户的技术交流、投标前所需要的客户要求的技术文件，为公司提供投标期间的

技术支持和信息反馈。截至 2024 年 4 月预付账款已结转至成本，该交易具有商
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业实质，不构成财务资助或资金占用。与该公司结算周期短于 1 年且以往对方履

约情况较好，故报告期未计提坏账准备。 

年审会计师核查意见： 

经核实，未发现相关款项构成财务资助或资金占用。 

6.年报显示，报告期末你公司在建工程账面价值 5,732.19 万元，报告期转

入固定资产 15,246.25 万元，涉及项目包括成飞集成新都产业园、青岛自动化

生产线、HFQ 铝合金温热成型生产线建设项目。 

请说明上述在建工程转入固定资产的具体情况，包括但不限于项目内容、

开工与竣工时间、转入固定资产内容、依据、时间、金额等，并核实报告期冲

压焊接生产线建设项目未转入固定资产的原因及依据，相关会计处理是否符合

企业会计准则的规定。请年审会计师发表核查意见。 

公司回复： 

1、本期在建工程转固情况： 

项目  开工时间 竣工时间 
转入固定资产

内容 

转入固定资产

依据  

转入固定

资产时间 

转入固定资产

金额（元） 

成飞集成航

空结构件自

动化生产线 

2020 年 1

月 

2023 年 10

月 

2m 铝合金产线

及集中供液系

统 

设备最终验收

单，达到预定

可使用状态 

2023 年 10

月 
81,339,788.01 

集成瑞鹄 T26

自动化生产

线及配套设

施 

2022 年 6

月 
2023 年 4 月 

机器人、焊机、

牵引车、叉车等

设备 

验收纪要，达

到预定可使用

状态 

2023 年 4

月 
42,181,490.61 

集 成 吉 文

HFQ 铝合金

温热成型生

产线建设项

目 

2021 年 3

月 

2023 年 12

月 

热成型集中式

冷却系统、铝热

成型加热炉及

传送设备等设

备 

转固验收单，

达到预定可使

用状态 

2023 年 4

月、12 月 
28,941,238.93 

合计 152,462,517.55 

成飞集成本部新都航空产业园 2023 年转固为 2m 铝合金产线，该项目为新

都航空产业园最后一条转固产线，建设周期较长，主要是 2020 年招标过程中招

标异议处理耽误 9 个月，且期间因为不可抗力影响设备到厂时间均有所延误。

2022 年 5 月设备到厂后，安装过程受高温限电等不可抗力影响现场安装时间有

所延误。2m铝合金产线 2022 年 10 月份自动化先硬件安装完毕后，全线联合调

试人员需德方工程师到厂调试，德方工程师 2023 年 2 月份到厂，2023 年 3 月份
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开始进入试运行验证阶段，10 月份完成终验，达到预定可使用状态。 

集成瑞鹄 2023 年转固的项目主要为 T22、T26 自动化生产线及配套设施项

目，该项目建设周期在 1 年以内，2022 年 5 月开始招议标。2022 年 8 月设备全

部到厂，2022 年 9 月份自动化线安装完毕，2022 年 10 月份开始进入试运行验证

阶段， 2023 年 2 月份完成 T22 自动化生产线及配套设施终验，达到预定可使用

状态，2023 年 4 月份完成 T26 自动化生产线及配套设施终验，达到预定可使用

状态。 

集成吉文 2021 年 3 月开始投建 HFQ 铝合金温热成型生产线建设项目，该项

目主要设备包括多类型成套设备，其中部分设备因需要全线联调测试运行，于

2023 年 4 月转固；从国外购进的设备因制造周期长，于 2023 年 8 月全部运达至

集成吉文工厂，2023 年 12 月安装完成并验收，达到预定可使用状态。 

2、报告期冲压焊接生产线建设项目未转入固定资产的原因及依据： 

（1）冲压焊接生产线建设项目情况： 

项目名称 开工时间 预计竣工时间 2023 年项目情况 期末余额（元） 

冲压焊接生产线建设项目 2022 年 6 月 2024 年 7 月 
施工中，未达到预

定可使用状态 
36,997,056.80 

合计  —— —— —— 36,997,056.80 

（2）未转入固定资产的原因及依据：冲压焊接生产线建设项目绝大多数于

2023 年度开工，截至报告期期末仍处于建设期或设备调试期，尚未达到预定可

使用状态，预计陆续于 2024 年竣工转固。公司判断在建工程转为固定资产的依

据为：①安装单位负责人签字确认设备安装完毕，试运行良好，无遗留问题并保

证各项性能指标符合要求；②公司资产管理及使用部门确认设备安装完成并进行

试运行通过。冲压焊接生产线建设项目截至报告期期末尚不满足转为固定资产的

条件，预计部分项目于 2024 年完工达到预定可使用状态后转入固定资产。 

年审会计师核查意见： 

经核查，报告期冲压焊接生产线建设项目未转入固定资产的原因系项目处于

建设或设备调试期，尚未达到预定可使用状态，相关依据合理，未达预定可使用

状态未转固符合企业会计准则的规定。 
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7.年报显示，报告期末你公司短期借款余额 18,371.46 万元，较期初增长

94.51%，长期借款余额 25,973.59 万元，较期初增长 296.88%，主要是新增信用

借款。请说明报告期你公司大幅新增借款的原因及具体情况，包括但不限于出

借方、期限、利率、资金用途，并结合公司货币资金及现金流情况，说明偿付

安排及可行性。 

公司回复： 

报告期末，公司短期借款余额 18,371.46 万元，较期初增加 8,926.23 万元，

较期初增长 94.51%，主要用于日常经营性支出。截止目前，公司已偿还或终止

确认的短期借款 7,840.46 万元，目前公司尚有 10,531 万元短期借款需在 2024 年

度偿还。 

报告期末，公司长期借款余额 25,973.59 万元，较期初增加 19,429.19 万元，

较期初增长 296.88%。其中 2025 年内到期借款 15,429.63 万元，2026 年到期借款

7,103.5 万元，2028 年到期借款 3,440.47 万元。 

借款增长较多的原因主要是受经营活动现金净流入减少及投资活动现金流

出增加的影响：一方面经营活动现金净流入同比减少 5,622.48 万元,主要因航空

零部件收入下降，导致现金回流减少，同时，报告期新开发汽车零部件项目垫资

工装和试制、量产投入增多；另一方面投资活动现金流出同比增加 11,601.39 万

元，主要是由于母公司本期投资新设合资公司支出 3,150 万元，集成瑞鹄购入土

地支出 4,210 万，汽车零部件业务新增产线投资。 

综上，公司当前经营状况正常，随着汽车零部件业务收入的增长和航空零部

件业务的回升，为新开发汽车零部件项目垫资的工装随着项目量产可回收工装模

具销售款，经营净现金流能随之增长，根据上述借款分年度还款安排，公司还款

压力较小；同时，报告期末公司资产负债率为 34.29%，偿债能力较强。 

8.年报显示，报告期末你公司应付账款64,763.22万元，较期初增长62.34%，

其中“外协及外包结算费”增长 144.89%。请说明“外协及外包结算费”项目的

具体情况，包括但不限于形成背景、原因、具体内容、应付对象信息等；说明

报告期应付款项大幅增长的原因及合理性，核实是否存在应付款项逾期的情况。 

公司回复： 

1、期末应付款项较期初增加 2.49 亿元，同比增长 62.34%，具体明细如下： 
项目 期末余额 期初余额 较期初增加 同比变动 
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（万元） （万元） （万元） 

材料及半成品采购款 51,362.46 33,818.00 17,544.46 51.88% 

外协及外包结算费 11,999.14 4,899.87 7,099.27 144.89% 

其他 1,401.62 1,175.38 226.24 19.25% 

合计 64,763.22 39,893.25 24,869.97 62.34% 

报告期末应付材料及半成品采购款较期初增加 1.75 亿元，同比增长 51.88%，

主要系应付汽车零部件货款增加所致。报告期汽车零部件收入同比增加 5.53 亿

元，同比增长 55.66%，应收汽车零部件货款报告期末较期初增加 1.9 亿元，同比

增长 77.19%，公司根据收到的汽车零部件货款对应支付供应商汽车零部件采购

款，报告期末应收的增长导致对应报告期末应付汽车零部件等材料采购款的同比

增长。 

2、外协及外包结算费同比增加 0.71 亿元，同比增长 144.89%。主要系：（1）

报告期模具生产项目增加，考虑产能平衡后增加工装模具外包及工序外协；（2）

集成吉文自 2022 年开始承接多个汽车零部件项目，开发周期一般为 2 年，由于

客户量产计划推迟，为项目配套的工装客户验收节点延后，工装外协按照完成节

点分阶段验收付款，导致应付工装外协费增加；（3）终验收交付外协成本增加，

导致报告期末应付交付外协费同比增加。 

此外，报告期应付账款均按照合同协议约定付款，不存在逾期情况。 

 

特此公告。 

 

 

四川成飞集成科技股份有限公司董事会 

2024 年 4 月 26 日 
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