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上海立信资产评估有限公司 

关于对深圳证券交易所《关于森霸传感科技股份有

限公司发行股份购买资产并募集配套资金申请的审

核问询函》的回复 

 

深圳证券交易所： 

根据贵所下发的《关于森霸传感科技股份有限公司发行股份购买资产并募集

配套资金申请的审核问询函》（审核函〔2023〕030012 号，以下简称“《审核问

询函》”）。上海立信资产评估有限公司收到问询函后高度重视，并立即组织相关

人员，对问题进行认真分析，现对《审核问询函》中提及的问题回复如下： 

如无特别说明，本回复内容中出现的简称等均与报告书中的释义相同。 

 

问题 3 

申请文件显示：（1）收益法评估中，标的资产营业收入、营业成本、期间费

用、税金及附加的分析预测、资本性支出等具体参数披露至 2028年，未披露永

续期具体数据；（2）预测期内，标的资产 2024 年收入增长率为 3.05%，2025年

至 2028 年收入增长率为 3%，其中销售数量的预测主要结合历史年度的销售情

况并考虑一定的增幅，除气体、火焰探测器配套销售单价呈增长趋势外，其他主

要产品单价保持稳定；（3）预测期内，标的资产营业成本占收入比例分别为

56.64%、55.58%、55.25%、55.25%、55.25%、55.25%，2025 年至 2028 年保持

稳定，除气体、火焰探测器配套单位成本呈增长趋势外，其他主要产品单位成本

保持稳定。 

请上市公司补充披露：（1）截至回函披露日标的资产实际实现业绩情况，与

预测数据是否存在重大差异，如是，披露原因及对本次评估的影响；（2）标的资
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产营业收入、营业成本、期间费用、税金及附加的分析预测、资本性支出等具体

参数披露至永续期；（3）结合报告期内不同产品销售单价水平及变化趋势、产品

价格调整原因、客户需求变化、产品所处生命周期及更新迭代、标的资产核心竞

争力及对下游的议价能力、同行业可比公司情况等，披露预测期内标的资产主要

产品气体、火焰探测器配套单价呈逐年增长趋势的原因及可实现性，其他主要产

品单价保持稳定的依据及合理性；（4）结合报告期内销量情况、2023 年以来标

的资产产能利用率水平大幅下滑的原因及改善预期、主要产品所处市场的市场

竞争程度、现有客户关系维护及未来需求增长情况、新客户拓展进展、现有合同

订单签订情况、同行业可比公司情况等，披露标的资产销量的预测依据及合理性，

并结合上述问题进一步披露预测期内销售收入保持 3%增长的合理性；（5）预测

期各期营业成本的具体构成及预测数据，并结合报告期内标的资产原材料采购

价格波动情况、与主要供应商的关系稳定性、外协加工成本变动、同行业可比公

司可比产品单位成本及变动趋势等，披露标的资产主营成本预测依据及合理性。 

请独立财务顾问、会计师和评估师核查并发表明确意见。 

【回复】 

一、截至回函披露日标的资产实际实现业绩情况 

截至回函披露日标的资产实际业绩与预测对比情况如下： 

单位：万元 

项目 
2023年全年预测

情况 
2023 年 1-6 月实

际经营情况 
2022年全年实际

经营情况 
2022 年 1-6 月实

际经营情况 

营业收入 16,736.72 8,203.81 16,231.97 6,789.17 

归母净利润 3,035.03 1,028.15 2,774.86 967.97 

注：2023年 1-6月及 2022年 1-6月数据未经审计。 

2023 年度，标的公司营业收入预测较 2022 年实际经营情况增长 3.11%，

2023 年 1-6 月标的公司实际实现营业收入较 2022 年同期增长 20.84%，其增长

幅度超过全年预期增长幅度。 

2023 年度，标的公司归母净利润预测较 2022 年实际经营情况增长 9.38%，

2023 年 1-6 月标的公司实际完成归母净利润较 2022 年同期增长 6.22%，增长幅

度与预测增长幅度不存在重大差异。  
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根据标的资产目前经营情况，结合上年同期业绩情况，标的资产营业收入及

归母净利润预测值均具备可实现性。 

综上，截至回函披露日标的资产实际实现业绩情况，与预测数据不存在重大

差异。 

二、标的资产营业收入、营业成本、期间费用、税金及附加的分析预测、资

本性支出等具体参数披露至永续期 

本次评估假定 2028 年以后年度标的公司的经营业绩将基本稳定在预测期

2028 年的水平。上市公司已在《重组报告书》中将标的资产营业收入、营业成

本、期间费用、税金及附加的分析预测、资本性支出等具体参数披露至永续期。 

三、结合报告期内不同产品销售单价水平及变化趋势、产品价格调整原因、

客户需求变化、产品所处生命周期及更新迭代、标的资产核心竞争力及对下游的

议价能力、同行业可比公司情况等，披露预测期内标的资产主要产品气体、火焰

探测器配套单价呈逐年增长趋势的原因及可实现性，其他主要产品单价保持稳

定的依据及合理性 

预测期内，标的资产各类产品销售单价情况如下： 

单位：万元/件 

项目 
2023年 3-12

月 
2024年度 2025年度 2026年度 2027年度 2028年度 

2029年及

以后 

气体、火焰探测器及配套        

其中：主机 0.34 0.34 0.34 0.34 0.34 0.34 0.34 

     其他配套等 676.31 789.19 812.87 837.25 862.37 888.24 888.24 

气体报警系统及配套 0.03 0.03 0.03 0.03 0.03 0.03 0.03 

智能传感器 0.17 0.17 0.17 0.17 0.17 0.17 0.17 

报警控制器 0.14 0.14 0.14 0.14 0.14 0.14 0.14 

预测期内，标的资产气体、火焰探测器及配套（其他配套等）单价呈现上涨

趋势，主要系气体、火焰探测器及配套（其他配套等）因产品种类繁多，单价分

布极为分散，其平均单价不具有统计意义，故本次评估未按照单价*数量对其营

业收入金额进行预测，直接对营业收入按历史基数的一定增长比例进行预测，但

基于文本形式的一致性考虑，此处采用营业收入金额指代上表中气体、火焰探测
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器及配套（其他配套等）的平均单价，而其报告期及预测期销售数量均指代为 1

件。预测期内，气体、火焰探测器及配套（其他配套等）收入增长幅度在 3%左

右，与公司整体收入增长幅度 3%趋势一致。 

预测期内，标的资产气体、火焰探测器及配套（主机）、气体报警系统及配

套、智能传感器及报警控制器单价均保持稳定，主要原因如下： 

（一） 报告期内不同产品销售单价水平及变化趋势、产品价格调整原因 

报告期内，除气体、火焰探测器及配套（其他配套等）外，标的资产其他各

类产品销售单价情况列示如下： 

单位：万元/件 

收入类别 2021年 2022年 2023 年 1-2月 

气体、火焰探测器及配套    

其中：主机 0.33 0.34 0.36 

气体报警系统及配套 0.03 0.03 0.04 

智能传感器 0.18 0.15 0.18 

报警控制器 0.17 0.14 0.08 

报告期内，标的资产气体、火焰探测器及配套（主机）、气体报警系统及配

套产品的销售单价均呈现逐年上涨趋势，智能传感器产品的销售单价呈现先降

后升，整体平稳的趋势，报警控制器产品的销售单价呈现下降趋势，主要原因均

系：一、受宏观经济影响，标的公司为迎合市场发展变化，在产品定价方面做出

适应性调整；二、报告期各期，客户对产品技术需求、功能参数以及应用场景的

要求不同，各期销售产品型号占比不同，导致平均价格波动。 

基于谨慎性原则，预测期内，标的资产气体、火焰探测器及配套（主机）、

气体报警系统及配套、智能传感器及报警控制器产品预测销售单价参照报告期

内各年单价的平均值或历史较低水平进行评估预测。未来年度产品销售单价保

持稳定而不考虑年降因素，主要是考虑标的公司持续投入研发，研发费用率持续

保持在 5%以上，产品会不断更新升级以满足下游客户需求，保持竞争力。 

（二）客户需求变化、产品所处生命周期及更新迭代、标的资产核心竞争力

及对下游的议价能力 
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1、客户需求变化 

标的公司的下游行业主要系石化行业、化工行业、燃气行业、医药制造行业

及电力等大型成熟行业。近年来，随着供给侧结构性改革和传统工业领域的产业

升级，我国化工、石油等领域逐步实现了去低端产能，提高产品质量和行业发展

效率的高质量发展。因此，下游行业良好的发展势头将会为安全监测行业发展提

供广阔空间。 

安全监测设备具有技术含量高、定制化程度高等特点，供应商需要根据下游

客户需求，为其提供个性化的仪器产品或整体解决方案。客户通常在采购环节对

产品的精密性、稳定性和一致性提出严格的质量和技术要求，建立合格供应商名

录，在选择供应商时更加青睐在市场中已经具备较强品牌效应和较高知名度的

仪器厂家，并且倾向于与优质供应商建立长期互信的合作关系，导致新的行业参

与者难以介入。 

标的公司经过多年的行业积累，标的公司已经建立了较为完备的产品体系，

涵盖火焰、气体探测器、气体报警控制器及智能传感器。标的公司拥有广泛的探

测器产品线，可以根据客户不同需求场景，提供适用的 PID、催化燃烧、红外、

电化学等不同原理的探测器。而且，标的公司产品具备响应速度快、测量精度高、

使用寿命长、稳定性好等特点。 

综上，标的公司下游行业客户需求预计会实现稳定增长，其对安全监测产品

供应商的选择存在较高的准入壁垒，标的公司具有较强的定制化、多原理、多种

类产品的全面生产能力，能够积极匹配客户的需求变化。 

2、产品所处生命周期及更新迭代 

标的公司所处的安全监测行业为技术密集型行业，具有多学科技术交叉、底

层技术创新难度高周期长、客户定制化需求多等特点。标的公司需要根据客户定

制化需求、产品使用中出现的问题等，及时对产品作出版本的更新迭代。目前，

火焰及气体探测器主要基于催化燃烧、半导体、红外、电化学、PID 等基础原理，

不存在基础原理的重大变化情形。因而，标的公司产品整体处于成长期，单项产

品的版本迭代期长达 10~20 年，一般不会因为产品周期及代际问题导致客户需

求及销售价格下降，标的公司的议价能力较强。 
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3、标的资产核心竞争力及对下游的议价能力 

标的公司主要具备技术创新及研发优势、产品种类、性能优势、产品性价比

优势、客户资源优势及生产管理优势等核心竞争力，具体列示如下： 

（1）技术创新及研发优势 

标的公司是一家专业研发、制造和销售可燃、毒性气体探测器和火焰探测器

类环境安全监测产品的企业，是国家高新技术企业。标的公司自成立以来，通过

自主研发和技术创新，已经掌握了安全检测领域传感器技术、气体探测技术、火

焰探测技术、工业安全仪表、电气防爆安全技术、控制器技术、系统集成等多项

核心技术，并参与了《石油化工可燃气体和有毒气体监测报警设计规范》

（GB/T50493-2019）等多项国家标准的编制。截至 2023 年 2 月 28 日，标的公司

形成了 48 项专利技术，其中发明专利 11 项，与主营业务相关的发明专利为 10

项。 

（2）产品种类、性能优势 

经过十多年的行业积累，标的公司已经建立了较为完备的产品体系，涵盖火

焰、气体探测器、气体报警控制器及智能传感器。标的公司拥有广泛的探测器产

品线，可以根据客户不同需求场景，提供适用的催化燃烧、红外、电化学、半导

体、光致电离不同原理的探测器。而且，标的公司产品具备响应速度快、测量精

度高、使用寿命长、稳定性好等特点。 

（3）产品性价比优势 

经过在安全监测设备领域多年的研发积累，标的公司核心产品在性能、质量、

稳定性等方面已具备一定的竞争优势；同时，标的公司凭借丰富的供应商渠道资

源及持续的技术创新，实现了对产品成本的有效控制，使得产品具备较高的性价

比优势，在降低客户采购成本的同时，也逐步提高了产品市场份额。 

（4）客户资源优势 

标的公司凭借自身的技术、优质的产品质量，已经连续多年中标包括中石化、

中海油、中石油等对安全生产要求高的大型国有企业客户的合格供应商。优质的

客户资源，一方面为公司经营业绩的稳定增长奠定了良好的基础；另一方面也为
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标的公司积累了先进的结构设计、软件算法、制造经验和市场口碑，有利于公司

进一步开拓新客户。 

（5）生产管理优势 

在长期生产过程中，标的公司建立了严格有效的生产管理体系，从原材料、

生产过程、生产环境、设备等影响产品质量的各个环节进行全面管理和控制，保

证探测器、传感器等产品质量的稳定。在原材料采购环节，标的公司对每一类每

一批原材料建立了单独的检验记录，实行产品可追溯，从源头上保证产品品质。

在生产制造环节，标的公司遵循检验规程和各产品《作业指导书》规定的独有的

全温度范围考核工艺要求实施过程检验和试验，采用自主研发的自动化生产测

试设备按照统一的评判标准执行老化及老化前后测试并保留相应的测试数据，

保证最终产品的一致性。 

综上，标的公司是一家具有多项核心技术、产品种类齐全、产品质量稳定、

性价比高，及长期服务大型优质客户的安全监测产品研发、生产与销售的企业，

对下游企业具有较强的议价能力。 

（三）同行业可比公司情况 

同行业可比公司未对外披露产品单价信息，且不同公司产品型号、种类存在

一定差异，因而不具备将可比公司与标的公司单价对比分析的可行性。 

综上，标的公司下游客户需求较为稳定，产品版本迭代周期较长，标的公司

产品具备较强的竞争力和议价能力，未来年度产品单价保持不变具备可实现性。 

四、结合报告期内销量情况、2023 年以来标的资产产能利用率水平大幅下

滑的原因及改善预期、主要产品所处市场的市场竞争程度、现有客户关系维护及

未来需求增长情况、新客户拓展进展、现有合同订单签订情况、同行业可比公司

情况等，披露标的资产销量的预测依据及合理性，并结合上述问题进一步披露预

测期内销售收入保持 3%增长的合理性 

（一）报告期内销量情况、2023 年以来标的资产产能利用率水平大幅下滑的

原因及改善预期 

标的公司主要产品为气体及火焰探测器、报警控制器、智能传感器及相关配
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套产品。标的公司每类产品型号较多，针对客户不同需求，在设备的功能、参数

上等存在差异。生产环节主要是进行软件烧录、板级测试、结构装配、老化及老

化前后测试等。报告期内，标的公司产能、产量、产能利用率、产销率情况如下： 

单位：台、个 

产品类别 项目 2023 年 1-2月 2022年度 2021年度 

气体、火焰探测器及
配套（主机） 

产能 5,738 34,432.00 34,432.00 

产量 1,886.00 29,811.00 23,741.00 

销量 3,041.00 27,650.00 24,559.00 

产能利用率 32.86% 86.58% 68.95% 

产销率 161.24% 92.75% 103.45% 

气体报警系统及配套 

产能 20,000 120,000.00 120,000.00 

产量 11,308.00 100,134.00 104,939.00 

销量 9,326.00 104,556.00 102,197.00 

产能利用率 56.54% 83.45% 87.45% 

产销率 82.47% 104.42% 97.39% 

智能传感器 

产能 6,305 37,832 37,832 

产量 2,049 17,717 13,365 

销量 2,094.00 15,002.00 12,612.00 

产能利用率 32.50% 46.83% 35.33% 

产销率 102.20% 84.68% 94.37% 

报警控制器 

产能 696 4,180.00 4,180.00 

产量 366.00 2,893.00 3,024.00 

销量 181.00 2,608.00 2,953.00 

产能利用率 52.54% 69.21% 72.34% 

产销率 49.45% 90.15% 97.65% 

注 1：2023 年 1-2 月份产能按照全年产能进行换算得出； 

注 2：为便于深入分析比较，气体、火焰探测器及配套产品针对核心产品主机进行分析。 

报告期内，标的公司主要产品气体、火焰探测器及配套（主机）、气体报警

系统及配套及智能传感器的销量均呈现上涨趋势，与预测期销量增长趋势基本

一致。 

2023 年以来标的公司产能利用率水平大幅下滑的原因主要系 2023 年数据

仅为 1-2 月数据，1-2 月正值春节期间，标的公司开工率不高所致。 

综上，报告期内，标的公司主要产品销量均呈现上涨趋势，2023 年 1-2 月
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产能利用率偏低主要系春节假期开工率不高所致。 

（二）主要产品所处市场的市场竞争程度、现有客户关系维护及未来需求增

长情况、新客户拓展进展、现有合同订单签订情况 

1、主要产品所处市场的市场竞争程度 

安全监测仪器仪表行业经过多年发展，已形成少数规模较大的全国性企业

和大量规模较小的区域性企业的竞争格局，整体而言市场集中度较低。参照发达

国家的产业发展规律，未来，少数规模较大的全国性企业将凭借其在技术研发、

市场渠道、客户资源、品牌知名度等方面的先发优势，提高市场占有率，而区域

性中小企业，将在日趋激烈的竞争环境下被收购或淘汰，行业集中度会进一步提

升。 

标的公司的主要竞争对手包括汉威科技（股票代码：300007.SZ）、深圳市特

安电子有限公司、诺安智能、泽宏科技、驰诚股份、北京燕山时代仪表有限公司、

翼捷股份、成都安可信电子股份有限公司、霍尼韦尔（Honeywell）、梅思安（MSA）、

德尔格（Dräger）等国内和国际公司。 

标的公司为国内先进的安全监测产品提供商，自成立以来，一直深耕安全监

测仪器仪表行业。标的公司注重技术研发和产品创新，通过持续的研发投入和技

术团队建设，构建了安全监测仪器仪表行业多项核心技术。2020 年 1 月，标的

公司被无锡市工业和信息化局评为无锡市“专精特新”小巨人企业。2011 年 8

月，标的公司首次获得高新技术企业证书，并分别于 2014 年 8 月、2017 年 11

月、2020 年 12 月再次通过高新技术企业复审。 

标的公司产品体系较为完备，产品涵盖火焰、气体探测器、气体报警控制器

及智能传感器及相关配套产品。与下游中石化、中海油等石油化工领域高端客户

保持稳定的合作关系，具有先发优势。 

此外，标的公司拥有为下游大型客户提供安全监测领域成套产品及系统的

集成能力。标的公司可以根据客户需求，设计出适用于特殊场景的，由气体采样

预处理装置、现场气体探测器、火灾探测设备、火灾报警控制器、PLC、消防联

动控制器、组态图形显示装置等组成的联动报警系统，解决非常规、复杂环境下
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的安全检测需求，以实时读取现场设备单元的各项数据和状态并实现对现场装

置单元进行复杂的联锁程序控制，为客户提供涵盖检测系统架构设计、产品选型

配置、系统运行软件编制等在内的综合解决方案。 

综上，标的公司主要产品所处市场目前呈现市场集中度低的状态，未来预计

呈现集中度提高的竞争态势，标的公司作为具有先发优势的国内厂商，产品体系

完备，客户资源优质，有利于标的公司在行业竞争中获取更多的市场份额。 

2、现有客户关系维护及未来需求增长情况、新客户拓展进展 

在安全监测产品中，火焰探测器属于火灾报警产品，根据相关规定需要取得

《中国国家强制性产品认证证书》；防爆电气设备，根据《电气装置安装工程爆炸

和火灾危险环境电气装置施工及验收规范》的规定，应有防爆标志，防爆电气设

备的铭牌中，必须标有国家检验单位发给的“防爆合格证号”；有毒有害、易燃

易爆气体检测（报警）仪，根据相关规定应办理计量器具型式批准。这些认证、

批准的条件严格、周期长、费用高，从而增加了行业进入难度。 

此外，安全检测行业下游石油石化、燃气等行业大型客户往往实行严格的供

应商认证制度，行业内先入企业经过严格的供应商资格认证后，与下游终端客户

达成较为长期的合作关系，双方合作粘性较强。对于新成立的厂商，要进入大型

客户供应商名单或取得大型客户的供应商资格需要较长的时间。 

标的公司凭借自身的技术、优质的产品质量，已经连续多年中标包括中石化、

中海油、中石油等对安全生产要求高的大型国有企业客户的合格供应商。优质的

客户资源，一方面为标的公司经营业绩的稳定增长奠定了良好的基础；另一方面

也为标的公司积累了先进的结构设计、软件算法、制造经验和市场口碑，有利于

标的公司进一步开拓新客户。标的公司注重客户关系的维护，随着客户对安全需

求的不断提高，规模的不断扩大，客户需求将不断增加。 

同时，标的公司正在不断拓展新客户，2023 年以来，标的公司已新增 24 个

客户并实现销售收入，后续将不断向食品、饮料、药企、餐饮饭店燃气安全检测

等领域拓展。 

3、现有合同订单签订情况 
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截止 2023 年 8 月 15 日，标的公司未交货合同金额为 4,508.39 万元。 

（三）同行业可比公司情况 

最近两年，同行业可比公司营业收入同比上年增长率情况列示如下： 

公司名称 2022年 2021年 

汉威科技 3.40% 19.32% 

驰诚股份 19.86% 26.27% 

泽宏科技 49.42% 0.86% 

平均值 24.23% 15.48% 

结合上表数据，最近两年，同行业可比公司均持续实现营业收入同比增长，

2021年、2022年，同行业可比公司营业收入同比上年增长率平均值分别为15.48%、

24.23%，体现出行业较好的增长态势。标的公司预测年度收入增长率低于同行业

可比公司历史平均值，是谨慎且具备可实现性的。 

五、预测期各期营业成本的具体构成及预测数据，并结合报告期内标的资产

原材料采购价格波动情况、与主要供应商的关系稳定性、外协加工成本变动、同

行业可比公司可比产品单位成本及变动趋势等，披露标的资产主营成本预测依

据及合理性。 

（一）预测期各期营业成本的具体构成及预测数据 

报告期内，标的公司营业成本具体构成如下： 

单位：万元、% 

项目 

2023 年 1-2 月 2022 年度 2021 年度 

金额 占比 金额 占比 金额 占比 

直接材料 834.19 83.57 8,249.18 87.72 6,435.56 83.43 

直接人工 65.24 6.54 520.78 5.54 486.66 6.31 

制造费用 98.77 9.90 634.08 6.74 791.20 10.26 

合计 998.20 100.00 9,404.03 100.00 7,713.42 100.00 

报告期内，标的公司主营业务成本分为直接材料、直接人工和制造费用，各
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产品直接材料占其主营业务成本的比重均超过 83%，是营业成本的主要构成部

分。 

预测期内，标的公司产品结构和报告期内保持一致，营业成本的具体构成和

报告期内一致。 

（二）原材料采购价格波动情况、与主要供应商的关系稳定性、外协加工成

本变动 

1、原材料采购价格波动情况 

报告期内及 2023 年 1-5 月，标的公司主要原材料采购金额、数量、单价情

况如下： 

原材料 项目 2023 年 1-5 月 2023 年 1-2 月 2022 年度 2021 年度 

PCBA 

金额（万
元） 

 943.56  236.03 3,077.54 2,018.16 

数量（件）  48,566  10,479.00 198,261.00 148,488.00 

均价（元/

件） 
 194.28  225.24 155.23 135.91 

结构件 

金额（万

元） 
 491.14  254.93 1,802.96 1,367.09 

数量（件）  184,526  91,821.00 537,060.00 522,805.00 

均价（元/

件） 
 26.62  27.76 33.57 26.15 

传感器 

金额（万

元） 
 423.72  136.98 1,093.64 750.84 

数量（片）  11,118  4,313.00 41,017.00 31,019.00 

均价（元/

片） 
 381.11  317.61 266.63 242.06 

2023 年 1-5 月，标的公司主要原材料 PCBA、结构件采购单价分别为 194.28

元/件、26.62 元/件，分别较 2023 年 1-2 月下滑 13.75%、4.11%，传感器采购单

价较 2023 年 1-2 月有所上涨，但报告期内各年传感器采购金额明显低于 PCBA、

结构件，占比较小，因而，采购成本逐渐恢复。 

2、与主要供应商的关系稳定性、外协加工成本变动 

2021 年和 2022 年，标的公司前五大供应商情况如下： 

单位：万元、% 
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序号 供应商名称 采购金额 采购内容 占比 

2022年度 

1 南京传泰电力自动化有限公司 1,739.73 
线路板 PCBA、线路板组

件 PCB、电子元器件 IC 
19.17 

2 无锡达拉斯科技有限公司 1,021.75 结构件、壳体、壳盖等 11.26 

3 无锡市德顺电子有限责任公司 407.65 线路板组件 PCB 4.49 

4 
北京锦邦格瑞科技发展有限公

司 
388.78 传感器 4.28 

5 无锡华鹏科技有限公司 322.88 结构件、壳体、壳盖等 3.56 

合计 3,880.79  42.76 

2021年度 

1 南京传泰电力自动化有限公司 780.33 
线路板 PCBA、线路板组

件 PCB、电子元器件 IC 
12.82 

2 上海威贸电子股份有限公司 640.39 
线路板 PCBA、线路板组
件 PCB、电子元器件 IC 

10.52 

3 无锡达拉斯科技有限公司 560.17 结构件、壳体、壳盖等 9.20 

4 无锡市德顺电子有限责任公司 300.87 线路板组件 PCB 4.94 

5 无锡华鹏科技有限公司 246.68 结构件、壳体、壳盖等 4.05 

合计 2,528.44  41.52 

2021 年和 2022 年，标的公司前五大供应商相对稳定。报告期内，标的公司

与供应商关系整体平稳，供需双方通力协作，供应商均能按时完成标的公司货物

订购需求，不存在重大纠纷或诉讼仲裁。 

对于外协厂商，标的公司采用定制化采购方式，标的公司提供设计图纸和技

术要求并指定原材料，委托定制厂商进行相应原材料采购并进行加工。标的公司

按照产成品全部价值计价并确认为原材料，不存在确认外协成本的情形。 

（三）同行业可比公司可比产品单位成本及变动趋势 

同行业可比公司未对外披露产品单位成本相关信息，且不同公司产品型号、

种类存在一定差异，因而不具备参考可比公司的可行性。 

综上，标的公司预测期各期主营成本的具体构成与历史数据基本一致。基于

标的公司营业成本中直接材料占比较高、标的公司主要原材料采购价格波幅不大

及标的公司主要供应商较为稳定等因素，本次评估主要参考标的公司各类产品历

史单位成本对预测期数据进行预测，标的公司主营成本预测符合公司经营发展方

向，预测具有合理性。 
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六、补充披露情况 

本问题相关回复内容已在重组报告书“第六节 标的资产评估情况”之“一、

标的资产评估基本情况”之“（四）收益法评估情况”补充披露。 

七、核查程序及核查结论 

对于上述事项，评估师履行的主要核查程序及核查结论如下： 

（一）核查程序 

1、出具《评估报告》《评估说明》； 

2、取得标的资产 2023 年 1-6 月、了解公司 2023 年 1-6 月的财务状况及盈

利情况；与预测结果进行对比，分析差异原因的合理性； 

3、取得标的资产截至本核查意见出具日的在手订单明细； 

4、对标的资产管理费用、销售费用、研发费用、财务费用等变动进行分析； 

5、查询可比公司招股书、年报等信息披露文件； 

6、取得标的资产报告期内收入成本表，了解产品收入、成本情况，分析报

告期内毛利率变动的原因及合理性。 

（二）核查结论 

经核查，评估师认为： 

1、截至回函披露日标的资产实际实现业绩情况，与预测数据不存在重大差

异； 

2、重组报告书已对标的资产营业收入、营业成本、期间费用、税金及附加

的分析预测、资本性支出等具体参数永续期数据进行补充披露； 

3、预测期内，标的资产的销售单价、销售数量及销售成本预测均具有合理

性。 
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（本页无正文，为《上海立信资产评估有限公司关于对深圳证券交易所<关

于森霸传感科技股份有限公司发行股份购买资产并募集配套资金申请的审核问

询函>的回复》之签章页） 

 

 

资产评估师：                               

姚凌               胡星 

 

 

 

上海立信资产评估有限公司 

2023 年 8 月 17 日 
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