
证券代码：000813          证券简称：德展健康          公告编号：2023-043 

 

德展大健康股份有限公司  

关于回复深圳证券交易所 2022 年度报告问询函的公告 

 

本公司及其董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确、完整，没有 虚假记

载、误导性陈述或重大遗漏。 

 

深圳证券交易所上市公司管理二部： 

德展大健康股份有限公司(以下简称“公司”、“上市公司”、“德展健康”)对贵

所年报问询函〔2023〕第 315 号《关于对德展大健康股份有限公司 2022 年年报

的问询函》中所提及的事项，认真组织了核查及落实，现将落实情况回复如下： 

问题一、2020 年至 2022 年，你公司分别实现营业收入 9.63 亿元、7.34 亿

元、5.71 亿元，连续三年下滑，归属于上市公司股东的净利润（以下简称“净利

润”）分别为 2.85 亿元、-0.58 亿元、-0.47 亿元，经营活动产生的现金流量净额

8.28 亿元、0.42 亿元、1.62 亿元。 

1、请结合销售情况、业务模式、账期安排以及同行业可比上市公司等情况，

说明你公司营业收入和净利润、经营活动产生的现金流量净额变化率差异较大

的原因及合理性。 

回复： 

2022 年公司业务模式、账期安排与以前年度相比未发生显著变化，2021-2022

年公司营业收入、净利润及经营活动产生的现金流量情况如下表所示： 

单位：万元 

项目 2022 年 2021 年 同比增减 

营业收入 57,085.54 73,447.99 -22.28% 

归属于上市公司股东的净利润 -4,690.87 -5,758.19 18.54% 

经营活动产生的现金流量净额 16,171.97 4,240.99 281.32% 

（1）归母净利润与营业收入变化率差异较大的原因主要如下： 

2022 年信用减值损失金额为 832.78 万元，信用减值损失较 2021 年减少



15,257.31 万元；同时，由于首惠医药计提存货跌价准备 9,740.33 万元（临效期）

及特许权计提减值准备 3,977.50 万元，以及销售费用下降等原因，综合导致公司

在营业收入下滑的情况下，公司归母净利润出现减亏的情形。 

（2）经营活动产生的现金流量净额与营业收入变化率差异较大的原因主要

如下： 

①由于 2022 年公司原料药由主要依靠外购转为主要依靠公司原料药生产基

地自产，以及公司通过重新议价降低部分缩合物成本等原因，导致公司 2022 年

购买商品、接受劳务支付的现金与 2021 年相比下降 7,079.77 万元，下降幅度为

42.85%，高于营业收入下降幅度。 

①2022年收到其他与经营活动有关的现金与 2021年相比增长 9,756.19万元，

主要为往来款、利息收入及留抵退税等。 

①由于推广费下降，导致支付其他与经营活动有关的现金与 2021 年相比下

降 3,325.79 万元。 

综上所述，公司营业收入、净利润与经营活动产生的现金流量净额变动存在

一定差异情况，但具有合理性。 

（3）同行业可比上市公司情况 

经查询同行业可比上市公司 2021-2022 年营业收入和净利润、经营活动产生

的现金流量净额变化率情况如下： 

公司名称 证券代码 
营业收入 

变动比率 

归母净利润 

变动比率 

经营活动产生的现金流

量净额变动比率 

以岭药业 002603 23.88% 75.75% 559.69% 

步长制药 603858 -5.15% -231.63% 108.68% 

大理药业 603963 -22.83% 57.74% -135.48% 

平均值 - -1.37% -32.71% 177.63% 

德展健康 000813 -22.28% 18.54% 281.32% 

上述数据表明，2021-2022 年度同行业可比上市公司营业收入和净利润、经

营活动产生的现金流量净额变化率有显著差异，因此，公司营业收入和净利润、

经营活动产生的现金流量净额变化率差异较大是合理的。 

2、年报显示，你公司第一季度至第四季度营业收入分别为 1.93 亿元、1.11

亿元、1.13 亿元、1.54 亿元，净利润分别为 0.30 亿元、0.35 亿元、0.01 亿元、-



1.13 亿元，经营活动产生的现金流量净额分别为 1.30 亿元、-0.35 亿元、0.18 亿

元、0.49 亿元。请你公司说明营业收入季度结构与以前年度是否存在差异，并说

明各季度销售收入回款情况、平均回款周期、收入确认周期是否存在差异。 

回复： 

（1）营业收入季度结构 

公司 2021-2022 年各季度营业收入占比情况如下表所示： 

年份 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

2022 年 33.78% 19.48% 19.73% 27.02% 

2021 年 28.81% 24.54% 16.48% 30.17% 

2021-2022 年公司营业收入均为一季度及四季度营业收入占比较高，不存在

较大差异。 

公司一季度及四季度营业收入占比较高的原因为流感疫苗接种集中在 9-12

月；另外由于环境原因以及春节等因素影响，用药人群减少外出次数，备药需求

增加，经销商根据市场需求主动增加备货，导致第一及第四季度销量提升。 

（2）各季度销售收入回款情况、平均回款周期、收入确认周期 

2022 年各季度销售收入回款情况、平均回款周期、营业收入如下表所示： 

单位：万元 

项目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 全年 

销售商品、提供劳

务收到的现金 
20,076.84 14,178.56 15,528.48 17,212.84 66,996.73 

加权平均回款周期

（天） 
167.54 199.84 105.11 96.66 142.29 

营业收入 19,281.66 11,118.18 11,262.31 15,423.39 57,085.54 

注：加权平均回款周期=（每笔应收账款回款日期-收入确认日期）*所占权重 

公司 2022 年一季度销售商品、提供劳务收到的现金较高，主要系上年应收

款项的现金收回及带量采购均为现销，一季度带量采购金额较高所致。2022 年

二季度受环境原因影响，个别经销商未及时回款且营业收入相对较低，导致加权

平均回款周期略有增加，从全年来看公司加权平均回款周期在信用期内。 

公司收入确认时点为客户到货验收完成时，符合《企业会计准则》的相关规

定，收入确认依据各期均保持一致，不存在差异。 



3、报告期内，你公司经销模式和直销模式下营业收入占比分别为 86.46%和

13.54%。请你公司结合经销模式下的结算方式、结算周期、退换货机制、信用政

策等，说明经销模式收入的确认时点和依据，是否存在销售退回情形，是否与同

行业可比公司存在差异。请年审会计师核查并发表明确意见。 

回复： 

公司经销模式下收入均为药品销售收入，不存在销售退回情形。在新收入准

则下，公司以控制权转移作为收入确认时点的判断标准。公司与经销商之间的销

售商品合同通常仅包含转让商品的履约义务，经销商根据其自身的经营情况，决

定从公司购买商品的时间及数量。双方销售商品合同约定，对于非产品质量问题

引起的退货、换货，公司将不予接受。公司转让商品的履约义务不满足在某一时

段内履行的三个条件，所以公司在综合考虑了下列因素的基础上，在到货验收完

成、取得物流确认单时点确认收入：取得商品的现时收款权利、商品所有权上的

主要风险和报酬的转移、商品的法定所有权的转移、商品实物资产的转移、客户

接受该商品。公司收入确认严格按照相关法规进行，销售，货物、发票、随货同

行单均相符，不存在向经销商压货的情形。 

2022 年度公司药品销售结算方式、结算周期、退换货机制、信用政策与以往

年度相比不存在显著差异，公司带量采购业务仍保持现款方式结算，非带量采购

业务公司按客户规模大小、信用程度、市场覆盖规模、合作情况等因素，给予不

同信用期，与同行业可比公司不存在显著差异。 

会计师执行的核查程序： 

针对上述事项，我们主要执行了以下审计程序： 

（1）了解和评价公司与收入确认相关的关键内部控制的设计有效性，并测

试关键内部控制执行的有效性； 

（2）了解和评价公司收入类型，充分了解公司经营模式，结合公司业务实

质与“收入五步法”，检查、分析不同业务模式下的合同签订方式及内容，分析合

同签订方的权利义务关系，检查各项履约义务的识别、一段时间履行履约义务和

在某一时点履行履约义务的判断是否符合企业会计准则规定； 

（3）了解公司的销售模式、主要代理商情况、主要客户情况、药品生产行

业的市场情况、药品采购的政策变化情况、法律法规监管等情况，分析市场变化、

采购政策变化对公司业务的影响； 



（4）结合销售政策的影响、销售回款情况分析比较本期各月营业收入及本

期与上期的波动情况，分析产品销售的结构和价格变动是否异常、变动趋势是否

合理，是否符合被审计单位季节性、周期性的经营规律； 

（5）收集公司对外销售的相关协议，查看协议中相关的销售条款、结算条

款、退货条款、返利条款、信用政策等内容，核实是否存在未按照合同约定进行

验收结算情况，应收账款是否超账期情况，是否存在存货大量退回等情况； 

（6）计算本期重要产品的毛利率，与上期比较，检查是否异常，各期之间

是否存在重大波动； 

（7）执行会计师独立函证程序，对应收账款、预收款项、合同负责期末余

额、营业收入发生额、销售折扣金额进行函证，对函证全程保持了有效控制，并

将回函情况与账面金额予以核对； 

（8）抽取营业收入大额发生额，结合存货盘点情况，检查与收入相关的支

持性文件，包括相关的合同、发票、运输单据、对方签收等，确认收入的真实性

和完整性； 

（9）对销售业务进行截止性测试，从收入明细账记录追查至发货单、对账

单以及销售订单；从发货单、销售订单追查至收入明细账记录，以确定销售是否

存在跨期现象； 

（10）检查销售收入期后回款情况，包括回款单位、回款金额、回款时间及

会计处理等，以确定收入的准确性； 

（11）检查营业收入在资产负债表日后至审计报告日之间的销售退回情况，

检查相关的凭证附件以及账务处理，了解期后退货的原因并进行相应的调整。 

会计师的核查意见： 

经核查，我们认为公司在给贵所的回复中，与财务报表相关的回复说明与我

们在执行公司 2022 年度财务报表审计过程中了解的信息一致。公司销售模式以

经销商推广销售模式为主，对经销商的销售属于买断式销售，在经销商取得商品

控制权后确认收入，2022 年期后也未发生大额退货的情况，公司收入确认时点

符合会计准则的规定。 

 

问题二、2022 年，你公司前五大客户共实现销售收入 2.24 亿元，占营业收

入的 39.32%。向前五名供应商合计采购 1.45 亿元，金额占年度采购总额比例



89.90%，较上年度提高了 18.25 个百分点。其中，向国光生物科技股份有限公司

采购 1.31 亿元，占年度采购总额比例 81.27%。 

1、请你公司按照销售规模，分层说明你公司客户结构。分析各层级间主要

销售产品或服务、毛利率、客户性质及获客方式是否存在差异。 

回复： 

（1）按照销售规模划分客户结构： 

销售规模 客户数量 

≥5000 万元 2 

≥2000 万＜5000 万元 5 

≥1000 万＜2000 万元 6 

≥500 万＜1000 万元 10 

≥100 万＜500 万元 35 

＜100 万元 328 

合计 386 

（2）主要销售产品或服务、毛利率、客户性质及获客方式 

由于公司营业收入的 98.48%为仿制药和流感疫苗的药品销售，其中阿乐产

品占仿制药销售的 98.24%，故主要对阿乐产品销售客户进行分析。销售规模≥500

万元客户均为阿乐产品的经销商。阿乐产品毛利率主要区分带量采购客户或非带

量采购客户，获客方式无明显差异。 

公司流感疫苗销售客户主要为各区县疾病预防控制中心，各个层级的销售客

户毛利率主要因当地经济可接受能力、竞争差异等因素而略有差异，各层级间流

感疫苗销售客户获客方式无明显差异。 

2、请你公司按照采购规模，分层说明你公司供应商结构，分析各层级间主

要采购产品或服务、结算方式等与以往年度是否存在差异。 

回复： 

（1）按照采购规模划分供应商结构： 

采购规模 供应商数量 

≥3000 万元 1 

≥1000 万＜3000 万元 0 



≥100 万＜1000 万元 8 

＜100 万元 103 

合计 112 

2022 年公司采购金额 3000 万元以上供应商共 1 家，为流感疫苗供应商。采

购金额在 100-1000 万元间的供应商共 8 家，主要采购产品包括原料、包装材料、

辅料等，均与公司保持着长期稳定的战略合作关系，该层级本年度无新增供应商。

公司主要采购产品或服务、结算方式与以往年度相比不存在差异。 

3、请你公司说明报告期内采购集中度较高且同比显著增加的原因，是否存

在过度依赖个别供应商的情形，与同行业可比公司相比是否存在重大差异。请年

审会计师核查并发表明确意见。 

回复： 

经查询，同行业可比上市公司 2022 年度前五名供应商采购额占年度采购总

额的比例如下表所示： 

公司名称 证券代码 前五名供应商采购额占年度采购总额比例 

金陵药业 000919 39.95% 

景峰医药 000908 41.37% 

大理药业 603963 84.60% 

平均值 - 55.31% 

德展健康 000813 89.90% 

德展健康 

（剔除流感疫苗产品） 
000813 50.12% 

公司主要业务为心脑血管药物的研发、生产和销售，疫苗业务非公司核心主

业，在公司 2022 年营收中占比仅为 11.34%。 

2022 年，公司采购金额较高的供应商主要为流感疫苗供应商及药品原、辅

料供应商。由于疫苗业务为流通业务，主要销售台湾国光流感疫苗，成品均为外

购，而公司药品为自产自销，采购物资主要为原、辅料，因此流感疫苗采购额占

年度采购总额比例较高。剔除流感疫苗采购金额后，前五名供应商采购额占年度

采购总额比例为 50.12%，不存在过度依赖个别供应商的情形，且与同行业可比

上市公司采购集中度相比不存在巨大差异。 

会计师执行的核查程序： 



针对上述事项，我们主要执行了以下审计程序： 

（1）获取公司供应商名单，对报告期内主要供应商进行核查，了解前十大

供应商、客户的工商注册情况、股东情况等内容，核实主要供应商及其实际控制

人以及关键经办人员与公司是否存在关联方关系； 

（2）执行独立函证程序，对大额供应商的往来余额与发生额进行函证，对

函证全程保持了有效控制，并将回函情况与账面金额予以核对； 

（3）获取了第一大供应商国光生物科技股份有限公司 2022 年度的采购协

议、付款单据、批签发、解除合同通知书、凭证等附件，对 2022 年期末库存疫

苗进行了监盘，并查阅了相关疫苗上市企业期末疫苗计提减值的情况； 

（4）结合存货采购、资金流水、毛利率分析，检查是否存在没有真实实物

流的虚构采购，虚构应付账款供应商（包括常年供应商和偶然出现企业），套取

资金的情况； 

（5）获取大额供应商、客户交易额，计算本期重要的比率指标，包括但不

限于：赊销率、存货周转率、存货余额构成、原材料成本、与同行业进行对比分

析； 

（6）对本期大额采购业务的借贷方发生额、协议、签收单等凭证附件进行

检查，核实业务发生的真实性、完整性。 

会计师的核查意见： 

经核查，我们认为公司在给贵所的回复中，与财务报表相关的回复说明与我

们在执行公司 2022 年度财务报表审计过程中了解的信息一致。公司采购集中度

不存在依赖个别供应商的情况，与同行业可比公司相比不存在重大差异。 

 

问题三、年报显示，2023 年 2 月，国光生物科技股份有限公司向首惠医药

发出《解除合同通知书》，解除了 2019 年 12 月 20 日与首惠医药签署的疫苗《总

代理协议书》,根据《总代理协议书》授予首惠医药的所有权利自 2023 年 2 月 17

日起自动终止。报告期末,你公司对涉及的特许权全额计提了减值准备。 

1、请你公司说明上述事项对你公司 2022 年财务报表的影响金额，相关会计

处理及处理依据。请年审会计师核查并发表明确意见。 

回复： 

2023 年 2 月公司在收到《解除合同通知书》后，出于谨慎性考虑，公司对涉



及的特许权全额计提减值准备，对公司 2022 年净利润影响金额为-3,977.50 万元。 

公司按照会计准则有关规定，对无形资产进行减值测试，上述事项发生在资

产负债表日至财务报告批准报出日之间，属于资产负债表日后调整事项，该事项

使得疫苗经营特许权这项无形资产在经营活动中为企业创造经济能力的可能性

受到重大不利影响，公司对该资产的可收回金额估计为 0 元，根据《企业会计准

则第 29 号——资产负债表日后事项》、《会计准则第 8 号-资产减值损失》，对

其可收回金额低于账面价值的部分计提减值准备并计入资产减值损失。 

会计师执行的核查程序： 

针对上述事项，我们主要执行了以下审计程序： 

（1）获取了公司总代理协议、2022 年度疫苗采购协议、《解除合同通知书》，

对合同相关内容所涉及的事项进行了核查； 

（2）通过公开信息查询国光生物科技股份有限公司的相关公告以及其他信

息了解到疫苗销售国内情况、代理权终止情况以及国光生物科技股份有限公司与

其他公司达成代理情况； 

（3）因解除合同所涉及的疫苗代理权的终止事项，复核了公司对特许权计

提减值准备的确认依据、账务处理的准确性以及对其他相关资产减值的影响； 

（4）检查无形资产特许权的摊销政策是否符合有关规定，是否与上期一致，

对使用寿命和摊销方法进行复核，并重新计算无形资产特许权的摊销金额是否正

确。 

会计师核查意见： 

经核查，我们认为公司在给贵所的回复中，与财务报表相关的回复说明与我

们在执行公司 2022 年度财务报表审计过程中了解的信息一致。疫苗代理权终止

事项对公司的资产减值损失的影响金额为-3,977.50 万元，会计处理正确，符合会

计准则的规定。 

2、国光生物科技股份有限公司作为你公司第一大供应商，上述《解除合同

通知书》是否对你公司未来经营情况产生不利影响，你公司持续经营能力是否存

在不确定性，及你公司拟采取的改善经营状况的措施（如有）。请年审会计师核

查并发表明确意见。 

回复： 

公司主要业务为心脑血管药物的研发、生产和销售，疫苗业务非公司核心主

http://baike.esnai.com/view.aspx?w=%d7%ca%b2%fa
http://baike.esnai.com/view.aspx?w=%d7%ca%b2%fa
http://baike.esnai.com/view.aspx?w=%b8%ba%d5%ae
http://baike.esnai.com/view.aspx?w=%b2%c6%ce%f1%b1%a8%b8%e6


业。2022 年度公司疫苗销售子公司首惠医药营业收入占公司营业收入的比重为

11.34%，净利润为-15,903.61 万元。剔除首惠医药的影响，公司 2022 年净利润为

561.87 万元。 

2022 年疫苗业务亏损，在扣除首惠医药亏损的影响后公司净利润为正，公

司已对所涉及的相关特许经营权全额计提减值准备。截至 2022 年末，公司总资

产 56.74 亿元，资产负债率 5.33%，公司账面现金及现金等价物 30 亿元，公司主

营药品收入 4.94 亿元，因此公司持续经营能力不存在不确定性，《解除合同通知

书》事项可能对首惠医药业务产生一定影响。目前公司正就上述事项与国光生物

积极沟通，寻求妥善的解决方案。 

会计师执行的核查程序： 

针对上述事项，我们主要执行了以下审计程序： 

（1）针对期后事项实施审计程序，查询公司的相关公告、新闻消息等事项，

识别能够改善或影响公司持续经营能力的事项；     

（2）分析和讨论可获得的公司近期财务报表、定期报告，主要分析公司净

资产、资产负债率、营运资金等相关报表信息了解公司财务方面、经营方面是否

存在重大的对可持续经营疑虑事项或情况； 

（3）分析公司的主营业务药品销售是否与第一大供应商国光生物科技股份

有限公司的存在必然的关系，是否因疫苗代理权的终止对公司的生产经营产生影

响； 

（4）获取了公司出具的管理层声明书，对公司运用可持续经营假设编制报

告期财务报表是恰当的声明。 

会计师核查意见： 

经核查，我们认为公司在给贵所的回复中，与财务报表相关的回复说明与我

们在执行公司 2022 年度财务报表审计过程中了解的信息一致。《解除合同通知

书》事项不会对公司未来经营情况产生不利影响，公司的持续经营能力不存在重

大不确定性。 

 

问题四、你公司于 2020 年 3 月 23 日与自然人戴彦榛签署投资协议，收购

北京长江脉医药科技有限责任公司 70%股权，作价 7.7 亿元。2021 年 4 月 20 日，

各方协商一致解除投资协议，戴彦榛需于 6 个月内返还 4.28 亿元股权收购款，



同时支付违约金 0.43 亿元。戴彦榛未按期返还所欠公司股权收购款及违约金，

公司向北京市第三中级人民法院提起民事诉讼。2022 年 9 月 30 日，公司与戴彦

榛签署《和解协议》，就上述诉讼案件进行和解。截至 2022 年底，公司应收戴

彦榛应退股权款及代垫款 4.28 亿元仍未收回，报告期内计提坏账准备-88.57 万

元，坏账准备期末余额为 1.48 亿元。 

1、请你公司结合戴彦榛、长江脉医药科技有限责任公司的财务状况，补充

披露坏账准备计提是否充分。请年审会计师核查并发表明确意见。 

回复： 

根据查询到的公开信息显示，戴彦榛存在多起诉讼，且已被列为失信被执行

人。戴彦榛的核心、有效资产为其持有的北京长江脉医药科技有限责任公司（以

下简称“长江脉”）的股权。公司通过质押等方式对长江脉 94.05%股权享有相关

权益。 

依据中京民信（北京）资产评估有限公司 2023 年 4 月 17 日出具的长江脉股

东全部权益价值资产评估报告【京信评报字（2023）第 156 号】，长江脉归属于

母公司股东全部权益价值为 29,814.57 万元，按照长江脉 94.05%股权价值计算，

公司据此对该应收款项计提坏账准备-88.57 万元，坏账准备计提充分，符合《企

业会计准则》的相关规定。 

会计师执行的核查程序： 

针对上述事项，我们主要执行了以下审计程序： 

（1）通过网络、公开信息查询长江脉公司工商信息、司法风险、经营风险、

经营状况等情况，了解长江脉公司是否存在相关的经营风险、法律风险等； 

（2）获取公司与戴彦榛的和解协议、检查相关的收款凭证，了解公司与戴

彦榛的诉讼进展情况、和解协议履行情况； 

（3）评价公司计提坏账准备的会计政策、所依据的资料、假设及方法，复

核公司采用预期信用损失法计提坏账准备的计算过程； 

（4）获取其他应收款-戴彦榛应退投资款所涉及的质押股权的评估报告，确

定应退股权款是否存在减值；评估长江脉公司股东全部权益价值的市场价值测试

方法的适当性；对长江脉公司股东全部权益价值的市场价值测试涉及的方法、模

型、假设和关键参数进行追溯性复核，识别本年度与前期是否存在重大偏差，了

解并识别是否存在管理层偏向的迹象；了解管理层对长江脉公司股东全部权益价



值的市场价值测试所依据的基础数据的合理性；了解其评估方法及所采用的参数、

关键假设及专业判断的合理性；了解和评价管理层利用其估值专家的工作；验证

长江脉公司股东全部权益价值的市场价值测试模型的计算准确性。 

会计师核查意见： 

经核查，我们认为公司在给贵所的回复中，与财务报表相关的回复说明与我

们在执行公司 2022 年度财务报表审计过程中了解的信息一致。公司根据质押股

权的市场评估价值对该应收款项计提坏账准备-88.57 万元，坏账准备计提充分，

符合《企业会计准则》的相关规定。 

2、请你公司说明为收回戴彦榛应退股权款及代垫款已采取和拟采取的履约

保障措施或安排。 

回复： 

就戴彦榛未按期返还所欠公司股权收购款及违约金事宜，公司持续稳妥推进

处置上述风险。前期积极推动对戴彦榛的立案诉讼，通过法院出具的《民事调解

书》确认了公司对戴彦榛享有的债权及对长江脉 24.05%股权享有质权，实现对

风险敞口的控制。 

此外，为了全面解决与公司的债权债务问题，戴彦榛拟引入新的投资方对长

江脉进行投资重组，公司力争通过投资重组实现对戴彦臻债权回收工作。新投资

方拟通过设立大健康产业投资基金对长江脉进行投资重组。目前基金的设立工作

正在进行中。 

未来公司将持续积极关注本事项的后续进展情况，同时寻求更为妥善的解决

方案，力争尽快落实相关工作，更好更稳妥的解决戴彦榛与公司的债务问题，维

护公司权益不受损失。 

 

问题五、报告期末，你公司长期股权投资账面余额 4.46 亿元，未计提减值

准备。请你公司结合各投资企业的经营状况，说明资产减值准备计提的充分性。

请年审会计师核查并发表明确意见。 

回复： 

截止 2022 年 12 月 31 日，公司长期股权投资企业情况如下： 

 单位：万元 



被投资单位 以下简称 期初余额 

本期增减变动 

期末余额 追加 

投资 

权益法下确认

的投资损益 

未实现

利润 
其他 

合营企业        

德义制药有限公司 德义制药 4,983.71   -558.82  4.50   4,429.39  

小计  4,983.71   -558.82  4.50   4,429.39  

联营企业        

云南素麻生物科技

有限公司 
云南素麻 10,012.05   -23.89    9,988.16  

汉光药彩（北京）

有限责任公司 
汉光药彩 1,260.87   -270.36    990.50  

北京东方略生物医

药科技股份有限公

司 

东方略 29,424.02   -539.04    28,884.98  

苏州弓正生物医药

科技有限公司 
苏州弓正 281.10   -1.24    279.86  

小计  40,978.04   -834.54    40,143.49  

合计 —— 45,961.75   -1,393.36  4.50   44,572.88  

公司对长期股权投资在资产负债表日是否存在可能发生减值的迹象的判断

过程如下： 

（1）德义制药公司定位于以大麻素的药用研究为核心的医药研发企业，目

前公司尚处于新药研发阶段。 

（2）汉光药彩公司定位于国际医药项目引进平台，目前正在推进相关领域

筹备工作。 

（3）苏州弓正公司定位于生物医药科技领域内的技术开发及销售。目前，

苏州弓正部分产品已实现销售。 

上述德义制药，汉光药彩，苏州弓正公司经营状况稳定、相关业务正在积极

有序推进中，长期股权投资后续计量时已经完整反映了对上述公司投资后的全部

所有者权益变动，被投资单位未出现大额资产减值、资不抵债、持续经营存在重

大不确定性等情况，公司对上述投资不存在减值迹象。 

（4）云南素麻公司主要产品为花叶初加工产品，直接向下游公司直供花叶。

核心产品工业大麻新品种正处于研发过程中。 

（5）东方略专注于抗体药物开发的生物制药企业。东方略与战略合作伙伴

美国 Inovio 公司在 DNA 免疫治疗领域的重点合作开发项目，东方略拥有产品在

大中华区开发、生产和商业化的独家权利。目前，东方略正抓紧入组患者，争取



早日完成中国的 III 期临床试验。 

上述云南素麻、东方略公司经营状况稳定，花叶种植、疫苗研发业务正在积

极推进中。由于云南素麻及东方略投资额较大，公司聘请了第三方评估机构对东

方略、云南素麻股权价值的可收回性进行了评估，经第三方专业评估机构评估，

东方略、云南素麻的股权投资未发生减值情况。 

会计师执行的核查程序： 

针对上述事项，我们主要执行了以下审计程序： 

（1）了解并测试了公司股权投资的内部控制设计及运行的有效性，测试关

键内控制度执行的有效性及一贯性后，确定内部控制是否有效； 

（2）对于采用权益法核算的长期股权投资，获取了被投资单位财务报表和

重要权益公司的审计报告，重新计算投资收益，并与被审计单位账面记录核对； 

（3）对于重要的投资企业东方略、云南素麻、汉光药彩，我们进行了现场

走访，了解被投资单位的生产经营情况、市场开展情况、融资估值情况等，判断

最新的估值信息是否与出资时发生重大变化；对于德义制药公司，我们进行了现

场审计，并获取了相关财务资料；对于投资金额较小的苏州弓正公司我们获取了

对方财务报表并分析财务报表中相关信息，被投资单位是否存在大额资产减值、

资不抵债、持续经营存在重大不确定性等情况； 

（4）获取第三方评估机构对截止 2022 年末的东方略、云南素麻长期股权投

资减值进行评估的评估报告，检查和分析第三方评估机构的主要测算数据的合理

性、折现率等主要参数的确定依据，判断管理层减值测试是否合理； 

（5）了解和评价管理层利用其估值专家的工作，在利用专业评估师的工作

成果的基础上，通过电话、沟通、复核、发函等多种方式检查商誉减值测算的结

果是否可靠； 

（6）通过网络查询被投资单位工商信息、司法风险、经营风险、经营状况

等情况，了解被投资单位是否存在相关的经营风险、法律风险等。 

会计师核查意见： 

经核查，我们认为公司在给贵所的回复中，与财务报表相关的回复说明与我

们在执行公司 2022 年度财务报表审计过程中了解的信息一致。管理层聘请了第

三方评估机构对重要的联营企业东方略、云南素麻所持有的股权价值可收性进行

了评估，我们对评估报告引用的主要参数进行了复核，减值测试所涉及的主要假



设、指标考虑恰当；管理层对长期股权投资不存在减值迹象的依据充分、判断结

果准确。 

 

问题六、报告期末，你公司商誉账面原值为 2.18 亿元，减值准备期末余额

为 0.2 亿元，报告期内未计提减值准备。请你公司结合标的业绩情况，说明本年

度减值测试参数与以前年度是否存在差异，减值计提是否充分合理。请年审会计

师进行核查并发表明确意见。 

回复： 

（1）汉肽生物未计提减值原因 

汉肽生物公司定位于新型基因重组多肽药物的研发、生产、销售。目前汉肽

生物公司在研的相关药物有特利加压素及注射用特利加压素、利那洛肽、依替巴

肽原料及其注射液等。近三年来汉肽生物公司业绩呈下滑趋势，2020-2022 年度

净利润分别为：-1,843.19 万元、-2,598.02 万元、-3,406.81 万元。根据第三方专业

评估机构出具的评估报告，作为多肽药物的研发企业，因药物研发周期较长，研

发尚处于投入阶段，需要投入大量的技术、设备、人才等资源，是导致公司亏损

的主要原因，同时也符合研发企业经营状况的特点。截止到评估基准日 2022 年

12 月 31 日，经审计确认的汉肽生物商誉账面价值为 17,772.35 万元，经评估包

含整体商誉账面价值为 38,509.95 万元，本次资产组可收回金额为 42,215.00 万

元，与商誉相关资产组不存在减值迹象，因此未计提减值准备。商誉减值测试过

程具体如下表所示： 

单位：万元 

项目 序号 金额 

商誉的账面余额 1 18,939.22 

母公司持股比例 2 65% 

以前已计提的商誉减值准备余额 3 1,166.87 

商誉的账面价值 4=1-3 17,772.35 

未确认归属于少数股东权益的商誉价值 5=4/2-1 9,569.73 

包含未确认归属于少数股东权益的商誉价值 6=4+5 27,342.07 

资产组的账面价值 7 11,167.88 

包含整体商誉的资产组的账面价值 8=6+7 38,509.95 

资产组预计未来现金流量的现值（可收回金额） 9 42,215.00 

商誉减值损失（大于 0 时） 10=8-9 - 

归属于母公司合并报表应确认的商誉减值损失 11=10*2 - 



①汉肽生物参数合理性分析 

汉肽生物的产品主要为多肽药物和其他化妆品原料等，其多肽药物的整体收

入占汉肽生物整体收入的比例为 90%以上，多肽药物的收入期间主要是根据产

品的专利期限以及目前和未来市场的竞争情况综合确定，由于企业目前正处于研

发和临床阶段，预计 2025 年产品可陆续上市。多肽药物产品的研发周期较长，

前期投入较大，新药从上市到客户认可需要有个过程，按照爬坡和下坡的趋势进

行预测。由于不同产品的投产期不同，对利润造成较大波动，前期由于处于筹备

和建设期，因此其利润为负，随着各产品的投产其营业利润率保持在 13%左右。

综合上述判断，本次多肽药物的收入预测到 2034 年终止，其他化妆品原料收入

预测期为永续期。 

可比公司的近三年营业利润率明细如下： 

证券代码 证券简称 

营业利润/营业总收入

(TTM) 

[报告期]2020 年报 

[单位]% 

营业利润/营业总收入

(TTM) 

[报告期]2021 年报 

[单位]% 

营业利润/营业总收入

(TTM) 

[报告期]2022 年报 

[单位]% 

000538.SZ 云南白药 20.8046 9.5815 9.2393 

600572.SH 康恩贝 13.2668 40.9358 10.0403 

600436.SH 片仔癀 30.3664 35.8347 34.2272 

600085.SH 同仁堂 15.6287 15.9447 17.7034 

600750.SH 江中药业 23.5078 21.7812 19.5751 

可比公司 2022 年的营业利润率在 9.24%-34.23%之间，汉肽生物的营业利润

率处于可比公司的营业利润率区间内，因此汉肽生物的利润率是较合理的。 

①汉肽生物本年度减值测试参数与以前年度是否存在差异 

减值测试参数如下： 

年度 收益期 预测期 预测期增长率 稳定期增长率 销售利润率 

折现率

（加权

平均资

本成本

WACC） 

2020 年 15 年+永续 15 年+永续  32.98%～174.70% -68.61% -39.71%～23.5% 15.89% 

2021 年 13 年+永续 13 年+永续 -37.19%～1036.96% -95.28% -14%～11.55% 12.19% 

2022 年 12 年+永续 12 年+永续 -95.90%～4885.82% -95.90% -95.10%～24.13% 17.01% 

2022 年资产组范围与以前年度保持一致。以上主要预测参数受汉肽生物公



司对未来年度的发展规划以及市场环境影响，与以前年度测试参数存在一定的差

异。具体差异体现在以下几点： 

1、2022 年由于汉肽生物公司的多肽药物研发正按计划稳定推进，并根据产

品研发进度进行了调整。本次评估由于三款多肽药物产品均预计 2025 年上市销

售，故 2025 年销售收入会较 2024 年有较大的增幅，与 2021 年商誉减值测试中

预测期销售增长率会存在一定的差异。 

2、本次评估根据目前其他已上市同类药品的中标价对未来年度产品的药品

定价预测进行了调整。 

3、上述列示的对评估值有影响的 WACC 参数，由于 2020 年及 2022 年列示

的是税前折现率，2021 年列示的是税后折现率，2021 年列示数据调整为税前折

现率应为 16.94%，因此，2022 年折现率水平与以前年度并无明显差异。 

（2）红惠新未计提减值原因 

红惠新作为新药研发企业，公司的 WYY、ZT 等重点研发项目正在加速推

进。目前公司经营状况较好，近三年来业绩处于盈利状态，2020-2022 年净利润

分别为：540.97 万元、34.55 万元、324.41 万元。依据第三方专业评估机构出具

的评估报告，截至评估基准日 2022 年 12 月 31 日，包含整体商誉资产组账面价

值为 4,005.43 万元，本次资产组可收回金额为 4,015.81 万元,资产组可回收金额

高于包含整体商誉账面价值，因此未计提减值准备。商誉减值测试过程具体如下

表所示： 

单位：万元 

项目 红惠新 

商誉账面余额① 2,311.46 

商誉减值准备余额① 253.59 

商誉的账面价值①＝①-① 2,057.87 

未确认归属于少数股东权益的商誉价值① 1,208.59 

调整后整体商誉的账面价值①=①+① 3,266.46 

资产组的账面价值① 738.97 

包含整体商誉的资产组的账面价值①=①+① 4,005.43 

资产组预计未来现金流量的现值（可回收金额）① 4,015.81 

商誉减值损失（大于 0 时）①=①-① 0 

归属于母公司合并报表应确认的商誉减值损失 0 

①红惠新参数合理性分析 

红惠新 2023 年的收入预算都是基于现有研发合同分项目确认的，后续研发



会主要以新药项目（WYY、ZT）为主。2023 年及以后主要为德展大健康股份有

限公司提供新药项目研发。 

项目 2019 年 2020 年 2021 年 2022 年 

主营业务收入(万元) 2,692.00 2,722.66 928.45 1,793.01 

主营业务成本(万元) 995.95 1,420.58 388.45 726.69 

销售毛利率 63.00% 47.82% 58.16% 59.47% 

红惠新的 2019-2022 年销售毛利率在 47%-63%之间，红惠新的销售毛利润

率采用 2019-2022 年平均销售毛利率 57.11%，因此预测期红惠新的销售毛利率

是较合理的。 

①红惠新本年度减值测试参数与以前年度是否存在差异 

减值测试参数如下： 

年度 收益期 预测期 
预测期增长

率 

稳定期增

长率 
销售利润率 

折现率（加权

平均资本成本

WACC） 

2020 年 5 年+永续 5 年+永续 
15.89%～

3.00% 
0 

26.93%～ 

-29.91% 
15.09% 

2021 年 5 年+永续 5 年+永续 
-9.79%～

341.76% 
-11.46% 

28.26%～

31.35% 
14.53% 

2022 年 5 年+永续 5 年+永续 
0%～

50.31% 
0% 

-10.58%～

34.61% 
14.78% 

2022 年红惠新公司减值测试的资产组范围与以前年度基本一致，以上主

要预测参数由于评估基准日的不同、当年对未来年度的发展规划以及市场环境差

异的影响，与以前年度测试参数存在一定的差异。具体差异体现在以下几点： 

1、受 2023 年已签订合同同比增长情况、企业研发阶段计划以及未来预计新

增加研发项目影响，导致部分年度预测期增长率存在一定差异。 

2、受部分项目研究需要委托外部研发机构来进行，导致部分年度预测期销

售利润率的存在一定差异。 

证券代码 证券简称 

营业利润/营

业总收入[报

告期]2019 年

报[单位]% 

营业利润/营

业总收入[报

告期]2020 年

报[单位]% 

营业利润/营

业总收入[报

告期]2021 年

报[单位]% 

营业利润/营

业总收入[报

告期]2022 年

报[单位]% 

603259.SH 药明康德 18.1859 20.4983 26.3629 27.0672 

300404.SZ 博济医药 5.5021 10.5225 14.5085 4.6110 

300347.SZ 泰格医药 38.6917 69.6152 70.9109 36.4464 

002821.SZ 凯莱英 25.3525 25.9357 25.7039 36.3790 



可比公司的 2022 年销售利润率平均值约在 4%-36%之间，红惠新的销售利

润率处于可比公司的销售利润率区间内，因此红惠新的销售利润率是较合理的。 

会计师执行的核查程序： 

针对上述事项，我们主要执行了以下审计程序： 

（1）了解和评价公司与商誉确认相关的关键内部控制的设计有效性，并测

试了关键内部控制执行的有效性； 

（2）分析管理层对商誉所属资产组的认定和进行商誉减值测试时采用的关

键评估的假设、参数、折现率的选择，检查相关假设和方法的合理性； 

（3）评价管理层委聘的外部估值专家的胜任能力、专业素质和客观性。在

利用专业评估师的工作成果的基础上，通过电话、发函等多种方式检查商誉减值

测算的结果的可靠性； 

（4）对外部估值专家出具的评估报告进行分析复核，对商誉减值测试涉及

的方法、模型、假设和关键参数、预测未来收入及现金流折现率等的合理性进行

追溯性复核，识别本年度与前期是否存在重大偏差，验证商誉减值测试模型的计

算准确性； 

（5）检查商誉减值准备的计算和会计处理是否正确，商誉是否已按照企业

会计准则或其他适用的财务报告编制基础的规定在财务报表中做出恰当的列报。 

会计师核查意见： 

经核查，我们认为公司在给贵所的回复中，与财务报表相关的回复说明与我

们在执行公司 2022 年度财务报表审计过程中了解的信息一致。管理层聘请了第

三方评估机构对截止 2022 年末的商誉减值进行评估，我们对评估报告引用的主

要参数进行了复核与对比，本年度减值测试参数与以前年度存在一定差异，差异

具有合理性，减值计提充分合理。 

 

问题七、年报显示，报告期末,你公司存货账面余额为 3.39 亿元，同比增长

7.02%；存货跌价准备为 0.88 万元，同比增长 421.40%；存货账面价值为 2.51 亿

元，同比下降 16.37%。报告期内，你公司医药行业销售量、生产量、库存量分

别同比下降 16.99%、14.65%、53.45%。 

1、请你公司结合具体产品营业收入、存货变动情况，说明存货账面金额与

实物量变动趋势差异较大的原因及合理性。 



回复： 

公司 2022 年年度报告医药行业销售量、生产量、库存量均为仿制药销售量、

生产量、库存量，由于 2022 年度阿乐产品销售收入占公司仿制药销售收入的

98.24%，因此主要对阿乐产品营业收入、存货变动情况进行分析。 

（1）公司 2021-2022 年度阿乐各规格产品销售收入、销售数量如下表所示： 

单位：万元 

项目 
销售收入（万元） 销售数量（万盒） 

2022 年 2021 年 同比增减 2022 年 2021 年 同比增减 

 阿乐 10mg*7 片 19,623.29 26,952.69 -27.19% 2,996.45 3,637.20 -17.62% 

 阿乐 20mg*7 片 27,180.00 36,138.39 -24.79% 3,185.06 3,860.40 -17.49% 

 阿乐 10mg*14 片 252.94 23.86 960.31% 9.79 0.77 1175.00% 

 阿乐 10mg*28 片 683.71 4.36 15564.80% 16.53 0.07 22860.00% 

 阿乐 20mg*14 片 331.76 40.07 728.00% 8.14 0.84 868.57% 

 阿乐 20mg*28 片 413.84 - - 7.68 - - 

合计 48,485.54 63,159.37 -23.23% 6,223.65 7,499.28 -17.01% 

注：销售数量均未换算。 

2022年阿乐各规格产品共销售 48,485.54万元，与 2021年相比下降 23.23%；

阿乐各规格产品共销售 6,223.65 万盒，与 2021 年相比下降 17.01%，营业收入与

销售数量变动趋势不存在巨大差异。 

（2）公司 2021-2022 年末阿乐各规格产品期末金额、数量如下表所示： 

项目 
期末账面价值（万元） 期末库存数量（万盒） 

2022 年末 2021 年末 同比增减 2022 年末 2021 年末 同比增减 

阿乐 10mg*7 片 631.02 1,929.20 -67.29% 244.85 907.03 -73.00% 

阿乐 20mg*7 片 1,860.99 2,772.91 -32.89% 517.37 723.65 -28.51% 

阿乐 10mg*14 片 137.61 216.40 -36.41% 22.53 32.33 -30.30% 

阿乐 10mg*28 片 0.13 199.20 -99.94% 0.01 16.55 -99.93% 

阿乐 20mg*14 片 46.57 108.40 -57.04% 7.10 15.24 -53.41% 

阿乐 20mg*28 片 33.66 106.67 -68.45% 3.22 8.15 -60.46% 

合计 2,709.97 5,332.78 -49.18% 795.09 1,702.94 -53.31% 

注：销售数量均未换算。 

2022 年末阿乐各规格产品账面价值 2,709.97 万元，与 2021 年相比下降



49.18%；阿乐各规格产品期末库存数量795.09万盒，与2021年相比下降53.31%，

阿乐各规格产品期末账面价值与库存数量变动趋势不存在巨大差异。 

2022 年末阿乐各规格产品库存量下降主要系公司以销定产，销量下降相应

减少备货所致，综上，公司存货账面金额与实物量变动趋势差异具有合理性。 

2、请你公司结合存货的类别和结构，对比同行业公司分析存货水平的合理

性以及当期存货跌价准备计提的充分性。请年审会计师核查并发表明确意见。 

回复： 

（1）2022 年末同行业上市公司存货类别及结构如下表所示： 

单位：万元 

存货 

类别 

大理药业 科伦药业 天士力 平均值 德展健康 

账面价

值 

分类 

占比 
账面价值 

分类 

占比 
账面价值 

分类 

占比 
账面价值 

分类 

占比 
账面价值 

分类 

占比 

原材料 1,398.27 51.75% 164,064.29 51.42% 38,402.39 25.33% 67,954.98 42.83% 11,703.61 46.65% 

在产品 461.78 17.09% 11,246.11 3.52% 25,843.98 17.05% 12,517.29 12.55% 7,617.18 30.36% 

库存商

品 
380.72 14.09% 130,433.24 40.88% 83,662.68 55.19% 71,492.21 36.72% 5,395.03 21.50% 

包装物 109.69 4.06% - 0.00% 1,833.05 1.21% 647.58 1.76% 355.36 1.42% 

其他 351.60 13.01% 13,326.18 4.18% 1,845.05 1.22% 5,174.27 6.14% 17.90 0.07% 

合计 2,702.06 100.00% 319,069.81 100.00% 151,587.15 100.00% 157,786.34 100.00% 25,089.08 100.00% 

与同行业公司相比，公司在产品占比较高库存商品占比较低，主要系子公司

天津嘉林及嘉林有限生产车间完工转固后制造费用增加及年末待验入库产品需

检验合格后方可转入库存商品所致，除上述两项外，公司存货的类别和结构与同

行业可比公司相比不存在显著差异，因此公司存货水平具有合理性。 

（2）存货跌价准备计提的充分性 

①存货跌价准备的确认依据 

期末对存货进行全面清查后，按存货的成本与可变现净值孰低提取或调整存

货跌价准备。产成品、库存商品和用于出售的材料等直接用于出售的商品存货，

在正常生产经营过程中，以该存货的估计售价减去估计的销售费用和相关税费后

的金额，确定其可变现净值；需要经过加工的材料存货，在正常生产经营过程中，

以所生产的产成品的估计售价减去至完工时估计将要发生的成本、估计的销售费



用和相关税费后的金额，确定其可变现净值；为执行销售合同或者劳务合同而持

有的存货，其可变现净值以合同价格为基础计算，若持有存货的数量多于销售合

同订购数量的，超出部分的存货的可变现净值以一般销售价格为基础计算。 

期末按照单个存货项目计提存货跌价准备；但对于数量繁多、单价较低的存

货，按照存货类别计提存货跌价准备；与在同一地区生产和销售的产品系列相关、

具有相同或类似最终用途或目的，且难以与其他项目分开计量的存货，则合并计

提存货跌价准备。 

2021-2022 年度公司存货跌价准备计提情况如下表所示： 

单位：万元 

存货类别 2022 年计提金额 2021 年计提金额 

原材料 194.21  - 

库存商品 10,003.29  1 694.01 

其中流感疫苗 9,740.33 1,694.01 

包装物 43.87  - 

其他 0.75  -39.35 

合   计 10,242.13  1,654.66 

2021-2022 年度公司所计提存货跌价准备主要为首惠医药流感疫苗跌价准备，

由于首惠医药部分流感疫苗临期，公司出于谨慎性原则对尚未销售的临期流感疫

苗全额计提存货跌价准备。 

①2022 年度公司与同行业可比公司的存货跌价准备对比如下表所示： 

单位：万元 

项目  大理药业 科伦药业 天士力 平均值 德展健康 

德展健康 

（剔除流感疫

苗产品） 

存货账面余额 5,131.26 322,039.18 154,372.57 160,514.34 33,921.63  24,623.12  

存货跌价准备 

计提金额 
71.98 4,392.56 2,650.54 2,371.70 10,242.13  501.80  

占比 1.40% 1.36% 1.72% 1.48% 30.19% 2.04% 

如上表所示，由于行业特性，同行业可比上市公司本年计提存货跌价准备占

期间营业成本的比重以及本年计提存货跌价准备占存货账面余额的比重均较小。

公司 2022 年度存货跌价准备中有 9,740.33 万元为流感疫苗产生，扣除流感疫苗

后本期计提占存货账面余额的比重为 2.04%。扣除流感疫苗公司存货跌价准备占

存货账面余额比例与同行业可比上市公司平均水平相差较小，具有合理性。 



会计师执行的核查程序： 

针对上述事项，我们主要执行了以下审计程序： 

（1）了解和评价公司与存货确认相关的关键内部控制的设计有效性，并测

试了关键内部控制执行的有效性； 

（2）评价公司确认各类存货可变现净值的会计政策是否符合企业会计准则

的规定，根据该政策，检查期末存货跌价准备的计算准确性； 

（3）执行存货监盘程序，并重点关注如下事项：参与公司存货盘点的事前

规划或向公司索取存货盘点计划；现场观察存货盘点，监督盘点计划的执行，并

作适当抽盘；盘点结束后索取盘点明细表、汇总表副本进行复核，并选择数额较

大，收发频繁的存货项目与永续盘存记录进行核对；在监盘或抽盘公司存货时，

观察和了解存货的品质状况，征询技术人员、财务人员、仓库管理人员的意见，

了解和确定存货中属于残次、毁损、滞销积压的存货情况； 

（4）结合存货监盘，检查期末存货中是否存在库龄较长、保质期外或临近

药品有效期、产量下降、生产成本或售价波动、技术或市场需求变化等情形，评

价管理层是否已合理估计可变现净值。复核管理层对存货估计售价的预测，将估

计售价与历史数据、期后情况、市场信息等进行比较； 

（5）对比分析同行业可比公司按存货的类别和结构的存货水平和存货跌价

准备计提情况； 

（6）获取期后存货销售的合同、发票、签收单、凭证等附件进行检查，为

资产负债表日的存货跌价准备的准确性提供证据。 

会计师的核查意见： 

经核查，我们认为公司在给贵所的回复中，与财务报表相关的回复说明与我

们在执行公司 2022 年度财务报表审计过程中了解的信息一致。公司存货水平与

同行业上市公司差异合理，存货跌价准备计提充分。 

 

问题八、报告期内，你公司销售费用构成中产品推广费为 1.09 亿元，同比

减少 26.44%，占当期营业收入的比例为 19.10%。结合你公司销售模式、同行业

可比公司情况，请你公司说明产品推广费的具体内容，是否与现有业务相匹配，

是否存在商业贿赂或为商业贿赂提供便利的情形。请年审会计师核查并发表明

确意见。 



回复： 

（1）销售模式 

2022 年公司主营药品业务仍实行以经销商+推广商的营销模式，销售模式未

发生变化。流感疫苗业务采用招商模式，通过与推广商签署推广服务协议推进产

品的发货与销售。食品饮料、化妆品及多肽业务实行经销商代理和自营相结合的

营销模式。 

（2）产品推广费主要内容及变动概况 

2022 年公司营业收入 57,085.54 万元，与 2021 年相比下降 22.28%，产品推

广费 10,896.84 万元，与 2021 年相比下降 26.44%。2022 年推广费下降幅度与营

业收入下降幅度不存在显著差异。 

公司 2022 年药品推广费 7,444.14 万元,主要为支付给药品推广服务商的推广

费；流感疫苗推广费为 2,861.72 万元,主要为支付给疫苗推广商的推广费。两者

共计 10,305.86 万元，占 2022 年推广费总额的 94.58%，其他主要为饮料及化妆

品等业务品牌宣传、渠道推广等费用。 

（3）同行业可比公司情况 

经查询同行业可比上市公司的销售费用率及变动趋势，情况如下： 

公司名称 证券代码 2022 年 2021 年 同比增减 

天士力 600535 22.10% 24.25% -2.15% 

信立泰 002294 20.29% 18.78% 1.50% 

恒瑞医药 600276 17.90% 17.93% -0.03% 

平均值 - 20.09% 20.32% -0.23% 

德展健康 000813 19.09% 20.17% -1.08% 

上述数据表明，2022 年同行业可比上市公司销售费用率总体略有下降，与

公司销售费用率变动趋势大致相同；与同行业可比上市公司相比，公司销售费用

占营业收入的比例无显著差异，现有业务相匹配。公司不存在商业贿赂或为商业

贿赂提供便利的情况。 

会计师的核查意见： 

针对上述事项，我们主要执行了以下审计程序： 

（1）了解和评价公司与销售费用推广费确认相关的关键内部控制的设计有

效性，并测试了关键内部控制执行的有效性； 



（2）获取公司的销售政策相关文件，查看推广服务协议中是否存在要求业

务推广服务商遵守相关反商业贿赂的规定的条款，检查与销售政策相关的合

同、发票、结算单据、付款凭证、参会人员、签到表、会议照片等支持性资

料，核查发票内容与协议约定的服务内容、业务活动、执行标准是否相符； 

（3）获取推广费计算表，按照销售政策文件规定的标准对推广费用进行重

新测算，并与账面记录进行分析、比较； 

（4）比较公司主要推广商与上期的变动情况，核查公司推广服务商的工商

信息，检查其成立时间、注册及实缴资本、股权结构、负面新闻以及诉讼等相

关信息是否存在异常，及检查是否存在疑似关联方的情况，核查推广服务商与

公司、公司董事、监事、高级管理人员及其控制的公司或关联方是否存在关联

关系，核查是否存在异常的推广商情况； 

（5）对主要推广服务商在报告期内的推广费情况执行会计师独立函证程

序，对函证全程保持了有效控制，并将回函情况与账面金额予以核对； 

（6）从资产负债表日后的银行对账单或付款凭证中选取推广费进行测试，

检查支持性文件（如合同或发票），关注发票日期和支付日期，追踪已选取项

目至推广费明细表，检查推广费所计入的会计期间，评价推广费是否被记录于

正确的会计期间； 

（7）抽取资产负债表日前后推广费的会计凭证，实施截止测试，检查推广

费是否存在跨期； 

（8）检查预提市场推广费期后支付的银行流水，核实银行流水对应的推广

费收款方与账务记录的收款方的一致性。 

会计师的核查意见： 

经核查，我们认为公司在给贵所的回复中，与财务报表相关的回复说明与

我们在执行公司 2022 年度财务报表审计过程中了解的信息一致。销售费用与现

有业务相匹配，未发现存在商业贿赂或为商业贿赂提供便利的情形。 

 

特此公告。 

 

德展大健康股份有限公司董事会  

                                      二〇二三年六月二十八日  


	问题一、2020年至2022年，你公司分别实现营业收入9.63亿元、7.34亿元、5.71亿元，连续三年下滑，归属于上市公司股东的净利润（以下简称“净利润”）分别为2.85亿元、-0.58亿元、-0.47亿元，经营活动产生的现金流量净额8.28亿元、0.42亿元、1.62亿元。
	1、请结合销售情况、业务模式、账期安排以及同行业可比上市公司等情况，说明你公司营业收入和净利润、经营活动产生的现金流量净额变化率差异较大的原因及合理性。
	2、年报显示，你公司第一季度至第四季度营业收入分别为1.93亿元、1.11亿元、1.13亿元、1.54亿元，净利润分别为0.30亿元、0.35亿元、0.01亿元、-1.13亿元，经营活动产生的现金流量净额分别为1.30亿元、-0.35亿元、0.18亿元、0.49亿元。请你公司说明营业收入季度结构与以前年度是否存在差异，并说明各季度销售收入回款情况、平均回款周期、收入确认周期是否存在差异。
	3、报告期内，你公司经销模式和直销模式下营业收入占比分别为86.46%和13.54%。请你公司结合经销模式下的结算方式、结算周期、退换货机制、信用政策等，说明经销模式收入的确认时点和依据，是否存在销售退回情形，是否与同行业可比公司存在差异。请年审会计师核查并发表明确意见。
	会计师执行的核查程序：
	会计师的核查意见：


	问题二、2022年，你公司前五大客户共实现销售收入2.24亿元，占营业收入的39.32%。向前五名供应商合计采购1.45亿元，金额占年度采购总额比例89.90%，较上年度提高了18.25个百分点。其中，向国光生物科技股份有限公司采购1.31亿元，占年度采购总额比例81.27%。
	1、请你公司按照销售规模，分层说明你公司客户结构。分析各层级间主要销售产品或服务、毛利率、客户性质及获客方式是否存在差异。
	2、请你公司按照采购规模，分层说明你公司供应商结构，分析各层级间主要采购产品或服务、结算方式等与以往年度是否存在差异。
	3、请你公司说明报告期内采购集中度较高且同比显著增加的原因，是否存在过度依赖个别供应商的情形，与同行业可比公司相比是否存在重大差异。请年审会计师核查并发表明确意见。
	会计师执行的核查程序：
	会计师的核查意见：


	问题三、年报显示，2023年2月，国光生物科技股份有限公司向首惠医药发出《解除合同通知书》，解除了2019年12月20日与首惠医药签署的疫苗《总代理协议书》,根据《总代理协议书》授予首惠医药的所有权利自2023年2月17日起自动终止。报告期末,你公司对涉及的特许权全额计提了减值准备。
	1、请你公司说明上述事项对你公司2022年财务报表的影响金额，相关会计处理及处理依据。请年审会计师核查并发表明确意见。
	会计师执行的核查程序：
	会计师核查意见：

	2、国光生物科技股份有限公司作为你公司第一大供应商，上述《解除合同通知书》是否对你公司未来经营情况产生不利影响，你公司持续经营能力是否存在不确定性，及你公司拟采取的改善经营状况的措施（如有）。请年审会计师核查并发表明确意见。
	会计师执行的核查程序：
	会计师核查意见：


	问题四、你公司于2020年3月23日与自然人戴彦榛签署投资协议，收购北京长江脉医药科技有限责任公司70%股权，作价7.7亿元。2021年4月20日，各方协商一致解除投资协议，戴彦榛需于6个月内返还4.28亿元股权收购款，同时支付违约金0.43亿元。戴彦榛未按期返还所欠公司股权收购款及违约金，公司向北京市第三中级人民法院提起民事诉讼。2022年9月30日，公司与戴彦榛签署《和解协议》，就上述诉讼案件进行和解。截至2022年底，公司应收戴彦榛应退股权款及代垫款4.28亿元仍未收回，报告期内计提坏账准备...
	1、请你公司结合戴彦榛、长江脉医药科技有限责任公司的财务状况，补充披露坏账准备计提是否充分。请年审会计师核查并发表明确意见。
	会计师执行的核查程序：
	会计师核查意见：

	2、请你公司说明为收回戴彦榛应退股权款及代垫款已采取和拟采取的履约保障措施或安排。

	问题五、报告期末，你公司长期股权投资账面余额4.46亿元，未计提减值准备。请你公司结合各投资企业的经营状况，说明资产减值准备计提的充分性。请年审会计师核查并发表明确意见。
	会计师执行的核查程序：
	会计师核查意见：

	问题六、报告期末，你公司商誉账面原值为2.18亿元，减值准备期末余额为0.2亿元，报告期内未计提减值准备。请你公司结合标的业绩情况，说明本年度减值测试参数与以前年度是否存在差异，减值计提是否充分合理。请年审会计师进行核查并发表明确意见。
	会计师执行的核查程序：
	会计师核查意见：

	问题七、年报显示，报告期末,你公司存货账面余额为3.39亿元，同比增长7.02%；存货跌价准备为0.88万元，同比增长421.40%；存货账面价值为2.51亿元，同比下降16.37%。报告期内，你公司医药行业销售量、生产量、库存量分别同比下降16.99%、14.65%、53.45%。
	1、请你公司结合具体产品营业收入、存货变动情况，说明存货账面金额与实物量变动趋势差异较大的原因及合理性。
	2、请你公司结合存货的类别和结构，对比同行业公司分析存货水平的合理性以及当期存货跌价准备计提的充分性。请年审会计师核查并发表明确意见。
	会计师执行的核查程序：
	会计师的核查意见：


	问题八、报告期内，你公司销售费用构成中产品推广费为1.09亿元，同比减少26.44%，占当期营业收入的比例为19.10%。结合你公司销售模式、同行业可比公司情况，请你公司说明产品推广费的具体内容，是否与现有业务相匹配，是否存在商业贿赂或为商业贿赂提供便利的情形。请年审会计师核查并发表明确意见。

