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英诺激光科技股份有限公司独立董事 

关于第三届董事会第六次会议相关事项的独立意见 

 

根据《中华人民共和国公司法》（以下简称“《公司法》”）、中国证监会《上

市公司独立董事规则》、深圳证券交易所《深圳证券交易所上市公司自律监管指

引第 2号——创业板上市公司规范运作》等法律法规及《英诺激光科技股份有限

公司章程》（以下简称“《公司章程》”）《独立董事议事制度》等的有关规定，我

们作为英诺激光科技股份有限公司（以下简称“公司”）的独立董事，现就公司

第三届董事会第六次会议审议事项发表独立意见如下：  

一、关于公司《2023 年限制性股票激励计划（草案）》及其摘要的独立意见 

（1）公司不存在《上市公司股权激励管理办法》（以下简称“《管理办法》”）

等法律、法规和规范性文件规定的禁止实施股权激励计划的情形，公司具备实施

股权激励计划的主体资格。 

（2）公司《2023 年限制性股票激励计划（草案）》及其摘要的拟定、审议流

程符合《管理办法》《深圳证券交易所创业板股票上市规则》（以下简称“《上市

规则》”）等有关法律、法规、规章及规范性文件的规定。 

（3）公司 2023 年限制性股票激励计划（以下简称“本次激励计划”）所确

定的激励对象具备《公司法》《中华人民共和国证券法》（以下简称“《证券法》”）

《公司章程》等法律、法规和规范性文件规定的任职资格；名单人员均不存在《管

理办法》规定的禁止成为激励对象的情形，符合《上市规则》、公司《2023年限

制性股票激励计划（草案）》规定的激励对象范围，其作为公司 2023 年限制性股

票激励计划激励对象的主体资格合法、有效。 

（4）公司《2023 年限制性股票激励计划（草案）》的内容符合《公司法》《证

券法》《管理办法》《上市规则》等有关法律、法规和规范性文件的规定；对各激

励对象限制性股票的授予安排、归属安排（包括授予额度、授予日期、授予条件、

授予价格、等待期、归属期、归属条件等事项）未违反有关法律、法规和规范性

文件的规定，未侵犯公司及全体股东的利益。 

（5）公司不存在向激励对象提供贷款、贷款担保或任何其他财务资助的计
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划或安排。 

（6）公司实施股权激励计划利于进一步完善公司治理结构，健全公司长效

激励机制，充分调动公司核心骨干员工的积极性，增强公司管理团队和业务骨干

对实现公司持续、健康发展的责任感、使命感。 

（7）关联董事已根据《公司法》《管理办法》等法律、法规、规章和规范性

文件以及《公司章程》中的有关规定对相关议案回避表决，由非关联董事审议表

决。 

综上所述，我们认为本次激励计划的实施将健全公司中长期激励约束机制，

使核心员工利益与公司、股东的长远发展更紧密地结合，充分调动骨干员工的积

极性和创造性，利于公司的持续发展，不存在损害公司及全体股东利益的情形。

我们一致同意公司实行本股权激励计划，并同意将该事项提交股东大会审议。 

同时，我们一致同意委托独立董事何君作为征集人，就股东大会审议的关于

本次激励计划相关议案向公司全体股东征集委托投票权。 

二、关于本次激励计划设定指标的科学性和合理性的独立意见 

本次激励计划考核指标分为两个层面，分别为公司层面业绩考核、个人层面

绩效考核。 

公司所处行业受益于激光技术的通用性和先进性，下游应用呈现出多场景的

特点。因此，结合下游产业成熟度，逐步针对下游需求开拓新兴应用场景是实现

持续发展的原动力。公司采用总营业收入或新业务营业收入的组合指标，既有望

通盘推动新老业务实现齐头并进，又可以通过重点激励新兴业务提速发展来提升

贡献度，从根本上推动公司业绩持续健康发展。 

公司成立于 2011 年，凭借自主激光器的先发优势，抓住了国内消费电子和 3D

打印等行业的发展机遇，使相关业务实现了快速和高质量发展，从而于 2021 年成

功上市。2021 年起，结合下游行业需求结构的变化、自身发展的内在需求和上市

带来的资源优势，公司基于“有深度、有宽度和有长度”的标准而制定了若干新业

务发展规划并付诸实施，具体进展如下： 

1、2021 年，公司落地了面向生物医疗行业的产品和服务业务，实现收入约

1,214.06 万元；2022 年，该业务在国内外实现收入约 2,564.09 万元，同比增长约

111.20%。 
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2、2022 年，公司布局了面向光伏行业新型电池技术的产品业务，于 2023 年

起获得订单，有望最快于 2023 年起形成收入。 

3、2022 年，公司继续培育面向半导体行业的产品业务，实现收入约 783.60 万

元，产品以碳化硅退火制程的激光器为主，亦有少量应用在硅基半导体检测等关

键制程的紫外和深紫外等激光器，客户以国外知名半导体装备公司为主。 

4、2022-2023 年，公司布局了面向显示行业和超硬材料加工等其它新领域的

产品业务，有望于 2023-2025 年形成收入。 

5、2022 年，公司基于国外市场吸引力、自身能力日趋成熟和中美协同的布局

优势等因素，决定将拓展国外市场作为年度及今后的重点工作，实现收入约

5,209.06 万元，同比增长约 98.62%，主要服务于半导体、生物医疗和消费品等行

业，终端客户包括住友重工（SHI）、美敦力(Medtronic) 和强生(Johnson ＆ Johnson)

等全球知名公司。 

综上所述，新业务营业收入指标是评价企业成长能力的重要指标，体现企业

经营业务发展的趋势，加快发展和布局上述新业务的举措有望解决此前长期以面

向国内市场的消费电子和 3D 打印等成熟业务为主的单一结构问题，有利于丰富

公司的收入来源和赢得持续健康发展；同时，2022 年新业务的收入较 2023-2025

年的考核指标尚有一定差距，因此，需要激励团队在稳定成熟业务的同时努力提

速新业务的发展。 

前述组合指标的设置综合考虑了宏观经济环境、所处行业机会和竞争状况、

公司历史业绩、公司未来发展战略规划等因素的影响，是对公司未来经营规划的

合理预测并兼顾了本激励计划的激励作用。 

除公司层面的业绩考核外，公司对激励对象个人还设置了严密的绩效考核体

系，能够对激励对象的工作绩效作出较为准确、全面的综合评价。公司将根据激

励对象年度绩效考评结果，确定激励对象个人是否达到归属条件。 

综上，公司本激励计划的考核体系具有全面性、综合性及可操作性，考核指

标设定具有良好的科学性和合理性，同时对激励对象具有约束效果，能够达到本

激励计划的考核目的。 

独立董事：代明华、王涛、何君    

       二〇二三年六月十三日                                           


