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证券代码：000559                                 证券简称：万向钱潮 

万向钱潮股份公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：20231218 

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访           □业绩说明会 

□新闻发布会         □路演活动 

□现场参观 其他 

活动参与人员 董事会秘书兼市场部总经理：闻超；财务部副总经理：崔立国；发展

部总经理：徐圆 

上海证券：仇百良、李煦阳 

时间 2023 年 12 月 18 日 

地点 公司会议室 

形式 现场调研 

交流内容及具体

问答记录 

 

1.公司主要竞企有哪些？ 

答：公司的竞争对手主要为国际头部的相关零部件供应商。公司

将不断进行对标，加大技术创新，继续深耕。 

2.未来，公司发力方向/产品主要哪些？ 

答：公司紧随新能源的发展趋势，不断开发满足市场需求的产品。 

公司将大力研发标准底盘、高速电机轴承等产品，推动公司不断发展。 

3.23 年底的价格战对公司影响？如何看待 24 年的整车价格战

（假设持续）对行业影响？ 

答：市场竞争是不变的主题，对公司也会造成一定的影响。公司

会注重产品的提升，不断开发新技术，降低产品成本。 

4.公司在手订单有多少？按照产品拆分；较年初在手订单有多少

增量？ 

答：公司目前按照主机厂订单正常排产发货，较年初在手订单稳

定增长，产能利用率合理。 

5.万向一二三的情况，主要产品和业务的进展，客户情况，盈亏
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平衡的时点和后续的业绩展望？ 

答：万向一二三是万向钱潮 2022 年重点布局的股权投资企业，

主要为战略布局新能源产业，目前公司持有其 10.738%的股份。万向

一二三成立于 2011 年，有数十年的行业积累，产品主要为低压、高

压和储能产品，在低压领域已实现全球领先。业务进展方面，万向一

二三在聚能城总体规划 80GWh，其中一期 24GWh 厂房已完成建设，首

条 3.85GWh 产线正式投产；二期 32GWh 前期的设计工作已在开展中。 

客户方面，在低压电池产品客户主要为沃尔沃、宝马、奔驰、奥

迪、捷豹路虎、保时捷等知名主机厂，魁北克水电、恩菲斯、维帝等

知名储能企业。 

万向一二三 2022 年营业收入 21.97 亿元，净利润 2.6 亿元，主

要是投资收益，主营业务利润有较大改善，但没有盈利。2023 年业绩

持续改善，营收与利润实现双增长。未来，公司将坚定自身低压电池、

储能电池、动力电池的积累优势，加快高端市场与海外市场的发展，

开拓新的高质量发展空间。 

6.23Q1-Q3 前 5 大客户营收贡献，具体客户明细； 

答：公司 2022 年度的前五大客户参见 2022 年年度报告。2023 年

前 5 大客户的详细情况会在公司 2023 年度报告中披露。 

7.9+N 的客户布局介绍？对于小米汽车、华为汽车（赛力斯、智

界、阿维塔）公司项目进展？ASP？ 

答：公司重点对 9+N 的客户的比亚迪、上汽通用五菱、长城等主

机厂进行开拓，实现了等速驱动轴、副车架、摆臂、减震器、轮毂单

元等产品的配套。 

8.比亚迪、特斯拉等主流新能源；长城、长安等主流自主品牌的

配套情况？ 

答：公司与比亚迪、长城、长安等主机厂有合作关系。公司间接

供货给特斯拉。 

9.公司总产能布局情况？不同产品产能及产能利用率？ 

答：公司专门致力于汽车零部件的研发及制造，并为汽车零部件
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模块化提供系统化、协同化的解决方案。专业生产万向节、传动轴、

等速驱动轴、轮毂单元、轴承、制动器、汽车电子、传动系统、制动

系统、悬架系统、燃油箱及后处理系统等零部件及总成。万向节、轮

毂单元及轻卡传动轴产品居全球领先，国内行业第一；等速驱动轴、

轴承等产品居国内领先。为奔驰、宝马、丰田、大众、通用、福特、

一汽、上汽、广汽、中国重汽等重点客户长期稳定供货。 

各专业产品的产线产能均根据市场需求建设，产能利用率较为理

想，基本可以满足市场订单需求。  

10.海外泰国产能？未来海外其他布局规划？ 

答：2022 年泰国公司产销 1.1 亿元，2023 年 1-3 月份产销 

2930 万元，产品配套美国 Neapco 等客户。未来海外其他布局目前

仍在规划之中。 

11. 23Q3 增收不增利原因？ 

2023 年第三季度合并营收同比增长 1.83%，利润总额同比增长

0.61%，净利润同比下降 1.16%，归母净利润同比下降 0.23%。公司营

收增长，利润总额也有增长，净利润同比下降主要是今年三季度递延

所得税费用有所增加。 

12. 23Q3 毛利率环比下滑原因？23Q4 毛利率如何？未来毛利率

稳态在什么范围？公司采取哪些措施提升毛利率？ 

三季度主要是受客户降价因素影响。四季度随着产销情况的好

转，毛利率会有所好转。 

未来公司会继续推行 9+N 市场战略，优化客户结构，保证产品市

场的稳定性和持续性；实施降本控费措施，与供应商形成战略合作关

系实施采购物料降本，执行数智化工程，提升设备 OEE、节拍等降低

固定成本，优化排产、物流，加快存货周转率，降低存货资金占用。 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

本次调研活动不涉及未公开披露的重大信息。 
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活动过程中所使

用的演示文稿、

提供的文档等附

件（如有） 

无 

 


