
 

 

 

 

 

 

 

目  录 

 

 

一、关于成本与毛利率 ……………………………………………第1—7页 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

第 1 页 共 7 页 

 

 

 

关于杭州国泰环保科技股份有限公司 

申请首次公开发行股票并在创业板上市的 

审核中心意见落实函中有关财务事项的说明 

天健函〔2022〕1406号 

 

深圳证券交易所： 

由国信证券股份有限公司转来的《关于杭州国泰环保科技股份有限公司申请

首次公开发行股票并在创业板上市的审核中心意见落实函》（审核函〔2022〕

010572号，以下简称审核落实函）奉悉。我们已对审核落实函所提及的杭州国泰

环保科技股份有限公司（以下简称国泰环保公司或公司）财务事项进行了审慎核

查，现汇报说明如下。 

 

一、关于成本与毛利率 

申请文件及问询回复显示： 

（1）发行人假设自建运营后模拟计算了毛利率，模拟后毛利率与同行业可

比公司不存在重大差异。 

（2）报告期内，发行人脱水干泥运输处置服务采购金额与营业成本中脱水

干泥运输处置成本差异较大。 

请发行人： 

（1）结合同行业可比公司的情况、发行人设备销售业务的实际毛利率情况

等说明毛利率测算假设条件的合理性，结合前述情况进一步说明毛利率的合理

性。 

（2）说明发行人脱水干泥运输处置服务采购金额与营业成本中脱水干泥运

输处置成本不匹配的原因及合理性。 

请保荐人、申报会计师发表明确意见。（审核落实函问题3） 

(一) 结合同行业可比公司的情况、发行人设备销售业务的实际毛利率情况
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等说明毛利率测算假设条件的合理性，结合前述情况进一步说明毛利率的合理

性 

1. 结合同行业可比公司的情况、发行人设备销售业务的实际毛利率情况等

说明毛利率测算假设条件的合理性 

(1) 污泥处理行业处于发展期，行业内企业通常以盈利水平较低的项目设施

设备建设，来获取污泥处理服务 

污泥处理行业处于发展期，污水处理厂产生的污泥量仍在持续增长，因而行

业内企业通常倾向于以具有竞争力的项目建设报价（项目建设环节的盈利水平较

低）实现“获客”，而后通过项目后期技术改造、提标增质业务实现盈利，或以

预计增长的运营服务业务作为重要的盈利来源。以公司绍兴项目、江西项目为例，

2012年及 2017年承接绍兴项目湿污泥、气浮污泥业务时，系公司单方承诺确保

服务提供能力，项目建设投入完全由公司自行承担；2015年江西项目建设完成

后，按照原始出资价格（1：1）退出江西国泰股东层面，相当于项目设施设备按

照 0毛利转让。根据公司经营经验，以获取污泥处理服务为目标捆绑提供的项目

设施设备建设，盈利水平较低。 

(2) 定位为支持运营服务业务的工程建造（或EPC）业务的毛利率普遍较低 

经查阅同时提供工程建造（或 EPC）业务和运营服务业务的公开披露资料，

工程建造（或 EPC）业务毛利率总体不高，且波动较大，-30%~20%不等，具体情

况如下： 

公司 主营业务 毛利率范围 

海诺尔（创业板上

市委会议通过） 

采用 BOT、TOT、BOO等特许经营方式，从事城市生活垃圾

处理 
4%~16% 

朗坤环境（创业板

上市委会议通过） 

有机固废（餐饮垃圾、厨余垃圾、粪污、动物固废等）、

城市生活垃圾的无害化处理及资源化利用，以及提供相关

环境工程服务 

3%~20% 

万邦达

（300055.SZ） 

主要应用于工业水处理市场的水务工程及运营、危固废处

理业务等 
-30%~16% 

三峰环境

（601827.SH） 

垃圾焚烧发电项目投资运营、EPC 建造以及垃圾焚烧发电

核心设备研发制造 
8%~10% 

晶科科技

（601778.SH） 
光伏电站开发运营转让、EPC业务 0%~10% 

由上表可知，定位为支持运营服务业务的工程建造（或 EPC）业务，则毛利

率较低甚至负毛利率。 
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(3) 同行业可比公司未单独披露项目建设环节的毛利率 

为降低财政负担、避免项目风险，同时为提高供应商参与项目建设的积极性，

业主单位一般选择 BOT 或 BOO模式，将项目建设（重资产低盈利能力）和项目运

营（轻资产高盈利能力）捆绑在一起立项污泥处理项目，最终确定的污泥处理价

格=项目设施折旧成本+项目运营成本+合理毛利，但未明确区分三部分的具体构

成。同行业可比公司披露的污泥处理服务成本，一般将设施折旧成本计入制造费

用，没有明确对应的收入数据，所以未披露项目建设环节的毛利率。 

(4) 难以通过公司成套设备销售毛利率直接评价所属工程项目的整体毛利

率 

自建运营模式下，项目建设环节的工程预算、第三方审计等比较完善，审批

严格、市场价格透明度高，建设方获取高毛利的可能性不大，而且垫付资金量大，

回款周期长，不是行业内企业重点发展的业务。 

公司销售的成套设备“七格 1600吨/日污泥深度脱水系统”及“临江 4000

吨/日污泥深度脱水系统”有一定特殊性，该两个系统仅为“杭州市七格污水处

理厂污泥处理提升工程项目”及“萧山区 4000吨/日污泥处理工程项目”的设备

部分，设备金额占工程项目投资总额的比例分别为 38.44%和 13.72%，占比总体

较低。公司仅销售成套设备，未参与工程项目建设，且工程项目均为业主单位自

建自用，公司成套设备销售毛利率与该设备所属工程项目的整体毛利率不具有可

比性，难以通过成套设备毛利率（约 20%~30%）直接评价工程项目的毛利率水平。  

综上所述，结合以运营服务为重心的行业发展现状、公司过往及其他项目的

经营经验、参考其他企业披露数据等，公司以自建运营模式开展污泥处理服务的

情况下，需要自行投资建设污泥处理设施，考虑资金成本，以全国银行间同业拆

借中心公布的贷款市场报价利率（五年期以上 LPR，4.6%）作为设施折旧的毛利

率，具有一定的合理性。 

2. 结合前述情况进一步说明毛利率的合理性 

模拟计算污泥处理服务毛利率时，以贷款市场报价利率（五年期以上 LPR，

4.6%）作为设施折旧的毛利率。则，设施折旧的毛利=设施折旧金额*4.6%=34.10

万元。 

若假设以公司成套设备实际销售毛利率作为设施折旧毛利率，设施折旧的毛
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利=∑项目设施年折旧额*实际或参考毛利率=233.14 万元，各项目实际或参考毛

利率及据此计算得出的各项目设施折旧毛利数据具体如下： 

单位：万元 

项目名称 参考标准 
设施折

旧金额 

设施折旧

毛利率 

设施折

旧毛利 

七格项目 
公司向杭州排水销售“七格 1600 吨/日

污泥深度脱水系统”的毛利率 
244.23 36.68%  89.58  

临江项目 
公司向杭州蓝成销售“临江 4000 吨/日

污泥深度脱水系统”的毛利率 
134.76 20.40%  27.50  

上海竹园项目 公司销售“七格 1600 吨/日污泥深度脱

水系统”和“临江 4000 吨/日污泥深度

脱水系统”的平均毛利率 

362.40 32.02% 
 

116.06  
江西项目 

上海白龙港项目 

合计 741.40 - 233.14 

若其他假设条件不变，对比以 4.6%作为设施折旧毛利率，及以成套设备实

际销售毛利率作为设施折旧毛利率两种方式模拟计算污泥处理服务毛利率时，将

会影响下表中数据 6.1，进而影响其他数据，具体如下： 

项目 
以 4.6%作为设施折

旧毛利率 

以成套设备毛利率作

为设施折旧毛利率 

实际处理量（万吨）（1） 174.17 174.17 

实际收入（万元）（2） 28,728.95 28,728.95 

实际成本（万元）（3） 12,082.47 12,082.47 

实际毛利率（4=（2-3）/2） 57.94% 57.94% 

成本影响数（万元）（5=5.1+5.2） 14,724.98 14,724.98 

折旧影响数（万元）（5.1） 741.40 741.40 

脱水干泥运输处置影响数（万元）（5.2） 13,983.58 13,983.58 

毛利（万元）（6=6.1+6.2） 733.28   932.32    

设施折旧的毛利（6.1=5.1*设施折旧毛利

率） 
34.10 233.14 

脱水干泥运输处置的毛利（6.2=5.2*5%） 699.18 699.18 

收入影响数（万元）（7=5+6） 15,458.26 15,657.29 

模拟收入（万元）（8=2+7） 44,187.21 44,386.24 

模拟成本（万元）（9=3+5） 26,807.44 26,807.44 

模拟处理单价（元/吨）（10=8/1） 253.70  254.84   

模拟单位成本（元/吨）（11=9/1） 153.91 153.91 

模拟毛利率（12=（8-9）/8） 39.33% 39.60% 
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综上所述，以公司成套设备实际销售毛利率作为设施折旧毛利率时，模拟计

算污泥处理服务毛利率为 39.60%，相比较以 4.6%作为设施折旧毛利率的模拟计

算结果 39.33%，增加了 0.27%，计算结果未发生重大变化。 

(二) 说明发行人脱水干泥运输处置服务采购金额与营业成本中脱水干泥

运输处置成本不匹配的原因及合理性 

报告期内，公司脱水干泥运输处置服务采购金额与营业成本中脱水干泥运输

处置成本的比较情况如下： 

单位：万元 

项目 2022年 1-6月 2021年度 2020年度 2019年度 合计 

脱水干泥运输处置采购金额 1,816.39 1,326.38 1,753.92 5,866.11 10,762.80 

脱水干泥运输处置成本 1,536.30 1,431.17 1,278.89 2,140.42 6,386.78 

差异金额 280.09 -104.79 475.03 3,725.69  4,376.02 

报告期内，公司脱水干泥运输处置采购金额大于成本的原因系：2019 年和

2020 年，临江项目和绍兴项目处置了较多往年库存的脱水干泥，该期间实际处

置脱水干泥所发生的支出较大，即脱水干泥运输处置采购金额高于成本，具体情

况为： 

脱水干泥运输处置采购金额系本期实际处置脱水干泥发生的应付第三方服

务金额，所处置的脱水干泥不仅包括本期产生的脱水干泥，还可能包括以往期间

产生的脱水干泥。而脱水干泥运输处置成本系公司因本期产生脱水干泥应该承担

的运输处置成本。 

由公司承担脱水干泥运输处置义务期间，公司临江项目和绍兴项目处理产生

的脱水干泥通常在满足环保要求的临时存储场所堆存一段时间，综合考虑处置单

位处置能力、环保措施及处置价格等多方面因素后，再择优选择处置单位并外运

处置，因此脱水干泥产生和最终处置之间存在一定时间差。当本期实际处置的脱

水干泥包含以前期间产生的脱水干泥时，可能使得实际处置的脱水干泥数量大于

本期产生的脱水干泥时，导致脱水干泥运输处置服务采购金额大于成本，具体到

临江项目和绍兴项目的情况为： 

1. 临江项目处置往年库存脱水干泥，使得2019年采购金额大于成本 

2015 年，杭州蓝成启动在临江项目的所在地规划建设“萧山区 4000 吨/日

污泥处理工程项目”，包含污泥处理和脱水干泥焚烧等系统。此时，临江项目需



 

第 6 页 共 7 页 

 

要负责处置脱水干泥，为减少脱水干泥处置过程中的运输成本，公司选择先在临

江项目场地内堆放污泥处理过程中产生的脱水干泥，待脱水干泥焚烧系统投入运

行后就近处置，由此产生堆存的脱水干泥。 

杭州蓝成的焚烧系统投入运营后，公司为处置 2018 年 1 月以前堆存的脱水

干泥，2019年向杭州蓝成采购脱水干泥处置服务 2,861.87万元。而该期间临江

项目服务内容仅为污泥处理，不包含脱水干泥后续处置，无脱水干泥处置成本，

使得 2019 年公司脱水干泥运输处置采购金额高于成本。 

2. 绍兴项目处理往年库存脱水干泥，使得 2019年和 2020年采购金额大于

成本 

报告期内公司绍兴项目脱水干泥运输处置采购金额与成本的比较情况如下： 

单位：万元 

项目 2022年1-6月 2021年度 2020年度 2019年度 合计 

脱水干泥运输处置采购金额 1,816.39 1,326.38 1,753.92 2,657.66 7,554.35 

脱水干泥运输处置成本 1,536.30 1,431.17 1,278.89 1,904.36 6,150.72 

差异金额 280.09 -104.79 475.03 753.30 1,403.63 

如上表所示，2019 年和 2020年公司绍兴项目脱水干泥运输处置采购金额大

于成本，合计相差 1,228.33 万元，主要原因系：（1）因以往年度处置进度慢，

绍兴项目存在堆存的脱水干泥。随着公司脱水干泥处置路径不断通畅，愿意接收

公司脱水干泥的处置商数量和接收量逐渐增加，公司在 2019年度和 2020 年度处

置了较多往年库存的脱水干泥，2020 年末绍兴项目库存的脱水干泥数量较 2019

年初减少了 5.17万吨；（2）报告期内，公司处置的往年库存干泥以湿污泥处理

产生的脱水干泥为主，处置单价较高，导致处置库存干泥的采购金额较高，即

2019年和 2020年脱水干泥运输处置采购金额大于成本。 

截至本回复报告出具日，与公司建立合作关系的处置厂商合计可接收处置绍

兴项目脱水干泥数量远高于产生量，绍兴项目脱水干泥处置路径通畅，不存在堆

存情况，脱水干泥运输处置采购金额与成本相匹配。 

综上所述，报告期内，脱水干泥运输处置服务采购金额高于营业成本中脱水

干泥运输处置成本的原因主要系处置以前年度堆存的脱水干泥，具有合理性。 

(三) 请保荐人、申报会计师发表明确意见 

1. 针对上述事项，我们主要执行了以下核查程序： 
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 (1) 查阅同时提供工程建造（或EPC）业务和运营服务业务的其他行业的公

开披露资料，了解其工程建造业务或EPC业务毛利率的情况。 

(2) 获取公司销售成套设备的合同和成本明细，分析“七格1600吨/日污泥

深度脱水系统”和“临江4000吨/日污泥深度脱水系统”的毛利率。 

(3) 获取公司报告期内的脱水干泥运输费用台账、脱水干泥处置费用台账，

检查脱水干泥运输处置供应商合同、结算单、发票等原始凭证，计算分析脱水干

泥运输处置成本与干泥处置量是否匹配。 

(4) 访谈公司管理层，获取公司与脱水干泥处置单位签订的合同、单据等，

了解脱水干泥处置的方法和路径、处置单位污泥处理日报表和处置单位开具的发

票，并与账面数据进行核对。 

(5) 实地观察报告期各期末绍兴项目脱水干泥堆放情况，暂估堆场中尚未处

置的脱水干泥数量，并与台账数据核对 

2. 核查意见 

经核查，我们认为： 

(1) 以贷款市场报价利率（五年期以上LPR，4.6%）作为设施折旧的毛利率，

具有一定的合理性；若以公司成套设备销售业务实际毛利率作为设施折旧的毛利

率，模拟计算污泥处理服务毛利率由39.33%上升为39.60%，未发生重大变化。 

(2) 报告期内脱水干泥运输处置服务采购金额高于营业成本中脱水干泥运

输处置成本的原因主要系处置以前年度堆存的脱水干泥，具有合理性。 

 

专此说明，请予察核。 

 

天健会计师事务所(特殊普通合伙) 中国注册会计师： 

 

 中国·杭州    中国注册会计师： 

 

  二〇二二年九月十三日 
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