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深圳证券交易所： 

贵所于 2022 年 7 月 11 日出具的审核函〔2022〕020150 号《关于湖北共同

药业股份有限公司申请向不特定对象发行可转换公司债券的第二轮审核问询函》

（简称“问询函”）已收悉，湖北共同药业股份有限公司（以下简称“共同药

业”、“公司” 或“发行人”）与中信证券股份有限公司（以下简称“中信证

券”或“保荐机构”），与发行人律师及申报会计师对问询函所列问题认真进行

了逐项落实，现就相关问题做以下回复说明，请予审核。 

如无特别说明，本回复报告中的简称或名词的释义与《湖北共同药业股份

有限公司创业板向不特定对象发行可转换公司债券募集说明书》（以下简称“募

集说明书”）中的相同。 

本问询函回复报告中的字体代表以下含义： 

黑体： 问询函所列问题 

宋体： 对问询函所列问题的回复 

楷体： 对募集说明书的引用 

楷体加粗： 对募集说明书及对问询函回复报告的补充修订 

本问询函回复报告中若出现总计数与各分项数值之和尾数不符的情况，均

为四舍五入原因造成。 
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问题 1 

根据申请文件，公司于 2021 年 4 月首次公开发行股票时募集资金

19,214.77 万元用于黄体酮及中间体 BA 生产建设项目建设。发行人本次募集资

金 26,600 万元，拟继续投入该项目，募投项目产品为甾体药物原料双降醇及黄

体酮。2020 年公立医院黄体酮制剂药物市场规模下降，主要系疫情影响及新生

儿出生率下降等原因所致。最近三年及一期，公司黄体酮销售数量分别为 3.86

吨、2.31 吨、9.95 吨和 6.54 吨，销售单价分别为 133.96 万元/吨、127.98 万

元/吨、103.15 万元/吨和 95.05 万元/吨；公司双降醇销售数量分别为 37.87

吨、65.40 吨、56.75 吨和 11.76 吨，销售单价分别为 52.07 万元/吨、44.55

万元/吨、39.89 万元/吨和 38.79 万元/吨。报告期内公司黄体酮和双降醇的销

售数量较少且销售单价呈现下降趋势。本次募投项目将新增年产 200 吨黄体酮、

800 吨双降醇。根据效益测算情况，黄体酮初始预测单价为 120 万元/吨，双降

醇初始预测单价为 39.89 万元/吨。 

请发行人补充说明： 

（1）结合市场需求变化情况、现有市场竞争对手同类产品销售情况、发行

人竞争优势等，说明公司在黄体酮终端制剂药物市场规模下降的情况下新增黄

体酮和双降醇产能能否有效消化； 

（2）本次募投项目效益测算中，黄体酮和双降醇初始预测单价均高于目前

单价的原因及合理性，相关预测数据是否充分考虑未来市场竞争和价格下降趋

势等因素，效益测算是否谨慎、合理。 

请发行人补充披露以上事项相关风险。 

请保荐人核查并发表明确意见。 
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回复： 

一、发行人的说明 

（一）结合市场需求变化情况、现有市场竞争对手同类产品销售情况、发

行人竞争优势等，说明公司在黄体酮终端制剂药物市场规模下降的情况下新增

黄体酮和双降醇产能能否有效消化。 

1、募投产品市场情况 

（1）黄体酮市场情况 

黄体酮是天然的孕激素，其相关产品在临床广泛应用于保胎及多种女性激

素紊乱导致的疾病治疗，具有广泛的需求。根据 MarketWatch 数据，2021 年全

球黄体酮市场规模约为 59.46 亿美元，预计至 2028 年其市场规模将达到 117.10

亿美元，年复合增长率预计约为 10.16%，全球市场增长空间较大。 

近年来，我国已成为世界甾体药物起始物料及多种中间体的生产中心，黄

体酮也已成为我国甾体激素药物市场的重要品种。由于目前黄体酮下游制剂生

产厂商以默克雪诺兰、比利时法杏、雅培在内等国外知名药企为主，我国凭借

在产业链前端的优势成为了黄体酮原料药及中间体出口的主要市场之一，黄体

酮也是我国甾体激素药物中出口规模最大的品种之一。2017 年-2021 年我国黄

体酮原料药及中间体的出口销量及销售额均保持显著增长趋势，至 2021 年我国

出口销售金额及数量已达 8,477.86 万美元和 327.74 吨，年复合增长率分别为

12.05%和 10.61%，市场增速显著。 
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2017 年-2021 年我国黄体酮原料药及中间体出口市场销量及销售额 

单位：吨、万美元 

 

数据来源：健康网 

目前除用于生产黄体酮制剂外，黄体酮亦可用于向下游生产地屈孕酮以及

非那雄胺、度他雄胺等产品。黄体酮下游各市场均具有较大的市场空间及应用

前景，其中地屈孕酮由于单位产量所需消耗的黄体酮量很大，该市场也是黄体

酮产品的主要下游市场之一。整体来看，近年来黄体酮下游市场空间较大且呈

增长趋势，在我国三胎政策放开、辅助生殖药物需求上升的背景下，预计未来

国内黄体酮下游市场需求也将具有较大增长空间。 

1）黄体酮制剂市场 

黄体酮制剂药物主要包括黄体酮栓剂、黄体酮胶囊、黄体酮针剂以及黄体

酮凝胶，主要使用于公立医院、私立医疗机构、零售药房等渠道，其中黄体酮

胶囊及黄体酮凝胶由于其便于购买和自行使用，近年来占据了黄体酮制剂主要

的消费量且在零售渠道拥有较大市场。 

在公立医院市场，2015 年至 2019 年我国黄体酮制剂药物销售额自 10.62 亿

元增长至 17.06 亿元，期间复合增长率为 12.59%，市场规模较大且整体呈快速

增长趋势。2020 年公立医院黄体酮制剂药物市场规模下降，主要系疫情影响及

新生儿出生率下降等原因所致。2021 年上半年我国黄体酮制剂药物在公立医院

的销售额达 7.88 亿元。 
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2015 年-2021 年上半年我国公立医院黄体酮制剂药物销售额 

单位：万元 

 

数据来源：米内网 

在零售市场，黄体酮制剂销售额呈逐年稳定增加的趋势，2017 年至 2021

年，我国黄体酮制剂药物在零售渠道的销售额自 1.55 亿元增长至 1.76 亿元，主

要系近年来随着黄体酮不同用药方式的普及，使得便于在零售渠道购买及使用

的黄体酮胶囊与黄体酮凝胶消费量有所增加。 

2017 年-2022 年一季度我国零售市场黄体酮制剂药物销售额 

单位：亿元 

 

数据来源：中康 CMH 

整体来看，我国黄体酮制剂目前市场体量相对较大，虽然 2020 年其在公立

医院销售额受到疫情及新生儿出生率下降等因素影响有所下降，但其整体仍呈

增长趋势且 2021 年上半年销售额经年化后相比 2020 年已有所恢复。此外，除
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公立医院销售渠道外，黄体酮制剂亦存在规模较大的出口市场以及持续增长的

零售市场。 

政策方面，2021 年 5 月 31 日，中共中央政治局召开会议审议《关于优化生

育政策促进人口长期均衡发展的决定》，作出实施一对夫妻可以生育三个子女政

策及配套支持措施的重要战略部署。根据国家统计局数据，我国女性生育二孩

的高峰年龄在 25-34 岁，受政策鼓励影响，未来女性生育二胎及三胎的高峰年

龄将大概率会处于 30-40 岁。对于女性而言，随着年龄增加，无可避免将会面

临生育力下降而带来的孕育难题，在此背景下，辅助生殖技术的国内市场需求

未来有望进一步释放并推动黄体酮制剂产品的市场需求增长。 

2）地屈孕酮市场 

地屈孕酮是目前市场主要黄体支持药物之一，其主要用于治疗内源性孕酮

不足，如子宫内膜异位症、功能失调性子宫出血、痛经、习惯性流产、经前期

综合征、继发性闭经、孕激素缺乏所致先兆性流产等症状。地屈孕酮与天然孕

激素相比拥有弯曲的立体结构，称为“逆转”结构，该“逆转”结构使其对孕

激素受体具有高度选择性，因此地屈孕酮相比黄体酮具有代谢稳定、口服后仍

具有高度生物活性、低剂量给药、副作用相对较少等优点，其行业发展前景较

好。 

根据米内网数据，地屈孕酮片在我国主要销售渠道为城市公立医院和县级

公立医院，自 2018 年起其在我国公立医疗机构终端销售额已突破 10 亿元，近

几年市场规模进一步增长，至 2021 年其销售额已超过 15 亿元，同比增长

27.9%，增速较高。目前我国地屈孕酮片主要来自进口，市场主导厂家为该药品

原研厂商雅培，国内厂家奥锐特为目前少数可以商业化生产地屈孕酮原料药的

厂家，其制剂产品已于 2021 年 12 月申请注册上市许可，如获批将成为该药物

国内首家仿制药。由于生产每吨地屈孕酮所需消耗的黄体酮量很大，该市场也

是黄体酮产品的主要下游市场之一。随着包括奥锐特在内等国内医药厂家开始

布局该产品，预计地屈孕酮未来在国内市场空间有望进一步扩大并带动对上游

黄体酮的市场需求，该产品也将成为公司本次募投产品需求的主要来源之一。 
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3）其他市场 

除前述主要产品外，黄体酮还可以用于向下游生产非那雄胺、度他雄胺等

甾体类化合物，其均为目前前列腺疾病临床常用药物，可用于治疗男性前列腺

增大、前列腺癌和脱发等病症。前列腺增生常见于中老年男性，60 岁以上男性

患病率大于 50%，80 岁时高达 83%。在近年来我国人口老龄化的趋势下，前列

腺疾病相关药品的市场需求空间较大。根据米内网数据，2020 年我国城市公立

医院前列腺用药市场总体规模已达 28.4 亿元。该方向的应用也为黄体酮提供了

来自了不同性别、年龄群体的下游市场需求。 

（2）双降醇市场情况 

本次募投项目生产的主要产品双降醇是甾体类药物常用起始物料的一种，

其是合成多种甾体激素药物的重要原料。双降醇由于其侧链的原因使得其能够

通过简单的步骤合成多种具有很大商业价值的产品，目前利用双降醇可向下生

产的主要产品包括黄体酮、熊去氧胆酸、植物源胆固醇及维生素 D3、新型抗癌

药角鲨胺等。 

从下游市场各个产品市场的需求量及发展趋势来看，预计未来双降醇产品

的市场需求将主要来自于：①黄体酮逐步从“皂素-双烯-黄体酮”的工艺路线转向

“植物甾醇-双降醇-黄体酮”的工艺路线后，双降醇对现有原材料双烯的替代；②

熊去氧胆酸从动物提取转向植物源合成后的原材料需求；③植物源胆固醇以及

维生素 D3 等产品的原材料需求。 

1）黄体酮市场 

目前黄体酮为双降醇下游需求的主要市场，黄体酮的市场情况详见本题回

复之“一、（一）、（1）黄体酮市场情况”。 

黄体酮传统生产方法是采用“皂素-双烯-黄体酮”的工艺路线，近年来随

着甾体药物生产技术更新换代和工艺改进，雄烯二酮、双降醇和 9-羟基-雄烯二

酮等起始物料产品已基本替代双烯成为下游企业生产甾体激素药物的原料。 

由于以植物甾醇为初始物料的生物发酵生产工艺环保性更强且生产成本相

对更低，黄体酮的工艺路线已逐步向“植物甾醇-双降醇-黄体酮”的工艺路线

进行转变，下游相关黄体酮原料药的生产厂商正处于工艺路线变更、优化及相
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关产品的注册程序过程中。该工艺路线的替代是目前黄体酮行业的发展趋势所

在，预计在该趋势下双降醇产品的下游市场需求将迎来广阔的增长空间。 

2）熊去氧胆酸市场 

近年来随着人们饮食结构的改变，包括胆囊胆固醇结石、胆汁淤积性肝病

及胆汁反流性胃炎在内等胆道疾病的患病率不断提升。随着胆道疾病患者数量

的不断增加，我国胆道疾病用药市场需求也持续提升。 

根据米内网数据显示，2016-2020 年期间，我国公立医疗机构及中国城市实

体药店终端胆道疾病用药销售额呈现逐年增长态势，至 2020 年市场规模已超过

36 亿元，年均复合增长率约为 7％。熊去氧胆酸作为目前胆道疾病用药市场份

额最大的药物，其可以有效抑制胆固醇合成酶，减少胆汁内的胆固醇的分泌，

提高胆汁对于胆固醇的溶解能力，因此市场需求空间较大。 

熊去氧胆酸传统合成工艺需要大量的动物内脏作为起始原料，深受世界各

地的动物保护组织和爱护动物人士诟病。而利用植物甾醇生产双降醇，并进一

步合成熊去氧胆酸的工艺技术能够有效避开传统合成工艺迫害动物的不利舆论。

同时由于该工艺路线初始物料植物甾醇源自植物且易获得，在成本方面也更为

低廉，是未来合成熊去氧胆酸的发展方向。根据健康网数据，目前全球范围内

熊去氧胆酸每年需求量约在 1,000 吨以上，而目前通过双降醇生产熊去氧胆酸

的投入产出率在 60%左右。假设全球市场动物源熊去氧胆酸由植物源熊去氧胆

酸替代，则对双降醇的潜在需求约为 1,700 吨。在未来植物合成工艺进一步替

代动物提取的趋势下，预计该市场对双降醇的新增市场需求较大。 

3）植物源胆固醇和维生素 D3 市场 

维生素 D3 是一种脂溶性维生素，其对于维持人和动物的矿物质平衡必不

可少，是目前国际上调节钙、磷代谢，维持血钙和血磷平衡的首选药物之一，

同时也是保健品和动物饲料的重要添加剂。根据中信证券研究报告测算数据，

2021 年饲料级维生素 D3 用量约为 9,909 吨，食用及医用级维生素 D3 用量约为

2,119 吨, 全球维生素 D3 总用量约为 10,308 吨，市场需求规模巨大。2017-2021

年全球维生素 D3 总需求的年复合增长率约为 3.69%，其中饲料级维生素 D3 需

求的稳定增长驱动了该行业整体需求的增长。 
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由于富含维生素 D3 的食物较少，维生素 D3 很难由日常饮食中摄入，目前

主要通过“羊毛脂—胆固醇—维生素 D3”的生产路线合成维生素 D3 并作为食

品或饲料使用。受限于原材料羊毛脂获取的局限性以及其相对较高的成本，近

年来以双降醇作为原材料生产的植物源胆固醇及维生素 D3 的工艺路线具有显

著的替代优势。目前通过双降醇生产胆固醇在国内已经开始产业化，预计未来

该市场将成为双降醇下游需求的主要市场之一。 

4）其他市场 

除上述主要应用市场外，双降醇还可用于生产新型抗癌药角鲨胺等其他类

产品。角鲨胺是一种存在于角鲨科动物体内的类固醇物质，具有广谱抗病毒活

性，近年来相关研究显示其还有望用于帕金森病的临床治疗，市场应用潜力巨

大。角鲨胺传统合成方式是从角鲨鱼、海绿角鲨的胃中分离得到，以双降醇作

为原材料生产角鲨胺的工艺路线具有更低的生产成本以及更稳定的供应来源，

未来该市场的发展也有望为双降醇产品的下游市场需求提供增量。 

2、现有市场竞争对手同类产品销售情况 

（1）黄体酮市场竞争情况 

由于我国国内现有黄体酮制剂相关厂商的需求量相对较小，包括地屈孕酮

在内等下游产品仍在发展布局阶段。但在出口市场，我国甾体药物起始物料及

多种中间体的产业链较为完善且竞争力较强，因此是黄体酮原料药及中间体的

主要出口市场之一。根据健康网数据，2021 年我国黄体酮原料药及中间体的出

口规模约为 327.74 吨。 

目前我国市场上黄体酮基本均采用“皂素-双烯-黄体酮”的传统工艺路线

进行生产，主要生产厂家包括湖北葛店人福药业有限责任公司、浙江神洲药业

有限公司、江苏佳尔科药业集团股份有限公司、浙江仙琚制药股份有限公司等。

根据健康网黄体酮出口市场数据，2021 年我国黄体酮出口市场份额前五的厂家

近年来出口销量情况如下： 

单位：千克 

出口企业 2017 年 2018 年 2019 年 2020 年 2021 年 

湖北葛店人福药业有限责任公司 61,395 87,930 106,020 105,357 135,018 
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江苏佳尔科药业集团股份有限公

司 
77,954 94,382 91,981 87,554 94,596 

浙江神洲药业有限公司 12,107 9,812 25,200 46,386 51,721 

湖北丹澳药业有限公司 6,115 - 2,000 5,377 3,219 

江苏开元医药化工有限公司 - - - 3,300 3,035 

合计 157,571 192,124 225,201 247,974 287,589 

公司本次募投项目所生产黄体酮产品采用“植物甾醇-双降醇-黄体酮”的

生产工艺路线，报告期内仅有以市场开拓为目的的少量销售，且自 2021 年起均

为非自产产品销售。由于该工艺路线相比现有黄体酮生产工艺具有显著的成本

及环保优势，公司在国内及黄体酮出口市场都将具备较强的市场竞争力。 

（2）双降醇市场竞争情况 

目前，国内已实现双降醇规模化生产的企业主要为发行人及赛托生物两家。

公司是国内首家将双降醇实施产业化的企业，目前在该市场占据主导份额。报

告期各期内，公司双降醇销量为 37.87 吨、65.40 吨、56.75 吨和 11.76 吨。由于

国内该产品下游市场需求较为分散，目前暂无赛托生物对该产品国内市场销售

情况统计。根据健康网数据统计，赛托生物仅 2020 年出口销售 10 吨双降醇产

品。 

 3、发行人竞争优势 

（1）技术优势 

公司聚焦于甾体药物的产业链，面向前沿的产品工艺技术，力求实现关键

技术和产品的突破。经过十余年潜心研发，公司已建立出一套完整、自主的核

心技术体系，在生物发酵、酶转化、化学合成等产业链中必需的生产技术上均

属于行业领先。在起始物料领域，公司是国内行业中较早掌握利用植物甾醇通

过生物发酵技术生产起始物料的企业，公司利用菌种改造技术获得了能耐受高

浓度植物甾醇、高效稳定转化植物甾醇生产起始物料的微生物菌株，并率先在

酶转化方式上实现了产业化，且对传统的化学合成技术进行改进。在中间体领

域，公司通过多年来自身研发实力的提升与经验积累，逐步掌握了包括性激素

类、孕激素类、皮质激素类和其他类多种中间体产品的生产工艺。公司在起始

物料及中间体领域的技术优势为公司持续创新发展奠定了基础。 
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公司本次募投项目产品黄体酮和双降醇分别属于甾体药物中间体及起始物

料产品。在双降醇产品上，公司是国内首家将双降醇实施产业化的企业，同时

通过构建高效稳定专一的双降醇菌种，并建立了高效的助溶乳化发酵体系，大

幅提高了甾醇的溶解度及转化效率，使得公司双降醇产品具备技术优势；在黄

体酮产品上，公司将公司核心技术之一的绿色化学合成技术应用于黄体酮的生

产，并获取了专利名称为“一种黄体酮的合成方法”的发明专利，建立了一定

技术壁垒。综上，公司在募投产品核心技术和专利上的储备有利于公司提高生

产效率及产品质量，对募投产品市场的潜在竞争对手形成了一定竞争优势。 

（2）成本优势 

基于公司在甾体药物生产及研发上的技术优势，公司在生产双降醇及黄体

酮相应的生物发酵、化学合成等环节均可提高生产效率并有效降低生产成本。

以公司采用“植物甾醇-双降醇-黄体酮”的工艺路线替代传统“皂素-双烯-黄体

酮”的工艺路线为例，根据健康网数据，以双烯工艺生产的黄体酮目前市场价

格约为 170 万元/吨，双烯目前不含税市场价格约为 80 万元/吨。根据 65%的预

计投入产出率进行测算，生产 1 吨黄体酮所对应的原材料成本约为 120-130 万

元/吨，根据生产经验，生产所需其他辅料及人工成本等合计约为 20 万元/吨，

测算得出以双烯作为原材料生产黄体酮的成本约为 140-150 万元/吨的区间。公

司本次募投项目通过双降醇生产的黄体酮初始预计售价约为 120 万元/吨，其相

比目前市场上采取双烯工艺路线的黄体酮厂家的售价及成本均具有显著优势。 

在公司下游的熊去氧胆酸、植物源维生素 D3 等其他市场，以公司募投产

品双降醇作为原材料的工艺路线对应生产成本亦将显著低于原工艺路线采用动

物内脏、羊毛脂等作为原材料所需的生产成本。预计上述市场中，公司募投产

品作为原材料的工艺路线为下游客户带来的成本优势同样将形成对现有市场替

代趋势。 

另外，在本次募投项目实施过程中，公司采用规格相对较大的发酵罐及反

应釜等设备，其可满足于黄体酮规模化投产一次性投料量较大而且反应步骤较

多的特点，实现募投产品在生产上的规模效应并进一步降低生产成本。 



 

1-14 

（3）环保优势 

近年来，随着甾体药物生产技术更新换代和工艺改进，雄烯二酮、双降醇

和 9-羟基-雄烯二酮等起始物料产品已基本替代双烯成为下游企业生产甾体激素

药物的原料，而黄体酮的工艺路线目前也由“皂素-双烯-黄体酮”逐步向“植

物甾醇-双降醇-黄体酮”进行转换。传统工艺路线中由于皂素大多沿用稀盐酸

水解、汽油提取等方式生产，其生产过程中形成的皂素废液对环境污染性较大。

而以植物甾醇为初始物料的生物发酵生产工艺环保性更强，后者对前者形成替

代是甾体药物行业的趋势所在。公司本次募投项目产品即使用“植物甾醇-双降

醇-黄体酮”的工艺路线，具有显著的环保优势。 

（4）客户渠道优势 

公司依靠在生物技术和化学合成技术上的研发创新成果，有效地提高了生

产效率、严格地控制产品质量；在产品的供货效率、供货质量等方面赢得了国

内甾体药物下游大型客户的认可，并建立长期稳定的合作关系。随着起始物料

行业集中度进一步提高以及公司在甾体药物产品布局的延伸，公司可基于既有

的核心下游客户关系网络较快地提高公司新产品的渗透率及市场份额。 

报告期内，公司针对本次募投产品已开展少量以市场开拓为目的的销售，

对募投产品相应的潜在客户进行了储备。在双降醇产品方面，公司目前已获得

包括 M&H、Androst、Brichem 等部分外销客户针对该产品的在手订单；在黄体

酮产品方面，公司报告期内对包括奥锐特、南京贝诺医药有限公司等在内的二

十多家客户实现了少量销售，其中奥锐特已于 2021 年 12 月进行了地屈孕酮制

剂产品的申报，并计划建成年产量 3 吨的地屈孕酮片产线，预计其未来对黄体

酮产品的需求量将进一步提升。公司较为成熟的下游客户渠道以及已储备的潜

在客户将使公司能够在未来募投项目达产后，更快地切入相应产品市场并占据

市场份额。 

4、公司新增黄体酮和双降醇产能能够有效进行消化 

针对本次募投项目新增的黄体酮和双降醇产能，公司已分别制定的相应产

能消化措施，确保募投项目投产后新增产能的有效消化。 
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（1）黄体酮产品 

报告期内，公司针对黄体酮产品已开展少量以市场开拓为目的的销售，对

该产品市场进行提前布局。目前公司已成功开拓包括奥锐特、南京贝诺医药有

限公司等在内的二十多家客户，初步建立了该产品上的业务合作关系。另外，

公司已与包括江苏佳尔科药业集团股份有限公司、陕西汉江药业集团股份有限

公司、台州市海盛制药有限公司、浙江华纳药业有限公司在内等潜在下游客户

积极沟通业务合作。 

上述客户中，奥锐特为目前国内少数可以商业化生产地屈孕酮原料药的厂

家，其地屈孕酮制剂产品已于 2021 年 12 月申请注册上市许可，如获批将成为

该药物国内首家仿制药。根据其年报信息，奥锐特该产品年产能规划为 3 吨，

由于地屈孕酮单位产量所需消耗的黄体酮量很大，该客户也将成为国内黄体酮

最大的市场需求来源之一。台州市海盛制药有限公司、浙江华纳药业有限公司

目前均已在布局地屈孕酮产品，如未来与公司达成合作预计其对公司黄体酮需

求量同样较高。江苏佳尔科药业集团股份有限公司、陕西汉江药业集团股份有

限公司均为目前行业内使用“皂素-双烯-黄体酮”工艺路线的黄体酮生产厂家，

近年来其均已逐步向“植物甾醇-双降醇-黄体酮”工艺路线进行转换。目前公

司黄体酮产品相关文件及样品已获得其认可，预计后续合作可行性较大。 

除上述国内客户储备以外， 公司后续也将在出口市场积极开拓潜在客户，

以拓宽未来黄体酮产品投产后多元化的销售途径。 

（2）双降醇产品 

根据公司本次募投项目规划，募投产品中双降醇总产量的 31.25%拟继续用

于本项目黄体酮产品生产，公司自有生产需求为双降醇产品的产能消化提供了

一定保障。报告期内，公司已经实现了双降醇产品的规模化投产并占据较大市

场份额。目前公司双降醇主要客户包括江西成琚药业有限公司、丽江映华生物

药业有限公司、BRICHEM SCIENCES PRIVATE LIMIED、Androst Biotech 等，

其均与公司均已建立了较长期稳定的合作关系。 

另外，截止本回复出具之日，公司针对部分外销客户已获取双降醇产品在

手订单，其合计金额约 581.25 万美元，双降醇在手订单具体情况如下： 
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序号 产品 客户 数量（千克） 金额（美元） 

1 

双降醇 

GURUKRUPA INDUSTIRES 15,000 975,000 

2 M&H Global DMCC 1,000 66,000 

3 
Androst Biotech 

500 33,500 

4 1,000 67,000 

5 

La Chandra Pharmalab 

1,000 62,000 

6 2,000 124,000 

7 4,000 246,000 

8 Chemo Biosynthesis SRL 1,200 78,000 

9 
BRICHEM SCIENCE 

10,000 650,000 

10 50,000 3,250,000 

11 

Cropel Lifesciences 

1,000 65,000 

12 1,000 65,000 

13 1,000 65,000 

14 Cohesion Biotec 1,000 66,000 

合计 89,700 5,812,500 

综上，公司本次募投产品黄体酮及双降醇的下游应用方向较为广阔，各下

游产品市场的发展前景较好，能为本次募投产品未来市场需求的增长提供较为

稳定的驱动力。虽然 2020 年，黄体酮制剂其在公立医院销售额受到疫情及新生

儿出生率下降等因素影响有所下降，但其零售市场、出口市场规模仍呈上升趋

势。此外，地屈孕酮、熊去氧胆酸等产品亦为本次募投产品的重要下游市场且

其市场规模均呈上升趋势。基于公司目前在募投产品领域已建立的技术优势、

成本优势、环保优势和客户渠道优势，公司募投项目投产后预计将有较强竞争

力。另外，公司对两种募投产品已分别建立了相应的产能消化措施并积极开拓

市场内客户，目前公司已获得黄体酮产品部分意向客户、与双降醇产品部分客

户已建立了稳定的合作关系并取得部分外销客户在手订单。预计公司本次募投

项目新增产能未来将可以得到有效消化。 

（二）本次募投项目效益测算中，黄体酮和双降醇初始预测单价均高于目前单

价的原因及合理性，相关预测数据是否充分考虑未来市场竞争和价格下降趋势

等因素，效益测算是否谨慎、合理。 

1、黄体酮和双降醇初始预测单价高于最近一期销售单价的原因及合理性 
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（1）发行人募投产品依靠显著的技术优势具有一定的市场定价权 

目前，国内可实现双降醇规模化生产的企业主要为发行人及赛托生物，发

行人市场占有率较大。发行人是国内首家将双降醇实施产业化的企业，同时通

过构建高效稳定专一的双降醇菌种，并建立了高效的助溶乳化发酵体系，大幅

提高了甾醇的溶解度及转化效率，经过长期的持续改进和技术积累，公司产品

的投入产出率持续优化，公司募投产品的技术优势日益巩固、成本优势日益提

升。 

本次募投项目黄体酮拟采用“植物甾醇-双降醇-黄体酮”工艺路线（以下

简称“BA 路线”），在环保监管趋严的大趋势下，该工艺路线是替代原“皂素-

双烯-黄体酮”的工艺路线（以下简称“双烯路线”）的行业必然趋势。发行人

采用的“植物甾醇-双降醇-黄体酮”生产工艺技术已于 2021 年 5 月 25 日取得专

利名为“一种黄体酮的合成方法” （专利号：ZL201910243000.7）的发明专利，

专利保护机制针对潜在的市场进入者构筑行业准入壁垒。 

目前市场中双烯路线的黄体酮单位成本约为 140-150 万元/吨，显著高于公

司 BA 路线黄体酮的单位成本，且高于本次募投产品黄体酮的测算价格。因此，

在发行人以本次预测单价销售黄体酮的情形下，发行人以双降醇为原料生产的

黄体酮在市场中仍将具有明显价格优势，公司产品在双烯路线的黄体酮单位成

本以下具有较强的定价权。 

（2）报告期内发行人募投产品销售均为以提前布局客户为目的小批量销售，

与募投项目投产后的规模化生产定价模式存在差异 

报告期内，发行人募投产品销售的主要目的为维护客户关系、提前布局市

场，其中，黄体酮产品年销售量约为 5-10 吨，且自 2021 年起均为非自产产品

销售；双降醇产品年销售量约 40-60 吨，销售规模亦相对较小。报告期内，发

行人募投产品销售价格相对较低，一定程度是公司综合考虑自身生产成本、客

户提前布局需求而进行的主动低价销售策略，在基本能够覆盖成本的基础上，

发行人给予客户的销售价格相对较低，上述低价政策是策略性和暂时性的。 

未来募投项目规模化生产投产后，出于保证产品正常销售毛利率因素的考

虑，发行人亦会结合市场环境等对产品销售价格进行调整，且目前市场中双烯
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路线的黄体酮单位成本显著高于本次募投产品黄体酮的测算价格，因此发行人

以募投产品预测单价对外销售存在可行性。 

（3）发行人募投产品初始测算单价低于同类产品市场单价 

2022 年 1-3 月，募投产品市场价格与初始预测单价对比情况如下： 

单位：万元/吨 

序号 产品 募投项目产品初始预测单价 市场价格（不含税） 

1 黄体酮 120.00 172.57 

2 BA（双降醇） 39.89 43.36 

注：同类产品现行市场价格来源于健康网报价信息。 

上表可见，发行人本次募投项目黄体酮产品初始预测售价显著低于市场价

格，双降醇产品初始预测售价相比市场价格低约 9%，具有谨慎性和合理性。 

综上所述，报告期内，发行人黄体酮和双降醇销售价格低于本次募投项目

效益测算中的初始预测单价，主要系报告期内发行人是为布局募投产品市场二

进行的小批量销售，主动给予了客户一定的价格优惠。但由于发行人系首家将

双降醇实施产业化的公司，经过长期的生产实践和技术积累，公司具备技术优

势和成本优势，具有一定的市场定价权，目前上述预测单价亦低于产品市场价

格。同时，考虑目前市场中双烯路线黄体酮成本价格已经高于募投产品预测单

价，未来发行人结合市场环境等对募投产品销售价格向上调整存在可行性。因

此，本次募投项目效益测算中，黄体酮和双降醇初始预测单价均高于目前销售

单价具有合理性。 

2、相关预测数据已充分考虑未来市场竞争和价格下降趋势等因素，效益测

算谨慎、合理 

（1）本次募投项目达产前产品预测价格逐年递减，已考虑市场竞争及价格

趋势的影响 

根据募投项目建设进度安排，发行人本次募投项目拟自 2023 年起正式投产。

发行人双降醇销售价格自 2022 年起已逐步企稳，初始预测售价 39.89 万元/吨较

2022 年一季度销售均价 38.79 万元/吨差异较小；黄体酮初始预测售价 120.00 万

元/吨已低于未来拟替代的双烯路线黄体酮成本价格 140-150 万元/吨，因此，募

投产品初始预测售价具有合理性。 
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本次效益测算在上述初始预测售价基础上，假设黄体酮及双降醇产品单价

均在项目投产后 2 年内每年递减 2%，第 3 年起产品价格稳定不变。发行人募投

产品销售单价及降价幅度情况如下： 

产品名称 
T+3 

（达产 40%） 

T+4 

（达产 70%） 

T+5 至 T+12 

（达产 100%） 

黄体酮 
预测单价(万元) 120.00 117.60  115.25  

降价幅度 - -2.00% -2.00% 

BA 

（双降醇） 

预测单价(万元) 39.89 39.09  38.31  

降价幅度 - -2.00% -2.00% 

因此，发行人本次测算募投产品单价已考虑市场竞争及价格趋势的影响。 

（2）发行人双降醇投入产出率逐步优化，募投项目盈利能力持续提升 

发行人本次募投项目拟采用“植物甾醇-双降醇-黄体酮”工艺路线，其中

募投产品双降醇是募投产品黄体酮的主要原材料。本次效益测算假定植物甾醇

生产双降醇的投入产出率约为 45%，与首发时募投测算假设保持一致。 

报告期内，发行人持续对双降醇生产工艺进行优化，双降醇实际投入产出

率已自 45%左右提升至 60%左右，提升较为明显。因此，报告期内，发行人双

降醇的生产成本明显降低，同时带动发行人募投产品黄体酮生产成本的下降。

公司通过不断对募投产品进行工艺优化，进一步巩固和提升了双降醇和黄体酮

的成本优势。 

针对双降醇和黄体酮的新增产能消化，发行人制定了较为完善的市场营销

策略。利用双降醇和黄体酮的成本优势，报告期内公司积极采取有竞争力的低

价销售策略，促进客户和市场开发，提高市场占有率。尽管公司存在为了开拓

市场使得募投产品当前销售价格低于本次募投项目初始预测单价的情形，但伴

随着相关产品生产成本的降低，公司募投项目的盈利水平仍能够基本保持稳定，

甚至有所提升。 

综上所述，本次募集资金投资项目效益测算相关预测数据已充分考虑未来

市场竞争和价格下降趋势等因素，效益测算具有谨慎性及合理性。 

二、发行人的披露 

发行人已经在《募集说明书》“第三节 风险因素” 之“六、募集资金投资
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项目风险” 中对相关风险补充披露如下： 

“（二）新增产能消化的风险 

随着公司募集资金投资项目的建成达产，公司主要产品产能将进一步扩大，

有助于满足公司业务增长的需求。项目建成后，公司将新增 800 吨 BA（双降

醇）、200 吨黄体酮产品产能。 

公司本次募投项目产品市场前景较好，募投产品黄体酮是天然的孕激素，

相关制剂产品在临床广泛应用于保胎及多种女性激素紊乱导致的疾病治疗，其

在下游黄体酮制剂、地屈孕酮和非那雄胺等市场均具有广泛的应用途径及市场

需求。募投产品双降醇在下游的黄体酮、熊去氧胆酸、植物源胆固醇及维生素

D3 等市场同样具有广阔的应用空间。整体来看，公司募投产品下游市场需求空

间较大且将持续呈增长趋势。 

公司募投产品具备显著的技术、成本、环保及市场优势，另外公司针对新

增产能已积极开拓下游客户，在黄体酮产品市场，公司已与包括奥锐特在内等

意向客户建立合作关系；在双降醇产品市场，公司已取得 BRICHEM SCIENCE 等

外销客户在手订单，合计金额约 581.25 万美元，公司已针对新增产能制定了合

理的消化措施。但若未来市场增速低于预期或者公司市场开拓不力、营销推广

不达预期，则可能面临新增产能不能被及时消化的风险。 

（四）募投项目不能达到预期收益的风险 

报告期内，公司黄体酮销售单价分别为 133.96 万元/吨、127.98 万元/吨、

103.15 万元/吨和 95.05 万元/吨；双降醇销售单价分别为 52.07 万元/吨、

44.55 万元/吨、39.89 万元/吨和 38.79 万元/吨。报告期内，发行人本次募投

产品的销售单价均呈现下降趋势，一方面受主要原材料植物甾醇成本下降影响，

另一方面因发行人是以提前布局客户为目的进行的小批量销售，故给予客户价

格相对优惠。 

在综合考虑了公司现有产品销售价格、生产成本、期间费用等因素的基础

上，结合对未来市场行情、生产成本、期间费用等变动趋势的判断，公司对本

次募投项目预期可实现的经济效益进行了合理预测。根据测算，募投产品黄体

酮初始预测单价为 120 万元/吨，双降醇初始预测单价为 39.89 万元/吨，预计
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项目达产后形成稳定营业收入 44,120.51 万元/年。敬请投资者注意，该等经济

效益测算为预测性信息，不表明公司对本次募投项目未来可实现的经济效益作

出了任何保证或承诺。 

公司募集资金投资项目的可行性分析是基于当前市场环境、现有技术基础

和对未来市场趋势的预测等因素作出的，而项目的实施则与国家产业政策、市

场供求、行业竞争、技术进步等情况密切相关，任何一个因素的变动都会直接

影响项目的经济效益。如果未来募投产品市场价格进一步下跌、市场竞争加剧，

或市场环境等发生其他重大不利变化，募集资金投资项目存在无法实现预期收

益的风险。” 

三、中介机构的核查 

（一）核查程序 

保荐机构履行了以下核查程序： 

1、对发行人董事长进行访谈，了解募投产品市场前景、下游应用领域，了

解募投产品工艺优化情况及下游客户开拓情况； 

2、查询行业研究报告、行业网站、同行业上市公司公开披露信息等，了解

黄体酮、双降醇及下游应用产品的市场规模、工艺路线和现有厂家销售情况等

信息； 

3、查阅公司针对募投项目产品的在手订单情况； 

4、取得并查阅了本次募投项目的可行性研究报告。 

（二）核查意见 

经核查，保荐机构认为： 

1、（1）公司本次募投产品黄体酮及双降醇的下游应用方向较为广阔，各下

游产品市场的行业发展前景较好，能为本次募投产品未来市场需求的增长提供

较为稳定的驱动力。虽然 2020 年，黄体酮制剂其在公立医院销售额受到疫情及

新生儿出生率下降等因素影响有所下降，但其零售市场、出口市场规模仍呈上

升趋势。此外，地屈孕酮、熊去氧胆酸等产品亦为本次募投产品的重要下游市

场且其市场规模均呈上升趋势。（2）基于公司目前在募投产品领域已建立的技
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术优势、成本优势、环保优势和客户渠道优势，公司募投项目投产后预计将有

较强竞争力。另外，公司对两种募投产品均已分别建立了相应的产能消化措施

并积极开拓市场内客户，目前公司已获得黄体酮产品部分意向客户、与双降醇

产品部分客户已建立了稳定的合作关系并取得部分外销客户在手订单。综合以

上情况，公司本次募投项目新增产能未来将可以得到有效消化。 

2、（1）本次募投项目效益测算中，黄体酮和双降醇初始预测单价高于发行

人最近一期销售单价，主要系报告期内发行人仅为开拓市场进行的小批量销售，

给予客户相对优惠的价格所致。但由于发行人系首家将双降醇实施产业化的公

司，对于募投产品具有一定的市场定价权。考虑目前市场中双烯路线黄体酮成

本价格已经高于募投产品预测单价，且上述预测单价均低于产品最近一期市场

价格，未来发行人结合市场环境等对募投产品销售价格向上调整存在可行性，

因此本次募投产品预测单价具有合理性；（2）本次募投产品预测价格在初始价

格基础上，假设投产期前两年逐年递减 2%，已经充分考虑未来市场竞争和价格

下降趋势等因素。同时，报告期内发行人双降醇实际投入产出率逐步优化，有

利于进一步提升募投项目盈利水平，因此本次效益测算谨慎、合理。 
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问题 2 

最近三年及一期，公司经营活动产生的现金流量净额分别为 850.24 万元、

1,347.50 万元、5,800.43 万元和-3,656.00 万元。同行业可比公司 2022 年第

一季度经营活动现金流量均为正数。 

请发行人结合销售回款情况及原材料、人工费用等支付情况、应收账款和

应付账款的变动情况等说明最近一期公司经营活动产生的现金流量净额为负的

具体原因及合理性，与公司往年同期和同行业可比公司存在差异的具体原因及

合理性。 

请发行人补充披露以上事项相关风险。 

请保荐人和会计师核查并发表明确意见。 

回复： 

一、发行人的说明 

（一）结合销售回款情况及原材料、人工费用等支付情况、应收账款和应

付账款的变动情况等说明最近一期公司经营活动产生的现金流量净额为负的具

体原因及合理性，与公司往年同期存在差异的具体原因及合理性。 

1、公司销售回款及原材料、人工费用等支付情况、应收账款和应付账款的

变动情况 

（1）报告期内经营活动现金流净额与净利润的匹配情况 

单位：万元 

项目 2022 年 1-3 月 2021 年度 2020 年度 2019 年度 

1、将净利润调节为经营活动现

金流量 
    

净利润 1,277.64 7,806.59 5,319.55 7,299.64 

加：信用减值损失 98.25 57.34 149.87 474.99 

资产减值准备 -292.30 282.88 -25.47 15.92 

固定资产折旧、油气资产折

耗、生产性生物资产折旧 
565.03 2,168.87 2,069.89 1,661.99 

使用权资产折旧 55.16 107.43 - - 

无形资产摊销 15.59 59.49 48.36 41.42 

处置固定资产、无形资产和其 - - 0.65 4.58 
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项目 2022 年 1-3 月 2021 年度 2020 年度 2019 年度 

他长期资产的损失（收益以

“－”号填列） 

固定资产报废损失（收益以

“－”号填列） 
- 6.46 50.00 6.31 

公允价值变动损失（收益以

“－”号填列） 
-0.05 -0.13 - - 

财务费用（收益以“－”号填

列） 
335.59 802.61 909.48 1,261.78 

投资损失（收益以“－”号填

列） 
- - 2.31 -18.91 

递延所得税资产减少（增加以

“－”号填列） 
51.00 -538.74 37.03 -100.50 

递延所得税负债增加（减少以

“－”号填列） 
0.01 0.02 - - 

存货的减少（增加以“－”号

填列） 
-3,124.49 -17,333.36 4,300.63 -4,949.86 

经营性应收项目的减少（增加

以“－”号填列） 
217.75 2,023.44 -6,629.98 -7,966.95 

经营性应付项目的增加（减少

以“－”号填列） 
-2,855.16 10,357.55 -4,884.81 3,119.84 

其他 - - - - 

经营活动产生的现金流量净额 -3,656.00 5,800.43 1,347.50 850.24 

如上表所示，2019 年至 2022 年 3 月，公司经营活动产生的现金流量净额与

净利润之间的差额分别为-6,449.40 万元、-3,972.05 万元、-2,006.16 万元和-

4,933.64 万元，导致公司净利润与经营活动产生的现金流量净额之间差异主要

因素为存货、经营性应收项目以及经营性应付项目增减变动造成。 

其中，2019 年度和 2020 年度的差额主要是由于经营性应收项目增加

7,966.95 万元和 6,629.98 万元。由于公司销售规模增加，而大客户回款速度较

慢导致应收账款增长较多，占用了部分运营资金。 

2021 年度的差额主要是由于存货增加 17,333.36 万元及经营性应付项目增

加 10,357.55 万元。由于公司在当期加大了对应收账款的催收力度，销售回款情

况较好，经营性应收项目减少了 2,023.44 万元。 

2022 年 1-3 月的差额主要是由于存货增加 3,124.49 万元及经营性应付项目

减少 2,855.16 万元。公司备货并支付较多供应商货款导致本期经营活动产生的

现金流量净额为负数。 

（2）公司销售回款、采购付款及人工费用支付情况  



 

1-25 

报告期内最近一期公司经营活动现金净流量与公司上年同期情况如下： 

单位：万元 

项目 2022 年 1-3 月 2021 年 1-3 月 

销售商品、提供劳务收到的现金 9,914.05 12,423.27 

收到的税费返还 315.58 56.76 

收到其他与经营活动有关的现金 3,261.26 317.96 

经营活动现金流入小计 13,490.89 12,797.99 

购买商品、接受劳务支付的现金 13,825.63 8,805.11 

支付给职工以及为职工支付的现金 1,463.51 1,063.88 

支付的各项税费 368.91 574.71 

支付其他与经营活动有关的现金 1,488.84 963.45 

经营活动现金流出小计 17,146.89 11,407.15 

经营活动产生的现金流量净额 -3,656.00 1,390.84 

公司 2022 年第一季度经营活动现金流量净额为负数且金额较大，主要原因

系公司业务规模逐步扩大，为满足生产需要和下游客户需求，提前布局市场，

自 2021 年起公司扩大采购原材料等的支出及备货规模，导致存货增加，支付供

应商的采购货款亦大幅增加。2022 年第一季度购买商品、接受劳务支付的现金

为 13,825.63 万元，大幅超过上年同期金额 8,805.11 万元。此外，2022 年第一季

度的客户回款速度因国内疫情反复而有所减缓。 

①销售回款与应收项目增减变动情况 

单位：万元 

项目 2022 年 1-3 月 2021 年 1-3 月 

营业收入（a） 12,045.12 14,182.74 

加：销项税金（b） 1,273.20 1,623.18 

外销代收代支运保费（c） 82.81 32.39 

应收账款原值的减少（期初-期末）（d） -802.81 -2,468.78 

应收票据及应收款项融资的减少（期初-期末）（e） -1,725.28 3,806.52 

合同负债的增加（期末-期初）（f） -215.77 128.86 

减：票据背书转让不视同现金（g） 722.70 4,787.60 

其他不涉及现金流的项目（h） 20.53 94.05 

销售商品、提供劳务收到的现金（i） 

（i=a+b+c+d+e+f-g-h） 
9,914.05 12,423.27 
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项目 2022 年 1-3 月 2021 年 1-3 月 

销售商品、提供劳务收到的现金/营业收入 82.31% 87.59% 

（销售商品、提供劳务收到的现金+票据背书不视同现

金）/营业收入 
88.31% 121.35% 

由上表可以看出，2022 年 1-3 月应收款项项目的减少金额较 2021 年 1-3 月

有所减少，销售回款速度有所放缓。发行人 2021 年 1-3 月和 2022 年 1-3 月的销

售商品、提供劳务收到的现金占当期营业收入的比例分别为 87.59%和 82.31%。

由于票据背书转让不视同现金，若考虑票据背书视同收款，则公司实际销售回

款占当期营业收入的比例分别为 121.35%和 88.31%。2022 年第一季度受国内疫

情影响，销售回款速度有所放慢，但从当期收到的现金流占营业收入的比例来

看，公司目前的经营情况及客户回款情况良好。 

②采购付款与应付项目增减变动情况 

单位：万元 

项目 2022 年 1-3 月 2021 年 1-3 月 

营业成本（a） 8,799.32 10,470.35 

减：计入成本中的人工（b） 508.86 561.77 

计入成本中的折旧及摊销（c） 498.99 477.11 

加：采购增值税进项税（d） 1,723.12 1,150.42 

与采购商品相关的预付款项的增加（剔除非采购商品

后）（e） 
-122.37 -1,587.33 

与采购商品相关的应付账款的减少（剔除非采购商品

后）（f） 
756.17 -327.16 

与采购商品相关的应付票据的减少（剔除非采购商品

后）（g） 
547.59 2,789.39 

存货余额的增加（h） 3,124.49 1,565.15 

领用库存和燃料动力计入费用金额（i） 727.86 570.76 

减：票据背书转让不视同现金（j） 722.70 4,787.60 

购买商品、接受劳务支付的现金（k） 

（k=a-b-c+d+e+f+g+h+i-j） 
13,825.63 8,805.11 

由上表可以看出，2022 年 1-3 月购买商品、接受劳务支付的现金大幅增长，

相比 2021 年 1-3 月增长 57.02%，主要系 2022 年第一季度存货增加较多，以及

与采购商品相关的应付款项项目减少较多造成。 

2022 年 1-3 月存货余额变动增加 3,124.49 万元，相比 2021 年同期存货余额

变动额 1,565.15 万元，增加 1,559.34 万元，占用了较多经营性资金。同时 2022
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年 1-3 月公司与采购商品相关的应付款项项目的减少金额合计为 1,181.39 万元

万元，较 2021 年同期金额 874.90 万元有所增长，因而公司支付货款较上年同

期有所增长。考虑到应收票据背书支付货款不视同现金，则 2022 年第一季度公

司实际与采购商品相关的应付款项项目的减少金额为 458.68 万元，而 2021 年

同期为-3,912.69 万元，因此 2022 年第一季度支付货款较多。 

综上，公司 2022 年第一季度由于存货增加占用部分营运资金，同时支付较

多与采购商品相关的货款导致当期采购付款现金流出较 2021 年同期增加较多，

是导致 2022 年第一季度经营活动现金流净额为负数的主要原因。 

③人工费用支付情况 

单位：万元 

项目 2022 年 1-3 月 2021 年 1-3 月 

支付给职工以及为职工支付的现金 1,463.51 1,063.88 

月均员工人数（人） 493 450 

人均支付职工薪酬（月均） 0.99 0.79 

由上表可见，2022 年第一季度支付薪酬比上年同期增加约 400 万元，是因

为公司上市后，为募投项目和华海共同投资项目储备管理人员和研发人员，员

工人数增加相应薪酬增加所致。 

虽然 2022 年 1-3 月的人工费用支付金额增长较多，但占当期经营活动现金

流出金额的比例仅为 8.54%，不是造成经营活动现金流净额为负的主要原因。 

综上所述，公司 2022 年第一季度经营活动产生的现金流量净额为负数，与

净利润产生较大差异主要原因系公司正处于积极扩张发展阶段，为扩大经营，

进一步向下游延伸产业链，丰富产品线，进行主动积极备货，同时支付较多采

购货款导致。公司存货大幅增加并非是由于产品滞销所致。 

2、公司存货备货的具体情况及原因分析 

（1）公司存货备货的背景 

自 2021 年 4 月上市后，公司看好甾体药物行业广阔的市场前景，不断积极

丰富产品线，并依循公司经营战略方针，在进一步巩固公司起始物料市场地位

的基础上，积极向下游产品延伸布局： 
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公司积极推进募投项目“黄体酮及中间体 BA 生产建设项目”，该项目有助

于进一步巩固公司在甾体行业起始物料端的行业地位； 

公司加快推进华海药业合资设立子公司华海共同的黄体酮、雌酚酮、睾酮

等激素类原料药项目建设，华海共同项目有利于实现发行人向孕激素和性激素

市场进行延伸布局，以及向原料药和制剂生产企业升级； 

发行人于 2021 年与上市公司新华制药合资设立山东同新药业，投资建设年

产 300 吨醋酸阿奈可他和 200 吨 17α-羟基黄体酮项目，17α-羟基黄体酮是生产

皮质激素的重要中间体，该项目有助于促进公司在皮质激素领域进行延伸和布

局。 

针对上述投资建设项目产品，发行人通过自产或贸易方式进行备货以加强

相关客户开发或维护客户关系，也为后续自产产品的生产经营奠定市场和客户

基础，同时考虑到国内疫情对原材料的供给和价格影响因素，公司主动加大部

分原材料和商品的备货量。 

（2）公司存货备货的具体情况及原因 

截至 2022 年 3 月末，公司存货账面余额为 40,602.47 万元，较 2021 年末增

加 3,124.49 万元，较 2020 年末增加 20,457.85 万元。最近一年一期，公司存货

金额增长较大的品种主要为植物甾醇、17α-羟基黄体酮、双降醇、17α-羟基黄

体酮醋酸酯、螺内酯中间体、醚化物和 5-雄烯二酮，具体情况如下： 

单位：吨、万元 

类

别 
存货名称 

2022 年 3 月末 2022.3 VS 

2021 

变动金额 

2021 年末 2021 VS 

2020 

变动金额 

2020 年末 

数量 账面余额 数量 账面余额 数量 
账面余

额 

原材

料 
植物甾醇 746.73 4,292.52 2,091.12 384.13 2,201.40 1,019.15 171.53 1,182.24 

产成

品 

17α-羟基

黄体酮 
64.82 4,203.81 2,136.08 27.67 2,067.73 1,867.67 3.03 200.05 

产成

品 
双降醇 94.36 3,371.12 2,428.27 18.25 942.85 -1,350.86 68.44 2,293.71 

产成

品 

17α-羟基

黄体酮醋

酸酯 

40.89 3,237.90 - 40.89 3,237.90 3,220.84 0.23 17.06 

产成

品 

螺内酯中

间体 
36.21 2,766.35 2,228.31 7.20 538.04 538.04 - - 
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类

别 
存货名称 

2022 年 3 月末 2022.3 VS 

2021 

变动金额 

2021 年末 2021 VS 

2020 

变动金额 

2020 年末 

数量 账面余额 数量 账面余额 数量 
账面余

额 

原材

料 
醚化物 71.48 2,246.17 -33.25 70.14 2,279.42 2,279.42 - - 

原材

料 

5-雄烯二

酮 
71.06 2,203.68 -183.34 77.01 2,387.02 2,387.02 - - 

合计 1,125.55 22,321.55 8,667.19 625.29 13,654.36 9,961.29 243.22 3,693.07 

公司加大上述存货备货的具体原因如下： 

类别 存货名称 备货原因 

原材料 植物甾醇 

植物甾醇是起始物料的主要原材料，2021 年，公司起始物料产量较

前期大幅增长，增加了对植物甾醇的耗用量，同时，目前植物甾醇

价格处于历史低位，公司为生产起始物料进行较多的生产备货。 

产成品 17α-羟基黄体酮 

发行人于 2021 年与上市公司新华制药合资设立山东同新药业，投资

建设年产 300 吨醋酸阿奈可他和 200 吨 17α-羟基黄体酮项目。公司

自 2021 年起备货量较大，公司通过非自产产品提前布局开发下游客

户市场，天药集团是公司销售 17α-羟基黄体酮的主要客户，为了给

天药集团等客户提供充足稳定的产品供应服务，也为后续自产产品

投产后快速达产奠定基础。未来将主要通过合资公司进一步满足客

户对产品的需求。 

产成品 双降醇 

公司募投产品双降醇拟在 2023 年投产，为促进募投项目尽快达产，

公司近期加大双降醇的备货和市场开发。公司于 2021 年四季度开始

排产双降醇，根据 2022 年预计客户需求进行备货，因而 2022 年 3 月

末库存余额有较大增长。 

产成品 
17α-羟基黄体酮醋酸

酯 

该产品为非自产产品，公司自 2021 年起备货量较大，主要客户为上

市公司奥锐特的子公司扬州联澳。该客户每年需求量 50-60 吨，主要

用于孕激素安宫黄体酮、甲地孕酮、色谱龙等产品的生产。公司根

据客户需求进行了较多备货。2022 年一季度受疫情影响，同时该客

户使用 17α-羟基黄体酮醋酸酯生产至原料药产品的工艺路线正在进

行调整，因而 2022 年一季度暂未发货。 

产成品 螺内酯中间体 

自 2021 年以来，螺内酯中间体的销量增长且需求量较大，国内客户

主要为天药集团、浙江朗华制药有限公司，外销客户主要为

NORTEC QUIMICA S.A.。为了能够及时响应客户订单，公司加大该

产品的库存备货。 

原材料 醚化物 

醚化物系螺内酯中间体的前一步中间体，公司原先使用自产的雄烯

二酮直接往下游生产成醚化物、以及螺内酯中间体，由于 2021 年受

托加工占用了部分雄烯二酮的产能导致自用部分不足，同时螺内酯

中间体销售端的需求量放量，公司 2021 年起从外部采购醚化物，用

于螺内酯中间体的生产备货。 

原材料 5-雄烯二酮 

5-雄烯二酮主要用于生产下游产品去氢物，进一步用于生产甾体磺化

酯，进而可以生产罗库溴铵。2019 年以来，随着对麻醉剂芬太尼管

制进一步加强，替代品罗库溴铵受益。受此影响，甾体磺化酯的市

场需求自 2021 年开始出现大幅增长。公司紧抓市场机遇，抢占市场

份额，为满足客户需求进行较多的生产备货。 

根据上述分析，公司系遵循自身经营发展战略和市场布局策略，为满足生



 

1-30 

产经营、抢占市场、维护客户关系的需要，进行了必要的存货备货。因此，公

司存货规模的变化与公司经营情况和战略发展规划相适应。 

报告期各期末，公司存货库龄在一年以内的金额占比分别为 93.12%、

85.39%、97.31%和 98.17%，不存在大量滞销存货。报告期各期末，存货跌价准

备占账面价值比例分别为 0.40%、0.35%、0.95%和 0.15%，不存在较大的存货

减值风险。同时，报告期内公司的存货周转率与同行业可比公司平均水平基本

一致，具备较强的变现能力，随着公司业务规模的不断开拓，存货逐步消化将

会产生较多的经营性现金流入。 

综上分析，报告期内，公司整体销售回款情况逐步改善，2022 年第一季度

因受国内疫情反复的影响较去年同期有所下降。而最近一期经营活动产生的现

金流量净额为负数的主要原因系公司从 2021 年开始，出于自身经营规划战略及

市场布局策略的考虑，对原材料、产成品等存货进行了大量备货，因而支付供

应商货款较多导致经营活动现金流出较多所致。公司 2022 年 1-3 月经营活动现

金净流量为负数，与往年同期存在差异具有合理性。 

（二）最近一期公司经营活动产生的现金流量净额为负，与同行业可比公

司存在差异的具体原因及合理性。 

2022 年第一季度，发行人与可比公司经营活动现金净流量情况如下： 

单位：万元 

项目 天药股份 仙琚制药 溢多利 赛托生物 共同药业 

销售商品、提供劳务收到的现金 59,903.02 91,536.37 43,547.91 24,336.61 9,914.05 

收到的税费返还 2,718.87 180.40 791.62 202.63 315.58 

收到其他与经营活动有关的现金 5,076.88 981.86 4,468.36 3,562.71 3,261.26 

经营活动现金流入小计 67,698.76 92,698.63 48,807.90 28,101.94 13,490.89 

购买商品、接受劳务支付的现金 39,197.98 27,755.31 16,571.88 4,801.45 13,825.63 

支付给职工以及为职工支付的现金 9,733.65 19,932.91 8,539.52 3,995.25 1,463.51 

支付的各项税费 7,191.57 12,152.29 1,867.03 558.92 368.91 

支付其他与经营活动有关的现金 4,475.39 32,264.54 10,767.59 17,827.14 1,488.84 

经营活动现金流出小计 60,598.58 92,105.05 37,746.02 27,182.77 17,146.89 

经营活动产生的现金流量净额 7,100.18 593.58 11,061.87 919.18 -3,656.00 

从上表可以看出，同行业可比公司 2022 年第一季度销售商品、提供劳务收
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到的现金均大幅超过购买商品、接受劳务支付的现金，从而可比公司的经营活

动现金流量净额均为正。 

2022 年第一季度，发行人销售商品、提供劳务收到的现金占营业收入的比

例与同行业可比公司的对比情况如下： 

单位：万元 

项目 天药股份 仙琚制药 溢多利 赛托生物 共同药业 

销售商品、提供劳务

收到的现金 
59,903.02 91,536.37 43,547.91 24,336.61 9,914.05 

营业收入 88,974.04 104,902.80 42,352.47 25,364.69 12,045.12 

占比 67.33% 87.26% 102.82% 95.95% 82.31% 

从销售回款情况来看，发行人 2022 年第一季度销售商品、提供劳务收到的

现金占当期营业收入的比例处于中间水平，与同行业可比公司不存在较大差异。

由于公司在业务结构、下游客户群体、销售模式等方面与同行业可比公司存在

一定差异，应收账款周转率相对较低。但随着公司加大了应收账款催收力度，

销售回款情况已得到一定程度改善。 

因此，发行人 2022 年第一季度经营活动现金流净额为负，主要原因是公司

为了扩大生产经营，丰富产品线，因此备货原材料和库存商品较多所致。发行

人积极向下游高端中间体产业链进行延伸，经营规模不断扩大，由于同步发展

的产品种类较多，因而原材料、产成品备货量较大，占用了较多经营性现金流。

公司与同行业可比公司存在差异的主要原因系公司购买商品支付的现金大幅增

长所致。 

最近一年一期，发行人与可比公司的存货账面价值及应付款项的变动情况

如下： 

单位：万元 

存货 
2022 年 3 月末 2021 年末 2020 年末 

金额 变动 金额 变动 金额 

天药股份 92,549.31 -5.14% 97,563.91 -11.69% 110,473.22 

仙琚制药 88,395.22 -0.51% 88,846.38 22.43% 72,566.30 

溢多利 98,688.91 -0.56% 99,245.03 -5.44% 104,950.72 

赛托生物 54,793.36 3.14% 53,125.62 -0.22% 53,240.42 
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共同药业 40,541.18 9.20% 37,124.39 84.94% 20,073.90 

应付款项
注 

2022 年 3 月末 2021 年末 2020 年末 

金额 变动 金额 变动 金额 

天药股份 53,210.18 -5.98% 56,593.75 -4.43% 59,217.19 

仙琚制药 40,927.58 6.22% 38,530.71 -7.76% 41,772.13 

溢多利 35,047.57 5.69% 33,162.23 -9.06% 36,467.73 

赛托生物 46,679.99 1.30% 46,080.28 14.30% 40,314.89 

共同药业 15,025.40 8.74% 13,817.32 86.42% 7,411.78 

注：应付款项包括应付账款、应付票据的账面价值。 

如上表所示，2021 年末和 2022 年 3 月末，发行人存货金额、应付款项的增

长幅度均显著高于可比公司。 

其中，天药股份的存货金额有下降趋势，溢多利、赛托生物的存货金额小

幅波动，基本持平；仙琚制药 2021 年末存货有所增长，最近一期末亦基本持平。

同行业可比公司的整体经营规模较大，除赛托生物与发行人业务较为接近外，

天药股份和仙琚制药主要经营下游原料药及制剂产品，溢多利除甾体激素药物

业务板块外，还包括生物酶制剂及功能性饲料添加剂。可比公司已上市多年，

通过上市后多年的快速发展，已处于相对稳健发展阶段，而发行人正积极通过

募投项目、投资项目加快向产业链下游延伸的布局。由于所处的发展阶段不同，

可比公司的经营策略与发行人存在一定差异，因此可比公司的存货以及应付款

项的变动趋势与发行人有所不同。 

从变动金额的绝对值来看，2021 年末公司的应付账款增长 6,405.53 万元，

而同期存货金额增长 17,050.48 万元；2022 年 3 月末公司应付账款增长 1,208.08

万元，而同期存货金额增长 3,416.79 万元。因此，发行人在大量备货的同时，

采购付款支出的金额较大。可比公司中，2021 年末赛托生物的存货规模基本持

平，而应付账款金额增长 14.30%，主要原因系其为改善其经营活动现金流量，

相对减少了原材料供应商的结算。而发行人根据自身规划的丰富产品线、开拓

客户需求、提前布局产品市场等经营方针加快了产品及原材料的储备，导致采

购付款现金流出金额较大，从而与赛托生物存在差异。 

最近一年一期，发行人与可比公司应收款项的变动情况如下： 

单位：万元 
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应收款项
注 

2022 年 3 月末 2021 年末 2020 年末 

金额 变动 金额 变动 金额 

天药股份 63,964.30 7.25% 59,637.96 25.54% 47,505.44 

仙琚制药 80,845.86 7.47% 75,223.93 -19.10% 92,985.31 

溢多利 46,136.50 -18.39% 56,534.12 -6.49% 60,459.50 

赛托生物 25,132.60 -16.73% 30,180.62 76.12% 17,136.65 

共同药业 25,472.31 4.45% 24,385.95 -21.97% 31,253.38 

注：应收款项包括应收账款、应收票据、应收款项融资的账面价值。 

如上表所示， 2021 年发行人应收款项规模下降 21.97%，而天药股份、赛

托生物的应收账款均为增长趋势且幅度较大。2022 年第一季度，发行人营业收

入同比有所下降，应收款项略有增长。而溢多利、赛托生物的应收款项规模下

降幅度均超过营业收入的变动幅度，因而销售回款情况相比发行人较好。 

综上分析，公司 2022 年 1-3 月经营活动现金净流量为负数，主要由公司区

别于可比公司的个体性的扩张性经营实践行为所致，而非外部性的行业因素导

致，符合公司实际业务情况，与同行业可比公司存在差异具有合理性。 

此外，根据 WIND 数据库查询公开披露信息，医药制造业上市公司中主营

产品类型为“原料药、医药中间体”的细分行业内上市公司共 40 家，其中，

2022 年第一季度经营活动现金净流量为负数的上市公司共 13 家。因此，同行

业上市公司中亦存在部分公司最近一期经营活动产生的现金流净额为负数的情

形。 

二、发行人的披露 

发行人已经在《募集说明书》“第三节 风险因素”之“四、财务风险”中

对经营活动现金流的相关风险补充披露如下，并在“重大事项提示”中补充相

关风险提示： 

“（七）经营活动现金流净额为负数的风险 

报告期内，公司经营活动产生的现金流量净额分别为 850.24 万元、

1,347.50 万元、5,800.43 万元和-3,656.00 万元，总体低于同期净利润金额，

主要受经营性应收项目、经营性应付项目及存货的增减变动影响所致。其中，

2022 年一季度经营活动产生的现金流量净额为负，主要原因系公司存货备货量
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增长较快，引起支付供应商的采购货款大幅增加，同时客户回款速度因国内疫

情反复而有所减缓。由于公司处于快速发展期，存货、应收账款等规模均相应

较快增长，对公司经营活动现金流占用较多，导致公司经营活动现金流净额出

现较大波动。若未来公司的应收账款不能及时收回或发生大额坏账，存货发生

滞销或减值从而不能及时变现，将可能导致公司经营活动现金流净额持续为负

数。若未来公司经营活动现金流净额为负数的情况不能得到有效改善，公司在

营运资金周转上将会存在一定的风险。” 

三、中介机构的核查 

（一）核查程序 

保荐机构及申报会计师履行了以下核查程序： 

1、获取经营活动现金流量主要项目的大额构成，复核现金流量项目的合理

性； 

2、获取了公司报告期各期资产负债表、利润表、现金流量表以及各科目明

细表，使用公式法对主要经营活动现金流量项目与相关科目之间的勾稽关系进

行复核； 

3、获取公司各报告期末的存货清单，分析存货大额增长的原因；访谈公司

管理层，了解公司主要存货的备货原因； 

4、结合公司经营情况分析经营活动现金流量净额为负数的原因，并与同行

业可比公司情况进行比较分析，就相关差异的原因访谈公司管理层。 

（二）核查意见 

经核查，保荐机构及申报会计师认为： 

1、公司 2022 年 1-3 月经营活动产生的现金流量净额为负的具体原因系公

司出于自身经营规划战略及市场布局策略的考虑，自 2021 年开始对存货进行了

大量备货，因而支付供应商货款较多，导致经营活动现金流出较多所致。公司

2022 年 1-3 月经营活动现金净流量为负数，与往年同期存在差异具有合理性。 

2、从销售回款情况来看，2022 年第一季度发行人与同行业可比公司不存

在较大差异。由于可比公司已上市多年，通过上市后多年的快速发展，已处于
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相对稳健发展阶段，而发行人正积极通过募投项目、投资项目加快向产业链下

游延伸的布局。由于所处的发展阶段不同，可比公司的经营策略与发行人存在

一定差异，可比公司的存货以及应付款项的变动趋势与发行人有所不同，因而

其经营活动现金流出的情况与发行人存在差异；赛托生物虽然业务情况与发行

人较为接近，但其采购商品支付的现金的金额较小，主要原因系其为改善公司

经营活动现金流量，相对减少了原材料供应商的结算。而发行人根据自身规划

的丰富产品线、开拓客户需求、提前布局产品市场等经营方针加快了产品及原

材料的储备，导致采购付款现金流出金额较大，从而与赛托生物存在差异。 

综上，公司 2022 年 1-3 月经营活动现金净流量为负数，符合公司实际业务

情况，与同行业可比公司存在差异具有合理性。 
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问题 3 

请发行人关注再融资申请受理以来有关该项目的重大舆情等情况，请保荐

人对上述情况中涉及该项目信息披露的真实性、准确性、完整性等事项进行核

查，并于答复本审核问询函时一并提交。若无重大舆情情况，也请予以书面说

明。 

回复： 

一、发行人的说明 

自公司本次向不特定对象发行可转换公司债券申请于 2022 年 4 月 7 日获深

圳证券交易所受理，至本回复报告出具之日，公司持续关注媒体报道，通过网

络检索等方式对发行人本次发行相关媒体报道情况进行了自查，主要媒体报道

及关注事项如下： 

序

号 
日期 媒体名称 文章标题 主要关注问题 

1 2022-04-08 东方财富网 
共同药业：发行可转债申请

获深交所受理 

公司向不特定对象发行

可转债获深交所受理 

2 2022-04-08 每日经济新闻 
共同药业：发行可转债申请

获深交所受理 

3 2022-04-11 长江商报 

共同药业发行可转债申请获

深交所受理 拟募不超 3.8 亿

布局黄体酮生产项目 

4 2022-04-22 
证券市场红周

刊 

共同药业营收净利双增 政策

因素叠加市场需求驱动业绩

稳步增长 

公司（及关联方）经营

状况及未来发展前景 
5 2022-07-11 

中国发酵工业

网 

湖北共同药业“酶法合成甾

体药物关键中间体雄烯二酮

技术研发”项目被列为隆中

人才支持计划（A 类）项目 

6 2022-07-11 潇湘晨报 

山东同新药业有序推进高端

甾体系列原料药及中间体项

目建设 

7 2022-04-22 经济参考网 
共同药业 2021 年营收净利润

同比双升 

公司 2021 年经营业绩 

8 2022-04-22 证券之星 
图解共同药业年报：第四季

度单季净利润同比增 10.31% 

9 2022-04-21 智通财经网 

共同药业（300966.SZ）发布

2021 年业绩净利润 7833 万

元同比增 47%每 10 股派 1.36

元 

10 2022-04-21 每日经济新闻 
共同药业：2021 年度净利润

约 7833 万元，同比增加

http://stock.stockstar.com/RB2022042200003492.shtml
http://stock.stockstar.com/RB2022042200003492.shtml
http://stock.stockstar.com/RB2022042200003492.shtml
https://finance.sina.com.cn/stock/hkstock/ggscyd/2022-04-21/doc-imcwiwst3226726.shtml
https://finance.sina.com.cn/stock/hkstock/ggscyd/2022-04-21/doc-imcwiwst3226726.shtml
https://finance.sina.com.cn/stock/hkstock/ggscyd/2022-04-21/doc-imcwiwst3226726.shtml
https://finance.sina.com.cn/stock/hkstock/ggscyd/2022-04-21/doc-imcwiwst3226726.shtml
https://finance.sina.com.cn/stock/hkstock/ggscyd/2022-04-21/doc-imcwiwst3226726.shtml
https://baijiahao.baidu.com/s?id=1730722346888845444
https://baijiahao.baidu.com/s?id=1730722346888845444
https://baijiahao.baidu.com/s?id=1730722346888845444
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序

号 
日期 媒体名称 文章标题 主要关注问题 

46.99% 

11 2022-04-21 
中国证券

报·中证网 

共同药业：2021 年营收净利

双增拟 10 派 1.36 元 

上述媒体报道主要关注问题为本次项目情况、公司经营业绩及未来发展前

景。自公司本次向不特定对象发行可转换公司债券申请获深圳证券交易所受理

以来，无重大舆情或媒体质疑。 

二、中介机构的核查 

（一）核查程序 

保荐机构履行了如下核查程序： 

1、检索了自本次发行申请于 2022 年 4 月 7 日获深圳证券交易所受理至本

回复报告出具日相关媒体报道的情况； 

2、查阅本次发行相关申请文件，与媒体报道情况进行比对。 

（二）核查结论 

经核查，保荐机构认为： 

自公司本次向不特定对象发行可转换公司债券申请获深圳证券交易所受理

以来，无重大舆情或媒体质疑。针对发行人本次发行申请文件中与媒体报道关

注问题相关的信息披露的真实性、准确性、完整性问题，发行人不存在应披露

未披露的事项。 

（以下无正文） 

  

https://baijiahao.baidu.com/s?id=1730722346888845444
http://www.cs.com.cn/ssgs/gsxw/202204/t20220421_6262755.html
http://www.cs.com.cn/ssgs/gsxw/202204/t20220421_6262755.html
http://www.cs.com.cn/ssgs/gsxw/202204/t20220421_6262755.html
http://www.cs.com.cn/ssgs/gsxw/202204/t20220421_6262755.html
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（此页无正文，为湖北共同药业股份有限公司《关于湖北共同药业股份有

限公司申请向不特定对象发行可转换公司债券的第二轮审核问询函之回复报告》

之签字盖章页） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

湖北共同药业股份有限公司 

年   月    日 
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（此页无正文，为中信证券股份有限公司《关于湖北共同药业股份有限公

司申请向不特定对象发行可转换公司债券的第二轮审核问询函之回复报告》之

签字盖章页） 

 

 

 

 

 

保荐代表人（签名）： 

 

 
   

 刘卫华  彭浏用 

 

 

 

 

 

 

 

 

中信证券股份有限公司 

年   月   日 
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保荐机构（主承销商）董事长声明 

 

本人已认真阅读关于湖北共同药业股份有限公司申请向不特定对象发行可

转换公司债券的审核问询函之回复报告的全部内容，了解报告涉及问题的核查

过程、本公司的内核和风险控制流程，确认本公司按照勤勉尽责原则履行核查

程序，审核问询函回复报告不存在虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对

上述文件的真实性、准确性、完整性承担相应法律责任。 

 

 

 

 

 

法定代表人及董事长： 

 

 
   

 张佑君   

 

 

中信证券股份有限公司 

年   月     日 
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发行人董事长声明 

 

本人承诺本回复报告不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并对其真

实性、准确性、完整性承担个别和连带的法律责任。 

 

 

 

 

 

 

董事长： 

 

系祖斌 

 

 

 

 

 

湖北共同药业股份有限公司 

年   月         日 
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	（1）发行人募投产品依靠显著的技术优势具有一定的市场定价权
	（2）报告期内发行人募投产品销售均为以提前布局客户为目的小批量销售，与募投项目投产后的规模化生产定价模式存在差异
	（3）发行人募投产品初始测算单价低于同类产品市场单价
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	（2）发行人双降醇投入产出率逐步优化，募投项目盈利能力持续提升



	二、发行人的披露
	三、中介机构的核查
	（一）核查程序
	（二）核查意见


	问题2
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	一、发行人的说明
	（一）结合销售回款情况及原材料、人工费用等支付情况、应收账款和应付账款的变动情况等说明最近一期公司经营活动产生的现金流量净额为负的具体原因及合理性，与公司往年同期存在差异的具体原因及合理性。
	1、公司销售回款及原材料、人工费用等支付情况、应收账款和应付账款的变动情况
	2、公司存货备货的具体情况及原因分析

	（二）最近一期公司经营活动产生的现金流量净额为负，与同行业可比公司存在差异的具体原因及合理性。
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