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一、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒

体仔细阅读年度报告全文。 

除下列董事外，其他董事亲自出席了审议本次年报的董事会会议 

未亲自出席董事姓名 未亲自出席董事职务 未亲自出席会议原因 被委托人姓名 

天健会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。 

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所由变更为天健会计师事务所（特殊普通合伙）。 

非标准审计意见提示 

□ 适用 √ 不适用  

公司上市时未盈利且目前未实现盈利 

□ 适用 √ 不适用  

董事会审议的报告期普通股利润分配预案或公积金转增股本预案 

√ 适用 □ 不适用  

公司经本次董事会审议通过的普通股利润分配预案为：以 190,930,620 为基数，向全体股东每 10 股派发现金红利 1.00 元（含

税），送红股 0 股（含税），以资本公积金向全体股东每 10 股转增 4 股。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□ 适用 □ 不适用  

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 上海钢联 股票代码 300226 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 李勇胜 谢芳 

办公地址 上海市宝山区园丰路 68 号 上海市宝山区园丰路 68 号 

传真 021-66896911 021-66896911 

电话 021-26093997 021-26093997 

电子信箱 public@mysteel.com public@mysteel.com 

2、报告期主要业务或产品简介 

    公司自2011年上市以来，坚持恪守第三方立场，为大宗商品及相关产业提供数据服务。2014年，基于前期对钢铁电商的

持续探索及取得的成果，公司聚焦发展钢银电商平台，大力发展钢材交易服务，建设了线上线下一体化的电商生态体系，钢

银电商于2015年12月挂牌新三板，平台成交量的高速成长，验证了钢银平台的电商模式已经趋于成熟。上海钢联管理团队致

力于发展产业数据服务，钢银电商具有独立的管理团队和治理结构，致力于发展钢材交易服务。 

    近年来，公司秉承产业数据服务业务快速扩张，交易业务稳步增长的发展战略，产业数据服务收入五年复合增长率达

26.83%，钢材交易服务平台结算量五年复合增长率达20.72%。钢材交易服务在2016年扭亏为盈，归母净利润五年复合增长率
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达77.74%。 

 
（一）主要产品和业务介绍 

1、主营业务 

    （1）产业数据服务：公司是全球领先的大宗商品及相关产业数据服务商之一。作为独立第三方机构，为市场提供可信

的交易结算基准价格。并以价格为核心，构建了围绕价格波动的多维度数据体系，涵盖宏观、供给、流通、需求等，深度挖

掘价格波动背后的数据逻辑。公司打造庞大而专业的数据采集体系，每日跟踪全国各地的市场变化，覆盖黑色金属、有色金

属、能源化工、建筑材料、农产品五大板块，并延伸至新能源、新材料、再生资源，基本实现了大宗商品全覆盖，帮助用户

更高效地获取、解读、运用数据，在复杂多变的市场中占据优势。 

    （2）钢材交易服务：钢银电商平台是国内千亿级B2B钢材交易智慧服务平台，依托互联网、物联网、大数据、云计算等

新兴技术优势，以交易为核心，构建了集交易结算、供应链产品、数据信息、仓储加工、物流配送、SaaS服务于一体的钢铁

全产业链智慧生态型服务体系。 

2、经营模式 

项目 业务种类 

平台种类 网页端、移动端、数据终端和现货交易平台 

主要服务行业 产业数据服务：覆盖黑色金属、有色金属、能源化工、建筑材料、农产品五大行业，并延伸至新能

源、新材料、再生资源。 

钢材交易服务：钢铁行业 

主要服务 详见“产品及服务简介” 

销售模式 产业数据服务：以网页端、移动端和数据终端等产品线为抓手，在重点区域布局设点，采取线上线

下方式进行推广和销售。 

钢材交易服务：一方面通过钢银平台展示商家挂牌的钢材产品，另一方面也会通过线上线下向客户

进行市场营销，最终促成交易。公司与客户达成销售意向后，将根据客户实际选择的服务种类与客

户达成销售订单，并通过线上交易流程与线下货权转移相结合与客户完成交易。 

盈利模式 详见“公司业务构成”来实现各项收入 

公司业务构成如下： 
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注：报告期对产业数据服务分类按业务实质进行了梳理，真实的反映了公司的业务构成。 

（1）产业数据服务 

    秉承客观、独立、公正的立场，公司数据采集团队遵循清晰完备的方法论与标准化的采集流程，致力于为市场提供准确、

及时、全面的数据。以基础数据采集能力为核心优势，公司积累了专有的数据资产、资深的专家分析师团队、独到的研究模

型方法论、深厚的行业资源以及前沿的大数据技术，让大宗商品及相关产业数据为用户创造价值。通过价格、数据、快讯、

分析、咨询、会务的产品矩阵，帮助用户在策略制定、风险管理、经营优化、商机发现上占据优势。 

 
主要分为数据订阅服务、商务推广服务、会务培训服务、研究咨询服务等。具体如下表： 

序号 产品及 

服务名称 

产品及服务简介 

1 数据订阅服

务 

基于公司自主采集和专有原创为主的数据，提供大宗商品的价格、数据、快讯、分析等产

品供用户付费订阅，用户可通过网页端、移动端、数据终端，以及数据对接和定期报告等

方式实现订阅。 

2 商务推广服

务 

基于公司庞大的访问量和市场影响力优势，为用户提供各类线上线下的推广服务，主要包

括企业宣传网页的链接、品牌及产品展示、商情发布与搜索及推荐等。 

3 会务培训 

服务 

立足于大宗商品及相关产业链，通过线下、线上相结合的方式，举办会议、培训、考察等

活动，为用户搭建研讨学习、合作交流以及商机开拓的服务平台。 
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4  研究咨询服

务 

利用公司专有的数据资产与研究成果，为用户提供战略规划、经营管理、市场研究、投资

可研等定制化的决策支持服务。 

（2）钢材交易服务 

 序号 产品及 

服务名称 

产品及服务简介 

1 寄售交易服

务 

系公司电子商务服务的基础模式，通过引进钢厂、代理商、贸易商、服务商以及终端用户

等钢铁行业参与方成为钢银平台商家和客户，并引导商家通过钢银平台展示和销售产品、

客户通过钢银平台浏览和购买产品。 

2 供应链 

服务业务 

根据不同的业务场景和用户的不同需求，针对满足公司设定的资质审查要求和在钢银平台

拥有良好交易信用记录的用户，提供相应的场景服务。一是任你花服务业务，向拥有国有

背景的大型企业为主的用户提供先提货后付款的服务；二是帮你采业务，为有大额年度需

求的用户提供直接向钢厂或代理商采购的服务；三是订单融服务业务，为小额零星需求的

用户提供向钢贸商或服务商采购的服务。 

（二）公司所处的行业地位以及主要的业绩驱动因素 

1、公司所处的行业地位 

    产业数据服务方面：公司是全球领先的大宗商品及相关产业数据服务商之一，目前数据覆盖了近100条产业链，超过23

万家的收费用户，从业人员超过3000人，300多人的分析师与研究团队，近400人的技术研发团队。公司深耕大宗商品行业多

年，积累了海量的资讯和数据，创建了一套独立、健全的大宗商品数据采集、数据编制以及数据发布的标准化流程体系，是

中国第一家取得国际证监会组织（IOSCO）认证的大宗商品数据服务商，接轨国际先进水平。在和国内外主要交易所合作方

面，新交所于2021年5月31日成功推出Mysteel上海螺纹钢掉期场外交易和清算，是唯一基于中国国内价格参考的国际钢铁衍

生品——Mysteel上海螺纹钢掉期；2021年10月14日，FEX Global期货交易所与公司铁矿石价格使用达成合作协议，根据该

协议，FEX将在获得相关监管部门的批准后，使用公司已经通过国际证监会组织（IOSCO）审核的铁矿石价格指数作为其相关

期货合约结算的基准。公司拥有良好的行业口碑以及品牌优势，是国务院发展研究中心、国家发改委、国家统计局、国家商

务部的数据合作单位。 

    钢材交易服务方面：公司钢铁现货交易平台是国内千亿级B2B钢材交易智慧服务电商平台，依托科技串联上下游，整合

产业链资源，以交易为核心构建了集数据信息、交易结算、供应链产品、仓储加工、物流配送、SaaS等六大服务于一体的钢

铁全产业链智慧生态服务体系，依托互联网、物联网、大数据、云计算等新兴技术优势，创新打造了“平台+服务”商业模

式，让钢铁交易更便捷、更安全。目前，钢银电商平台企业注册用户数超过15万家，合作钢厂超350家，合作仓库超500家，

国内拥有50个服务站点，员工人数超1100人，高端互联网研发人才近200人。钢银电商连续5年上榜中国互联网百强，位列大

宗首位，成为中国产业新经济发展标杆企业之一。 

2、主要业绩驱动因素 

（1）政策有力推动 

    国家发改委于2022年1月16日发文《大力推动我国数字经济健康发展》，其中提出，深入推进传统产业数字化转型，加快

数字技术和实体经济深度融合。此外，国务院日前印发《“十四五”数字经济发展规划》，到2025年，数字经济核心产业增加

值占国内生产总值比重达到10%，数据要素市场体系初步建立，产业数字化转型迈上新台阶，数字产业化水平显著提升，数

字化公共服务更加普惠均等，数字经济治理体系更加完善。展望2035年，力争形成统一公平、竞争有序、成熟完备的数字经

济现代市场体系，数字经济发展水平位居世界前列。公司产业数据服务致力于成为全球大宗商品及相关产业数据服务领航者，

交易服务业务致力于成为领先的钢铁流通集成服务提供者，所处行业均受到了国家产业政策的大力支持和鼓励，有利于积极

推动产业发展。 

（2）“Mysteel”品牌影响力扩大 

    过去21年间，公司坚持加大投入，进行大宗商品及相关产业基础数据的采集、调研，成为了业界值得信赖的关键数据来

源。每日发布价格，报告真实主流价格；编制价格指数，科学直观反映市场每日变化；遵循严格的合规要求，通过国际证监

会组织（IOSCO）金融基准原则认证；为产业用户、金融机构、政府人士等提供交易结算参考、把控宏观经济局势、及时判

断商品价格走势提供了详实、有力的依据。“Mysteel”打破了以往英美商品价格指数在国际价格体系中独占的局面，以铁矿

石为例，“Mysteel”铁矿石远期现货价格指数陆续被国际铁矿石主要供应商和国内各大钢厂运用在日常的经营结算中，且占

据的份额不断增加。公司的铁矿石团队人数和行业经验，确保了其指数的样本数量行业领先，更加贴近买卖双方实际的交易

价格。 

（3）产业数据价值洞见 

    公司提供贯穿供应链的精细颗粒度数据，结合分析研究能力，让数据为用户创造价值。围绕价格，致力于挖掘价格波动

背后的数据逻辑，构建了贯穿产业链各环节，影响价格波动的多维度数据体系。公司拥有庞大而专业的信息采集团队，直接

“一手”采集调研，享有专有的数据资产，锤炼了成熟的数据采集标准化与质量控制体系。人工采集仍是产业大数据的基石，

辅以AI等科技加持。高质量的数据是智能化的基础，例如卫星遥感影像AI算法训练，完成对港口堆料的识别、分类、演算，

实现全球铁矿石港口库存的监测，采集调研与卫星调研相互印证，通过大量样本数据标注训练算法，可实现近乎全样本的高

频调研。 

（4）“平台+服务”业务模式成熟 

    钢银电商平台是国内大型B2B钢铁全产业链智慧服务平台，始终坚持“平台+服务”战略，用科技串联上下游，依托互联

网、物联网、大数据、云计算等新兴技术优势，以交易为核心，构建了数据信息、交易结算、仓储价格、物流配送、SaaS
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软件、供应链服务于一体的钢铁全产业链智慧生态型服务体系。通过技术创新，实现数字化风控的迭代升级，进一步强化信

用体系的场景化、线上化、数字化管理，全面提升了平台的交易效率和服务能级。通过产品创新，推进钢银云SaaS产品，用

户交互能力显著提升，用户黏性不断增强。“钢银云计划”为钢铁上下游流通企业提供了基于云端技术的贸易、加工等产业

数字化生态服务，赋能钢铁行业中小企业，助力行业实现数字化转型升级。 

（5）市场开拓增强 

    公司始终坚持以用户为中心，以市场为导向，本着市场经营原则，及时获取、分析市场形势，挖掘高附加值，满足用户

个性化需求，提高市场占有率。强化运营流量管理，利用社交媒体导引流量，开发新客户，增加注册量和转换率；加强图文

推送、社群服务及日常运营，音视频的流量工作初见成效，有效地增强了产品影响力。通过“文图音视直”等方式，结合不

同产业链条用户，进行用户画像，按企业类型、行业类型进行分类开发，深度挖掘用户需求；根据用户类型，紧抓行业中的

头、腰部用户，加强尾部用户的渗透率；通过持续培训，提高销售人员专业化、大局化能力，加强路演工作。 

（6）内部管理效率提升 

    产业数据服务方面，公司不断提升内生增长动力，齐抓标准落地共促质量提升，实现采集标准化、销售标准化、服务标

准化。“准确”：充分且具代表性的样本库、标准化的工作流程、多维度数据相互验证；“及时”：高频反映市场微观变化、定

频稳定提供关键数据、事件驱动型即时跟进；“全面”：细颗粒度、细化到单品种、城市、品牌、规格、港口和航线等。不断

完善迭代现有数据体系，通过产品化的“武器库”，实现产品的定制化和创新化，运营和营销的精准化和高效化，达到销售

标准化。横向扩张、多品种延伸、实现成熟品种常规服务的“标准化”复制。 

    钢材交易服务方面，钢银电商非常重视并持续优化风控体系建设，注重业务流程中的关键节点和风险要素。不断强化风

控意识，加大风险管控力度，包括但不限于对各商家资信情况的审核，健全BCS信用评分体系中商家的等级评定，提高平台

商家准入门槛及额度管控规则，并全面推广应用电子签等配套措施，大力推进子公司及韵物流介入物流运输环节，制订了严

格的交易制度。 

3、主要会计数据和财务指标 

（1）近三年主要会计数据和财务指标 

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据 

□ 是 √ 否  

单位：元 

 2021 年末 2020 年末 
本年末比上年末增

减 
2019 年末 

总资产 14,194,300,745.00 13,040,822,493.37 8.85% 10,804,161,303.93 

归属于上市公司股东的净资产 1,554,406,806.31 1,358,962,307.05 14.38% 1,142,098,669.65 

 2021 年 2020 年 本年比上年增减 2019 年 

营业收入 65,774,622,181.32 58,521,227,821.56 12.39% 122,571,751,665.59 

归属于上市公司股东的净利润 177,981,898.55 216,674,631.53 -17.86% 180,588,393.68 

归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润 
148,908,832.37 190,581,159.23 -21.87% 153,633,065.64 

经营活动产生的现金流量净额 725,802,968.56 -1,194,437,407.66 160.77% -638,203,227.54 

基本每股收益（元/股） 0.9322 1.1348 -17.85% 0.9465 

稀释每股收益（元/股） 0.9273 1.1348 -18.29% 0.9465 

加权平均净资产收益率 12.26% 17.32% -5.06% 17.22% 

（2）分季度主要会计数据 

单位：元 

 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入 11,347,778,563.02 17,049,275,312.59 17,859,438,421.14 19,518,129,884.57 

归属于上市公司股东的净利润 45,187,862.58 68,915,314.55 43,514,709.89 20,364,011.53 

归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润 
41,897,173.23 63,935,862.52 34,899,136.29 8,176,660.33 
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经营活动产生的现金流量净额 64,855,895.88 -49,008,858.62 193,092,846.39 516,863,084.91 

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异 

□ 是 √ 否  

4、股本及股东情况 

（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期末普

通股股东总

数 

16,617 

年度报告披

露日前一个

月末普通股

股东总数 

16,042 

报告期末表

决权恢复的

优先股股东

总数 

0 

持有特别表

决权股份的

股东总数

（如有） 

0 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 
持有有限售条件的股份

数量 

质押、标记或冻结情况 

股份状态 数量 

上海兴业投

资发展有限

公司 

境内非国

有法人 
25.21% 48,125,692    

中国工商银

行股份有限

公司－富国

天惠精选成

长混合型证

券投资基金

（LOF） 

其他 4.85% 9,251,300    

朱军红 
境内自然

人 
4.65% 8,887,230 6,665,422   

深圳市微明

恒远投资管

理有限公司

－微明恒远

新程1期私募

证券投资基

金 

其他 3.63% 6,940,000    

兴业银行股

份有限公司

－富国兴远

优选 12 个月

持有期混合

型证券投资

基金 

其他 2.51% 4,797,716    

全国社保基

金一一四组

合 

其他 2.35% 4,478,194    

上海理成资

产管理有限

公司－理成

风景1号投资

基金 

其他 1.38% 2,631,500    

杭州睿星投

资管理有限

公司－睿星

其他 1.38% 2,625,392    
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财富2号证券

投资基金 

南京南钢钢

铁联合有限

公司 

境内非国

有法人 
0.98% 1,873,540    

中国民生银

行股份有限

公司－中邮

新思路灵活

配置混合型

证券投资基

金 

其他 0.95% 1,809,802    

上述股东关联关系或一致

行动的说明 
股东上海兴业投资发展有限公司与南京南钢钢铁联合有限公司为一致行动人。 

公司是否具有表决权差异安排 

□ 适用 √ 不适用  

（2）公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无优先股股东持股情况。 

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况 

□ 适用 √ 不适用  

三、重要事项 

    报告期内，公司紧扣“奋·涌”年度主题，遵循既定的各项经营计划，有序推进各项工作，对外密切关注经济政策和行

业政策的变动，积极采取措施适应市场变化；对内持续加强内部控制和规范运作，全面提升经营管理效率和市场竞争力，产

业数据服务业务快速扩张，钢材交易业务稳步增长。报告期内，公司实现营业收入 657.75亿元，较上年同期增长12.39%，

归属于上市公司股东净利润17,798.19万元，较上年同期下降17.86%。计提母公司股份支付费用前，归属上市公司股东的净

利润 23,049.81万元，较上年同期增长6.38%。 

（1）产业数据服务 

    2021年，公司继续落实产业数据服务的年度发展规划，坚持既定扩张和投入的积极战略，进一步夯实黑色金属板块的领

先优势，并加大对有色金属、能源化工、建筑材料、农产品、新能源、新材料、再生资源等板块的投入力度，品类拓展取得

积极成效。报告期内，公司产业数据服务板块实现收入60,880.23万元，较上年同期增长27.67% ，其中数据订阅收入33,270.88

万元，较上年同期增长26.99% 。 

    在板块复制成效方面，公司秉承“能跑多快跑多快、快速发展、快速复制”的原则，产业链裂变培育成效显著，多个板
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块收入取得高速增长。报告期内，公司按照年度发展规划，复制黑色金属板块业务经验，能源化工行业等数据服务收入实现

高速增长，营收增速达到预期。重要子公司隆众资讯实现营业收入9,968.33万元，较上年同期收入增长82.95%。同时，增加

建筑材料数据服务板块投资，收购参股公司上海领建网络有限公司部分股权，并将其纳入合并报表范围。 

    在团队规模扩张方面，加大产业数据服务板块人员招聘力度，组织架构升级，新设立产业互联网事业部、钢联研究院低

碳研究室、黑色产业研究服务部等部门；销售全国布局，成立销售四部、五部、六部；同时增设合肥、长沙、南宁和太原等

十几处驻外机构。并持续优化组织架构调整及人员任命，进一步提升公司运营管理效率，满足公司战略及业务发展需要。 

    在产品建设方面，明确价格、数据、快讯、分析、咨询、会务的产品矩阵，加大技术投入，各板块进一步拓宽细分产品

线，细化产业链颗粒度，建立更加全面的大宗商品数据库；深度挖掘客户需求，加大数据产品创新，整合定制化和标准化的

产品，丰富针对基金公司、资管公司、投资公司等金融客户的产品。报告期内，公司与海通期货股份有限公司签订了战略合

作协议，以“期海通行智能投研平台”系统开发为契机，在产业数据及信息化建设、产业会议调研及专项课题研究、联合提

供大客户服务、流量运营等方面开展全面深入合作。 

    在运营流量管理方面，利用社交媒体（包括微信视频号、快手、抖音、头条、百家号等）导引流量，开发新客户，增加

注册量和转换率；并加强图文推送、社群服务及日常运营，音视频的流量工作初见成效，有效增强产品影响力。报告期内，

公司微信视频号从无到有，粉丝量破万，发布系列视频包括“周度数据解读、钢市早知道、晚间资讯直通车、今日说盘、黑

色金属例会，钢市听我说、热点解读、钢筋水泥报价、库存盘点”等。 

    在标准化建设方面，齐抓标准落地,共促质量提升，公司持续推进内容的标准化建设，推出八步流程工作法，成立价格、

数据、分析、快讯等9个标准化工作组，标准化已初步覆盖目前公司全部数据服务板块。报告期内，公司不断完善数据体系

的闭环建设，进一步拓展各类价格指数的合规认证。截止报告期末，公司在推进商品指数的国际认证工作方面，铁矿石、钢

材、焦煤焦炭系列价格指数均通过了IOSCO认证。 

    在品牌影响力方面，报告期内，公司收到了国务院发展研究中心、工业和信息化部原材料工业司、中国五矿化工进出口

商会、郑州商品交易所、中国物流与采购联合会等感谢信，隆众资讯收到了来自山东省统计局、中国石油和化学工业联合会、

中国石油和化学工业联合会煤化工专业委员会的感谢信，公司及子公司提供的大宗商品相关数据和信息服务得到了相关部门

的高度认可。 

（2）钢材交易服务 

    报告期内，钢银电商“平台+服务”双轮驱动，公司钢材交易业务稳步增长，以寄售交易为核心，并为符合公司内部风

险控制体系要求的用户提供供应链服务，以及货物结算、物流配送、仓储加工、SaaS服务等一系列的增值服务，吨钢服务费

屡创新高。通过营销推进，成立“钢银云SaaS”项目组，其研发的“钢银云SaaS”产品付费用户已超过1300户，为传统钢铁

产业链客户提供个性化解决方案，全方位助力用户实现信息化、数字化转型，全面提升企业竞争力和行业影响力。实现营业

收入 651.62亿元，较上年同期增长12.27%，归属于母公司所有者净利润3.24亿元，较上年同期增长16.29%。同时在2021年

度，钢银电商荣获上海市经信委颁发的“2020年度专精特新中小企业”荣誉称号；荣获上海市宝山区委员会、上海市宝山区

人民政府颁发的“上海宝山区2020年度投资贡献奖”；同时荣获2021中国企业竞争力夏季峰会“数字化转型影响力企业” 

（3）项目建设情况 

     公司在上海宝山城市工业园区的“上海大宗商品电子商务项目”（二期）项目按计划建设，通过新建办公楼、会议中心

及相关配套设施，完善公司总部基地建设，推动建立功能完善且配套齐全的现代化、智能化、生态化的高端电子商务示范区。

项目建成后，利用公司丰富的产业资源，并结合大宗商品各板块行业热点，可以为用户搭建良好的信息交流及品牌展示平台，

进一步提升公司运营管理水平。同时，行业会议的举办也将促进公司产品及服务的推广与销售，推动公司服务领域的拓展与

深化，有助于公司树立良好的品牌形象，提升品牌价值。截止报告期末，上海大宗商品电子商务项目（二期）主体结构如期

圆满封顶。 

    （4）团队建设情况 

    根据公司产业数据服务业务快速扩张的发展战略，持续加大产业数据服务板块人员招聘力度，同时，公司推出了2021

年限制性股权激励计划，进一步了健全公司长效激励机制，吸引和留住优秀人才，充分调动公司员工的积极性。并进一步提

升公司运营管理效率，透明的分配方式、灵活调配资源、聚焦增长更快的部门，清晰的晋升通道、明确的培养方案、共同树

立高成长目标，满足公司战略及业务发展需要。截止报告期末，公司人员总数为4,211人，较2020年末增长1,173人；其中产

业数据服务板块人员总数为3,035人，较2020年末增长1,017人。 
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