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立信会计师事务所（特殊普通合伙） 

关于宣亚国际营销科技（北京）股份有限公司 

年报问询函核查专项说明 

 

信会师函字[2021]第ZG102号 

 

深圳证券交易所创业板公司管理部： 

 

由宣亚国际营销科技（北京）股份有限公司转来的贵部《关于对宣亚国际营

销科技（北京）股份有限公司年报问询函》（创业板年报问询函【2021】第 238 号）

（以下简称“问询函”）收悉。我们已对问询函中所提及的关于对宣亚国际营销科

技（北京）股份有限公司（以下简称“宣亚国际”或“公司”）2020 年年报的问询函

相关事项进行了审慎核查，现专项说明如下： 

 

一、 年报显示，2018年至2020年，你公司资产负债率分别为16.26%、25.36%、

66.61%，流动比率分别为 4.92、2.75、1.03。请你公司结合生产经营情况、主要

资产负债情况和同行业可比公司情况等说明 2020 年度资产负债率大幅上升、最

近三年流动比率持续大幅下降的原因及合理性，你公司财务状况和偿债能力是

否发生重大不利变化。请年审会计师发表专业意见。 

 

（一）公司关于此项问询的回复： 

一、公司近三年主营业务开展情况 

公司顺应“互联网+”的发展趋势，于 2019 年初开始实施战略转型升级，通

过技术人才引进、提升开发效率、拓展合作伙伴、收购优质资产等多元化手段，

快速占领了部分市场，并成功发布了“巨浪引擎”技术平台，逐步夯实了公司在

营销技术领域的竞争优势。公司从事的主要业务是基于“巨浪引擎”技术平台的

系列自研或合作开发的产品，为政府及国内外知名企业提供营销解决方案、营销

技术运营和数据技术产品服务。 
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公司 2018年至 2020年营业收入按业务板块划分情况如下： 

单位：元 

产品分类 
2020 年 2019 年 2018 年 

金额 占营业收入比重 金额 占营业收入比重 金额 占营业收入比重 

营销解决方案类收入 234,072,230.55 37.79% 305,700,302.21 86.30% 369,281,216.23 100.00% 

营销技术运营类收入 379,693,020.29 61.30% 45,781,356.10 12.92% 0.00 0.00% 

数据技术产品类收入 5,623,486.42 0.91% 2,747,064.67 0.78% 0.00 0.00% 

合计 619,388,737.26 100% 354,228,722.98 100% 369,281,216.23 100% 

2020 年，公司实现营业收入 61,938.87 万元，同比增长 74.86%。其中，营销

技术运营类收入逐年增幅明显，营销技术运营业务主要基于“巨浪引擎”技术平

台的系列产品为客户提供品牌广告、效果广告、电商代运营、口碑舆情管理、内

容分发等营销技术运营服务。此外，公司于报告期内完成了对天津星言云汇网络

科技有限公司（以下简称“星言云汇”）剩余股权的收购，星言云汇成为了公司

全资子公司。 

二、公司主要资产负债情况及同行业对比分析 

（一）报告期内公司资产负债状况 

单位：元 

项目 2020 年 12 月 31 日 2019 年 12 月 31 日 2018 年 12 月 31 日 

资产总额 854,021,345.69 610,335,399.88 500,505,791.28 

负债合计 568,830,589.97 154,762,668.58 81,383,771.65 

资产负债率 66.61% 25.36% 16.26% 

（二）同行业资产负债率对比（合并财务报表） 

资产负债率（合并） 

证券代码 证券简称 2020 年 12 月 31 日 2019 年 12 月 31 日 2018 年 12 月 31 日 

300612 宣亚国际 66.61% 25.36% 16.26% 

300242 佳云科技 68.37% 57.08% 51.94% 

300058 蓝色光标 58.25% 53.67% 61.95% 

300063 天龙集团 58.92% 58.58% 58.13% 
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流动比率 

证券代码 证券简称 2020 年 12 月 31 日 2019 年 12 月 31 日 2018 年 12 月 31 日 

300612 宣亚国际 1.03 2.75 4.92 

300242 佳云科技 1.38 1.43 1.56 

300058 蓝色光标 1.14 1.09 1.02 

300063 天龙集团 1.52 1.51 1.51 

注：上表数据取自各上市公司公开年报数据。 

如上表所示，公司资产负债率变动趋势与同行业公司变动趋势基本一致，三

年呈现逐年升高的趋势，但公司 2020 年资产负债率增长幅度较大；流动比率逐

年呈下降趋势，并且 2020 年下降幅度较大。 

公司 2020 年资产负债率及流动比率大幅变动主要系其他应付款科目变动所

致，本年其他应付款大幅增加主要原因为：①本年新增应付股权款，即公司收购

星言云汇 60%股权时与对方股东签订含有业绩承诺条件的收购合同，分三年支付，

本年计入其他应付款 1.58 亿元；②本年新增应付其他单位款项共计 10,916.98 万

元，其中本公司收到辽宁宏程塑料型材有限公司后续合作项目款项 5,000.00 万元；

收到内蒙古伊泰煤炭股份有限公司后续合作项目款项 4,716.98 万元；剩余 1,200

万元为公司子公司北京巨浪引擎科技有限公司应付大卫之选信息技术（北京）股

份有限公司收购北京睿链通证网络科技有限公司 6%的股权款转让款。扣除上述

其他应付款变动的非经常性因素影响，公司资产负债率为 51.37%，流动比率为

1.65，与同行业公司基本处于相似水平。 

（三）公司资产负债表相关科目如下： 

单位：元 

项目 2020 年 12 月 31 日 2019 年 12 月 31 日 2018 年 12 月 31 日 

应收账款 282,185,123.29 193,378,696.98 140,540,231.26 

其他应收款 8,668,217.32 14,063,619.70 4,773,939.89 

存货 57,785,962.51 15,562,610.18 14,646,178.30 

流动资产合计 569,539,037.47 405,733,239.50 400,090,974.07 

资产总计 854,021,345.69 610,335,399.88 500,505,791.28 

预收账款/合同负债 48,228,935.86 13,394,542.62 12,037,837.41 

其他应付款 273,390,137.05 11,608,969.15 2,424,268.52 

流动负债合计 553,749,966.73 147,402,414.08 81,383,771.65 

负债总计 568,830,589.97 154,762,668.58 81,383,771.65 
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如上表所示，公司近三年资产负债主要科目变动原因如下： 

（1）应收账款逐年增加：公司收入确认具有一定季节性，一季度至四季度

逐渐增加，部分四季度确认收入项目形成的应收账款，报告期末尚未收回。特别

是 2020 年末，由于 2019 年 11 月新增合并的子公司星言云汇 2020 年度营业收入

达 36,562.83 万元，应收账款较去年期末增加 16,106.98 万元，导致 2020 年末公

司合并应收账款较上年同期大幅增加。公司应收账款账龄在 1 年以内的应收账款

占应收账款账面价值的比重均在 90%以上，且主要客户回款状况良好。 

（2）存货逐年增加：存货科目主要核算报告期末尚未完工项目已经发生的

实际成本，2020 年末星言云汇存货为 4,615.93 万元，较上年同期增加 4,193.97

万元。所以，2020 年末存货大幅增加主要系星言云汇存货增加所致。 

（3）预收账款/合同负债逐年呈上升趋势：此科目余额大幅增加主要系星言

云汇预收客户广告投放款增加所致。 

（4）其他应付款本年大幅增加：其他应付款增加原因如上所述。 

2019 年初，公司开始实施战略转型升级，基于“巨浪引擎”技术平台系列

自研或合作开发的产品，为政府及国内外知名企业提供营销解决方案、营销技术

运营和数据技术产品服务。2019 年、2020 年营销技术运营类收入分别为 4,578.14

万元、37,969.30 万元，占当年营业收入的比例分别为 12.92%、61.30%。由于营

销技术运营类项目占用资金较多且毛利率相对较低，对比同行业上市公司，资产

负债率接近成熟的从事互联网营销业务的上市公司，流动比率略低于同行业上市

公司。 

综上，公司资产负债率及流动比率的变化主要是公司处于战略转型升级期，

公司的财务状况及偿债能力并未发生重大不利变化。 

（二）年审会计师的核查情况 

1、核查程序 

年审会计师针对上述事项实施的审计程序包括但不限于： 

（1）询问公司管理层，了解公司的经营情况及业务转型情况； 

（2）通过公开渠道获取可比公司信息进行对比分析； 

（3）结合年报审计，对公司主要的资产负债项目变动原因进行分析，如应
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收账款、存货、预收账款、合同负债及其他应付款等； 

（4）结合年报审计，分析公司主要的财务状况及偿债能力。 

2、核查结论 

通过实施上述核查程序，我们未发现公司财务状况和偿债能力发生重大不利

变化，公司 2020 年度资产负债率大幅上升、最近三年流动比率持续大幅下降的

情况不存在重大异常。 

 

二、年报显示，2020年度，你公司实现营业收入6.19亿元，同比上升74.86%。

扣除非经常性损益后归属于母公司股东的净利润为-3,772.98 万元，同比下降

504.38%。你公司综合毛利率为 21.76%，同比下降 18.63%。请你公司： 

（1）详细说明营业收入和扣非后净利润变动趋势不一致的原因及合理性。 

（2）结合你公司所在行业的市场竞争形势变化、供应商和客户的议价能力

等详细说明综合毛利率大幅下降的原因及合理性。 

请年审会计师发表专业意见。 

 

（一）公司关于此项问询的回复 

一、公司 2020 年度营业收入和扣非后净利润变动趋势不一致的原因及合理

性分析 

（一）公司 2019 年、2020 年度营业收入及扣除非经常性损益前后归属于母

公司股东的净利润如下： 

单位：元 

项目 2020 年 2019 年 同比增减 

营业收入 619,388,737.26 354,228,722.98 74.86% 

归属于上市公司股东的净利润 -28,771,994.83 10,349,912.85 -377.99% 

归属于上市公司股东的扣除非经常性

损益的净利润 
-37,729,764.80 9,330,361.36 -504.38% 

2020 年度，公司实现营业收入 6.19 亿元，同比上升 74.86%；归属于上市公

司股东的扣除非经常性损益的净利润亏损 3,772.98 万元，同比下降 504.38%。 

（二）公司 2019 年、2020 年按业务类型列示营业收入、毛利率情况： 

单位：万元 
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收入类别 

2020 年 2019 年 同期增减 

营业收入 收入占比 毛利率 营业收入 收入占比 毛利率 
毛利率比上

年同期增减 

营业收入比 

上年同期增减 

营销解决方案类收入 23,407.22 37.79% 35.71% 30,570.03 86.30% 42.39% -6.67% -23.43% 

营销技术运营类收入 37,969.30 61.30% 12.83% 4,578.14 12.92% 24.82% -11.98% 729.36% 

数据技术产品类收入 562.35 0.91% 46.42% 274.70 0.78% 90.63% -44.21% 104.71% 

合计 61,938.87 100.00% 21.78% 35,422.87 100.00% 40.49% -18.71% 74.86% 

2020 年度，公司营业收入按业务类型划分，营销解决方案类收入 23,407.22

万元，占营业收入的 37.79%；营销技术运营类收入 37,969.30 万元，占营业收入

的 61.30%；数据技术产品类收入 562.35 万元，占营业收入的 0.91%。 

营销解决方案类收入毛利率为 35.71%，同比下降 6.67%；营销技术运营类

收入毛利率为12.83%，同比下降11.98%；数据技术产品类收入毛利率为46.42%，

同比下降 44.21%；公司综合毛利率为 21.78%，同比下降 18.71%。 

（三）公司 2020 年度营业收入与净利润变动趋势不一致的主要原因 

1、2020 年度营业收入增长主要原因 

2020 年，公司坚定推进战略转型升级，通过技术人才引进、提升开发效率、

拓展合作伙伴、收购优质资产等多元化手段，快速占领了部分市场，并成功发布

了“巨浪引擎”技术平台，逐步夯实了公司在营销技术领域的竞争优势。 

2020 年度，公司实现营业收入 61,938.87 万元，同比增长 74.86%。其中，公

司重点发展的营销技术运营业务主要基于“巨浪引擎”技术平台的系列产品为客

户提供品牌广告、效果广告、电商代运营、口碑舆情管理、内容分发等营销技术

运营服务。报告期内，公司营销技术运营业务收入 37,969.30 万元，占营业收入

的 61.30%，同比增长了 729.36%，主要系因宏观环境、疫情因素、网民行为习

惯以及市场需求变化趋势等多方面影响，公司全资子公司星言云汇代理的巨量引

擎品牌旗下产品客户端广告营销业务增加，从而带动了公司营销技术运营服务类

业务的收入同比大幅上涨；数据技术产品业务主要依托人工智能、深度学习、计

算机视觉等智能专业技术，以海量数据训练的算法模型为基础，为政府和企业客

户提供专项数据技术产品服务。报告期内，公司数据技术产品业务收入 562.35
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万元，占营业收入的 0.91%，同比增长了 104.71%，主要为湖南省网络安全和信

息化委员会办公室及其下设的市、县级网络安全和信息化委员会办公室和企业客

户提供网络舆情监测、大数据平台技术、网评系统、日常技术支持、故障排除、

系统配置、系统培训等服务。数据技术产品类收入毛利率相对较高，但其收入金

额相对较少，且尚处在发展阶段初期，对营业利润贡献度较低。 

2、2020 年度净利润亏损主要原因 

公司所处行业的竞争态势进一步加剧，上下游行业的复工复产也均受到了不

同程度的影响。公司 2020年度归属于上市公司股东的净利润亏损 2,877.20万元，

同比下降了 377.99%。主要是由于： 

（1）公司全资子公司星言云汇 2019 年、2020 年纳入合并报表的营业收入

分别为 3,292.41 万元、36,562.83 万元，报告期内星言云汇营业收入大幅增长导

致公司营业收入同比增加，但因其所处行业特性，其毛利率较公司其他主营业务

收入毛利率水平低，所以其营业收入占公司总营业收入占比高但毛利率水平低，

导致公司综合毛利率同比有所降低。 

（2）公司近两年转型升级，持续稳定研发投入，2019 年、2020 年研发投入

金额分别为 2,955.40 万元、2,736.28 万元，较 2018 年的 1,468.41 万元有较大提

升。 

（3）对比上年同期，公司员工和无形资产摊销增加，导致销售费用和管理

费用同比增加。 

（4）公司遵循审慎性原则，本报告期计提了信用减值损失及资产减值损失

1,092.21万元。 

（5）公司各子公司受疫情影响本年收益均有所下降。 

综合上述主要因素，公司 2020 年度营业收入同比大幅增加，净利润亏损，

导致公司 2020年度营业收入与扣非后净利润变动趋势不一致。 

2021 年度，公司将稳步推进各项年度经营计划，持续稳定研发投入，加快

“巨浪引擎”技术平台升级迭代，基于目前营销行业发展的趋势以及公司现有业

务场景迫切的扩展需求，公司将以“巨浪引擎”技术平台为支撑，通过建设全域
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洞察、全域分析和全域营销的业务闭环，实现线上线下数字化融合，带来更全面

的洞察、更智能的分析、更精准的营销，降本增效，提高决策效率，从而适应行

业的发展与客户新的需求，更好地为现有业务赋能，从而提升公司整体盈利水平。

同时，公司全资子公司星言云汇也将进一步提升技术创新能力，加快研发并使用

业务管理流程、投放管理流程、数据分析等不同的技术平台型工具，进一步提升

其核心竞争力，扩展业务范围；在积极开拓新客户的同时，加强成本费用的管控，

提高客户服务能力及自身盈利水平。 

 

二、结合公司所在行业的市场竞争形势变化、供应商和客户的议价能力等

详细说明综合毛利率大幅下降的原因及合理性 

近年公司综合毛利率下降，主要系营销技术运营服务中互联网广告业务毛利

率较原有业务毛利率相对较低。公司全资子公司星言云汇主要为客户提供品牌广

告和效果广告投放服务。目前，互联网营销行业企业集中度较低，竞争激烈，暂

无独立第三方对互联网广告代理行业市场占有率进行统计。结合市场公开信息定

性分析来看，星言云汇目前处于发展初期，在巨量引擎品牌旗下产品客户端采购

金额较小，市场占有率较低。近年来，随着互联网网民增加、用户消费习惯改变

及互联网营销的高效性，中国互联网营销行业发展迅速。从整体发展来看，互联

网营销行业仍然保持较快增长水平，互联网广告在整体广告市场中占比将不断提

升。 

随着上游供应商自身发展及市场覆盖率逐步提升，进入到了其收益逐步增强

的发展阶段，对互联网营销服务商话语权逐步增强、要求趋严、返点率逐步降低。

同时，下游广告主受到宏观经济环境影响，对成本控制要求日趋严格，对服务商

价格诉求会相对增强；且媒体投放采购体系越来越透明，互联网营销服务商竞争

逐渐加剧，利润空间逐步缩小。一旦缺乏技术壁垒，盈利能力很难增强，利润空

间将持续压缩。 

综合公司所在行业的市场竞争形势变化、供应商和客户的议价能力等情况分

析，2020 年度星言云汇的广告服务类业务大幅增加，导致公司营业收入同比增

加，但营业成本也相应增加，其中互联网广告类业务收入占比较高但毛利率较低，

导致公司综合毛利率同比降低。 
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（二）年审会计师的核查情况 

1、核查程序 

年审会计师对上述事项执行的审计程序包括但不限于： 

（1）结合年报审计，了解宣亚国际所处行业发展状况、竞争格局等宏观环

境信息； 

（2）询问公司管理层，了解公司的经营情况及业务转型情况； 

（3）结合年报审计，对收入、成本、毛利、期间费用、净利润等指标进行

了分析性复核； 

（4）结合年报审计，按项目对研发费用进行核查，对公司研发费用计量分

摊进行复核； 

（5）结合年报审计，了解公司长期股权投资减值评估公司聘请的外部评估

机构的客观性以及专业胜任能力，复核了该项投资减值测试的方法和在减值测试

中使用的折现率等多项参数的合理性。 

2、核查结论 

通过实施上述核查程序，我们认为，公司的营业收入和扣非后净利润变动趋

势变动不一致原因有其合理性；我们未发现公司综合毛利率大幅下降的原因与我

们了解的情况存在重大不一致。 

 

三、年报显示，2020 年度，你公司人均营业收入为 189.42 万元，同比上升

70.04%。请你公司说明 2020 年度人均营业收入大幅上升的原因及合理性。 

请年审会计师发表专业意见。 

 

（一）公司关于此项问询的回复 

一、2020 年度人均营业收入大幅上升的原因 

        项目         

 

主体 

营业收入（万元） 在职员工数（人） 人均营业收入（万元） 

2020 年度 2019 年度 变动率 2020 年度 2019 年度 变动率 2020 年度 2019 年度 变动率 

宣亚国际 

（除星言云汇外） 
25,376.04 32,130.46 -21.02% 274 292 -6.16% 92.61 110.04 -15.83% 

星言云汇 36,562.83 3,292.41 1010.52% 53 26 103.85% 689.86 126.63 444.78% 

宣亚国际 61,938.87 35,422.87 74.86% 327 318 2.83% 189.42 111.39 70.05% 

从上表可以看出，公司 2020 年度在职员工 327 人，较 2019 年度增加 9 人，
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同比增长 2.83%；公司 2020 年度营业收入 61,938.87 万元，较 2019 年度营业收

入 35,422.87 万元，同比增长 74.86%。在公司员工少量增加的前提下，公司营业

收入大幅增加，导致公司人均营业收入从 2019 年度的 111.39 万元，增长到 2020

年度的 189.42 万元，同比增长 70.05%。 

因星言云汇于 2019 年 11 月 4 日纳入公司合并报表范围，2019 年度星言云

汇并表营业收入 3,292.41 万元，2020 年度并表营业收入 36,562.83 万元，同比增

长 1,010.52%。2020 年度，主要系因宏观环境、疫情因素、网民行为习惯以及市

场需求变化趋势等多方面影响，公司全资子公司星言云汇代理的巨量引擎品牌旗

下产品客户端广告营销业务增加，从而带动了公司营销技术运营服务类业务的收

入同比大幅上涨。因星言云汇并入上市公司合并报表营业收入显著增加，公司

2020 年度整体营业收入 61,938.87 万元，较 2019 年度营业收入 35,422.87 万元，

增长 74.86%。 

因此，报告期内公司人均营业收入较上年同期大幅增长的原因主要是并购星

言云汇所致。公司在职员工数同比小幅增加 2.83%，营业收入同比增长 74.86%，

导致人均营业收入大幅上升。 

二、2020 年度公司及同行业可比上市公司人均营业收入情况 

证券代码 证券简称 营业收入（万元） 员工人数（人） 人均营业收入（万元） 

300242 佳云科技 699,701.76 856 817.41 

300058 蓝色光标 4,052,689.09 5,058 801.24 

600986 浙文互联 926,056.73 1,460 634.29 

300063 天龙集团 1,067,494.76 2,023 527.68 

002400 省广集团 1,329,126.77 3,027 439.09 

300612 宣亚国际 61,938.87 327 189.42 

注：上表数据取自各上市公司公开年报数据。 

上表列举的上市公司为 2020 年度公司及同行业可比上市公司，主要从事互

联网营销业务。结合上表，报告期内公司人均营业收入普遍低于同行业可比上市

公司，主要系与同行业公司相比，公司目前规模较小，人员相对精简，公司作为

技术驱动型企业，目前尚处于快速发展阶段。公司于 2019 年初实施战略转型升

级，公司定位是成为营销技术方案运营商，全面赋能产业互联网。2020 年度，

公司持续稳定研发投入，研发投入金额为 2,736.28 万元，并正式发布了“巨浪引
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擎”技术平台。未来公司将逐步转型为专业提供互联网内容运营服务和智能数据

技术产品的互联网综合服务型公司。公司将结合自身研发优势及领先的应用场景

布局，通过对“巨浪引擎”技术平台持续升级、与新华通讯社旗下新华融合媒体

科技发展（北京）有限公司合作积极推进“现场云”企业版的开发和部署、拓展

原有业务边界布局电商，特别是内容兴趣类电商和直播电商运营业务、积极开展

并购整合拓展投资合作及人力资源储备激励体系完善等多措并举，加速完成转型

升级，增强公司盈利能力。 

综上，报告期内公司人均营业收入较上年同期大幅增长的原因主要是并购星

言云汇导致公司总体营业收入大幅增加所致。与同行业可比公司相比，公司人均

营业收入尚处于较低水平，未来公司将多措并举，加速完成转型升级，进一步增

强盈利能力，提高公司人均营业收入水平。 

 

（二）年审会计师的核查情况 

1、核查程序 

年审会计师对上述事项执行的审计程序包括但不限于： 

（1）获取公司人员花名册，工资、社保计提发放表，核实薪酬发放与账面

记录是否一致； 

（2）分析销售人员人均薪酬变动情况合理性，与公司业务规模的变化相关

性； 

（3）对收入执行分析性程序，包括：对不同业务类型的收入成本项目测算

毛利率，分析异常项目，抽查合同等相关资料，确认收入的准确性； 

（4）选取同行业可比公司的相关信息进行对比分析。 

2、核查结论 

通过实施上述核查程序，我们未发现公司人均营业收入大幅上升变动原因与

我们了解的情况存在重大不一致。 

 

四、年报显示，2020 年度，你公司向前五大供应商的采购额占你公司采购

总额的 71.55%，其中向第一大供应商的采购额占你公司从采购总额的 40.13%。

请你公司报备向前五大供应商的主要采购明细，并结合你公司向第一大供应商

的采购内容、上游市场的集中度、供应商的可替代性等说明你公司是否对单一

供应商存在重大依赖。 
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请年审会计师发表专业意见。 

（一）公司关于此项问询的回复 

一、2020 年度公司前五大供应商采购明细（具体明细已报备） 

单位：元 

序号 供应商名称 采购额（元） 占年度采购总额比例 

1 供应商一 242,371,997.47 40.13% 

2 供应商二 102,976,472.86 17.05% 

3 供应商三 43,536,245.30 7.21% 

4 供应商四 28,970,534.62 4.80% 

5 供应商五 14,257,567.72 2.36% 

合计 432,112,817.97 71.55% 

2020 年度，公司向前五大供应商的采购额占公司采购总额的 71.55%，其中

向第一大供应商的采购额占公司采购总额的 40.13%，采购额为 242,371,997.47

元。 

二、结合公司向第一大供应商的采购内容、上游市场的集中度、供应商的

可替代性等说明公司是否对单一供应商存在重大依赖 

2020 年度，公司第一大供应商系今日头条有限公司全资子公司，采购内容

主要为其旗下巨量引擎（OceanEngine）品牌提供的营销服务，巨量引擎整合了

今日头条、抖音、西瓜视频、懂车帝、Faceu 激萌、轻颜、穿山甲等产品的营销

能力，汇聚流量、数据和内容方面的合作伙伴，为全球广告主提供综合的数字营

销解决方案。 

公司上游供应商是主要的互联网营销业务的媒体供应商，从广告主选择趋势

来看，其行业集中度相对较高、可替代性不强。从公司 2020 年度向第一大供应

商的采购内容、上游市场的集中度、供应商的可替代性情况来看，公司目前对单

一供应商存在重大依赖。 

三、公司采取的防范供应商集中度较高风险的相关措施 

面对供应商集中度较高风险，公司将采取措施积极应对。一方面，公司全资

子公司星言云汇将积极拓宽媒体资源，完善广告投放媒体布局，拓宽营业范围，

提升竞争优势，为广告主提供更全面、精准、高效的广告营销服务。另一方面，
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公司将结合自身研发优势及领先的应用场景布局，通过技术平台持续升级、加快

与合作伙伴业务合作部署、顺应行业发展拓展原有业务边界，完成多领域多场景

布局及实施，多元化发展从而降低风险。 

 

（二）年审会计师的核查情况 

1、核查程序 

年审会计师对上述事项执行的审计程序包括但不限于： 

 （1）查阅公司采购制度和供应商管理平台； 

（2）对大额供应商的采购订单、报价单、结算单、付款单及发票等进行复

核； 

（3）分析前五大供应商情况，并对其进行函证，对其发生额的准确性进行

核查。 

 

2、核查结论 

    通过实施上述核查程序，我们未发现公司回复中有关目前对单一供应商

存在重大依赖的情况和我们了解的情况存在重大不一致。 

 

 

立信会计师事务所（特殊普通合伙）  中国注册会计师：许培梅 

 

 

中国·上海               中国注册会计师：顾欣 

 

 

二〇二一年五月二十一日 
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