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证券代码：002041               证券简称：登海种业              公告编号：2020-029 

山东登海种业股份有限公司 

关于对2019年年报问询函的回复公告 

本公司及董事会全体成员保证公告内容真实、准确和完整，并对公告中的虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏承担责任。  

山东登海种业股份有限公司（以下简称“公司”）收到深圳证券交易所中小板公司管

理部《关于对山东登海种业股份有限公司2019年年报的问询函》（中小板年报问询函【2020】

第 339 号），现就问询函中涉及的有关问题回复如下： 

一、报告期内，你公司实现营业收入 8.23 亿元，同比增长 8.16%；实现净利润 4,158

万元，同比增长 27.83%；实现扣非后净利润-2,631 万元，同比下降 194.95%。请你公司

结合行业环境、公司经营情况、主要产品产销量及价格波动情况、成本费用变动等，说

明报告期内扣非后净利润大幅下降的原因及合理性，以及你公司为改善主营业务盈利能

力已采取或拟采取的措施。 

 回复： 

（一）报告期内扣非后净利润大幅下降的原因及合理性 

1、行业环境 

报告期内，国家继续实施农业供给侧结构性改革，调减非优势产区籽粒玉米种植面

积，调整粮经饲种植结构，玉米种植面积明显下降，玉米种子需求呈下降趋势。根据国

家统计局调查数据显示 2016年以来，我国玉米播种面积呈下降趋势，2019 年中国玉米播

种面积为 41,284千公顷，较 2018年下降 2.01%。 

2010-2019年中国玉米播种面积 

 

资料来源：国家统计局 
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国内玉米种子市场审定品种增多，品种同质化程度严重，优秀品种依然匮乏。 2016

年以来，随着新版《种子法》和《主要农作物品种审定办法》施行，新品种审定速度加

快，国、省两级审定品种数量大幅增加。全国农业技术推广服务中心公布的资料，2016

年全国审定玉米品种（国审+省审）550个，2017 年审定 1069个，2018 年审定 1700个，

2019年审定 2274个，创品种审定历史新高，相当于过去 10年审定玉米品种的总和。 

玉米种子库存量较大。虽然玉米制种面积在连续两年大幅调减后，受年末商品粮玉

米供给偏紧的影响，综合用种面积回升，市场需求回暖，库存压力减轻，但是玉米种子

库存量仍居高位。 

上述因素叠加套牌假冒侵权和非法经营的种子对市场形成的严重冲击，玉米种子市

场价格竞争非常激烈，“种业寒冬”的严峻性在行业中表现较为明显。 

2、公司的经营状况及主要品种销量及价格波动、成本费用变动情况 

2019年，公司玉米种销量增加 18.76%，平均销售价格下降 10.14%，平均销售成本下

降 9.09%。公司推广的新品种市场表现良好，销售收入较 2018年增加 6,186.45 万元；个

别子公司销售的水稻及大豆品种进入市场，收入增加较快；个别子公司因品种区域竞争

力下降、销售不畅等因素亏损严重。全年营业收入 8.23亿元，同比增长 8.16%。 

公司主要品种销售量较上年下降 4.35%、平均销售价格下降 2.14%、平均单位成本下

降 8.23%，主要品种销售收入下降 2,102.07万元，销售毛利增加 290.25 万元。 

3、各项因素对扣非后净利润的影响 

在市场不利因素影响下，公司实现归属于母公司股东的净利润 4,158.31 万元，比

2018年增加了 905.23 万元，同比增长 27.83%。公司 2019年非经常性损益 6,788.98万

元，较 2018年增加了 6,306.50 万元，增长了 1307.11%。因此，扣非后净利润同比下降

194.95%。 

综上所述，报告期内扣非后净利润大幅下降是合理的。 

（二）公司为改善主营业务盈利能力已采取或拟采取的措施如下： 

1、公司及子公司将通过加强新品种研发与推广力度，按计划不断向市场投入新品种。 

2、加强市场营销管理、培训销售及技术人员的玉米栽培、植保等相关知识，增强服

务质量。 

3、加强成本控制，实施降本增效。从制种基地的选择入手，加强制种过程管理，提

高制种产量，降低种子成本；探索新的经营思路，在广告宣传费、差旅会务费、人员等
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各项费用方面降低成本。 

二、报告期内，你公司经营活动产生的现金流量净额为 2.06 亿元，较上年度的-2,870

万元大幅增长。请你公司结合信用政策情况、财务报表附注中现金流量表补充资料以及

可比公司的相关情况等，分析说明经营活动产生的现金流量净额大幅增长的原因及合理

性，以及是否与行业趋势存在重大差异。 

回复： 

（一）公司销售信用政策与生产制种结算政策 

公司主要经营产品为玉米种子，玉米种子生产与销售具有季节性。 

公司玉米种子以预收款销售为主。销售信用政策方面，每年下半年开始由代理商根

据公司规定的销售政策预付货款，公司对长期合作、信誉良好的客户给予一定的信用额

度和信用账期，销售季结束后，根据销售协议及相关销售政策与代理商进行结算。 

公司玉米种子生产主要包括自繁与代繁两种方式，通常结算方式为制种季节开始签

订合同后预付基地制种款，生产种子收获并验收入库后结算剩余款项，结算付款一般集

中在 11月至次年 2月份。 

公司销售信用政策与生产制种结算政策报告期无重大变化。 

（二）现金流量表补充资料分析 

单位：万元 

项目 2019 年 2018 年度 

同期增减 

金额 

1、将净利润调节为经营活动现金流量：       

净利润 -4,022.97 -2,468.83 -1,554.14 

加：资产减值准备 8,813.77 3,749.57 5,064.20 

固定资产折旧、油气资产折耗、生产性生物资产折

旧 
6,832.67 6,942.82 -110.15 

无形资产摊销 628.51 577.71 50.80 

长期待摊费用摊销 268.04 207.25 60.79 

处置固定资产、无形资产和其他长期资产的损失

（收益以“-”号填列） 
81.82 -23.10 104.92 

固定资产报废损失（收益以“-”号填列） 21.13 5.03 16.10 

公允价值变动损失（收益以“-”号填列） -652.88  -652.88 

财务费用（收益以“-”号填列） 23.79  23.79 

投资损失（收益以“-”号填列） -5,750.77 -5,446.29 -304.48 
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项目 2019 年 2018 年度 

同期增减 

金额 

递延所得税资产减少（增加以“-”号填列） 965.10 2,230.22 -1,265.12 

递延所得税负债增加（减少以“-”号填列）    

存货的减少（增加以“-”号填列） 10,216.21 8,440.17 1,776.04 

经营性应收项目的减少（增加以“-”号填列） -1,236.18 1,359.04 -2,595.22 

经营性应付项目的增加（减：减少） 4,447.06 -18,443.67 22,890.73 

其他    

经营活动产生的现金流量净额 20,635.30 -2,870.08 23,505.38 

分析上表数据可见，2019年比 2018年经营活动产生的现金流量净额增加 2.35亿元，

主要为经营性应付项目的增加（减：减少）的变化影响 2.29亿元。 

2019年度及 2018年度经营性应付项目对经营活动产生的现金流量影响分析如下： 

单位：万元 

会计科目 

应付项目期末余额 2019 年度

经营性应

付项目的

增加 

2018 年度

经营性应

付项目的

增加 

2019-12-31 2018-12-31 2017-12-31 

应付账款 3,403.59 2,134.79 13,178.88 1,268.80 -11,044.09 

预收账款 25,183.72 22,274.60 26,682.53 2,909.12 -4,407.93 

应付职工薪酬 1,702.93 1,742.16 2,031.12 -39.23 -288.96 

应交税费 142.12 224.98 237.81 -82.86 -12.83 

其他应付款 15,637.57 14,687.49 14,071.51 950.08 615.98 

其他流动负债 4,377.49 4,163.30 7,480.02 214.19 -3,316.72 

预计负债 1,653.09 1,639.11 1,464.75 13.98 174.36 

递延收益 1,887.88 2,513.14 3,511.81 -625.26 -998.67 

减：非经营性往来项目余额 1,141.95 980.19 1,815.38 161.76 -835.19 

合计 52,846.44 48,399.38 66,843.05 4,447.06 -18,443.67 

由上表分析，2019 年度及 2018 年度经营性应付项目对经营活动产生的现金流量影

响主要是由于应付账款、预收账款、其他流动负债余额变动引起的，变动原因主要是 2018

年度支付了 2017 年度的制种款和特许权使用费，而 2018 年、2019 年的制种款和特许权

使用费均在当期支付，同时每年的预收款余额变动较大。 

（三）可比公司经营活动产生的现金流量净额情况 

单位：万元 

公司简称 
2019 年度 2018 年度 
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公司简称 
2019 年度 2018 年度 

隆平高科 9,098.05 -1,440.34 

丰乐种业 13,196.94 -6,696.54 

敦煌种业 -274.70 -8,278.62 

由上表分析，可比公司经营活动产生的现金流量净额 2019 年较 2018 年均大幅增加。 

综上所述，公司 2019 年度经营活动产生的现金流量净额大幅增长是合理的，与行

业趋势不存在重大差异。 

三、报告期内，你公司子公司登海先锋亏损 1.02 亿元，登海良玉亏损 0.5 亿元，昌

吉登海盈利 1,485 万元，登海华玉盈利 710 万元，上述公司主营业务均为玉米种子生产

和销售。请你公司补充说明子公司登海先锋、登海良玉报告期内亏损金额较大的原因，

并说明主营业务类似的不同子公司盈利能力差异较大的原因及合理性。 

回复： 

（一）登海先锋、登海良玉报告期内亏损金额较大的原因 

报告期内登海先锋亏损 10,246.02 万元，主要原因：一是主营品种近年来受市场诸

多不利因素的影响，竞争力下降销售不畅。该公司对受市场冲击较大的部分品种采取了

降价促销、买赠促销等销售方式，造成利润大幅下降；二是固定成本较高，其中特许权

使用费按照销售净收入比例计提 1,337.05 万元、服务费 770 万元、职工薪酬 2,863.03

万元；三是 2018年 12月份成立研发机构，2019 年新增研发支出 2,820.27 万元；四是对

质量不合格、滞销的种子计提存货跌价准备 2,395.06 万元。 

报告期内登海良玉亏损 4,999.83万元，主要原因：一是主营品种市场近年来受非法

经营及市场其他不利因素影响，2019年销售毛利 960.25万元；二是对市场占有率连年下

降、滞销的种子，计提了存货跌价准备 3,531.47 万元；三是对部分应收款项全额计提了

坏账准备，本期计提 750.15 万元。 

（二）昌吉登海、登海华玉盈利的原因 

报告期内昌吉登海盈利 1,485.05万元，主要原因：一是公司销售区域主要集中在新

疆，主营品种在所在区域的市场表现较好，市场占有率一直较为稳定，销售毛利较高；

二是由于地域因素加工、运输等成本较低。 

报告期内登海华玉盈利 709.75万元，较 2018 年 99.27万元增加 610.48 万元，主要

原因是本期新品种市场表现较好，销售收入突破 2000万元，较 2018 年度增长 300.18%，

盈利能力较好。 
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综上所述，受市场环境、销售区域、存货减值、新品种的市场表现等因素影响，主

营业务类似的不同子公司盈利能力差异较大是合理的。 

四、报告期内，你公司发生销售费用 9,095 万元，同比下降 21.59%，其中发生运费

1,394 万元，同比下降 13.27%。请你公司补充说明报告期内营业收入增长但销售费用以

及运费下降的原因及合理性。 

回复： 

（一）2019年度与 2018年度销售费用对比情况                    单位：万元 

费用项目 2019年度 2018年度 变动金额 

办公费  447.95   606.23  -158.28 

职工薪酬  3,222.59   4,115.50  -892.91 

广告费  1,328.84   1,916.31  -587.47 

折旧费  207.39   187.99  19.40 

运费  1,394.61   1,607.97  -213.36 

差旅会务费  1,688.63   2,177.56  -488.93 

租赁费  411.67   531.87  -120.20 

水电取暖费  91.26   88.87  2.39 

其他费用  302.56   367.55  -64.99 

总  计 9,095.50  11,599.85  -2,504.35 

（二）营业收入增长但销售费用以及运费下降的原因及合理性 

从上表可以看出，销售费用下降主要是由于职工薪酬、广告费、运费、差旅会务费、

租赁费减少引起的。 

1、职工薪酬下降的原因，公司调整销售团队激励政策，精简销售人员。 

2、广告费下降的原因，2019 年公司根据市场销售情况，有效的控制广告投放数量，

广告费用减少 587.47万元。 

3、运费及租赁费下降的原因，个别子公司调整发货方式，简化中转流程，相应的租

赁与运费分别减少 149万元、210万元。 

4、差旅会务费下降的原因，公司销售队伍精简及促销会议有效控制，差旅会务费减

少 488.93万元。 

综上所述，报告期内营业收入增长但销售费用以及运费下降是合理的。 

五、报告期内，你公司分区域销售中，南方区域实现营业收入 1.08 亿元，同比下

降 11.18%，但南方区域销售毛利率为 36.68%，同比提升 4.82%。请你公司补充说明报

告期内南方区域营业收入下降但毛利率提升的原因及合理性。 
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回复： 

（一）营业收入下降的原因 

1、生产基地受高温等恶劣天气影响，制种产量下降，南方畅销品种无法满足市场需

求，是造成南方区域销售收入下降的主要原因。 

2、受国家宏观调控政策影响，个别省份调整农业种植结构，花生、大豆等其他经济

作物种植面积大幅度增长，南方区域玉米种植面积减少，种子需求量下降。 

（二）毛利率提升的原因 

2019 年度公司销售毛利率 34.00%，较 2018 年 34.76%，下降 0.76%，其中南方区域

增长 4.82%，北方区域下降 1.88%，公司整体毛利率的下降幅度较小，南方区域营业收入

下降但毛利率提升是合理的。 

1、2019 年度公司玉米种子售价下降 10.14%，其中北方区域下降 12.48%，南方区域

下降 1.49%，造成售价下降的主要原因：一是受市场价格严重下滑趋势的影响，公司 2019

年售价较 2018年略有下降；二是登海先锋在北方区域中价格波动影响较大，该公司在严

峻的市场环境中，针对库存品种调整销售政策，进行了降价、买赠促销，此销售政策是

影响公司售价下降的主要原因。 

2、2019 年度公司平均单位成本下降 9.09%，其中北方区域下降 9.92%，南方区域下

降 8.48%，主要是公司加强成本控制，强化制种过程管理，提高制种产量，降低制种成本。  

南方区域2019年较 2018年销量下降9.81%；产品平均销售单价受市场影响略有下降，

下降幅度为 1.49%；平均单位成本下降 8.48%，相对于销量与售价的下降，种子成本下降

幅度大于销量与售价下降幅度，从而影响了毛利率的上升，按 2018年售价、成本同一口

径进行测算，2019 年度售价下降影响利润减少 166.60 万元，成本下降影响利润增加

635.99万元，两项因素综合影响毛利率增长 4.33%。 

因登海先锋销售政策调整，影响北方区域毛利率下降；除玉米种之外的其他农作物

种子销售增加，这部分产品毛利率低于玉米种，也拉低了北方区域整体毛利率。 

综上所述，南方区域营业收入下降但毛利率提升是合理的。 

六、报告期末，你公司存货账面余额为 7.32 亿元，累计计提跌价准备 1.23 亿元，

其中在产品账面余额为 1.08 亿元，累计计提跌价准备 0.3 亿元。请你公司结合主要产品

的销售价格、库龄、市场前景等补充披露你公司存货减值的具体测算过程，并说明存货

跌价准备计提是否合理，是否存在调节利润的情形，请年审会计师核查并发表专项意见。 
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回复： 

（一）公司期末存货构成                                         单位：万元 

品种结构 
期末存货余额  

跌价准备 
账面余额 占账面余额的比例（%）  

玉米种 67,802.56 92.66  12,235.53 

蔬菜种 499.85 0.68    

花卉 184.25 0.25    

小麦种 569.09 0.78    

水稻种 436.96 0.60    

种衣剂及其他 3,681.05 5.03  88.59 

合计 73,173.75 100.00  12,324.12 

从上表可以看出，公司期末存货主要是玉米种，其他存货库龄基本都在一年以内，

不存在减值，因此，主要是对玉米种计提了减值。 

（二）主要产品销售价格变化情况 

受市场不利因素的影响，公司主要品种销售价格较上年有不同程度的下降，下降幅

度平均约为 2.14%。 

（三）2019年期末玉米种子库龄情况 

公司主要原材料为尚未精选的玉米种子，在产品为存放在钢板仓内尚未精选包装的

玉米种子，库存商品主要是已经包装完成的玉米种子。 

单位：万元 

库龄 
期末玉米种子 主要品种 

账面余额 占账面余额的比例（%） 账面余额 占账面余额的比例（%） 

1 年以内 26,227.89 38.68  6,304.67 20.79  

1-2 年 5,662.56 8.35  3,295.29 10.87  

2-3 年 20,466.41 30.19  13,536.19 44.63  

3 年以上 15,445.71 22.78  7,190.86 23.71  

合计 67,802.56 100.00 30,327.01 100.00 

（四）市场前景情况 

2020 年初，国家对农业发展做出了“稳产保供”的决定（中央一号文件），玉米商

品粮供给偏紧的状况，拉动了市场价格的提升，农民种粮积极性有所提高，种业市场向

好的方面转变。据全国农技中心数据显示，2020 年玉米种总供给量约为 16.4亿公斤，扣
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除当年消费量后库存仍然存在一定压力。 

公司依靠自主创新优势，加快新品种审定及品种结构调整步伐，2018 年、2019年连

续两年调减制种面积，库存品种的结构基本趋于合理。期末库存由 2018 年 8.09 亿元降

到了 2019 年的 6.78 亿元，但是库存居中偏高，其中库龄 3 年以上的品种仍然占有一定

的比例，部分品种存在滞销风险。 

公司根据不同品种的市场表现及销售预期，对不合格与预计未来 2-3 年内无法全部

销售的种子已计提存货跌价准备。 

存货计提减值准备情况：                                        单位：万元 

计提类别 
玉米种子 

跌价准备 
账面余额 占总金额的比例（%） 

不合格 2,064.84 3.05 1,766.32 

滞销 14,711.70 21.70 10,469.21 

合格产品 51,026.02  75.25   

合计 67,802.56 100.00 12,235.53 

（五）存货减值的测算依据和过程 

1、公司存货跌价准备计提整体原则 

存货按照成本与可变现净值孰低计量。库存商品以该存货的估计售价减去估计的销

售费用和相关税费后的金额，确定其可变现净值；需要经过加工的材料存货，以所生产

的产成品的估计售价减去至完工时估计将要发生的成本、估计的销售费用和相关税费后

的金额，确定其可变现净值。期末账面成本高于可变现净值部分，计提相应跌价准备。 

不能用于销售的不合格、滞销的种子（如经过药物包衣后的种子）全额计提存货跌

价准备。 

2、存货计提减值各项参数的确定 

售价的确定：正常销售的存货估计售价以资产负债表日市场价格为基础确定，预计

转商处理的存货估计售价以资产负债表日商品粮的市场价格确定。 

滞销量的确定：根据每个品种近几年的销售量，同时，结合市场需求预测未来 2-3

年市场销售量，超过该销售量的存货即为滞销存货，其中登海良玉因为进入清算程序，

除不合格及少量预计可销售的种子以外，其他全部作为滞销存货。 

完工时估计将要发生的成本：根据近几年的平均加工成本，适当考虑未来的价格变

动因素。 

相关税费：公司正常销售玉米种子免税无需考虑。 
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综上所述，公司存货跌价准备计提合理，不存在调节利润的情形。 

会计师核查意见： 

针对存货跌价准备的计提，会计师实施了如下程序： 

（1）了解、评价和测试与存货跌价准备相关的内部控制设计的合理性和运行的有效

性； 

（2）对存货实施监盘审计程序，检查公司年末存货的数量及状况等； 

（3）获取并评价了管理层对于存货跌价准备的计提方法和相关假设，并考虑预期销

售计划等因素对存货跌价准备的可能影响； 

（4）取得公司存货的年末库龄清单，结合产品的近几年的销售状况，对库龄较长的

存货进行分析性复核，分析存货跌价准备是否合理； 

（5）获取存货跌价准备计算表，对公司管理层确定的存货可变现净值以及存货减值

计提金额进行了复核； 

（6）检查以前年度计提的存货跌价准备在本年度的变化情况，分析并评价存货跌价

准备变化的合理性。 

经核查，会计师认为，公司存货跌价准备计提合理，不存在调节利润的情形。 

七、报告期末，你公司其他应收款中往来款金额为 969.64 万元。请你公司说明上述

往来款项的具体性质、形成过程、是否构成非经营性资金占用或财务资助。 

回复： 

报告期内，公司其他应收款中往来款金额为 969.64万元，其中曲丰金借款 400万元、

山东圣丰种业科技有限公司欠款 267.99万元。 

（一）曲丰金借款 400万元：2019 年度登海良玉委托曲丰金生产基地制种，曲丰金

因资金不足向登海良玉借款，登海良玉业务人员自公司借款之后转借给了曲金丰。其后

因曲丰金未按规定生产造成种子不合格，种子未能收购。公司业务人员已经起诉曲丰金

还款，法院判决胜诉。2020 年初公司预计收回的可能性较小，对此项金额已全额计提坏

账损失。 

（二）山东圣丰种业科技有限公司欠款 267.99 万元形成原因 

山东登海圣丰种业有限公司（以下简称“登海圣丰”）于 2018年 1 月 6日与山东圣

丰种业科技有限公司（以下简称“圣丰种业”）签订了大豆种购销合同，因登海圣丰流

动资金紧张，于 2018年 1月 8日向公司申请短期流动资金借款 400万元，用于大豆种的
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采购业务，双方于 2018 年 1月 8日签订借款协议，并在 1月 9日支付登海圣丰借款 400

万元。 

登海圣丰根据所签订的大豆种购销合同，于 2018年 1月份预付圣丰种业大豆种货款

400万元。 

圣丰种业自 2018 年 5－9 月共计发货结算款项为 32.01 万元，因圣丰种业未能完全

履行购销合同约定的发货数量，于 2018年 9月归还登海圣丰预付货款 100万元。圣丰种

业因流动资金短缺，未能及时偿还登海圣丰剩余的货款 267.99万元。 

截止 2018年底，圣丰种业在登海圣丰形成账面预付款余额 267.99万元，至 2019年

年末圣丰种业未对此剩余货款进行相关业务的结算或偿付，公司在年报审计过程中对此

款项进行分析，认为不应再作为预付款项核算，调至其他应收款，作为欠款进行了信息

披露。公司已于 2020年 7月 10日全额收回该欠款。 

（三）剩余其他应收款余额 301 万元，由一些小金额的客户组成，主要是发生的日

常费用尚未到结算期，因此未收回款项或者未进行费用报销。 

八、年报第 31 页披露，报告期末你公司对控股子公司山东登海圣丰种业有限公司

的借款余额为 2,906,138.56 万元，对子公司少数股东山东圣丰种业科技有限公司的借款

余额为 2,679,990.4 万元。请你公司核实上述金额的单位填报是否正确，并说明对子公司

少数股东借款是否构成财务资助或关联方非经营性资金占用，是否履行了必要的审议程

序和信息披露义务。 

回复： 

报告期内公司对控股子公司登海圣丰的借款余额为 2,906,138.56元，登海圣丰对该

公司少数股东圣丰种业的借款余额为2,679,990.40元。经核实上述金额的单位填报有误，

公司编制年报时，由于工作人员疏忽，误将单位为“万元”的栏目按单位为“元”填报。

更正后应披露为： 

4、关联债权债务往来 

√ 适用 □ 不适用  

是否存在非经营性关联债权债务往来 

√ 是 □ 否  

注：请注意对上面“是否存在非经营性关联债权债务往来”进行选择。 

应收关联方债权 

关联方 
关联关

系 

形成

原因 

是否存在非

经营性资金

占用 

期初余额

（万元） 

本期新增金

额（万元） 

本期收回金

额（万元） 

利

率 

本期利息

（万元） 

期末余额

（万元） 
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山东登海圣

丰种业有限

公司 

控股子

公司 
借款 是 294.39  3.78   290.61 

内蒙古登海

种业有限公

司 

控股子

公司 
借款 是 300     300 

陕西登海迪

兴种业有限

公司 

控股子

公司 
借款 是 0 150    150 

山东圣丰种

业科技有限

公司 

子公司

少数股

东 

借款 是 0 268    268 

关联债权对公司经

营成果及财务状况

的影响 

无重大影响。 

按照企业会计准则关联方披露的相关规定，圣丰种业的欠款已构成关联方非经营性

资金占用。圣丰种业与登海种业大股东、实际控制人及公司董事、监事和高级管理人员

不存在关联关系，按照深圳证券交易所《股票上市规则》的规定，圣丰种业与登海种业

之间不构成关联方关系。公司年报披露了《关于山东登海种业股份有限公司 2019年度非

经营性资金占用及其他关联资金往来情况的专项说明》（中天运[2020]核字第90139号），

已履行了信息披露义务。 

圣丰种业已于 2020 年 7月 10日归还此欠款。 

特此公告。 

                         

 

 

 

                                        山东登海种业股份有限公司 

                                                      董事会 

2020年 9月 30日 


	山东登海种业股份有限公司（以下简称“公司”）收到深圳证券交易所中小板公司管理部《关于对山东登海种业股份有限公司2019年年报的问询函》（中小板年报问询函【2020】第339号），现就问询函中涉及的有关问题回复如下：
	一、报告期内，你公司实现营业收入8.23亿元，同比增长8.16%；实现净利润4,158万元，同比增长27.83%；实现扣非后净利润-2,631万元，同比下降194.95%。请你公司结合行业环境、公司经营情况、主要产品产销量及价格波动情况、成本费用变动等，说明报告期内扣非后净利润大幅下降的原因及合理性，以及你公司为改善主营业务盈利能力已采取或拟采取的措施。
	回复：
	二、报告期内，你公司经营活动产生的现金流量净额为2.06亿元，较上年度的-2,870万元大幅增长。请你公司结合信用政策情况、财务报表附注中现金流量表补充资料以及可比公司的相关情况等，分析说明经营活动产生的现金流量净额大幅增长的原因及合理性，以及是否与行业趋势存在重大差异。
	回复：
	（一）公司销售信用政策与生产制种结算政策
	公司主要经营产品为玉米种子，玉米种子生产与销售具有季节性。
	公司玉米种子以预收款销售为主。销售信用政策方面，每年下半年开始由代理商根据公司规定的销售政策预付货款，公司对长期合作、信誉良好的客户给予一定的信用额度和信用账期，销售季结束后，根据销售协议及相关销售政策与代理商进行结算。
	公司玉米种子生产主要包括自繁与代繁两种方式，通常结算方式为制种季节开始签订合同后预付基地制种款，生产种子收获并验收入库后结算剩余款项，结算付款一般集中在11月至次年2月份。
	公司销售信用政策与生产制种结算政策报告期无重大变化。
	（二）现金流量表补充资料分析
	单位：万元
	分析上表数据可见，2019年比2018年经营活动产生的现金流量净额增加2.35亿元，主要为经营性应付项目的增加（减：减少）的变化影响2.29亿元。
	2019年度及2018年度经营性应付项目对经营活动产生的现金流量影响分析如下：
	单位：万元
	由上表分析，2019年度及2018年度经营性应付项目对经营活动产生的现金流量影响主要是由于应付账款、预收账款、其他流动负债余额变动引起的，变动原因主要是2018年度支付了2017年度的制种款和特许权使用费，而2018年、2019年的制种款和特许权使用费均在当期支付，同时每年的预收款余额变动较大。
	（三）可比公司经营活动产生的现金流量净额情况
	单位：万元
	由上表分析，可比公司经营活动产生的现金流量净额2019年较2018年均大幅增加。
	综上所述，公司2019年度经营活动产生的现金流量净额大幅增长是合理的，与行业趋势不存在重大差异。
	三、报告期内，你公司子公司登海先锋亏损1.02亿元，登海良玉亏损0.5亿元，昌吉登海盈利1,485万元，登海华玉盈利710万元，上述公司主营业务均为玉米种子生产和销售。请你公司补充说明子公司登海先锋、登海良玉报告期内亏损金额较大的原因，并说明主营业务类似的不同子公司盈利能力差异较大的原因及合理性。
	回复：
	四、报告期内，你公司发生销售费用9,095万元，同比下降21.59%，其中发生运费1,394万元，同比下降13.27%。请你公司补充说明报告期内营业收入增长但销售费用以及运费下降的原因及合理性。
	回复：
	五、报告期内，你公司分区域销售中，南方区域实现营业收入1.08亿元，同比下降11.18%，但南方区域销售毛利率为36.68%，同比提升4.82%。请你公司补充说明报告期内南方区域营业收入下降但毛利率提升的原因及合理性。
	回复：
	六、报告期末，你公司存货账面余额为7.32亿元，累计计提跌价准备1.23亿元，其中在产品账面余额为1.08亿元，累计计提跌价准备0.3亿元。请你公司结合主要产品的销售价格、库龄、市场前景等补充披露你公司存货减值的具体测算过程，并说明存货跌价准备计提是否合理，是否存在调节利润的情形，请年审会计师核查并发表专项意见。
	回复：
	（二）主要产品销售价格变化情况
	受市场不利因素的影响，公司主要品种销售价格较上年有不同程度的下降，下降幅度平均约为2.14%。
	公司主要原材料为尚未精选的玉米种子，在产品为存放在钢板仓内尚未精选包装的玉米种子，库存商品主要是已经包装完成的玉米种子。
	单位：万元
	（四）市场前景情况
	2020年初，国家对农业发展做出了“稳产保供”的决定（中央一号文件），玉米商品粮供给偏紧的状况，拉动了市场价格的提升，农民种粮积极性有所提高，种业市场向好的方面转变。据全国农技中心数据显示，2020年玉米种总供给量约为16.4亿公斤，扣除当年消费量后库存仍然存在一定压力。
	公司依靠自主创新优势，加快新品种审定及品种结构调整步伐，2018年、2019年连续两年调减制种面积，库存品种的结构基本趋于合理。期末库存由2018年8.09亿元降到了2019年的6.78亿元，但是库存居中偏高，其中库龄3年以上的品种仍然占有一定的比例，部分品种存在滞销风险。
	公司根据不同品种的市场表现及销售预期，对不合格与预计未来2-3年内无法全部销售的种子已计提存货跌价准备。
	存货计提减值准备情况：                                        单位：万元
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