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证券代码：002315              证券简称：焦点科技              公告编号：2020-071 

焦点科技股份有限公司 2020 年半年度报告摘要 

一、重要提示 

本半年度报告摘要来自半年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，

投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读半年度报告全文。 

非标准审计意见提示 

□ 适用 √ 不适用  

董事会审议的报告期普通股利润分配预案或公积金转增股本预案 

□ 适用 √ 不适用  

公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□ 适用 √ 不适用  

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 焦点科技 股票代码 002315 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 迟梦洁 赵国勇 

办公地址 南京江北新区星火路软件大厦 A 座 12F 南京江北新区星火路软件大厦 A 座 12F 

电话 025-8699 1866 025-8699 1866 

电子信箱 zqb@focuschina.com zqb@focuschina.com 

2、主要会计数据和财务指标 

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据 

□ 是 √ 否  

 本报告期 上年同期 本报告期比上年同期增减 

营业收入（元） 528,887,304.90 479,829,517.14 10.22% 

归属于上市公司股东的净利润（元） 47,688,664.79 111,226,265.26 -57.12% 
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归属于上市公司股东的扣除非经常性损

益的净利润（元） 
56,694,884.36 46,201,233.77 22.71% 

经营活动产生的现金流量净额（元） 162,121,000.66 -36,564,999.50 543.38% 

基本每股收益（元/股） 0.16 0.36 -55.56% 

稀释每股收益（元/股） 0.16 0.36 -55.56% 

加权平均净资产收益率 2.32% 6.29% -3.97% 

 本报告期末 上年度末 
本报告期末比上年度末增

减 

总资产（元） 3,120,126,063.05 2,900,861,875.79 7.56% 

归属于上市公司股东的净资产（元） 2,064,208,716.49 1,986,106,300.10 3.93% 

3、公司股东数量及持股情况 

单位：股 

报告期末普通股股东总数 30,401 
报告期末表决权恢复的优先

股股东总数（如有） 
0 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 持有有限售条件的股份数量 
质押或冻结情况 

股份状态 数量 

沈锦华 境内自然人 51.89% 158,525,418 120,904,701 质押 10,400,000 

姚瑞波 境内自然人 3.30% 10,086,664 8,590,557   

中央汇金资产

管理有限责任

公司 

国有法人 2.02% 6,167,720 0   

黄良发 境内自然人 1.79% 5,460,000 4,095,000   

谢永忠 境内自然人 1.40% 4,275,970 3,206,977   

欧阳芳 境内自然人 0.84% 2,566,200 0   

许剑峰 境内自然人 0.78% 2,374,008 2,374,008   

郑桂林 境内自然人 0.35% 1,073,110 0   

马志明 境内自然人 0.26% 807,038 0   

冯伟民 境内自然人 0.20% 601,460 0   

上述股东关联关系或一致行动

的说明 

上述股东中沈锦华、黄良发与其他股东之间不存在关联关系且不属于一致行动人，未知其

他股东之间是否存在关联关系及是否属于一致行动人。 

参与融资融券业务股东情况说

明（如有） 

公司股东郑桂林通过华福证券有限责任公司客户信用交易担保证券账户持有 1,073,110 股。 

公司股东马志明通过五矿证券有限公司客户信用交易担保证券账户持有 807,038 股。 

公司股东冯伟民通过广发证券股份有限公司客户信用交易担保证券账户持有 559,390 股。 

4、控股股东或实际控制人变更情况 

控股股东报告期内变更 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期控股股东未发生变更。 

实际控制人报告期内变更 
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□ 适用 √ 不适用  

公司报告期实际控制人未发生变更。 

5、公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无优先股股东持股情况。 

6、公司债券情况 

公司是否存在公开发行并在证券交易所上市，且在半年度报告批准报出日未到期或到期未能全额兑付的公

司债券： 

否 

三、经营情况讨论与分析 

1、报告期经营情况简介 

公司是否需要遵守特殊行业的披露要求：否 

2020 年上半年，新型冠状病毒疫情汹涌来袭，国际经济形势动荡加剧，宏观经济发展遇到了严峻挑战。在

实体经济活动遭受冲击，企业经营压力日益增加的背景下，焦点科技上下一心，迎难而上，积极发挥公司的互

联网技术优势与平台资源优势，通过产品技术创新、服务模式创新、运营管理创新、营销模式创新等，全力帮

助广大中小企业通过线上营销拓展贸易市场，与中国制造和中国企业共渡难关。在全体人员的共同努力下，公

司业绩保持了逆势增长，各项业务也获得了较快发展。 

报告期内，公司合并报表范围内共实现营业总收入 54,310.39 万元，较上年同期增长 10.11%，主要系本报

告期内会员业务增加所带来的会员费及增值服务费收入的增长；公司 2020 年上半年营业利润、利润总额、归属

于上市公司股东的净利润分别为 6,135.29万元、6,207.43 万元、4,768.87 万元，较上年同期分别下降 54.66%、

54.77%和 57.12%，主要系报告期内作为交易性金融资产核算的“润和软件”股票的股价波动，公允价值变动收益

大幅下降所致；归属于上市公司股东的每股净资产为 6.76 元，较上年同期下降 20.05%，主要系本报告期内实施

资本公积转增股本，总股本增加，导致每股净资产摊薄所致。 

2020 年上半年，公司荣获江苏省发展和改革委员会颁发的“江苏省互联网平台经济‘百千万’工程重点企业”、

南京市江北新区管委会颁发的“高质量建设江北新主城先进集体”、南京市江北新区产业技术研创园管理办公室

颁发的“2019 年度最佳贡献企业奖”。 

（一）外贸 B2B 电子商务平台全面升级 

报告期内，中国制造网（Made-in-China.com）电子商务平台业务收入、网站流量、询盘量、买家用户数量、

供应商数量等方面较去年均实现了显著增长。 
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2020 年初，在新冠疫情、中美贸易摩擦等因素环境下，实体经济空间受到挤压，国内中小外贸企业由传统

外贸领域向数字化方向转型的需求日益强烈，本着助力中小企业降成本、拓市场、稳就业的思路，中国制造网

（Made-in-China.com）在现有业务的基础上推出了“腾云计划 2020”，利用 22 年来积累的商业力量和技术力量，

发挥国际贸易业务优势，促进新贸易，激发新活力，赋能外贸企业海外营销，竭力帮助中国外贸企业线上突围。 

腾云计划 2020借助“云展会”“云培训”“云数据” “云建站”“云链路”等服务举措，通过商机开源、智能营销、

人才培养、企业营销型网站建设以及一站式外贸综合服务，为中国供应商轻松打通外贸营销之路。在上半年国

内外展会停办、外贸企业线下沟通交流机会变少的情况下，“云展会”、“云培训”等服务得到了外贸企业的高度

认可和普遍欢迎。 

“云展会”充分运用科技力量，结合了“3D展馆”“在线音视频直播”“多语即时翻译”“共屏演示”“独立展厅”“企

业独立网站外链”“大数据动态监控”等一体化的平台展示方式，帮助企业实现跨国际、跨时空的交流与贸易合作，

将企业上“云”变成现实。2020 年 5 月，中国制造网（Made-in-China.com）入选第 127 届广交会（首届线上广交

会）跨境电商专区，将广交会与平台运营充分融合，让数字化展会带动各行各业的发展，让中外客商足不出户

做生意，在疫情来临的特殊时期发挥了巨大的价值。疫情期间，中国制造网（Made-in-China.com）联合业内外

贸专家及实操大师，围绕外贸新时代的专业技能开展“云培训”，以线上公开课的形式免费开放给会员企业，为

外贸行业发展贡献智慧，提升整体外贸软实力。 

在“云数据”方向，平台融合中国制造网行业买家、海外主流社交媒体采购商、搜索引擎区域定向买家，通

过精准营销的方式让供应商变被动为主动，深入开发高质量买家，破解订单困局。“云建站”服务帮助外贸企业

零起点开展企业营销资源数字化建设，低成本构建多语种营销网站，实现多途径线上推广和询盘转化，让外贸

企业在数字营销化的道路上迅速成长。在“云链路”方向，中国制造网（Made-in-China.com）与南京跨境电商综

试区建立合作，从通关、退税、物流、保险等方面为供应商提供外贸交易全流程保障，帮助企业货通全球。 

截至 2020 年 6 月 30 日，中国制造网（Made-in-China.com）共有注册收费会员 20,381 位，较上年末增加 1,592

位。 

（二）跨境交易 B2B 电子商务平台核心业务成长显著 

在跨境电商领域，庞大的海外市场需求及外贸企业寻求转型升级等因素助推了行业快速发展，在全球经济

整体下行的情况下，跨境电商平台吸引了更多的企业入驻，帮助国内中小企业走出去，以市场需求促进国内制

造业转型升级。 

报告期内，跨境交易 B2B电子商务平台 Crov.com 进一步聚焦业务类型，下沉专业领域，结合 inQbrands Inc.、

Doba.com 的集群优势，围绕零售商重点开展 Wholesale（品类分销）、Drop Shipping（商品直发）、Sourcing （定

制采购）三大核心业务。 

Wholesale（品类分销）针对精选优质产品客户，帮助拥有成熟产品的供应商客户对接美国成熟度高、业务

体量较大的 B类买家，实现供应商客户产品在美销售渠道的进一步拓展；2020年上半年，Crov.com针对 Wholesale

业务下单流程进行了优化，根据买家的下单场景，为买家下单支付提供更便捷、更流畅的系统支持和用户体验。

Drop Shipping（商品直发）针对线上零售商和独立站运营者的选品需求，通过系统对接的方式提供一件代发货
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服务；2020 年上半年 Drop Shipping 业务迎来了全新升级，目前公司在 Crov.com 设立了 Drop Shipping 业务频道

专区，同时联合旗下美国老牌商品直发服务平台 Doba.com，打造 Drop Shipping双平台，依托 Doba 积累的小 B

买家资源，以及与众多知名电商平台合作经验，为供应商拓宽全球售卖渠道，多元化满足美国地区买家需求。

Sourcing （定制采购）通过提供专业高效的采购支持，帮助平台供应商获得个性化定制订单。本报告期内定制

采购服务获得中大型线下零售商返单，重点服务的线上零售商上半年在下单金额上也有很大的增长。 

上半年度，Crov.com 针对汽配、户外、办公三大核心品类的品控提升工作做了大量创新，严格做好产品分

析、选品，优质品类提前备货，保证产品分销充足的货源供给，强化了核心品类备货销售，提升了买家采购服

务体验。基于各项工作与创新，Crov.com 平台 GMV相比于去年同期获得明显增长，注册买家数、美国仓仓储

出库单量都有同比上升。 

（三）互联网保险 B2B/B2C电子商务平台及智慧保险生态布局日益成熟 

受疫情影响，上半年新一站保险平台（xyz.cn）的旅游险、货运险、产责险产品业务规模出现下降趋势，同

时疫情亦提升了国民的保险意识，尤其是在健康险领域带来了较大的增长空间。新一站努力把握机会，持续优

化产品结构与服务能力，以满足客户对于保障范围、承保额度、理赔时效的需求，品质与口碑持续完善，科技

产品与服务逐步成型，保险生态多元化运营和科技实力进一步提升。 

在终端用户方向，新一站建立了“放心买”、“安心管”、“省心赔”等一系列业内标杆的服务水准，不断提升保

险行业的用户体验，对引入和上架的保险产品严格把控，提升产品性价比，通过“千人千面”智能推荐系统帮助

客户简单挑选适合自己的保障，借助保单统一归纳管理帮助客户提供家庭保障的咨询、评估及顾问式服务，实

施 3 个工作日内实时赔付大幅缩短保险行业的理赔周期。受益于优质的产品、全面的服务、便捷的操作，新一

站保险网的终端用户数量保持高速增长。 

在企业端跨行业合作伙伴的方向，新一站通过具有前瞻性的智慧保险生态圈战略布局，借助自身的品牌优

势和技术实力，整合多方资源，为跨行业的合作伙伴提供保险嵌入的完整解决方案。既充实了合作伙伴的产品

线，满足了消费者的需求，又丰富了营收来源，实现新一站、异业合作伙伴、消费者三赢的局面。新一站在产

品丰富度、技术能力、服务能力方面的优势能够有效帮助合作伙伴提升服务品质和用户体验。产品方面，相比

和某一家保险公司合作，新一站背后有超过 100家保险公司实现了系统对接，可以提供最适合消费者的产品；

技术方面，新一站多年积累的用户画像，可以更精准的提供产品推荐，让客户感受到产品的契合度，提高用户

满意度，促进销售；服务方面，新一站具备专业的客服团队和理赔专家组，多次荣获最佳售后及最让消费者信

赖等大奖，让合作伙伴可以放心的推荐客户购买，无后顾之忧。 

在机构端科技用户方向，新一站聚焦保险行业核心业务，探索赋能保险价值链的各个环节，帮助保险生态

圈中的上下游伙伴启动数字化战略。从最基础的依托于互联网开展业务，到通过核心系统的升级实现业务流程

的增效提质，新一站利用自身优势资源，帮助保险行业内的主体公司及中介公司在销售端、承保端、理赔端突

破业务发展的难点痛点，推动合作伙伴的数字化转型。 

（四）内贸 B2B 电子商务平台及企业采购、供应链管理服务持续增值 

报告期内，百卓科技为适应疫情带来的变化，帮助客户获取线上商机，启动了百卓（中国制造网内贸站）
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云展会项目。2020 年初，中国制造网内贸站为湖北企业免费提供一年百销通高级版会员服务，并在服务端主动

协助客户优化信息，加强客户推广。在渠道拓展上，平台与外部多家机构达成合作，进一步帮助客户拓展贸易

机会。 

百卓优采供应链云平台主要为国内中大型企业量身打造企业供应链协同平台，旨在通过供应链信息管理平

台，帮助企业实现高效的寻源、询价、供应链上下游协同管理，实现供应链管理的精细化、便捷化、智能化、

规范化，达到降本增效的效果，全面提升企业云供应链的信息化高度。2020 年 4 月，百卓科技与上海现代物流

投资发展有限公司进行战略合作，将供应链运营模式与互联网技术深度融合，共同构建全方位、开放式的智慧

物流供应链云平台，降低物流企业信息沟通成本及采购成本，提高物流运营效率，项目目前已顺利上线。 

百卓优采云进销存专注于服务中小微企业，为企业提供采购、销售、库存、财务、CRM、订货商城、商机

管理一站式解决方案。在企业外部，能打通订单流转的路径，实现在线订货、分销一体，加强上下游企业间的

协作，降低采销成本；在企业内部，支持采购、销售、仓库、财务等多岗位协同，助力高效企业管理，全方位

推动企业数字化升级。报告期内，百卓优采云进销在产品力上持续提升，PC 端和 APP端均进行了产品改版，

新增呆滞料统计、自定义打印模板、核心数据批量导入等实用功能。在功能研发之外，百卓科技对典型用户进

行深度调研，形成行业案例，并增强优质广告渠道推广，优化销售策略，最终实现了业绩的明显提升。 

2、涉及财务报告的相关事项 

（1）与上一会计期间财务报告相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况说明 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况。 

（2）报告期内发生重大会计差错更正需追溯重述的情况说明 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无重大会计差错更正需追溯重述的情况。 

（3）与上一会计期间财务报告相比，合并报表范围发生变化的情况说明 

√ 适用 □ 不适用  

2020 年 2 月 27 日，公司控股子公司深圳市焦点互联信息科技有限公司设立，新纳入合并报表范围。 

 

焦点科技股份有限公司 

董事长：沈锦华  

2020 年 8月 27日  
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