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关于深圳市显盈科技股份有限公司 

首次公开发行股票并在创业板上市申请文件的 

第三轮审核问询函中有关财务事项的说明 

天健函〔2020〕7-248 号 

 

深圳证券交易所： 

由华林证券股份有限公司转来的《关于深圳市显盈科技股份有限公司首次公

开发行股票并在创业板上市申请文件的第三轮审核问询函》（审核函〔2020〕 

010856 号，以下简称审核问询函）奉悉。我们已对审核问询函所提及的深圳市

显盈科技股份有限公司（以下简称显盈科技公司或公司）财务事项进行了审慎核

查，现汇报如下。 

 

一、关于非 Type-C 接口信号转换器产品销售收入 

第二轮审核问询回复显示，报告期各期,发行人非 Type-C 接口信号转换器

产品销售收入分别为 18,931.01 万元、21,028.75 万元、18,172.29 万元、

8,063.71 万元，占营业收入的比例分别为 69.54%、52.70%、43.56%、37.25%，

销售收入金额及占比均呈下降趋势；发行人认为由于非 Type-C 接口 3C 电子产

品存量市场巨大以及 HDMI 和 DP 接口将长期存在等，非 Type-C 产品不存在完全

被替代的风险。 

请发行人结合 3C 电子产品更新换代速度、HDMI 和 DP 接口的市场容量、非

Type-C 接口信号转换器产品的在手订单金额及同比变动情况等，进一步分析并
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披露发行人非 Type-C 接口信号转换器产品销售收入是否会持续下滑，如是，请

披露对发行人持续经营能力是否构成重大不利影响，并进行重大风险提示。 

请保荐人、申报会计师发表明确意见。（审核问询函第 2 题） 

(一) 请公司结合 3C 电子产品更新换代速度、HDMI 和 DP 接口的市场容量、

非 Type-C 接口信号转换器产品的在手订单金额及同比变动情况等，进一步分析

并披露公司非 Type-C 接口信号转换器产品销售收入是否会持续下滑 

1. 3C 电子产品更新换代并不会导致接口技术的更换，接口技术的更换非常

缓慢 

3C 电子产品更新换代速度相对较快，但信号传输接口更新换代速度非常缓

慢。以 VGA 接口为例，VGA 接口 1987 年发布，早已不再更新，但至今仍有很多

使用该接口的台式机、显示器和投影仪等设备在销售、运行，例如，2020 年 12

月 3 日，京东搜索关键词“显示器”并按销量排序，前 20 名产品中有 8 款产品

配置了 VGA 接口，在样本中的占有率为 40%。因此，接口技术的更新换代非常缓

慢，预计未来相当长的时间内，仍将存在多种接口并存的市场格局。这些产品在

使用时，仍然可能面临接口不匹配的问题，需要使用非 Type-C 接口信号转换器

产品。 

2. HDMI 和 DP 接口的市场容量 

公司未找到关于 HDMI和 DP接口市场容量情况的权威数据。公司统计了 2020

年 12 月 3 日京东搜索关键词“显示器”并按销量排序的前 20 名产品中，20 款

产品全部配置了 HDMI 接口，14 款产品配置了 DP 接口，市场占有率分别为 100%

和 70%。HDMI 接口将长期存在于电视、DVD 和投影仪等影音产品中，Type-C 接口

在该领域只能实现与 HDMI 接口并存，完全替代 HDMI 接口的可能性较低。 

3. 非 Type-C 接口信号转换器产品的在手订单金额及同比变动情况 

2020 年 1-6 月，非 Type-C 接口信号转换器产品营业收入 8,063.71 万元，

较上年同期下滑 1,355.27 万元。截至 2020 年 6 月 30 日，公司非 Type-C 接口信

号转换器产品的在手订单金额为 2,875.10 万元，比 2019 年期末减少 7.79%，呈

下降趋势。 
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下滑的主要原因为 2020 年 1 季度受新冠疫情停工停产影响。从 2020 年 4-9

月情况看，2020 年 4-9 月，非 Type-C 接口信号转换器产品营业收入 9,582.96

万元，较上年同期增长 699.66 万元，增长 7.88%。未出现持续大幅下滑的情况。 

虽然公司非 Type-C 接口信号转换器产品营业收入未出现持续大幅下滑，但

随着 Type-C 接口逐渐缓慢替代非 Type-C 接口，公司预计非 Type-C 接口信号转

换器产品销售收入存在持续下滑风险。 

(二) 非 Type-C 接口信号转换器产品销售收入下滑趋势不会对公司持续经

营能力构成重大不利影响 

Type-C 接口领域是公司的优势领域，行业转向 Type-C 接口信号转换拓展产

品有利于公司的业务发展 

2015 年，在 Type-C 接口技术推出初期，公司敏锐地意识到 Type-C 接口是

未来发展的趋势，迅速开展相关产品的研发工作，同时大幅扩充研发团队，并于

2015 年底推出公司首款 Type-C 信号转换器产品，是行业内较早推出该类产品的

企业，获得先发优势。2016 年，公司在 Type-C 信号转换器产品基础上，进一步

推出全功能 Type-C 多口信号拓展坞产品，目前，公司 Type-C 产品系列完整度、

工艺成熟度、产品稳定性受到客户广泛认可，主要客户包括全球知名 3C 周边品

牌商 Belkin、StarTech.com、绿联科技、Cropmark 等。 

受益于公司在 Type-C 信号转换拓展产品领域的积累，公司 Type-C 信号转换

器、数字信号拓展坞产品（也是基于 Type-C 技术）销售额快速增长，且远超非

Type-C信号转换器的销售额下降，继续推动信号转换拓展产品整体收入的增长。

报告期内，公司整体信号转换拓展产品销售增长情况如下表所示： 

单元：万元 

产品 
2020 年 1-9

月 

2020 年 1-6

月 
2019 年度 2018 年度 2017 年度 

非 Type-C 接口信号转

换器收入 
12,960.14 8,063.71 18,172.29 21,028.75 18,931.01 

非 Type-C 类同比变动 -553.94 -1,355.27 -2,856.46 2,097.74 / 

Type-C 接口信号转换器

收入 
5,223.63 3,006.66 5,269.35 4,201.21 2,568.31 

数字信号拓展坞

（Type-C 技术） 
12,441.70 7,396.59 13,895.78 10,491.39 5,021.74 



 

2-4 

产品 
2020 年 1-9

月 

2020 年 1-6

月 
2019 年度 2018 年度 2017 年度 

Type-C 类同比变动 3,460.06 1,007.64 4,472.53 7,102.55 / 

整体信号转换拓展产品

收入 
30,625.47 18,466.96 37,337.42 35,721.35 26,521.06 

信号转换拓展产品收入

同比变动 
2,906.13 -347.63 1,616.07 9,200.29 / 

2020 年 1-6 月，受新冠疫情停工停产影响，公司整体信号转换拓展产品销

售收入略有下滑。2020 年 1-9 月，公司营业收入 36,352.98 万元（未审数），

较上年同期增长 17.46%，其中信号转换拓展产品营业收入增长 10.48%。因此，

行业转向 Type-C 接口信号转换拓展产品有利于公司的业务发展。 

2020 年 1-6 月，非 Type-C 接口信号转换器产品营业收入 8,063.71 万元，

较上年同期下滑 1,355.27 万元。主要原因为 2020 年 1 季度受新冠疫情停工停产

影响。从 2020 年 4-9 月情况看，2020 年 4-9 月，非 Type-C 接口信号转换器产

品营业收入 9582.96 万元，较上年同期增长 699.66 万元，增长 7.88%。未出现

持续大幅下滑的情况。 

综上，公司已深耕 Type-C 接口信号转换拓展产品多年且具有竞争优势，信

号转换拓展产品行业从非Type-C接口逐渐转向Type-C接口有利于公司的业务发

展，非 Type-C 接口信号转换器的下滑趋势不会对公司持续经营能力构成重大不

利影响。 

(三) 核查程序 

1. 访谈管理层和销售人员并查找行业资料，了解信号转换拓展产品行业发

展趋势,了解 Type-C 接口快速发展对非 Type-C 接口信号转换器销售的影响及对

公司整体经营的影响； 

2. 获取公司报告期内产品销售明细，对比非 Type-C 接口信号转换器销售变

动趋势及 Type-C 接口信号转换器销售变动趋势，分析非 Type-C 接口信号转换器

销售收入下滑及 Type-C 接口信号转换器销售收入持续增加对公司整体经营的影

响； 

3. 从企业 ERP 系统中取得期末非 Type-C 接口信号转换器订单数据，分析订

单变动趋势； 
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4. 统计在京东网站搜索关键词“显示器”并按销量排序的前 20 名产品中

VGA、HDMI 和 DP 接口的配置情况，判断非 Type-C 接口在畅销显示器产品上的应

用情况。 

(四) 核查意见 

经核查，我们认为：公司非 Type-C 接口信号转换器产品销售收入存在持续

下降风险，但对公司持续经营能力不构成重大不利影响。 

 

二、关于生产管理人员 

第二轮审核问询回复显示，2019 年，发行人生产管理人员由 2018 年的 185

人减少至 134 人，减少 51 人。 

请发行人分析并披露 2019 年营业收入增长，但生产管理人员减少 27.57%

的合理性。 

请保荐人、申报会计师发表明确意见。（审核问询函第 4 题） 

第二轮审核问询回复中的生产管理人员是指计入制造费用核算的间接生产

人员。 

(一) 2019 年度信号转换拓展产品产销量、厂内自主生产量均下降 

信号转换拓展产品销

售情况 
2019 年度 2018 年度 同比变动 

销售额（万元） 37,337.42 35,721.35 4.52% 

单价（元/个） 43.55 38.21 13.99% 

销量（万个） 857.26 934.88 -8.30% 

产量（万个） 892.10 970.53 -8.08% 

信号转换拓展产品各

工序厂内自主生产情

况 

2019 年度 2018 年度 同比变动 

SMT 贴片数量（万个） 
 

499.79 -100.00% 

双倍线加工数量 

（万个） 
3.75 34.21 -89.05% 

成品组装数量 

（万个） 
488.64 603.61 -19.05% 
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包装数量（万个） 892.10 970.53 -8.08% 

上述合计 1,384.48 2,108.15 -34.33% 

生产管理人员人数

（人） 
134 185 -27.57% 

1. 因产品结构升级，虽收入增长，但产销量有所下降 

如上表所示，2018 年度、2019 年度，公司不断面向市场推出新型号产品、

淘汰部分低价产品、产品结构不断向 Type-C 接口信号转换器、数字信号拓展坞

升级，产品平均单价同比上升 13.99%，虽然收入同比增加 4.52%，但产销量分别

下降 8.08%和 8.30%。 

2. 聚焦核心环节，非核心生产环节的外协加工增加 

如上表所示，2019 年度公司聚焦核心环节，加大了非核心生产环节的外协

采购规模，因此信号转换拓展产品各工序厂内自主生产量均同比下降，厂内自主

生产量合计同比减少 34.33%，与间接生产人员减少 27.57%相匹配。 

(二) 2019 年度，公司生产管理人员同比减少的具体岗位及人员数量 

2018 年度、2019 年度，公司信号转换拓展产品间接生产人员变动情况如下： 

部门 2019 年度 2018 年度 变动 

SMT 产线管理人员

（人）  
10 -100.00% 

仓储部人员（人） 31 40 -22.50% 

品质部人员（人） 58 80 -27.50% 

生产部管理人员（人） 45 55 -18.18% 

合计 134 185 -27.57% 

1. 2018 底，公司关闭了自有 SMT 贴片产线 

2018 年底公司关闭了自有 SMT 产线，SMT 贴片工序全部改为外协生产，相应

地 2019 年度公司 SMT 产线的生产管理人员较 2018 年度减少 10 人。 

2. 关闭半成品仓一个，仓储人员减少 

2019 年度，公司仓储人员同比减少 9 人，主要系：分段化生产加工模式优

化为组包一体化的连续生产模式，关闭一个半成品仓，仓储人员减少 9人。 
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2018 年度，公司生产形式为分段化生产形式，即仓库发料至组装车间进行

组装，组装后的待包装产品再发往半成品仓库进行半成品入库，产品需要包装时，

再由仓库发料至包装线进行包装，包装完成后再发往成品仓库进行成品入库，该

种分段式生产模式存在反复搬运、多次出入库、生产周期长、非增值环节较多等

劣势。 

为解决产线物流布局不合理、冗余环节较多的问题，2019 年初，经公司工

业工程专家团队以及外部咨询机构反复论证，公司将分段化的生产模式改革为组

包一体化的连续生产模式，在该种模式下，仓库发料至组包车间进行组装及包装

连续化生产，取消了中间半成品出入库环节，组包完成后的成品直接发往成品仓

库进行入库。 

生产模式优化后，关闭半成品仓一个，同时搬运、半成品出入库等非增值环

节减少，因此仓储搬运、仓库账务员相应减少 9人。 

3. 品质人员减少的原因 

公司的信号转换拓展产品检测体系包括生产部制程检验以及品质部检验。其

中生产部分别设置半成品功能测试、成品功能测试以及成品外观测试岗位，以保

证对产品实施全检。品质部分别设置 IQC 检测（来料检测）、IPQC 检测（制程

巡检）、OQC 检测（成品检测）以实施进料检测以及产品品质复核检验。 
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2019 年度，公司针对品质控制体系进行优化，主要原则包括：①识别并取

消品质检测流程中不必要、职能重合的环节；②筛选优质原材料，对质量稳定的

物料由全检改为抽检；③加强对外协供应商的质量辅导及稽核，对外协料由全检

改为抽检。具体情况如下： 

序号 岗位 优化事项 
优化前人

数（人） 

优化后人

数（人） 

1 IQC 

取消芯片、被动器件、PCB 板等电子料的 IQC 来料检

验：芯片、被动器件、PCB 板的来料检测主要是对外

观、规格进行检测，而料件的功能性检测则需要在

制程中才能得以执行，公司在对上述材料的进料合

格率进行跟踪后，认为上述材料的外观、规格合格

率情况良好，因此取消了上述材料的进料检测环节。 
27 21 

对铝壳由全检改为抽检：随着公司铝壳产品的销售

规模快速增长，外购的铝壳品质稳定，公司将铝壳

进料检测由全检改为按照 MIL-STD-105E 标准（行业

通用抽样标准）进行抽检。 

2 IPQC 

包装线 IPQC 制程巡检取消：2019 年度公司实施产线

组包一体改革，原先包装线 IPQC 巡检取消。 

31 23 各线体 IPQC 制程巡检减少：2019 年度，双倍线加工

自主生产量减少 89.05%、成品组装自主生产量减少

19.05%，相应地 IPQC 制程巡检减少。 

2 OQC 

取消成品开箱抽检：实施组包一体化改革后，成品

出货环节的OQC开箱抽检职能合并至IPQC制程巡检

中，成品开箱抽检取消。 

22 14 

外协半成品由全检改为抽检：公司要求外协厂商执

行公司的 SOP（标准操作程序）及检验作业指导书要

求，并定期对主要外协厂商进行质量辅导及稽核，

随着公司与主要外协厂商合作的深入，主要外协厂

商的合格率情况良好，因此对外协半成品由全检改

为按照 MIL-STD-105E 标准（行业通用抽样标准）进

行抽检。 

合计 80 58 

4. 信号转换拓展产品各工序厂内自主生产量减少，生产部管理人员相应减

少 

公司的生产部管理人员主要为车间班组长。2019 年度，公司双倍线加工自

主生产量减少 89.05%、成品组装自主生产量减少 19.05%、包装自主产量减少

8.08%，各工序厂内自主生产量减少，相应地生产部管理人员较 2018 年度减少

10 人，减少 18.18%。 

(三) 核查程序 

1. 访谈公司供应链负责人，了解生产管理人员减少的原因；  
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2. 获取公司生产管理人员名册，了解生产管理人员具体构成情况； 

3. 查阅信号转换拓展产品各工序生产工单，汇总各工序产量，分析 2019 年

生产管理人员人数、与厂内自主生产量变动的匹配性。 

(四) 核查意见 

经核查，我们认为：2019 年度，公司生产管理人员减少 27.57%具有合理性。 

 

 

专此说明，请予察核。 

 

 

 

 

天健会计师事务所（特殊普通合伙） 中国注册会计师： 

 

 中国·杭州  中国注册会计师： 

 

  二〇二〇年十二月六日 
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