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证券代码：000012；200012                                公告编号：2019-007 

证券简称：南玻 A；南玻 B 

 

中国南玻集团股份有限公司 

关于投资设立商业保理公司的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏。 

 

一、对外投资概述  

1、对外投资基本情况  

为充分利用公司的资金优势，增强客户粘性，提高供应链效率，中国南玻集

团股份有限公司（以下简称“公司”）拟以自有资金投资设立全资子公司珠海市

南玻商业保理有限公司（以下简称“南玻保理公司”，最终名称以工商行政管理

机关核准的名称为准），注册资本 5000 万元。  

2、董事会审议情况  

公司于 2019 年 2 月 2 日召开了第八届董事会临时会议，审议通过了《关于

投资设立商业保理公司的议案》。  

根据《深圳证券交易所股票上市规则》和《公司章程》的有关规定，本次投

资事项属于董事会审议决策事项，无需提交股东大会审议。  

3、是否构成关联交易  

本次对外投资不构成关联交易，也不构成《上市公司重大资产重组管理办法》

规定的重大资产重组。  

二、投资标的基本情况  

1、公司名称：珠海市南玻商业保理有限公司  

2、注册资本：人民币 5000 万元，公司出资比例为 100%  

3、公司类型：有限责任公司（法人独资）  

4、法定代表人：王文欣  

5、注册地址：珠海横琴自贸区 

6、经营范围：贸易融资；应收账款的收付结算、管理与催收；销售分户账
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管理；与本公司商业保理业务相关的信用风险担保；资信调查与评估；相关咨询

服务；法律法规准予从事的其他业务（涉及行政许可的，凭许可证经营）。  

7、股东名称、出资方式及出资额、资金来源如下：  

   股东名称：中国南玻集团股份有限公司  

   出资方式 ：货币 

   认缴出资额：5000 万元人民币  

   资金来源：自有资金  

   以上事项最终以工商行政管理机关核准登记的内容为准。  

8、拟设南玻保理公司主要围绕公司上下游经销商的贸易融资、应收账款的

收付结算、管理与催收等开展业务和服务，利用公司的资本和资金优势，提高供

应链效率和客户粘性，支持上下游做大做强，从而确保供应链环节经营风险可控。 

三、公司进入新领域的基本情况及可行性  

（一）设立南玻保理公司的宏观背景  

1、经济背景  

融资难、融资贵是困扰我国实体经济发展的一大问题，尤其对于中小微企业

尤为突出，当通过传统的质押贷款等方式越来越难获得资金后，应收账款融资成

为企业的一种可行的选择。以受让应收账款的方式提供贸易融资的应收账款融资

及其对应的商业保理业务作为供应链金融的一种新型融资方式，在很大程度上能

真实且直接的缓解企业由于流动性紧张而可能产生的经营风险，从而助力中小微

企业的健康持续发展。  

2、政策背景  

2016年年初，李克强总理在国务院常务会议提出要大力发展应收账款融资。

2016 年 2 月中国人民银行、商务部、证监会等八部委联合发布了《关于金融支

持工业稳增长调结构增效益的若干意见》，鼓励大力发展应收账款融资。2017 年

5 月 2 日，中国人民银行、商务部等七部门联合印发《小微企业应收账款融资专

项行动工作方案（2017-2019 年）》，提出在全国开展为期 3 年的小微企业应收账

款融资专项行动，对当前形势下贯彻落实国务院关于加大金融对实体经济和小微

企业支持力度的有关要求、探索开辟缓解小微企业融资难融资贵的新路径具有重

要意义。  
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3、行业背景  

中国传统制造业随着改革红利所带来的动能逐渐减弱，已经进入一个产能过

剩，物流成本上升、人力成本急速上升，环保成本上升的艰难时候。从国家统计

数据显示，规模以上私营工业企业利润同比增长率，从 2012 年的 9.3%，至 2017

年为-2.4%降低，至 2018 年为-30.3%大幅降低，受制于行业集中不高，产业整合

较差的局面，利润逐步被层层压制。中国已经进入一个改革深水区，同样，中国

制造业也已经进入了一个变革与整合的大发展时期。 

南玻集团作为典型的中国传统制造业代表之一，也迫切需要进行产业链整合

和变革。受制于建材行业产业链长、经销商规模普遍较小的影响，传统的金融服

务手段无法完全满足行业发展的现实需求，应收账款占用了行业上游生产商、供

应商和下游经销商的大部分流动资金，使上下游部分经销商的发展遇到了瓶颈。

相对于传统的质押贷款等融资方式，通过商业保理的形式将债权转让能实现对应

收账款的盘活，提高现金流的运转效率。 

（二）可行性分析  

1、发展空间大  

商业保理与传统的银行业相比，仍处于起步阶段，其发达程度与我国的经济

规模、发展速度和发展水平还很不相称，发展空间巨大。  

2、提高供应链效率，助力公司供应链环节经销商发展壮大  

成立南玻保理公司，通过承购上下游经销商的应收账款，解决部分卖场商户

的融资难题，降低应收账款造成的压力，提高供应链效率和客户粘性，进而促进

公司的主营业务发展。  

3、为公司创造新的盈利增长点  

南玻保理公司依托南玻集团核心业务开展商业保理业务，延伸增值服务，拓

宽公司多元化布局，创造公司利润增长点，实现多方共赢。  

4、强大的运营和营销团队有助于进行风险管理  

南玻集团在玻璃产业深耕细作近 30 年，对浮法玻璃、工程玻璃、电子玻璃

行业上下游企业的资产情况、运营状况和信誉十分了解，能实时反馈和考核风险。  

三、投资目的、对公司的影响和存在的风险  

1、投资目的、对公司的影响  
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公司以自有资金投资设立南玻保理公司，可以通过与产业链上下游企业合作

开展商业保理业务的形式进行产业链优化，降低交易双方的业务风险，减少流通

环节中的资金占用，降低整个业务链的运营风险和运营成本，有助于构建供应链

上下游企业互信互惠、协同发展生态环境，优化商业信用环境，提高公司在整个

行业的竞争力。同时，公司开展商业保理业务，也有利于增加公司收入，增强盈

利能力，促进公司发展，提高公司投资项目收益水平。  

南玻保理公司成立后，将独立财务核算，健全机构，完善机制，加强各项管

理，并可以在把控风险的前提下对外承接经营范围内的相关业务。  

本次投资由公司以自有资金投入，投资金额风险可控，不会对公司财务状况

及生产经营造成重大不利影响，不存在损害公司及全体股东利益的情形。  

2、存在的风险  

公司本次投资设立南玻保理公司，是投资于新兴行业，可能存在受管理运作、

投资决策、资源配置、行业竞争、风险控制、人力资源和宏观政策等因素影响的

风险。公司将不断完善法人治理结构，加强内部协作机制的建立和运作，并完善

内部控制流程，培养优秀的经营管理团队，以不断适应业务要求及市场变化，积

极防范和应对风险。  

四、备查文件  

公司第八届董事会临时会议决议。 

 

特此公告。 

 

 

中国南玻集团股份有限公司 

董 事 会 

二〇一九年二月十二日 


