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关于广东潮宏基实业股份有限公司 

重组问询函的回复说明 

广会专字【2018】G17036170115 号 

 

深圳证券交易所中小板公司管理部： 

广东正中珠江会计师事务所（特殊普通合伙）根据深圳证券交易所于 2018 年 3 月 30 日下发

的中小板重组问询函（需行政许可）【2018】第【8】号《关于对广东潮宏基实业股份有限公司的重

组问询函》的要求，就本次重组事宜相关问题答复如下： 

问题一：问询函第 7 题 

根据预案，思妍丽的经营模式主要为“直营店+加盟店”，主要客户为个人客户，

请你公司： 

（1）补充披露上述不同经营模式下公司的收入确认原则，最近两年又一期不同经

营模式下的收入情况，并说明是否符合《企业会计准则》的规定，请会计师发表明确

意见。 

【回复】 

一、标的公司收入确认的方式及两年一期收入情况 

标的公司主要从事专业生活美容服务，同时提供医疗美容服务和化妆品、日用百货等产品的销

售及配套服务。根据标的公司销售渠道和对象不同，公司包括直营店收入、加盟商收入、批发收入

等，其中，直营店和加盟店两种收入模式为公司主要收入来源，该两种模式最近两年一期的收入情

况如下： 
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单位：万元 

主要经营模式 2018 年 1 月 2017 年度 2016 年度 

直营店收入 4,961.73 58,766.36 60,048.86 

其中：服务收入 3,442.18 44,008.93 43,826.14 

商品销售收入 1,519.55 14,757.43 16,222.72 

加盟店收入 166.70 3,157.19 3,304.05 

其中：加盟费与年度管理费收入 54.54 733.69 802.64 

商品销售收入 112.16 2,423.50 2,501.41 

小计 5,128.43 61,923.55 63,352.91 

营业收入总额 5,432.79 67,955.11 69,070.47 

主要经营模式收入占比 94.40% 91.12% 91.72% 

上述两种方式下销售收入的确认方法分别为： 

1、直营店收入 

直营店方式系指公司通过开设门店为终端消费者提供 SPA 等美容美体服务、美容皮肤科服务、

整形外科服务等医疗美容服务，以及销售自有与代理品牌美容产品、美容仪器，直营店方式具体收

入可分为服务收入与商品销售收入。 

（1）服务收入 

①收入确认方法 

公司向顾客发行及销售各种不同类型的预付卡，预付卡可于公司门店使用。发行预付卡收取的

款项确认为公司从顾客处取得的预收款，公司在会计上确认为预收款项，即“借：银行存款，贷：

预收款项”。 

顾客持卡消费时，消费金额会从其预付卡余额中扣除，公司将其消费金额确认为收入，确认时

点为公司向客户提供的服务已经完成，即“借：预收款项，贷：主营业务收入”。 

②相关会计处理符合会计准则的规定 

公司主要为顾客提供美容美体、医疗美容等服务，公司在美容服务已提供且美容服务收入金额

能够可靠计量、美容服务相关的经济利益很可能流入企业，与美容服务相关的成本主要为人工成本，

且能够可靠地计量，因此公司于服务完成后确认收入符合收入准则的相关规定。 
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（2）商品销售收入 

①收入确认方法 

商品销售收入下，公司于向顾客交付商品并取得收款凭据时确认收入。 

②相关会计处理符合会计准则的规定 

会计处理上，同服务销售收入，公司于向顾客交付商品并取得收款凭据时确认销售收入，并相

应扣除顾客预付卡余额，冲减公司预收款项金额。符合会计准则的规定，具体如下： 

A、公司向顾客交付商品并取得收款凭据后不再保留与商品所有权相联系的继续管理权，对已

售出商品不再实施有效控制，商品所有权上的主要风险和报酬已转移； 

B、公司向顾客交付商品的数量和消费金额能够可靠的计量； 

C、公司取得顾客消费凭据后，从顾客预付卡中扣除相关款项，相关的经济利益流入公司； 

D、与收入相关成本主要是采购成本，均能够可靠计量。 

因此，公司直营店商品销售收入确认方法符合收入准则相关规定。 

2、加盟店收入 

加盟店方式系公司与加盟商合作，由加盟商负责面向终端顾客的提供服务和商品销售，公司对

加盟门店实施统一管理，收取加盟费以及年度管理费，同时向加盟商批发商品。 

（1）加盟费与年度管理费收入 

①收入确认方法 

每家加盟店，公司均与加盟商签订《品牌特许经营合同》，在合同上均对加盟费及管理费的收

费标准等进行约定。加盟商需要根据约定向公司支付加盟费和管理服务费。公司根据合同约定的加

盟授权期内和管理服务期间分期确认收入。 

②相关会计处理符合会计准则的规定 

根据《企业会计准则讲解》规定：使用费收入应当按照有关合同或协议约定的收费时间和方法

计算确定。如果合同或协议规定一次性收取费用，且不提供后续服务的，应当视同销售该项资产一

次性确认收入；提供后续服务的，应在合同或协议规定的有效期内分期确认收入。如果合同或协议

规定分期收取使用费的，通常应按合同或协议规定的收款时间和金额或规定的收费方式计算确定的

金额分期确认收入。 

公司向加盟商收取加盟费，约定其在授权期内获得品牌连锁特许经营的权利，公司为加盟商提

供品牌维护和宣传，根据企业会计准则规定在授权期限内分期确认收入。 
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公司向加盟商收取的年度管理费，提供的服务包括为加盟商提供有关产品、经营策略、营销手

段等多方面的培训及指导服务，并对加盟商的日常经营提供流程化管理，根据企业会计准则规定加

盟管理费在提供服务期间内确认收入。 

如上所述，公司加盟费及管理费确认符合收入准则的规定。 

（2）商品销售收入 

①收入确认方法 

公司进口或者委托生产商品或者仪器设备并销售予各地加盟商。公司将商品或者仪器设备按照

协议合同规定运至约定交货地点，由加盟商确认接收后，确认收入。产品交付后，加盟商具有自行

销售商品或者仪器设备的权利并承担该商品可能发生价格波动或毁损的风险。 

②相关会计处理符合会计准则的规定 

会计处理上，公司向加盟商交付商品并取得收款凭据时确认销售收入。符合会计准则的规定，

具体如下： 

A、公司向加盟商交付商品后不再保留与商品所有权相联系的继续管理权，对已售出商品不再

实施有效控制，加盟商具有自行销售商品或者仪器设备的权利并承担该商品可能发生价格波动或毁

损的风险，商品所有权上的主要风险和报酬已转移； 

B、公司向加盟商交付商品的数量和合同约定的结算价格能够可靠的计量； 

C、公司与加盟商结算方式一般为款到发货，相关的经济利益很可能流入公司； 

D、与收入相关成本主要是采购成本，均能够可靠计量。 

因此，公司加盟店商品销售收入确认方法符合收入准则相关规定。 

二、核查意见 

综上，我们认为，标的公司直营店与加盟店的收入确认方式符合收入准则的相关规定。 

问题二：问询函第 18 题 

请补充披露本次交易产生的商誉金额，以及发生商誉减值对公司业绩的相关影响

及风险。请会计师、独立财务顾问核查并发表明确意见。 

【回复】 

一、本次交易预计形成商誉的金额、确认依据以及对公司未来经营业绩的影响 
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1、本次交易预计形成商誉的具体金额 

根据未经审计截止至 2018 年 1 月 31 日的财务数据，经初步测算，本次交易标的预计将形成的

商誉金额如下： 

单位：万元 

合并成本 思妍丽 

--本次交易对价 129,471.71 

--购买日之前持有的股权于购买日的公允价值 45,714.03 

合并成本合计 175,185.74 

减：取得的可辨认净资产公允价值份额 19,654.57 

商誉 155,531.17 

注：由于上述测算商誉的评估基准日和购买日不一致，因此该测算商誉和重组完成后上市公司合并报表中商誉

会存在差异。两者的时间越接近，差异越小。 

本次评估增值较大，主要是由于： 

（1）思妍丽属于美容行业，主要支出为人工成本、门店租金其固定资产投入相对较小。同时，

公司的日常运营方式为“公司先预收，顾客后消费”，对股东投入的要求较低，净资产账面值不高。

该行业毛利率普遍较高，盈利能力较强，其收益水平与固定资产投入、净资产高低关系较小。本次

评估，参考思妍丽历史经营数据，并充分考虑了其销售渠道、运营方式、管理技术、人才团队、品

牌影响力等重要的无形资源所带来的超额收益，在此基础上对未来收益进行了合理的预测。根据预

测，思妍丽未来业绩发展空间较大，因此，根据未来预计收益进行折现得出的评估价值较账面净资

产增值较大。 

（2）思妍丽是中国美容行业的领先企业，专注于高端美容这一细分领域，目前已发展成为一

家全国性的高端美容连锁集团，其自营及代理品牌已在美容院获取了大量忠实稳定的高净值消费人

群。 

（3）思妍丽历史以来着力发展直营店，深度参与终端营销，并辅以加盟合作模式，发展优质

加盟商，参与其产品规划、培训、营销计划等重点工作，独特的业务模式促进了最终消费群体的扩

大，并保证了其消费忠诚度，随着公司品牌知名度的逐渐提高，最终能实现业务规模的迅速扩张。 
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2、确认依据 

潮宏基通过发行股份的方式购买思妍丽 74%股权的交易，应当作为非同一控制下的企业合并处

理。 

依据《企业会计准则第 20 号——企业合并》的规定，在非同一控制下的企业合并中，购买日

购买方（潮宏基）对合并成本大于合并中取得的被购买方（思妍丽）可辨认净资产公允价值份额的

差额，应当确认为商誉。 

依据《企业会计准则第 33 号——合并财务报表》的规定，企业因追加投资等原因能够对非同

一控制下的被投资方实施控制的，对于购买日之前持有的被购买方的股权，应当按照该股权在购买

日的公允价值进行重新计量，购买日之前持有的被购买方的股权于购买日的公允价值，与购买日新

购入股权所支付对价的公允价值之和，为合并财务报表中的合并成本。 

3、商誉对上市公司未来经营业绩的影响 

根据《企业会计准则第 8 号-资产减值》第二十三条规定：企业合并所形成的商誉，至少应当在

每年年度终了进行减值测试。该商誉在持有期间不予摊销，但需在未来每个报告期终了进行减值测

试。潮宏基将于未来每个报告期末对因企业合并形成的商誉进行减值测试，具体为各期末将盈利预

测中对思妍丽预期能实现的经营业绩与实际实现的经营业绩进行比较，若实际业绩超过预期业绩，

且经营整体情况未发生重大变化的情况下，不需计提对思妍丽商誉的减值；但若实际业绩未达到预

期业绩的，则可聘请评估机构对所持思妍丽的股权进行评估，根据评估结果确定是否需要计提商誉

的减值准备，如需计提则减值金额确认为资产减值损失，计入当期损益，将直接影响上市公司当期

合并净利润，并会对上市公司业绩形成负面影响。 

本次交易完成后，上市公司与思妍丽将发挥各自优势，实现优势互补，形成良好的协同效应，

保持思妍丽的持续竞争力，将因本次交易形成的商誉对公司未来业绩的影响降到最低程度。 

二、核查意见 

经核查，我们认为：依据思妍丽现有预估值、未经审计财务报表、以及交易各方确定的交易价

格和交易方案，有关商誉推算过程符合《企业会计准则》相关规定；由于评估基准日与实际购买日

不同，目前计算商誉与重组完成后上市公司合并报表中商誉可能存在差异；本次交易形成的商誉不

作摊销处理，但每年年末需进行减值测试，如果思妍丽未来经营状况恶化，则存在商誉减值的风险，

从而对上市公司的当期损益造成不利影响。 
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广东正中珠江会计师事务所（特殊普通合伙）    中国注册会计师：洪文伟 

 

                                        中国注册会计师：陈桂生 

 

中 国         广 州              二 〇 一 八 年 四月 八 日  
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