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湖北省广播电视信息网络股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 中信证券、长江证券资管、中投证券、海通证券、安信证券、

广证恒生、久联资产、传奇投资 

时间 2018年 3月 16日上午 9点 30分至 12点 

地点 公司 20楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书  赵洪涛 

证券法务部、市场营销部及频道经营部相关负责人 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、公司为什么会选择电视购彩这个项目？  

答：当前市场不同运营商之间的竞争，对我们有线电视网

络的冲击较大。有线电视经历了从“模拟”到“数字”，从“看

电视”到“玩电视”这一过程。为实现转型发展，寻求多元的

发展方向，公司一直在考虑多业态推进。从 2016 年湖北广电

就成立电视购彩项目组并进行论证，湖北广电基于网络、用户

资源与华阳公司进行合作，华阳公司负责技术平台搭建及后台

开发，经过体彩中心长时间对广电网络及平台的调研、评估，

认为有线电视网络具有封闭性和地域性的特点，可以有效的对

购彩业务进行管控，于是对湖北广电给予允许开展电视购彩业

务的批复。湖北广电成为第一家将体彩项目在广电网络落地的

有线运营商。从全国体彩销售方面来看，湖北体彩 2017 年以

销售 93 亿的金额在全国排名第八位，仅武汉市线下体彩店年

销售 1000 万以上的就有 26 家，其中最大一家做到 4000 万以

上销售规模，固定彩民超过 500 人。因此，未来公司购彩业务



发展市场广阔，但需要公司重新引导购彩消费习惯，从实体店

购彩向电视、局域网络无纸化购彩方向转变，成为实体店销售

的一种补充。在电视购彩项目顺利运营后，体育局还将与湖北

广电一起共同进行现场刮刮乐彩票的销售活动，采用线上、线

下并存的购彩模式，从而增加新的利润增长点。由于电视购彩

只能在智宝盒里面注册、充值、购彩、提现，对于增强现有用

户的粘性有很大帮助，通过增加电视彩民的数量，既可以防止

电视用户的流失又可以拓展增值服务，提升公司 ARPU 值，

达到电视用户与彩民俱增的双赢目的。 

2、购彩业务如何进行分成？公司如何运营购彩产品？ 

答：传统体彩佣金是 8 个点，顶呱呱即时开奖的项目是

10 个点。公司购彩系统刚刚正式上线，分成比例还没定，公

司份额应该不会低于华阳公司。营销方面公司举行了新闻发布

会，并对各个分公司提出了营销目标。公司将利用今年世界杯

进行全力营销，体育总局也将适时推出球类竞彩，将大大吸引

彩民的参与。届时，观众一边看世界杯，一边参与电视购彩，

电视的娱乐性与参与性融为一体。 

在线下实体购彩方面，公司省内拥有 1094 家营业厅，全

省每天地推活动大概在几百场，增加线上电视购彩和现场刮刮

乐购彩业务后，地推现场将成为新的热点聚集地。世界杯之前，

公司将每周根据彩民购买次数和额度，进行奖励，培养购彩习

惯。在启动阶段，华阳公司对每个成功注册的彩民给予 5 元彩

票金，直接进入个人注册帐户，可用于购彩。 

3、当前电视购彩有哪些彩种？未来还会不会有新的彩种增

加？公司能否创新彩种？ 

    答：当前有乐透型 5 项彩种，分别是大乐透、11 选 5、排

列 3、排列 5 和七星彩。在今年世界杯以前国家体育总局会推

出球类竞彩。关于彩种，只能由国家体育总局负责推广，统一

执行，目前不具备独自推出彩种的可能性。 

 

 



                                                      

 

4、电视用户如何进行购彩注册？电视机操作是否方便？ 

答：用户通过电视机顶盒进入登录界面，用遥控器输入身

份证号码和手机号码进行实名注册，用支付宝或微信扫码充

值。电视购彩优势在于：一是无现金、无纸化购彩，中奖提现

（10000 元以内）迅速、安全，不会弃奖（传统体彩 3 个月弃

奖）；二是方便、快捷，时时进行，风雨无阻。为更加方便用

户注册，公司正考虑引进语音遥控器，看电视及购彩注册只需

通过语音完成，简化注册流程，提高注册效率。 

5、彩票投入产出比？ 

答：华阳公司负责平台搭建，湖北广电主要投入网络运营

及营销推广，提升广电网络的边际效益。 

6、公司目前的转型情况？ 

答：围绕转型，公司的战略定位是“谋划新零售、构建新

业态”，电视购彩仅仅是公司转型方式之一。公司线下渠道有

1000 多个营业厅，深入各个乡镇，且 90%以上是自有产权。

公司正在谋划与知名电商进行合作，利用全省营业厅引入全系

列家电产品，提供生活电器销售，主要盈利模式是租金和销售

商品利润分成。 

附件清单（如有）  

日期 2018年 3月 20日 




