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上海钢联电子商务股份有限公司 2017 年年度报告摘要 

一、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒

体仔细阅读年度报告全文。 

董事、监事、高级管理人员异议声明 

姓名 职务 无法保证本报告内容真实、准确、完整的原因 

声明 

除下列董事外，其他董事亲自出席了审议本次年报的董事会会议 

未亲自出席董事姓名 未亲自出席董事职务 未亲自出席会议原因 被委托人姓名 

瑞华会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。 

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所由变更为瑞华会计师事务所（特殊普通合伙）。 

非标准审计意见提示 

□ 适用 √ 不适用  

董事会审议的报告期普通股利润分配预案或公积金转增股本预案 

□ 适用 √ 不适用  

公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□ 适用 □ 不适用  

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 上海钢联 股票代码 300226 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 肖斌 谢芳 

办公地址 上海市宝山区园丰路 68 号 上海市宝山区园丰路 68 号 

传真 021-66896911 021-66896911 

电话 021-26093997 021-26093997 

电子信箱 public@mysteel.com public@mysteel.com 

2、报告期主要业务或产品简介 

（一）公司主营业务情况 

    1、主营业务 

    公司是国内领先的立足黑色、有色、能源化工、农产品等大宗商品提供商业资讯服务、数据研究服务、电子商务服务及其

增值服务的互联网平台综合运营商。公司围绕建设大宗商品电子商务生态体系的发展战略，逐步打造了以大数据为基础的网

络综合资讯、上下游行业研究、专家团队咨询、电商交易平台、智能化云仓储、信息化物流、供应链服务为一体的互联网大

宗商品闭环生态圈，并形成了以黑色金属为龙头，覆盖有色金属，能源化工，农产品等多领域的大宗商品产业链。 
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  2、经营模式 

    （1）资讯和大数据 

    公司深耕大宗商品行业18年，积累了海量的资讯和数据，创建了一套国内独立、健全的大宗商品数据采集、质量管控、

指数编制以及信息发布体系，建立起了良好的行业口碑以及品牌优势。公司以互联网为载体，通过PC端、移动端、钢联数

据终端等为客户提供前瞻、实用、高效的资讯数据服务。 

     钢联资讯及研究：公司通过旗下运营的“我的钢铁”网、“我的有色”网等（www.mysteel.com）向大宗商品行业上下游客

户提供全面、精准、及时、客观的商业信息，并为客户提供市场咨询、宣传推广、商情发布和搜索、会务培训等各项增值服

务。 

     移动端：随着中国互联网移动用户的增加和智能终端的普及，使得大宗商品行业用户获取信息的渠道也越来越多元化，

为提升用户体验，提高用户粘性，公司推出的我的钢铁手机版和我的钢铁HD版APP，以及“我的钢铁网”、“我的钢铁聚焦”

微信公众号等，为客户及时提供市场咨询、宣传推广等增值服务。 

     “钢联数据”终端：以大宗商品行业数据为核心，涵盖黑色、有色、能源、化工、农产品、建材等九大板块以及国内外宏

观经济，内容涉及国内外大宗商品储量、产量、销量、运量、库存、消费、价格、进出口、物流以及产业调研、国内外宏观

经济数据等。“钢联数据”汇集国家统计局、商务部、中国人民银行、国家信息中心、海关总署以及众多行业协会等的数据，

选取产业链内代表性指标，广泛采集原始数据，采取定量、定性相结合的方法建模，利用可视化手段，以“图表+数据+资讯”

三位一体全方位、多视角地对大宗商品行业数据、经济指标、市场形势进行剖析，实时直观进行呈现；涵盖特色数据分析研

究专题、海量研究报告，以严谨的分析逻辑，图文结合，生动展示市场现状，协助客户快速掌握市场热点和趋势走向，高效

获取专业、全面的资讯和数据。 

    数据应用：基于钢联大数据平台的坚实基础，公司编制了大宗商品价格指数(MyBCIC)、钢材综合价格指数（MySpic）、

上海螺纹钢价格指数、铁矿石价格指数(MyIpic)、有色金属价格指数等多项指数，为产业客户、金融机构、政府人士等把控

宏观经济局势、及时判断商品价格走势提供了详实、有力的依据，并得到国内外客户的高度认可。上海钢联编制钢铁及其原

材料价格指数获得美国最大的期货交易所“CME芝加哥商品期货交易所”的认可；Mysteel铁矿石价格指数被上海清算所作为

人民币铁矿石掉期的结算参考依据；必和必拓、淡水河谷等矿山已正式采用Mysteel铁矿石价格指数作为其结算依据；国内

外两大现货平台北铁中心和globalORE也开始采用Mysteel指数进行定价。 

    （2）交易和供应链服务 

    钢银电商平台（www.banksteel.com）是为钢铁行业上下游企业提供一揽子电子商务解决方案的第三方平台，包括撮合交

易和寄售交易等钢铁现货交易服务，并且通过钢银平台及战略合作伙伴为客户提供支付结算、仓储、物流、加工等一系列增

值服务。 

    撮合交易服务：是指钢银平台发挥经纪人的角色，为供应商、次终端用户（为终端用户配送钢材的钢贸商）和终端用户

之间提供居间服务，促成交易。交易促成之后，平台并不参与后续的支付结算、物流服务等环节。钢银电商平台的撮合交易

服务为免费服务，不收取费用，此类交易额不计入钢银电商平台的销售收入与成本。撮合交易在用户引流、用户交易习惯的

培养上均发挥了重要的作用，寄售交易是在撮合交易的基础上发展而来的。 

    寄售交易服务：是指生产商或钢贸商在钢银平台开设寄售卖场，通过钢银平台进行在线销售，由平台全程参与货物交易、

货款支付、提货、二次结算、开票等环节。公司对部分寄售交易收取服务费，服务费收入直接抵扣采购货款，体现为公司寄

售业务的买卖差价。针对此类服务业务，公司采用全额法确认收入，销售收入是通过钢银电商平台向下游客户销售货物的实

际成交金额，销售成本是销售收入减去钢银电商平台向交易方收取的服务费。 

    供应链服务：是指基于钢银电商交易平台巨大的钢材交易量，钢银电商给予平台上下游客户在钢材采购、销售环节提供

供应链服务，主要包括：“帮你采”、“随你押”、“任你花”、“订单融”等产品。 

    “帮你采”是钢银电商平台通过提供采购渠道并垫付采购资金等方式帮助有采购需求且交易行为良好的客户进行代理采购

的一种服务模式。“随你押”是指具有良好交易行为的商家将钢材存放在钢银电商平台指定的仓库，钢银电商平台向商家预付

部分采购款项，并在未来一段时间内由钢银电商平台向第三方进行销售，货物销售后钢银电商向商家结算货款及服务费的一

种服务模式。“任你花”是钢银电商平台授予具有良好交易行为的下游客户一定的赊销额度，下游客户实现先提货后付款的一

种服务模式。“订单融”是钢银电商平台向下游客户提供基于现货的保证金交易服务。上述产品，公司均收取一定的服务费。

针对此类服务业务，公司采用全额法确认收入，销售收入是通过钢银电商平台向下游客户销售货物的实际成交金额，销售成

本是公司向上游供应商实际支付的采购货款，包含货物的价款与运费，交易服务费为销售收入减去销售成本。 

    随着移动互联网发展和智能终端普及，为满足日益增长的移动端用户获取交易信息和快速实现交易的需求，钢银电商创

办钢银电商官方微信，并推出钢银助手APP，集成了实时资源查询、交易及进度跟踪、交易提醒、用户评论等功能。 

    （3）产业链延伸 

  基于建设大宗商品电子商务生态体系的战略目标，公司在业务开拓中积极寻求外延式发展机会，推进多层次的电子商务服

务体系的建立。公司对外投资成立上海钢联金属矿产国际交易中心有限责任公司、上海钢联宝网络科技有限公司，参股上海

钢联物联网有限公司等，旨在推动大宗领域闭环生态圈的构建。同时，公司参股上海隆挚股权投资基金合伙企业（有限合伙）、

广州复星云通小额贷款有限公司、上海智维资产管理有限公司等投融资平台，协同金融服务资源，提升产业服务水平。 

    3、主要的业绩驱动因素 

    （1）国家政策的引导和支持 

    互联网技术的发展和应用，有力地促进了我国的经济发展，也正逐步成为每一个国家提高经济质量、参与全球化竞争的

重要手段。2015年以来，国务院出台的《关于积极推进“互联网+”行动的指导意见》和中国人民银行等十部委联合发布的《关

于促进互联网金融健康发展的指导意见》，以及商务部、中央网信办、发展改革委发布的《电子商务发展“十三五”发展规划》

等一系列政策文件，不断促进电子商务长期、健康、有序的发展。2017年，国务院又出台了《关于深化“互联网+先进制造业”

发展工业互联网的指导意见》，必将进一步推动产业和互联网的融合，为经济和产业发展带来强劲动力；同时，实施国家大



上海钢联电子商务股份有限公司 2017 年年度报告摘要 

3 

数据战略加快建设数字中国的方针也得到进一步强调和明确，这都为互联网行业的发展创造了良好的环境和难得的机遇，也

将为大宗商品的资讯服务、电子商务带来更加广阔的发展空间。互联网行业和数据产业日益成为一个新的经济增长点。 

    （2）资讯和大数据服务的优势 

   公司通过多年在大宗商品行业数据领域的深耕，使得“钢联数据”终端逐步成为国内最全面、最完整、最权威的大宗商品

数据库之一。钢联数据与我的钢铁网、我的有色网等平台资讯数据以及钢银电商、运钢网、物联网等线上交易平台数据实现

实时无缝对接，尤其是钢银电商的实时交易数据，快速反映市场交易动态，使公司在高频数据方面进一步得到完善。这些都

将为经济决策提供重要依据，在经济效益和社会效益上都有巨大的意义。报告期末，公司对外投资山东隆众，公司数据库将

与隆众石化网通融对接，进一步丰富大宗商品数据库。公司将发挥资讯大数据服务优势，全面渗透交易、物流、仓储、金融

等多个产业链，多维度地为客户提供个性化服务。  

    （3）“平台+服务”业务模式成熟，围绕客户提供整体解决方案 

    钢银电商平台是我国领先的第三方钢铁电子商务平台，为钢铁行业上下游企业提供一揽子电子商务解决方案，包括撮合

交易和寄售交易等钢材现货交易服务，并且通过钢银平台及战略合作伙伴为客户提供支付结算、仓储、物流等一系列增值服

务。钢银平台的电商模式经过前期市场的检验后已趋于成熟，钢银平台自2013年11月正式上线以来，平台成交量不断创新高。

报告期内，钢银平台交易量高速增长，平台成交量4,797.31万吨，按250个交易日计算，日均成交量19.19万吨；其中，钢银

平台寄售交易量达2,219.11万吨，较上年同期增长23.29%。 

（二）报告期内公司所属行业的发展阶段、周期性特点以及公司所处的行业地位 

    1、互联网产业快速发展 

    近年来，国内互联网产业发展迅猛，互联网与居民、企业的日常生活、工作结合日益紧密。根据中国互联网络信息中心

第41次《中国互联网络发展状况统计报告》，截至2017年12月，我国网民规模达7.72亿，全年共计新增网民4,074万人，互联

网普及率为55.8%；我国手机网民规模达7.53亿，较2016年底增加5,734万人，网民中使用手机上网人群的占比提升至97.5%。

我国网民规模继续保持平稳增长，互联网模式不断创新、线上线下服务融合加速以及公共服务线上化步伐加快，成为网民规

模增长推动力。 

    2017年《中华人民共和国网络安全法》的正式实施，以及相关配套法规的陆续出台，为此后开展的网络安全工作提供了

切实的法律保障。同时，以互联网为代表的数字技术正在加速与经济社会各领域深度融合，成为促进我国消费升级、经济社

会转型、构建国家竞争新优势的重要推动力。 

    伴随着我国经济平稳较快发展，“互联网+”、“供给侧改革”等政策陆续提出，互联网渗透率不断提升，为公司带来了新的

发展机遇，提供了广阔的发展空间。 

    2、公司所处的行业地位 

    公司作为国内领先的立足黑色、有色、能源化工、农产品等大宗商品提供商业资讯服务、数据研究服务、电子商务服务

及其增值服务的互联网平台综合运营商，在全国三十多个城市设有分公司或办事处。公司秉承“勤奋、诚信、合利、智慧”

的企业精神，以创新驱动发展，依托大数据的力量，整合了以数据为中心的信息服务和以交易为中心的商务服务，以数据为

发展之本，资讯和研究为切入点，全面渗透交易、物流、仓储等供应链多个环节，实现多产业拓展，不断完善大宗商品电子

商务生态体系。2011年，公司已成为工业和信息化部授予的首家“国家中小企业公共服务示范平台”。报告期内，公司荣获上

海市宝山区人民政府颁发的“宝山区区长质量奖”，荣膺2017年上海民营服务业企业100强第五名，2017上海企业100强第33

名；公司旗下钢银电商荣获由中国互联网协会、工业和信息化部信息中心联合颁发的“2017年中国互联网百强企业”排名第23

名，荣获“中国钢铁电商‘十大最具影响力企业’”称号等。        

    公司围绕“资讯+大数据”和“交易+供应链服务”并重的发展战略，致力于大宗商品产业大数据的采集和研发，把原创数据

做深做透、做大做强，建立了良好的口碑和品牌优势，并获得了国内外市场的高度认可；同时，钢银电商平台经过前期的市

场检验已日趋成熟，交易量快速增长。公司的“资讯+大数据”和“交易+供应链服务”业务竞争优势明显，均处于行业领先地位。 

3、主要会计数据和财务指标 

（1）近三年主要会计数据和财务指标 

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据 

□ 是 √ 否  

单位：人民币元 

 2017 年 2016 年 本年比上年增减 2015 年 

营业收入 73,697,051,320.85 41,278,991,148.89 78.53% 21,357,135,682.27 

归属于上市公司股东的净利润 48,178,021.03 22,104,875.27 117.95% -250,385,277.59 

归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益的净利润 
53,529,591.72 18,395,317.09 191.00% -255,418,230.21 

经营活动产生的现金流量净额 -1,257,798,828.52 -770,553,118.70 -63.23% -158,153,632.53 

基本每股收益（元/股） 0.3023 0.1402 115.62% -1.610 

稀释每股收益（元/股） 0.3023 0.1402 115.62% -1.610 
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加权平均净资产收益率 9.13% 5.64% 3.49% -99.22% 

 2017 年末 2016 年末 本年末比上年末增减 2015 年末 

资产总额 10,213,820,114.86 5,764,219,874.52 77.19% 1,870,875,376.59 

归属于上市公司股东的净资产 824,256,489.07 498,944,743.66 65.20% 77,231,295.12 

（2）分季度主要会计数据 

单位：人民币元 

 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入 13,596,009,735.34 18,284,596,991.14 19,809,307,093.70 22,007,137,500.67 

归属于上市公司股东的净利润 5,878,222.50 16,947,682.03 11,090,855.01 14,261,261.49 

归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益的净利润 
5,000,595.89 16,090,696.84 17,258,956.81 15,179,342.18 

经营活动产生的现金流量净额 -231,679,819.12 -173,135,215.41 -105,178,164.70 -747,805,629.29 

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异 

□ 是 √ 否  

4、股本及股东情况 

（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期末普通

股股东总数 
15,693 

年度报告披露

日前一个月末

普通股股东总

数 

16,878 

报告期末表决

权恢复的优先

股股东总数 

0 

年度报告披露

日前一个月末

表决权恢复的

优先股股东总

数 

0 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 
持有有限售条件的股份数

量 

质押或冻结情况 

股份状态 数量 

上海兴业投资

发展有限公司 

境内非国有

法人 
24.19% 38,512,500    

朱军红 境内自然人 4.65% 7,406,025 5,554,519   

中国工商银行

股份有限公司

－汇添富移动

互联股票型证

券投资基金 

其他 3.64% 5,795,085    

徐以芳 境内自然人 3.41% 5,430,000    

杭州睿星投资

管理有限公司

－睿星财富 2

号证券投资基

金 

其他 1.76% 2,800,000    

杭州睿星投资

管理有限公司-

睿星财富 3 号

证券投资基金 

其他 1.54% 2,456,700    

毛杰 境内自然人 1.38% 2,193,750  质押 2,040,000 
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中国工商银行

－浦银安盛价

值成长混合型

证券投资基金 

其他 1.16% 1,839,250    

交通银行股份

有限公司－浦

银安盛增长动

力灵活配置混

合型证券投资

基金 

其他 1.06% 1,694,991    

郭华容 境内自然人 0.85% 1,357,929    

上述股东关联关系或一致行

动的说明 

公司前 10 名股东中，杭州睿星投资管理有限公司－睿星财富 2 号证券投资基金、杭州睿星投

资管理有限公司-睿星财富 3 号证券投资基金同属杭州睿星投资管理有限公司。中国工商银行

－浦银安盛价值成长混合型证券投资基金、交通银行股份有限公司－浦银安盛增长动力灵活

配置混合型证券投资基金同属浦银安盛基金管理有限公司，公司未知上述其他股东之间是否

存在关联关系，也未知是否属于一致行动人。  

（2）公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无优先股股东持股情况。 

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

5、公司债券情况 

公司是否存在公开发行并在证券交易所上市，且在年度报告批准报出日未到期或到期未能全额兑付的公司债券 

否 
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三、经营情况讨论与分析 

1、报告期经营情况简介 

公司是否需要遵守特殊行业的披露要求 

是 

电子商务业 

     2017年，公司秉承勤奋、诚信、合利、智慧的企业文化，围绕建设大宗商品电子商务生态体系的发展战略，紧扣“聚·长”

的年度主题，不断深化资讯数据服务业务，完善交易服务业务体系。报告期内，公司实现营业收入7,369,705.13万元，较上

年同期增长78.53%；归属于上市公司股东净利润4,817.80万元，较上年同期增长117.95%。 

    资讯数据服务：2017年公司资讯数据工作以“通融、标准、系统、闭环”为基准，进一步通融钢联各版块及子公司之间数

据协同，打造更全面的上海钢联大数据体系，提升数据产品研发和应用，提高服务能力，提升用户体验和黏性。在标准化管

理方面：加大基础资讯采集工作的标准化管理、优化采集渠道；梳理数据库指标、优化数据库调研项目并开发新的调研指标；

在系统化要求方面：升级后台管理系统、优化管理系统和行情发布系统；同时，将调研项目线上系统管理，搭建线上研究、

分析系统，强化数据风控，提升平台效率；在“闭环”的布局上，遵循产业链各环节闭环逻辑，完善上、中、下游产业链全样

本数据；此外，报告期内，公司积极拓展金融投资领域信息数据服务。 

    根据公司长期发展战略，公司组建了大数据管理委员会， 致力于推动大宗商品产业大数据的丰富和完善。报告期内，公

司加速布局数据市场，在上海、杭州、北京、深圳等地成立办事处；围绕手机移动终端平台，使用“品种+城市+预售”的营销

模式；加大市场营销力度，推出“红六月”、“双十一”等促销活动。2017年，公司资讯数据服务收入24,551.84万元，较上年同

期增长32.34%。 

    电子商务服务：钢银电商品牌影响力不断提升，报告期内，钢银电商继续入围中国互联网协会、工业和信息化部信息中

心联合发布的“2017中国互联网企业100强“榜单；荣获“中国钢铁电商‘十大最具影响力企业’”称号等。 

    钢银电商立足“交易闭环”，坚持以客户需求为导向，持续完善钢银平台网上交易服务的业务流程、操作系统。报告期内，

钢银电商积极推进数据标准化工作，对相关数据进行最小颗粒度的梳理和挖掘；持续夯实风控流程，构建四大风控防线，完

善BCS信用体系，推进数字化风控；进一步加大供应链服务的创新和产品标准化，促进钢银电商上下游客户和金融机构之间

的紧密合作，提高供应链服务水平。同时，公司进一步增强移动端“钢银助手”的服务功能，并通过钢银平台即时推送实时交

易数据，不断提升用户体验。 

    截至报告期末，平台成交量4,797.31万吨，按250个交易日计算，日均成交量19.19万吨；其中，钢银平台寄售交易量达

2,219.11万吨，较上年同期增长23.29%。钢材交易服务业务实现营业收入734.50亿元，较上年同期增长78.73%，其中供应链

服务收入达136.08亿元，较上年同期增长145.00%。 

    重大投融资及产业布局：为进一步做大做强钢银平台，钢银电商借助新三板融资渠道，积极启动定向发行股份。报告期

内，钢银电商完成了定向发行股份，成功募集资金约10亿元，有效缓解其营运资金压力，为钢银电商未来发展提供了流动性

保障，有利于改善其财务状况，优化其资本结构，增强抗风险能力。同时，围绕公司建设大宗商品电子商务生态体系的发展

战略，报告期内，公司对外投资山东隆众，其旗下隆众石化网专注于石化资讯业务，在该细分领域居于领先地位，有稳定的

市场份额以及客户基础；公司立足于“资讯+大数据”业务，本次对外投资将强化公司资讯业务在石化领域和山东地区的布局，

丰富产品线，提高石化领域资讯细化服务和高端延伸服务，持续不断丰富完善大宗商品生态体系。此外，公司控股子公司钢

银电商在香港设立孙公司，将开辟国外直接销售渠道，进一步提高公司的国际上知名度。 

    激励机制：为建立健全公司内部的激励约束机制，报告期内，公司控股子公司钢银电商实施了股票期权激励计划第二次

行权，钢银电商第二次行权的激励对象共计214 名，涉及可行权的股票期权为802.68万股钢银电商股份。 

2、报告期内主营业务是否存在重大变化 

□ 是 √ 否  

3、占公司主营业务收入或主营业务利润 10%以上的产品情况 

√ 适用 □ 不适用  

单位：元 

产品名称 营业收入 营业利润 毛利率 
营业收入比上年

同期增减 

营业利润比上年

同期增减 

毛利率比上年同

期增减 

信息服务 79,450,120.53 37,147,731.01 46.76% 9.58% -17.57% -15.39% 

网页链接服务 89,983,293.27 89,359,760.06 99.31% 43.75% 44.40% 0.45% 

会务培训服务 50,396,504.41 25,847,345.40 51.29% 60.39% 73.68% 3.92% 

咨询服务 22,037,085.63 21,836,142.24 99.09% 86.45% 89.59% 1.64% 
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寄售交易服务 
59,840,648,488.3

5 
105,626,259.25 0.18% 68.39% -12.43% -0.16% 

供应链服务 
13,607,793,380.7

8 
158,154,610.05 1.16% 145.00% 277.95% 0.41% 

其他服务 3,651,364.80 3,651,364.80 100.00% -49.16% -49.16% 0.00% 

4、是否存在需要特别关注的经营季节性或周期性特征 

□ 是 √ 否  

5、报告期内营业收入、营业成本、归属于上市公司普通股股东的净利润总额或者构成较前一报告期发生

重大变化的说明 

√ 适用 □ 不适用  

    报告期内，公司营业收入、营业成本同比大幅增加，其主要原因是：一是控股子公司钢银电商报告期内业务模式趋向成

熟，平台钢材成交量及钢材单价大幅上升，钢银电商基于平台交易的供应链服务业务市场渗透率稳步提升，业务规模快速扩

大，导致公司营业收入、营业成本均出现了大幅上升。二是公司资讯端积极拓展大宗商品业务领域，扩大和夯实用户及会员

基础，加快各板块数据融合，梳理数据库指标，强化基础资讯采集工作的标准化管理，提高产品和服务质量，报告期内收入

同比明显增长，经营业绩稳步提升。 

    归属于上市公司普通股股东的净利润大幅增加的主要原因是：在信息资讯服务业务方面，公司积极拓展大宗商品业务领

域，扩大和夯实用户及会员基础，加快各板块数据融合，梳理数据库指标，强化基础资讯采集工作的标准化管理，提高产品

和服务质量。报告期内收入同比明显增长，经营业绩稳步提升。在交易和供应链服务业务方面，公司控股子公司钢银电商一

方面坚持以客户需求为导向，持续完善网上交易服务的业务流程和操作系统，交易规模不断扩大，交易服务业务佣金收入同

比大幅上升；另一方面，着力打造供应链服务产品，为用户需求提供整体解决方案，市场影响力不断扩大，供应链服务业务

收入和毛利同比大幅上升。报告期内，钢银电商平台营业利润较去年同期大幅增长。 

6、面临暂停上市和终止上市情况 

□ 适用 √ 不适用  

7、涉及财务报告的相关事项 

（1）与上年度财务报告相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况说明 

√ 适用 □ 不适用  

1、会计估计变更 

    公司于2017年1月23日召开第三届董事会第四十次会议，审议通过了《关于应收款项会计估计变更的议案》，为了更客

观、公正地反映公司的财务状况和经营成果，便于投资者进行价值评估与比较分析，根据《企业会计准则》等相关规定，结

合公司实际情况，公司拟根据信息服务业务和交易服务业务这两种业务类型对应收款项会计估计中：单项金额重大的判断依

据或金额标准；按信用风险特征组合计提坏账准备的应收款项中，采用账龄分析法计提坏账准备的会计估计进行变更。同时，

公司在按信用风险特征组合计提坏账准备的应收款项中新增信用组合。具体如下： 

    1）变更前采用的会计估计 

    ①单项金额重大的判断依据或金额标准：本集团将金额为人民币10万元以上的应收款项确认为单项金额重大的应收款

项。 

    ②按信用风险特征组合中，采用账龄分析法计提坏账准备的： 

 
    2）变更后采用的会计估计 

    ①单项金额重大的判断依据或金额标准：信息服务业务将金额为人民币10万元以上的应收款项确认为单项金额重大的应

收款项；交易服务业务将金额为人民币100万元以上的应收款项确认为单项金额重大的应收款项。 
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    ②将采用账龄分析法计提坏账准备的应收账款按信息服务业务和交易服务业务进行划分，具体如下： 

    按信用风险特征组合中，采用账龄分析法计提坏账准备的： 

 
     ③公司将按信用风险特征组合计提坏账准备的应收款项新增信用组合，因采用信用组合计提坏账准备的应收款项在合同

或协议约定的信用期限内一般不存在坏账风险的应收款项，将不计提坏账准备。 

    本次会计估计变更采用未来适用法进行会计处理，不追溯调整，公司自2017年1月1日起，采用新的应收款项会计估计。

本年计提坏账准备金额8,909,248.84元，本年转回坏账准备金额10,124,420.79元，本期合并范围变更坏账准备减少1,500元。

本期子公司核销应收账款39,688.85元。 

2、会计政策变更 

    公司于2017年8月28日召开第四届董事会第四次会议，审议通过了《关于会计政策变更的议案》。 

    1）会计政策变更原因 

    财政部于2017年5月10日发布了《关于印发修订<企业会计准则第16号——政府补助>的通知》（财会〔2017〕15号），

要求自2017年6月12日起在所有执行企业会计准则的企业范围内施行。公司按照要求进行了会计政策变更。 

    2）变更前公司所采用的会计政策 

    本次变更前公司执行财政部于2006年2月15日印发的《财政部关于印发〈企业会计准则第1号——存货〉等38项具体准则

的通知》（财会〔2006〕3 号）中的《企业会计准则第16号——政府补助》。 

    3）变更后公司所采用的会计政策 

    财政部于2017年5月10日印发修订的《企业会计准则第16号——政府补助》。 

    4）变更日期 

    《企业会计准则第16号—政府补助》自2017年6月12日开始执行，对2017年1月1日存在的政府补助采用未来适用法处理，

对2017年1月1日至本准则施行日之间新增的政府补助根据本准则进行调整。 

     根据<<企业会计准则第16号—政府补助>>（财会〔2017〕15号）的要求，与企业日常活动相关的政府补助，应当按照

经济业务实质，计入其他收益或冲减相关成本费用。故公司将相应政府补助金额从利润表“营业外收入”项目调整为利润表“其

他收益”项目列报，调减“营业外收入”2017年度发生额531.54万元，调增“其他收益”2017年年度发生额531.54万元。该变更不

影响公司2017年度财务状况、经营成果和现金流量。 

（2）报告期内发生重大会计差错更正需追溯重述的情况说明 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无重大会计差错更正需追溯重述的情况。 

（3）与上年度财务报告相比，合并报表范围发生变化的情况说明 

√ 适用 □ 不适用  

1、处置子公司 

（1）单次处置对子公司投资即丧失控制权的情形 

    本年度处置公司子公司上海博扬广告有限公司，于2017年10月末以现金转让形式转让，股权处置价款742,500.00元，处

置价款与处置投资对应的合并报表层面享有该子公司净资产份额的差额6,475.66元。 

2、其他原因的合并报表范围变动： 

（1）本年度新设子公司 

    本年度公司控股公司钢银电商新设上海钢银供应链管理有限公司，该公司成立于2017年6月，注册资本为人民币10,000

万元，本期纳入集团合并范围。 

（2）本年度清算子公司 

    本公司的子公司无锡钢联电子商务有限公司已于2017年清算注销。 

    本公司的控股公司钢银电商的全资子公司天津钢银电子商务有限公司已于2017年清算注销。 
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