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证券代码：002308       证券简称：威创股份      公告编号：2017-060 

 

威创集团股份有限公司 

关于收购北京可儿教育科技有限公司70%股权未编制盈利预测报告的

说明 

 

 

 

 

威创集团股份有限公司（以下简称“公司”、“上市公司”）拟以现金出资

人民币3.85亿元购买赣州高裕股权投资合伙企业（有限合伙）持有的北京可儿教

育科技有限公司（以下简称“可儿教育”）的70%股权。公司于2017年8月9日召

开了第四届董事会第八次会议，审议通过了《关于收购北京可儿教育科技有限公

司70%股权暨关联交易的议案》，公司独立董事对本次交易发表了事前认可意见

及独立意见，并且于2017年8月9日对外披露了《关于收购北京可儿教育科技有限

公司70%股权暨关联交易的公告》（公告编号：2017-052），本次交易尚需公司

股东大会审议。 

根据《中小企业板上市公司规范运作指引》第8.2.8条的规定，公司现将未

编制可儿教育的盈利预测报告的原因、本次交易的风险提示以及本次交易对公司

持续经营能力和未来发展的影响说明如下： 

可儿教育目前的主要业务为幼儿园的托管加盟管理，主要服务为输出可儿教

育多年运营形成的教育理念、教学体系、管理制度以及师资培训等，可儿教育其

他特色业务包括提供幼儿园配套儿童游泳管理服务以及环创和家具的设计的输

出服务等。 

本次交易标的资产的估值较账面净资产增值较高。主要基于如下原因：第一，

幼教行业具有巨大的发展空间，可儿教育作为北京中高端园品牌代表，对公司整

合幼教行业、夯实北京战略要地具有重要战略意义；第二，可儿教育具有较为成

功的商业模式，在环境创设、美德教育、亲子游泳等领域具有核心特色，可以向

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确和完整，没有虚

假记载、误导性陈述或重大遗漏。 
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幼儿园B端输出服务内容，并且其已积累了大量的幼儿园粉丝群体；第三，可儿

教育未来可以依托于红缨教育以及金色摇篮的渠道，结合自身优势，实现快速、

大规模的服务输出。 

公司在确定将幼儿教育定位为收入增长第二极的业务发展战略后，收购可儿

教育的战略布局是公司夯实线下布局、打造公司幼教生态的又一重要举措，对于

夯实公司的幼教生态线下能力，完善公司为幼儿园服务的能力输出体系，与公司

已有的红缨教育、金色摇篮和鼎奇幼教等幼教品牌在区域和市场定位上实现良好

互补，对于促使公司打造旗舰型高端幼儿园集群，进一步提升公司的竞争力和竞

争优势、为公司带来长期稳定、持续的财务收益将产生积极的影响。 

尽管公司进入幼教领域以来已在幼儿园托管加盟服务方面积累了较深厚的

产业认识和评价能力，但是此积累主要侧重于课程教具输出、品牌加盟服务等传

统的幼儿园加盟领域，而对于可儿教育以输出特色教育理念、特色教学体系以及

独具一格的幼儿园配套游泳馆设计教学服务、中西美感结合的环境创设服务、特

色幼儿家具设计等一体化服务方面缺乏相关的评价经验和方法，尽管幼儿园特色

服务项目的一体化输出具有巨大的市场空间，但是由于没有可参考的市场标准，

仅依据现有历史财务资料及市场分析进行未来的盈利预测不能够准确反映本次

交易的实际收益，因此，出于稳健性考虑，也系为了避免误导投资者，保护投资

者的利益，公司决定不对可儿教育进行未来三年的盈利预测。 

本次交易完成之后，存在可儿教育与公司已有品牌的协同效应不达预期、商

誉减值影响当期损益、核心人员稳定性不及设想、面对互联网冲击应对不力、教

育理念输出短期内不被市场认可等可能给公司带来的业绩波动的风险，提醒投资

者充分关注。 

为有效防范交易风险，维护上市公司及全体股东利益，可儿教育创始人刘可

夫根据自身对可儿教育未来经营业绩的判断，承诺可儿教育2017年至2019年的最

低业绩承诺额分别为3,846万元，4,070万元和4,477万元；业绩承诺额分别为

3,846万元，4,400万元和5,328万元。同时，刘可夫及其关联方做出了明确可行

的业绩补偿方案，具体内容详见公司于2017年8月9日披露的《关于收购北京可儿

教育科技有限公司70%股权暨关联交易的公告》。本次交易完成后，上市公司将

大力投入资源进一步支持可儿教育发展，深耕可儿教育服务的幼儿园，协助其完
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成线上管理平台搭建，实现精细化管理，极大激发可儿教育的发展潜力，促使可

儿教育增加销售规模、增强盈利能力，更好地回报广大投资者。  

特此公告。 

 

 

威创集团股份有限公司董事会 

                                             2017年8月24日 
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