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一、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒

体仔细阅读年度报告全文。 

董事、监事、高级管理人员异议声明 

姓名 职务 无法保证本报告内容真实、准确、完整的原因 

声明 

除下列董事外，其他董事亲自出席了审议本次年报的董事会会议 

未亲自出席董事姓名 未亲自出席董事职务 未亲自出席会议原因 被委托人姓名 

瑞华会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准无保留审计意见。 

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所由变更为瑞华会计师事务所（特殊普通合伙）。 

非标准审计意见提示 

□ 适用 √ 不适用  

董事会审议的报告期普通股利润分配预案或公积金转增股本预案 

√ 适用 □ 不适用  

公司经本次董事会审议通过的普通股利润分配预案为：以 156000000 为基数，向全体股东每 10 股派发现金红利 0 元（含税），

送红股 0 股（含税），以资本公积金向全体股东每 10 股转增 0 股。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□ 适用 □ 不适用  

公司简介 

股票简称 上海钢联 股票代码 300226 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 游绍诚 谢芳 

办公地址 上海市宝山区园丰路 68 号 上海市宝山区园丰路 68 号 

传真 021-66896911 021-66896911 

电话 021-26093997 021-26093997 

电子信箱 public@mysteel.com public@mysteel.com 

二、报告期主要业务或产品简介 

（一）公司主营业务情况 

1、主营业务 

近年来，大宗商品行业市场环境持续低迷，产能过剩、需求疲软,尤其是钢铁及原材料市场受宏观经济调控、结构性因

素和企业行为等多种因素的影响，大幅下跌并出现较大的波动，且预计短期内市场整体状况难以发生根本性转变。在钢铁产

能过剩、需求低迷、利润大幅下滑背景下，伴随着互联网思维应运而生的钢铁电商成为支撑当前行业发展的一项重要环节。 

面对“新常态”下宏观经济趋势，公司基于前期对钢铁电商的持续探索及取得的成果，积极把握产业转型升级过程中的机

遇，围绕公司发展战略，逐步打造了以大数据为基础的网络综合资讯、上下游行业研究、专家团队咨询、电商交易平台、智

能化云仓储、信息化物流、供应链金融为一体的互联网大宗商品闭环生态圈，并形成了以钢铁、矿石、煤焦为主体的黑色产

业龙头，兼顾有色金属，能源化工，农产品等多元化产品领域的大宗商品产业链。 

2、经营模式 



上海钢联电子商务股份有限公司 2015 年年度报告摘要 

2 

（1）资讯大数据业务： 

公司深耕钢铁资讯行业16年，积累了大量的钢铁上下游客户和咨讯信息，建立起了良好的行业口碑以及品牌优势。“钢

联大数据”终端涵盖黑色金属、有色金属、能源化工、建材、农产品等大宗商品，内容涉及国内外存储量、产量、销量、运

量、库存、消费、价格、进出口、物流、产业调研及国内外宏观经济数据等。 

“钢联大数据”终端设立数据研究中心，选取产业链内代表性指标，采取定量、定性相结合的方法建模，利用可视化手段，

以图表+数据+资讯三位一体全方位、多视角地对大宗商品行业数据、经济指标、市场形势进行剖析，实时直观进行呈现，

现已成为业内各项指标的标杆。基于钢联大数据平台的坚实基础，上海钢联与国家统计局等进行战略合作，编制了大宗商品

价格指数(MyBCIC)、钢材综合价格指数（MySpic）、上海螺纹钢价格指数、铁矿石价格指数(MyIpic)、有色金属价格指数

等多项指数，为钢铁企业、贸易商等产业客户、金融机构、政府人士等把控宏观经济局势、及时判断商品价格走势提供了有

力依据。上海钢联编制钢铁及其原材料价格指数获得美国最大的期货交易所“CME芝加哥商品期货交易所”的认可；Mysteel

铁矿石价格指数被上海清算所作为人民币铁矿石掉期的结算参考依据。2015年，Mysteel铁矿石价格指数应用取得重大突破，

国际四大矿山中必和必拓、淡水河谷已正式采用Mysteel指数作为其结算依据；国内外两大现货平台北铁中心和globalORE也

开始采用Mysteel指数进行定价。 

（2）钢银电商平台： 

目前，钢银平台主要有撮合交易（钢材集市）和寄售交易（钢材超市）两大交易服务模式，同时也提供委托采购服务。 

 

撮合交易服务：是指钢银平台发挥经纪人的角色，为供应商、次终端用户（为终端用户配送钢材的钢贸商）和终端用户

之间提供居间服务，促成交易。交易促成之后，平台并不参与后续的支付结算、物流服务等环节。钢银平台的撮合交易服务

为免费服务，不收取费用，其交易额不计入钢银平台的销售收入。撮合交易在用户引流、用户交易习惯的培养上均发挥了重

要的作用，寄售交易是在撮合交易的基础上发展而来的。 

图4-1  撮合交易流程图 

 

 
寄售模式：一般来说，寄售交易服务是指生产商或钢贸商在钢银平台开设寄售卖场，通过钢银平台进行在线销售，由平

台全程参与货物交易、货款支付、提货、二次结算、开票等环节。在寄售交易模式下，卖方（钢厂/贸易商）通过钢银平台

进行在线销售，买方（认证会员）线上选购并确认交易后，买方向公司支付货款，凭借公司开具的提货函进行提货，公司提

供二次结算和开票服务。报告期内，公司对部分寄售交易收取佣金，收费模式为向卖方按实际销售重量收取服务费0-10元/

吨，体现在交易买卖差价中。 

图4-2 寄售交易流程图 
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委托采购：委托采购服务是指钢材经销商（委托采购方）、钢厂/钢贸商（卖方）与公司分别签订合作协议和购销合同。

委托采购方按照合同约定向公司支付一定的保证金（10%-20%），公司为委托采购方向卖方购买钢材提供订货、资金和仓储

服务，卖方按合同约定的货物数量、品种、规格向公司指定的物联网云仓库发货。公司通过监管平台和物联网云仓储系统对

接对货物进行实时监管，并根据钢银平台实际成交价监管货物货值。到货后，公司根据委托采购方购货进度需求，通知物流

仓储公司释放相应货权。委托采购方亦可通过钢银电商平台直接进行挂牌销售。 

在委托采购业务中，当钢厂完成生产运输到库后/贸易商钢材到库后，货权转移给公司，当客户购货后货权转移给客户。

委托采购业务服务费根据每单业务情况的不同略有调整，收费标准大致为0.4-1.1元每吨每天，公司服务费直接计入客户购货

货款，在买卖差额中体现。委托采购亦为一对一协议交易，货款往来均由各方通过其各自设立的银行对公账户进行。 

图4-3  委托采购业务流程图 

 
 

（3）金融服务体系 

金融服务是大宗商品电商生态体系建设的重要内容。公司已成立的上海钢联宝网络科技有限公司，目前正在申请《支付

业务许可证》；参股公司上海钢联物联网有限公司致力于打造大宗商品云仓储，提高仓库的可视化、信息化、智能化；报告

期内，公司投资参股广州复星云通小额贷款有限公司，参股设立了诚融（上海）动产信息服务有限公司、上海智维资产管理

有限公司，围绕大宗商品产业提供一系列的金融增值服务，以期形成完整的电商服务生态链。 

（4）产业链延伸 

钢铁行业是国民经济的基础产业，钢铁产品作为经济建设的重要中间原材料，是国民经济中大部分行业的必备材料之一。

因此，钢铁行业具有很高的产业关联度，涉及的上下游行业众多。其中上游行业主要指与钢铁生产相关的矿业、有色金属、

能源行业，这些行业具备与钢铁行业相似的特征；下游行业范围广阔，既包括房地产、汽车、船舶、机械制造等国民经济支

柱产业，又包括建材、五金、家电等与人们生活息息相关的充分竞争行业。 

报告期内，公司积极拓展外延式发展机会，推进多层次的电子商务服务体系的建立。公司对外投资成立了子公司上海钢

联金属矿产国际交易中心有限责任公司、上海优诚客电子商务有限公司，对外投参股成立上海隆挚股权投资基金合伙企业（有

限合伙）、上海策源置业顾问股份有限公司。 
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3、主要业绩驱动因素 

     （1）国家政策对电子商务行业的大力支持 

以电子商务作为工具的新兴服务行业，正逐步成为一个国家参与全球化竞争和一体化的重要手段，日益成为一个国家新

的经济增长点。中国政府对电子商务的发展给予了高度的重视，积极出台一系列政策法规，对电子商务的发展有巨大的推动

作用。2012年发布的《电子商务“十二五”发展规划》明确提出了电子商务领域的“十二五”发展目标、2014年出台的《关于加

快发展生产性服务业促进产业结构调整升级的指导意见》中指出将支持大宗商品行业电子商务的发展，深化大中型企业电子

商务应用。2015年以来，国务院出台的《关于积极推进“互联网+”行动的指导意见》和中国人民银行等十部委联合发布的《关

于促进互联网金融健康发展的指导意见》等一系列政策文件，不断促进电子商务长期、健康、有序的发展。随着国家相关政

策和措施的不断出台，大宗商品电子商务行业，将迎来更加广阔的发展空间。 

（2）以资讯数据服务优势，为公司开拓了广阔的发展前景 

 数据创造价值。大数据时代的到来，将上海钢联的发展前景推向了一个新的高点。十几年来，通过在大宗商品行业数

据领域的深耕，使得“钢联大数据”终端逐步成为国内最全面、最完整、最详细、最权威的大型数据库之一。依托大数据的力

量，上海钢联整合了以数据为中心的信息服务和以交易为中心的商务服务。以数据为发展之本，资讯和研究为切入点，全面

渗透交易、物流、仓储、金融等多个产业链，实现多产业拓展，最终打造钢联大宗商品闭环生态圈。 

（3）钢银平台交易量攀升，围绕客户提供整体解决方案 

钢银电商是我国领先的第三方钢铁电子商务平台（www.banksteel.com）为钢铁行业上下游企业提供一揽子电子商务解

决方案，包括撮合交易和寄售交易等钢铁现货交易服务，并且通过钢银平台及战略合作伙伴为客户提供支付结算、仓储、物

流等一系列增值服务。钢银平台的电商模式经过前期市场的检验后开始趋于成熟，钢银平台自2013年11月正式上线以来，平

台成交量不断创新高，通过2015年度阶段性的战略布局，已快速建立起领先的电商平台销售能力，形成了渠道优势，为平台

交易业务的快速增长提供了有力保障。2015年年成交量2804.88万吨，按250个工作日算，日均11.22万吨。其中，2015年寄售

交易量达1089.06万吨，报告期内寄售交易季度复合增长率达38.23%。 

在中国经济新常态下，钢铁产业链和钢铁流通环节已经进入深度整合期，报告期内，钢银平台立足“交易闭环”，坚持以

客户需求为升级驱动，适时推出“任你花”（赊销）、“随你押”（在库融资）、“帮你采”（代理采购）三个产品，为客户提供

整体供应链解决方案，本着“防范风险，循序渐进”的原则，目前该业务主要集中在华东、华南、华北这三大区域。同时，钢

银电商在报告期内同中国银行、建设银行、广州商品清算中心等机构建立了战略合作关系，借助大数据平台，建立信用分析

模型，将为客户提供多种供应链金融服务。 

（4）钢银电商成功挂牌新三板，拓展融资渠道 

报告期内，钢银电商成功挂牌新三板，这是上海钢联加快建设大宗商品生态圈战略的一大重要举措，不仅有利于推动公

司战略转型、优化资本结构、完善公司治理，而且有利于通过建立市场化机制，增强企业核心竞争力。以此同时，充分利用

新三板市场的融资功能，积极推动非公开发行股份，成功募集资金6.47亿元，进一步提升了钢银电商持续经营能力，为钢银

平台的业务发展起到了积极的推动作用。 

 

（二）报告期内公司所属行业的发展阶段以及公司所处的行业地位 

    1、行业所处的发展阶段 

近年来，随着互联网飞速发展，以互联网为基础的信息技术、通讯技术和支付工具等创新给传统行业带来了挑战甚至颠

覆，同时也为传统行业的转型升级带来了新的发展机遇。2015年李克强总理在《政府工作报告》中指出，要“推动移动互联

网、云计算、大数据、物联网等与现代制造业结合，促进电子商务、工业互联网和互联网金融健康发展”，从出台的相关规

划和法律法规可以看出，电子商务已经成为我国战略性新兴产业与现代流通方式的重要组成部分，是推动“中国制造“转型升

级的有效手段，消费者方便消费的重要渠道。钢铁行业作为国民经济的重要基础产业，产业规模巨大，上游铁矿石、煤焦等

均为大宗商品，整个钢铁产业链尤其是钢铁贸易行业对交易、支付、结算、仓储、物流，以及融资、抵押等各项服务的要求

较高，积极拥抱互联网是钢铁产业链上各企业进行差别化竞争的机会。我国电子商务在钢铁等大宗商品领域的发展仍处于探

索的起步阶段，在“互联网+”风潮的助力下最近两年进入了高速发展通道，据不完全统计，目前国内从事与钢铁电子商务相

关的信息资讯服务、钢铁资源搜索引擎、钢铁网上远期合约交易、钢铁网上仓单交易的企业超过200家，新兴互联网背景，

钢贸背景和钢厂背景的相关机构均积极涉足钢铁电商。 

2、公司所处的行业地位 

    公司作为国内领先的从事钢铁行业及其他大宗商品行业信息服务、数据研究服务、电子商务服务及其增值服务的互联网

平台综合运营商。自2000年成立以来，始终引领着中国大宗商品的电商热潮，并逐步打造了以大数据为基础的网络综合资讯、

上下游行业研究、专家团队咨询、电商交易平台、智能化云仓储、信息化物流、供应链金融为一体的互联网大宗商品闭环生

态圈，并形成了以钢铁、矿石、煤焦为主体的黑色金属及有色金属、能源化工、农产品等多元化产品领域的集团产业链。报

告期内，公司荣获由中国电子商务协会B2B行业分会组织评选的2015年中国B2B企业品牌影响力百强榜（2015）第三名、2015

中国资本市场长三角发展论坛颁发的2015中国（长三角）最具投资价值上市公司等荣誉。 

 

三、主要会计数据和财务指标 

1、近三年主要会计数据和财务指标 

公司是否因会计政策变更及会计差错更正等追溯调整或重述以前年度会计数据 
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□ 是 √ 否  

单位：人民币元 

 2015 年 2014 年 本年比上年增减 2013 年 

营业收入 21,357,135,682.27 7,557,110,151.61 182.61% 1,553,053,134.81 

归属于上市公司股东的净利润 -250,385,277.59 18,775,724.65 -1,433.56% 21,590,786.44 

归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益的净利润 
-255,418,230.21 10,672,378.26 -2,493.26% 13,939,523.38 

经营活动产生的现金流量净额 -158,153,632.53 -430,370,798.64 63.25% 3,273,982.16 

基本每股收益（元/股） -1.610 0.1204 -1,437.21% 0.1799 

稀释每股收益（元/股） -1.610 0.1204 -1,437.21% 0.1799 

加权平均净资产收益率 -99.22% 4.69% -103.91% 5.83% 

 2015 年末 2014 年末 本年末比上年末增减 2013 年末 

资产总额 1,870,875,376.59 1,581,379,401.37 18.31% 821,002,780.60 

归属于上市公司股东的净资产 77,231,295.12 443,384,551.67 -82.58% 379,234,065.29 

2、分季度主要会计数据 

单位：人民币元 

 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入 3,298,697,007.51 5,764,661,096.38 6,000,926,188.26 6,292,851,390.12 

归属于上市公司股东的净利润 -12,984,504.92 -95,854,792.41 -75,156,420.82 -66,389,559.44 

归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益的净利润 
-15,892,155.35 -96,094,725.84 -75,327,627.80 -68,103,721.22 

经营活动产生的现金流量净额 -224,678,938.73 -234,373,196.53 358,707,040.47 -57,808,537.74 

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异 

□ 是 √ 否  

四、股本及股东情况 

1、普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期末普通

股股东总数 
23,043 

年度报告披露

日前一个月末

普通股股东总

数 

18,570 

报告期末表决

权恢复的优先

股股东总数 

0 

年度报告披露

日前一个月末

表决权恢复的

优先股股东总

数 

0 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 
持有有限售条件的股份数

量 

质押或冻结情况 

股份状态 数量 

上海兴业投资

发展有限公司 

境内非国有

法人 
24.69% 38,512,500 0   

朱军红 境内自然人 4.75% 7,406,025 7,372,650   

王孝安 境内自然人 2.12% 3,300,000 0   

杭州睿星投资

管理有限公司

－睿星财富 2

其他 1.79% 2,800,000 0   
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号证券投资基

金 

杭州睿星投资

管理有限公司-

睿星财富 3 号

证券投资基金 

其他 1.67% 2,600,000 0   

毛杰 其他 1.41% 2,193,750 1,645,312 冻结 1,500,000 

陈希 境内自然人 1.25% 1,957,222 0   

中国工商银行

－浦银安盛价

值成长混合型

证券投资基金 

其他 1.24% 1,934,450 0   

叶玉莲 境内自然人 1.18% 1,835,700 0   

交通银行股份

有限公司－浦

银安盛增长动

力灵活配置混

合型证券投资

基金 

其他 0.97% 1,519,191 0   

上述股东关联关系或一致行

动的说明 

公司前 10 名股东中，杭州睿星投资管理有限公司－睿星财富 2 号证券投资基金、杭州睿星投

资管理有限公司-睿星财富 3 号证券投资基金同属杭州睿星投资管理有限公司。中国工商银行

－浦银安盛价值成长混合型证券投资基金、交通银行股份有限公司－浦银安盛增长动力灵活

配置混合型证券投资基金同属浦银安盛基金管理有限公司，公司未知上述其他股东之间是否

存在关联关系，也未知是否属于一致行动人。 

2、公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无优先股股东持股情况。 

3、以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 
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五、管理层讨论与分析 

1、报告期经营情况简介 

    本公司是我国领先的立足黑色、有色、能源化工、农产品等大宗商品，提供商业信息服务、数据研究服务、电子商务服

务及其增值服务的互联网平台综合运营商。报告期内，大宗商品行业市场环境持续低迷，流通领域的变革快速发生，带来了

电商平台的蓬勃发展。面对“新常态”下宏观经济趋势，公司基于前期对钢铁电商的持续探索及取得的成果，积极把握产业转

型升级过程中的机遇，围绕建设大宗商品电子商务生态系统的发展战略，稳步推进公司各项业务的发展，在线上交易端大力

发展钢银平台，同时建设集合支付结算、仓储、物流、数据、金融服务的服务体系，并致力于推动各个平台的无缝对接、通

融发展，最终形成包括信息流、物流、资金流在内的完整交易闭环，让大宗商品更便捷、更安全。 

    资讯数据服务：公司致力于为钢铁等大宗商品提供资讯、数据服务，在钢铁等大宗商品相关商业信息方面拥有专业的采

集手段和较高的信息采集水平，具有采集渠道丰富、采集范围广、采集深度深、信息准确度高等优势。上海钢联编制钢铁及

其原材料价格指数获得美国最大的期货交易所“CME芝加哥商品期货交易所”的认可；Mysteel铁矿石价格指数被上海清算所

作为人民币铁矿石掉期的结算参考依据。截至报告期末，公司资讯版块旗下运营的“我的钢铁”网、“我的有色”网、“大宗商

品”网、“搜搜钢”等注册用户数137万，报告期内，页面浏览量为12,632万次。 

    报告期内，在指数应用方面，公司取得了重大突破。2015年9月，四大矿山之一的必和必拓首先对62%澳洲矿粉的交易采

用了上海钢联的价格指数为结算依据，2015年11月淡水河谷也加入了以mysteel价格指数为结算依据的供应商行列。此外，

国内外两大现货平台北铁中心和GlobalORE也开始采用Mysteel指数进行定价。 

    商务服务方面，2015年是上海钢联资讯板块全面拓展国际市场的一年，全年共组织10余次出国商务考察，拜访110家境

外企业的同时收集到2200多家外商资源。在商务模式创新方面，公司首次为钢厂在香港举行国际推介会，邀请到49家外商参

会；在上海举办首届跨国采购会，邀请到66家外商及30家国内供应商。 

    在移动端服务方面，报告期内，公司推出的我的钢铁手机版，全年装机量达到12万部，收入比去年同比增长3倍。公司

增加移动端服务，用户活跃度和访问量迅猛增长，拉近了公司与客户的距离，提升了用户体验，提高了用户的黏性。 

    电子商务服务：积极推动钢银电商挂牌新三板，核心竞争力进一步夯实。 

    报告期内，为进一步完善公司控股子公司钢银电商法人治理结构，提高经营管理水平，提升品牌影响力，稳定和吸引高

端优秀人才，增强企业的核心竞争力，钢银电商成功申请进入全国中小企业股份转让系统挂牌并公开转让、纳入非上市公众

公司监管。为进一步做大做强钢银平台，钢银电商借助新三板融资渠道，积极启动定向发行股份。截止公告披露日，钢银电

商完成了非公开发行股份，成功募集资金6.47亿元，有效缓解其营运资金压力，为钢银电商未来发展提供了流动性保障，有

利于改善其财务状况，优化其资本结构，增强抗风险能力。截至报告期末，钢银电商注册用户数5万，报告期内，页面浏览

量为597万次。2015年，钢银平台年成交量2804.88万吨，按250个工作日算，日均11.22万吨。其中，2015年寄售交易量达1,089.06

万吨，报告期内寄售交易季度复合增长率达38.23%。 

    产业链延伸：为满足具有多样性和复杂性特征的大宗商品现货交易的需要，公司在推进钢银平台建设的同时，积极推进

多层次的电子商务服务体系的建立。报告期内，公司成立了上海钢联金属矿产国际交易中心有限责任公司，打造跨市场、跨

品种、跨国界的大宗商品现货交易中心。截至报告期末，金属矿产交易中心尝试了钢材出口经纪业务，2015全年钢材买盘共

计109万吨，突破性地撮合成交9笔出口贸易，并收取交易佣金，与超过400家国外交易会员建立起服务关系，拓展国内交易

会员约180家。同时公司对外投资设立子公司上海优诚客电子商务有限公司，对外投资参股上海隆挚股权投资基金合伙企业

（有限合伙）、上海策源置业顾问股份有限公司。 

    金融增值服务：金融服务是大宗商品电商生态体系建设的重要内容。公司已成立的上海钢联宝网络科技有限公司，目前

正在申请《支付业务许可证》；参股公司上海钢联物联网有限公司致力于打造大宗商品云仓储，提高仓库的可视化、信息化、

智能化；报告期内，公司投资参股公司广州复星云通小额贷款有限公司、参股设立了诚融（上海）动产信息服务有限公司、

上海智维资产管理有限公司，围绕大宗商品产业提供一系列的金融增值服务，以期形成完整的电商服务生态链。 

    团队组织建设：优秀的业务团队是公司持续发展的基石。公司已建立起一支专业性强、经验丰富、结构合理的管理团队，

主要中高层管理人员在相关领域均拥有丰富的从业经历，对钢铁及相关行业B2B电子商务平台的技术及业务发展历程、未来

趋势具有深刻的理解，能够带领公司在不断创新的互联网电子商务行业内健康、快速发展。报告期内，公司加大平台维护和

研发投入，引进高端IT人才和高端管理人才，为公司注入新鲜血液和后继力量。 

    投资者关系管理：公司管理层高度重视投资者关系管理工作。报告期内，公司建立和健全投资者沟通机制，并充分利用

投资者关系互动平台与广大投资者沟通和交流，规范公司投资者关系工作，加深投资者对公司的了解和认同，增强投资者信

心，促进公司与投资者之间长期、良好、稳定的关系，提升公司的诚信度、核心竞争能力和持续发展能力，实现公司价值最

大化和股东利益最大化。同时，公司严格按照法律法规和规范性文件的规定，做好信息披露工作，认真履行信息披露义务，

保证信息披露的及时性、真实性、准确性和完整性。报告期内，公司共计接待投资者调研7次，投资者关系互动平台回复217

次。 

    2015年，国内资本市场经历了前所未有的非理性暴跌，造成广大中小投资者利益受到较大影响，为维护资本市场稳定和

全体股东利益，公司积极响应中国上市公司协会倡议，在资本市场出现非理性波动的情况下，从保护全体股东利益角度出发，

基于对公司未来发展的信心以及对公司价值的认同，公司控股股东及其一致行动人和公司董事、监事、高级管理人员通过采

取暂停减持公司股票，公司董事长、总经理通过增持公司股份等措施，切实维护全体股东的利益，坚定投资者信心。 

    报告期内，公司实现营业收入21,357,135,682,.27元，较上年同期增长182.61%。由于公司目前正处于快速发展期，电商平

台交易服务业务尚需培育，各项成本、费用同比上升，加上钢材价格波动，导致报告期内实现归属于上市公司股东的净利润

同比下降。 
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2、报告期内主营业务是否存在重大变化 

□ 是 √ 否  

3、占公司主营业务收入或主营业务利润 10%以上的产品情况 

√ 适用 □ 不适用  

单位：元 

产品名称 营业收入 营业利润 毛利率 
营业收入比上年

同期增减 

营业利润比上年

同期增减 

毛利率比上年同

期增减 

 信息服务  70,054,682.92 43,980,081.97 62.78% -4.30% -14.56% -7.54% 

 网页链接服务  59,707,745.76 59,110,646.70 99.00% -6.08% -6.17% -0.10% 

 会务培训服务  14,742,141.09 -3,514,259.49 -23.84% -48.12% -124.95% -73.41% 

 咨询服务  10,875,319.24 10,705,259.14 98.44% -32.70% -32.90% -0.29% 

 钢材交易服务  
21,195,082,111.9

6 
-258,705,550.00 -1.22% 187.90% -692.13% -1.81% 

 广告宣传服务  197,681.52 197,681.52 100.00% -81.56% -81.56% 0.00% 

 其他服务  4,162,749.78 3,133,215.87 75.27% -60.96% -70.62% -24.73% 

4、是否存在需要特别关注的经营季节性或周期性特征 

□ 是 √ 否  

5、报告期内营业收入、营业成本、归属于上市公司普通股股东的净利润总额或者构成较前一报告期发生

重大变化的说明 

√ 适用 □ 不适用  

    控股子公司钢银电商扩大了钢材交易服务业务规模。 

6、面临暂停上市和终止上市情况 

□ 适用 √ 不适用  

六、涉及财务报告的相关事项 

1、与上年度财务报告相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况说明 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况。 

2、报告期内发生重大会计差错更正需追溯重述的情况说明 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无重大会计差错更正需追溯重述的情况。 
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3、与上年度财务报告相比，合并报表范围发生变化的情况说明 

√ 适用 □ 不适用  

    本年度公司新设子公司上海钢联金属矿产国际交易中心有限责任公司，该子公司成立于2015年4月，注册资本为人民币

5,000万元，截至2015年12月31日止，本公司占股100.00%。   

    报告期内，公司新设控股子公司上海优诚客电子商务有限公司，该公司成立于2015年10月15日，注册资本为人民币2,000

万元，截至2015年12月31日止，本公司占股51%。 

4、董事会、监事会对会计师事务所本报告期“非标准审计报告”的说明 

□ 适用 √ 不适用  
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