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中信证券股份有限公司 

关于上海电气风电集团股份有限公司 

2023 年年报问询函回复的核查意见 

上海证券交易所： 

根据贵所《关于上海电气风电集团股份有限公司 2023 年年度报告的信息披

露监管问询函》（上证科创公函【2024】0066 号，以下简称“《问询函》”）的要

求，中信证券股份有限公司（以下简称“中信证券”或“持续督导机构”）作为上海

电气风电集团股份有限公司（以下简称“电气风电”或“公司”）的持续督导机构，

会同公司及相关中介机构，对问询函所提及的事项进行了逐项落实，现将问询函

所涉及问题回复如下： 

一、关于公司经营业绩 

2023 年度，公司实现营业收入 101.14 亿元，较上年同期下降 16.24%，归属

于上市公司股东的净利润为-12.71 亿元，较上年同期有大幅下降。主营业务毛利

率 6.54%，较上年度同期减少 7.67 个百分点。 

请公司：(1) 请公司结合行业趋势、公司经营、上下游变化及主要产品竞争

对手的业绩情况，补充说明公司业绩大幅下滑的原因及合理性，以及公司与同行

业可比公司业绩变化趋势是否一致；如不一致，请说明原因；(2) 分季度看，公

司 2023 年第一至第四季度分别实现营业收入 13.86、28.56、16.83、41.90 亿元；

归母净利润分别为-1.67、-2.04、-2.81、-6.19 亿元，第四季度亏损大幅增加；经

营活动产生的现金流量净额分别为-12.04、-4.33、-21.89、-1.22 亿，与收入、利

润变动趋势不一致。请公司分季度补充披露相关营业收入、营业成本、毛利率、
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产销量及其同比变化，同时结合公司主要业务开展情况、销售结算、回款模式等，

说明各季度经营活动产生的现金流量净额与净利润不匹配的主要原因。 

回复： 

1.1公司说明 

（一）请公司结合行业趋势、公司经营、上下游变化及主要产品竞争对手的

业绩情况，补充说明公司业绩大幅下滑的原因及合理性，以及公司与同行业可比

公司业绩变化趋势是否一致；如不一致，请说明原因。 

1、行业趋势变化 

国内装机高峰过后，2023 年度海、陆风机招标价格均持续走低，行业竞争进

一步加剧，陆上主机（不含塔筒）的平均中标价格从 2022 年度的 1,770 元/千瓦

左右进一步下降至 1,500 元/千瓦左右；同时海上风电市场的竞争也全面开启，

2023 年度海上风机（不含塔筒）平均中标价格震荡下行至 3,100 元/千瓦左右。

据不完全统计，2023 年度风电招标量为 6,430 万千瓦，同比下降 30.3%，其中陆

上与海上招标量分别为 5,540万千瓦和 890万千瓦，同比下降幅度分别为 28.3%、

40.6%。由于中标价格及招标量的下降，风电主机商风电机组的盈利能力进一步

承压。 

2、公司经营情况 

公司的主要业务包括风力发电机组整机业务、服务业务以及风资源开发与投

资业务。其中风力发电机组整机销售业务是公司的主要收入来源。2022 年度开

始海上风电不再享受国家电价补贴，公司海上风电的交付量较上年相应有较大幅

度下降，且海上风电占公司营业收入比例较高，当年公司业绩开始出现亏损。2023

年度，公司交付的风机订单全部为不享受国家电价补贴的平价订单，而 2022 年

度交付的项目中仍包含部分历史年度承接的高价订单，因此公司 2023 年度业绩

较上年出现进一步大幅下降。 

3、上下游变化情况 

随着国家补贴的退出，市场下游风电场开发建设商对风电机组价格的敏感度
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提升，市场竞争愈发激烈，导致风电整机的招标价格持续降低。风电行业上游零

部件价格虽然也逐年下降，但其下降幅度仍低于风电整机市场价格的下降幅度，

主机厂商仍面临较大成本压力。 

4、主要产品竞争对手业绩情况 

公司主要竞争对手业绩情况为：2023 年度新疆金风科技股份有限公司(以下

简称“金风科技”，股票代码：002202)营业收入从上年的 4,643,684.99 万元增长为

5,045,718.91 万元，增长幅度为 8.66%（其中风机及零部件销售收入同比增加

1.03%），但归属于上市公司股东的净利润从上年的 238,343.29 万元下降为

133,099.80 万元，降幅为 44.16%；2023 年度运达能源科技集团股份有限公司(以

下简称“运达股份”，股票代码：300772)营业收入从上年的 1,738,388.93 万元上涨

为 1,872,672.56万元，涨幅为 7.72%（其中风机及零部件销售收入同比下降 1.88%），

但归属于上市公司股东的净利润从上年的 61,649.18 万元下降为 41,414.51 万元，

降幅为 32.82%。2023 年度明阳智慧能源集团股份公司（以下简称“明阳智能”，

股票代码：601615）营业收入从上年的 3,074,777.50 万元下降为 2,785,907.65 万

元，降幅为 9.39%（其中风机及零部件销售收入同比上涨 13.06%），但归属于上

市公司股东的净利润从上年的 345,460.75 万元下降为 37,245.12 万元，降幅为

89.19%；2023 年度三一重能股份有限公司（以下简称“三一重能”，股票代码：

688349）营业收入从上年的 1,232,458.68 万元上涨为 1,493,888.00 万元，涨幅为

21.21%（其中风机及零部件销售收入同比上涨 17.66%），归属于上市公司股东的

净利润从上年的 164,773.42 万元上涨为 200,653.70 万元，涨幅为 21.78%。 

公司与主要产品竞争对手业绩对比情况具体如下： 

项目 电气风电 金风科技 运达股份 明阳智能 三一重能 

营业收入

按类型 

风机及零部

件销售（万

元） 

958,181.08 3,293,706.95 1,601,045.06 2,578,625.80 1,193,726.80 

占营业收入

比例 
94.74% 65.28% 85.50% 92.56% 79.91% 

本年比上年

增减比例 
-17.90% 1.03% -1.88% 13.06% 17.66% 

其他（万

元） 
53,240.21 1,752,011.96 271,627.51 207,281.84 300,161.20 
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占营业收入

比例 
5.26% 34.72% 14.50% 7.44% 20.09% 

本年比上年

增减比例 
31.66% 26.64% 154.70% -68.62% 89.05% 

营业收入

合计 

金额(万元) 1,011,421.29 5,045,718.91 1,872,672.56 2,785,907.65 1,493,888.00 

本年比上年

增减比例 
-16.24% 8.66% 7.72% -9.39% 21.21% 

归属于上

市公司股

东的净利

润 

金额(万元) -127,127.01 133,099.80 41,414.51 37,245.12 200,653.70 

本年比上年

增减比例 
- -44.16% -32.82% -89.19% 21.78% 

归属于上

市公司股

东的扣除

非经常性

损益的净

利润 

金额(万元) -141,166.44 128,548.56 31,078.94 20,576.88 162,333.10 

本年比上年

增减比例 
- -35.32% -45.30% -93.36% 1.67% 

注：上表中所涉数据的尾数差异或不符系四舍五入所致。 

5、公司业绩大幅下降的原因及合理性，以及与行业整体业绩变化情况 

随着国家补贴的退出，风电行业迈入平价时代，海、陆风机招标价格均持续

走低。且 2023 年度风电招标量出现下降，特别是海上风电招标量下降幅度较大，

进一步加剧了风机招标价格竞争。 

2023 年度公司业绩发生下滑主要系 2023 年度公司交付的风机订单项目均为

装机高峰后承接的平价项目（即不享受国家电价补贴的项目）订单，而 2022 年

度公司交付项目中包含部分历史年度承接的高价订单，由此导致 2023 年度产品

平均销售价格较上年同期出现较大幅度下降。同时，国内风电市场在 2023 年仍

然保持激烈竞争的态势，风机产品招标价格继续下降，受此影响，公司风机产品

销售订单价格也继续降低。同时，经公司测算，2023 年内获取的部分风机销售订

单的预估成本大于未来可实现收入，公司根据会计准则的有关规定于 2023 年度

对该部分订单计提了亏损合同损失准备，将其中超过已计提的存货跌价的部分确

认为预计负债，该部分 2023 年承接的亏损订单进一步减少了公司的营业利润。 

除以上因素以外,公司营业收入受风机销售价格下降和部分区域的海上销售

订单受项目进度延期等因素影响较上年同期有所下降，营业利润相应减少。 
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以上主要因素导致 2023 年度公司业绩大幅下降。 

根据 2023 年度已披露年度报告的大部分同行业竞争对手业绩情况：其归属

于上市公司股东的净利润均有所下降，趋势与公司基本一致；公司营业收入有所

下降，主要是因为①竞争对手与公司在收入结构及业务布局方面存在差异，其在

风机及零部件销售以外的收入占比较高，业绩受行业趋势变化影响较小；②与竞

争对手相比，公司海上风电业务占比较高，海上竞争态势在 2023 年度趋于白热

化，且较多海上风电销售订单项目出现项目进度延期，因此对公司业绩造成的影

响更大。 

（二）分季度看，公司 2023 年第一至第四季度分别实现营业收入 13.86、

28.56、16.83、41.90 亿元；归母净利润分别为-1.67、-2.04、-2.81、-6.19 亿元，

第四季度亏损大幅增加；经营活动产生的现金流量净额分别为-12.04、-4.33、-

21.89、-1.22 亿，与收入、利润变动趋势不一致。请公司分季度补充披露相关营

业收入、营业成本、毛利率、产销量及其同比变化，同时结合公司主要业务开展

情况、销售结算、回款模式等，说明各季度经营活动产生的现金流量净额与净利

润不匹配的主要原因 

1、公司分季度补充披露信息 

公司就分季度的营业收入、营业成本、毛利率、产销量及其同比变化数据在

2023年年度报告中补充披露如下： 

单位：元  币种：人民币 

 
第一季度 

（1-3 月份） 

比上

年增

减

（%） 

第二季度 

（4-6 月份） 

比上年

增减

（%） 

第三季度 

（7-9 月份） 

比上

年增

减

（%） 

第四季度 

（10-12 月份） 

比上年增

减（%） 

营 业 收

入 
1,386,027,011.76  -69.46 2,855,714,597.37 346.84 1,682,529,098.68 10.33 4,189,942,200.96  -22.01 

营 业 成

本 
1,192,341,683.65 -68.37 2,574,568,576.11 448.06 1,571,363,288.16 28.14 4,108,799,418.55 -16.03 

毛利率 13.97% 

减少
2.97

个百

分点 

9.85% 

减少

16.65 个

百分点 

6.61% 

减少
12.98

个百

分点 

1.94% 
减少 6.98

个百分点 

归 属 于

上 市 公

司 股 东

的 净 利

润 

-166,562,548.23   -204,462,941.42   -281,450,800.83   -618,793,789.73   
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第一季度 

（1-3 月份） 

比上

年增

减

（%） 

第二季度 

（4-6 月份） 

比上年

增减

（%） 

第三季度 

（7-9 月份） 

比上

年增

减

（%） 

第四季度 

（10-12 月份） 

比上年增

减（%） 

归 属 于

上 市 公

司 股 东

的 扣 除

非 经 常

性 损 益

后 的 净

利润 

-192,003,989.72   -255,264,343.02   -289,924,729.71   -674,471,292.85   

经 营 活

动 产 生

的 现 金

流 量 净

额 

-1,204,356,616.99   -433,372,495.05   -2,189,142,639.10   -121,907,163.15   

生 产 量

（MW） 
1,016 355.39 1,207 132.67 867 -35.58 1,263 3.46 

销 售 量

（MW） 
484 -42.75 1,316 1,062.23 693 37.57 1,710 -14.67 

2、2023 年经营性现金流变动情况 

公司主营业务是销售风力发电机组，客户多为国有大型发电集团，一般通过

公开招标的方式采购风力发电机组。客户一般在招标时即明确了付款方式，主要

条款一般为：预付款10%、投料款20%、到货款30-40%、预验收款20-30%、质保

金10%(通常在5年质保期结束后支付)，整体收款周期较长。而公司采购零部件相

应的付款周期一般为到货验收后3个月内。公司销售、采购的收付款模式不同导

致资金收付时间存在差异，即公司需增加营运资本的投入满足生产和业务需求，

进而造成一定的经营性现金净流出。 

从2023年度公司实际业务执行情况来看，2019年至2021年度受到风电行业补

贴政策变化影响，行业内新增装机容量大幅上升，客户为了提前锁定风机货源，

缩短付款周期，向公司支付大量销售订单项目预付款、投料款和到货款。但在装

机高峰后，由于销售订单下降，相应预付款和投料款收款随之下降，且应收账款

回款情况不及预期，导致2023年度收款规模有所下降。同时由于相应的供应商采

购到期款需安排支付，且2023年度商业汇票的票据期限从1年缩短至6个月，导致

采取票据支付的款项需到期承兑的金额在本年度大幅增加，营运资金投入进一步

增加，2023年经营性现金流出较2022年有所增加。 

以上因素造成公司2023年度经营性现金流为-39.49亿，较2022年度相应大幅
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下降32.31亿元。 

综合上述两点分析可见，2023年公司净利润与经营活动净现金流方向基本一

致，但受销售采购的收付款模式带来的时间差异、票据期限变化等因素影响，23

年经营性现金流变动相比于净利润变动幅度较大。 

3、公司经营性现金流量净额 2023 年各季度波动情况 

内容 年度 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

归属于上市公司股东的净利润（亿

元） 

2023 年 -1.67 -2.04 -2.81 -6.19 

2022 年 1.32 0.09 -1.30 -3.49 

经营活动产生的现金流量净额（亿

元） 

2023 年 -12.04 -4.33 -21.89 -1.22 

2022 年 -25.89 -9.03 -11.06 38.80 

经营活动现金流入（亿元） 

2023 年 16.86 27.97 23.72 43.01 

2022 年 7.36 27.02 20.02 73.30 

各季度经营活动现金流入占全年流入

的比例 

2023 年 15.1% 25.1% 21.3% 38.6% 

2022 年 5.8% 21.2% 15.7% 57.4% 

经营活动现金流出（亿元） 

2023 年 28.90 32.30 45.61 44.23 

2022 年 33.26 36.05 31.08 34.50 

各季度经营活动现金流出占全年流出

的比例 

2023 年 19.1% 21.4% 30.2% 29.3% 

2022 年 24.7% 26.7% 23.0% 25.6% 

注：上表中所涉数据的尾数差异或不符系四舍五入所致。 

（1）经营性现金流流入方面，根据行业交付周期特点，公司回款一般年初

偏低，年中及年末较好：第一季度公司经营性现金流入较少，主要是受春节假期

影响以及一些地区气候影响，项目开展进度放缓，进而导致公司第一季度交付及

收款较低，经营性现金流流入减少。 此外，公司销售回款波动还主要与国有大

型发电集团资金结算主要集中在年中及年底有关，尤其第四季度更为集中，因此

2023年度第四季度收款金额高出第三季度收款金额19.29亿。同行业现金流在年

度内普遍会出现一定幅度的季节性波动。 

（2）经营性现金流流出方面，公司为及时满足交付需求，生产采购需持续

发生，且需要提前进行备货并支付相应的采购款项，2023年每季度采购付款比较
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平稳。2022年11月11日，中国人民银行、银保监会对外公布了《商业汇票承兑、

贴现与再贴现管理办法》，自2023年1月1日起商业汇票最长期限由1年调整至6个

月，导致公司 2023 年上半年开立票据在下半年承兑，同时 2022 年开立的1年

期票据也在 2023 年到期，到期承兑支付在第三、四季度较为集中，其中第三季

度经营现金流出45.61亿，第四季度经营现金流出44.23亿，较第一季度和第二季

度经营现金流出每季度均高出约15亿。 

综上，公司各季度经营性现金流量净额出现一定的波动基本符合行业的季度

性特征。但受票据期限变化影响，导致公司2023年第三、四季度经营性现金流出

均有较大幅度的增加，同时由于第三季度收款明显低于第四季度，导致第三季度

经营性现金流净额下降明显，造成本年各季度经营活动产生的现金流量净额波动

与各季度净利润波动情况不匹配。 

1.2持续督导机构核查及意见 

（一）核查程序 

持续督导机构履行了以下核查程序： 

1、查阅行业研究报告，了解2023年公司所在行业变化趋势及市场情况；  

2、抽查查阅公司2023年度大额销售合同及采购合同，了解公司业务结构、

风机销售价格、主要零部件采购价格、合同约定的客户信用期以及供应商给予公

司的信用期情况；  

3、查阅主要竞争对手2023年年报，了解竞争对手业务结构及经营业绩情况； 

4、抽查查阅公司2023年度签订的亏损合同，了解亏损合同对公司业绩的影

响； 

5、查阅中国人民银行、银保监会2022年11月发布的《商业汇票承兑、贴现

与再贴现管理办法》。 

（二）核查意见 

基于前述核查，持续督导机构认为： 
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1、公司2023年业绩下滑主要系因国内风机行业竞争加剧、风机价格持续走

低所致，公司主要竞争对手整体而言业绩也存在下滑趋势，但下滑幅度与公司有

所不同，主要系因公司与各竞争对手的业务结构存在差异导致； 

2、公司2023年各季度经营活动产生的现金流量净额波动与净利润波动情况

不匹配，主要系因销售采购的收付款模式带来的时间差影响、行业交付周期特点、

票据期限变化等原因导致。 

二、关于亏损合同 

年报显示，因 2023 年度内签订的部分风机销售订单的预估成本大于未来可

实现收入，公司对该部分差额计提亏损合同损失准备，将其中超过已计提的存货

跌价的部分确认为预计负债。由于相关合同将在 2024 年度内交付并实现销售，

公司将前述预计负债列示为其他流动负债。2023 年度，公司新增确认其他流动

负债 35,205.45 万元，考虑本年转回的影响因素后，综合减少 2023 年度营业利润

32,491.91 万元。 

请公司：(1) 说明 2023 年度签订相关预亏合同的具体背景和实际执行情况，

包括但不限于签订时间、合同金额、客户信息、合同执行情况等合同基础信息；

(2)说明相关预亏合同对应的销售收入、预计成本金额、成本构成和测算方式的合

理性，是否具有行业可比性；(3)公司对亏损合同计提损失的会计处理是否恰当。 

请年审会计师核查并发表明确意见。 

回复： 

1.1公司说明 

(一) 说明 2023 年度签订相关预亏合同的具体背景和实际执行情况，包括但

不限于签订时间、合同金额、客户信息、合同执行情况等合同基础信息； 

2023 年度，公司新增确认其他流动负债 35,205.45 万元，预亏合同主要为公

司陆上产品销售订单项目。2023 年度市场价格竞争仍处于激烈态势，陆上市场

招标价格（不含塔筒）的平均中标价格从 2022 年度的 1,770 元/千瓦左右进一步

下降至 1,500 元/千瓦左右，公司顺应市场竞争需求，从 2023 年年中开始将陆上
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大兆瓦机型从半直驱切换为成本更有优势的双馈路线，但相关陆上双馈机型产品

在 2023 年尚未呈现出规模效应，导致 2023 年承接的部分销售订单项目存在亏损

的情形。 

2023 年度内新获取的预亏合同详情如下： 

序号 合同签订时间 
合同总金额 

（含税，万元） 
2023 年底合同执行情况 

项目 1 
23 年 12 月中标公示 

24 年 2 月签订合同 
65,750.00 中标后合同待签阶段 

项目 2 23 年 12 月中标 72,834.40 中标后合同待签阶段 

项目 3 2023 年 12 月 44,450.00 主要物料已下达采购订单 

项目 4 2023 年 9 月 22,800.00 主要物料已下达采购订单 

项目 5 2023 年 7 月 31,950.00 按要求交付并实现销售 1 台 

项目 6 2023 年 7 月 13,720.00 已排产 

项目 7 2023 年 6 月 17,980.00 已排产 

项目 8 2023 年 7 月 10,055.00 已排产 

其他单项预亏小于 1

千万元的项目共计 6

个(合并计算) 

- 51,095.00 - 

合计 - 330,634.40 - 

注： a) 以上订单项目均已列入 2024 年排产计划，并计划于 2024 年实现交付；b)上表中所

涉数据的尾数差异或不符系四舍五入所致，下同。 

(二) 说明相关预亏合同对应的销售收入、预计成本金额、成本构成和测算

方式的合理性，是否具有行业可比性； 

截至 2023 年 12 月 31 日，产生预计合同亏损的相关销售合同预计收入和预

计成本的具体情况如下： 

序号 

在手订单（未销

售部分） 

预估收入金额

（不含税，万

元） 

在手订单（未销

售部分） 

预估成本金额

（不含税，万

元） 

存货跌价准备余

额（万元） 

预计合同亏损余

额 

（万元） 

a b c d=a-b-c 

项目 a 58,185.84 69,367.59 - -11,181.75 

项目 b 64,455.22 75,155.37 - -10,700.15 

项目 c 40,300.88 49,036.35 -93.12 -8,642.34 
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项目 d 34,825.22 44,195.61 -2,346.32 -7,024.06 

项目 e 39,336.28 44,822.81 - -5,486.53 

项目 f 20,176.99 22,777.11 - -2,600.12 

项目 g 27,096.24 30,589.87 -1,006.75 -2,486.88 

项目 h 12,141.59 14,864.56 -573.10 -2,149.87 

项目 i 16,041.77 19,885.01 -1,776.54 -2,066.70 

项目 j 15,911.50 17,640.64 -56.85 -1,672.28 

项目 k 8,898.23 10,718.93 -654.24 -1,166.46 

其他单项预亏余额小

于 1 千万元的项目共

计 12 个(合并计算) 

66,158.01 73,616.59 -4,312.28 -3,146.30 

合计 403,527.79 472,670.43 -10,819.20 -58,323.44 

1、预计合同亏损的测算方式如下： 

根据《企业会计准则第 13 号——或有事项》(财会〔2006〕3 号)以及应用指

南： 

待执行合同变成亏损合同的，该亏损合同产生的义务满足预计负债确认条件

的，应当确认为预计负债。亏损合同，是指履行合同义务不可避免会发生的成本

超过预期经济利益的合同。 

企业与其他方签订的尚未履行或部分履行了同等义务的合同，如商品买卖合

同、劳务合同、租赁合同等，均属于待执行合同。待执行合同不属于本准则规范

的内容，但待执行合同变成亏损合同的，应当作为本准则规范的或有事项。 

待执行合同变成亏损合同时，有合同标的资产的，应当先对标的资产进行减

值测试并按规定确认减值损失，如预计亏损超过该减值损失，应将超过部分确认

为预计负债；无合同标的资产的，亏损合同相关义务满足预计负债确认条件时，

应当确认为预计负债。 

此外，《企业会计准则解释第 15 号》(财会〔2021〕35 号)明确了企业在判断

一项合同是否构成亏损合同时，应当采用全口径成本而非增量成本： 
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其中，“履行合同义务不可避免会发生的成本”应当反映退出该合同的最低净

成本，即履行该合同的成本与未能履行该合同而发生的补偿或处罚两者之间的较

低者。 

企业履行该合同的成本包括履行合同的增量成本和与履行合同直接相关的其

他成本的分摊金额。其中，履行合同的增量成本包括直接人工、直接材料等；与

履行合同直接相关的其他成本的分摊金额包括用于履行合同的固定资产的折旧

费用分摊金额等。 

(1) 预亏合同对应的销售收入 

预亏合同对应的销售收入是以销售合同中约定的总价，扣除截至当年年末已

实现的收入后得出的金额。  

(2) 预估成本金额、成本构成及测算方式 

2023 年末，公司对 2023 期末(以下简称“期末”)在手订单的预估成本进行测

算。销售合同的成本构成主要包括物料成本、制造费用、运输费用及销售订单项

目其他直接成本。相关预亏合同的各项成本占比情况如下： 

 物料成本 制造费用 运输费用 其他直接成本 

单项成本占销售订单项目成

本比例 
80%-90% 1%-3% 3%-13% 3%-6% 

注：由于塔筒属于选配件，上述销售订单中部分项目包含塔筒，因此以上成本占比仅考虑标

准配置，已剔除塔筒部分的成本。 

相关成本测算方式为： a) 对已有成套产出或交付的销售订单项目，按该项

目物料采购订单价格、制造费用、运输费用及其他直接成本的实际成本进行估算；

b) 对尚未有成套产出的销售订单项目，物料成本按该项目物料采购订单价格(如

有)或参考同类机型的实际物料采购订单价格进行估算，制造费用及其他直接成

本参考同类机型的实际成本进行估算，运输费用根据相关订单项目运输距离、重

量、历史单价进行估算。经过测算后，公司对该部分销售订单预估成本大于未来

可实现收入的差额计提亏损合同损失准备，并将其超过已计提的存货跌价的部分，

确认为预计负债，由于相关合同将在 2024 年交付并实现销售，即预计亏损合同
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准备将在未来一年内实现，符合《企业会计准则第 30 号—财务报表列报》有关

流动负债的定义，因此列示为其他流动负债。  

综上所述，预计亏损合同损失准备已采用合理方法进行计算。 

2、同行业可比性 

根据同行业各公司已经披露的 2023 年年度报告，部分同行业公司亦新增预

亏合同，年度报告中相关信息如下：  

公司 大类 年报章节 相关科目 
相关金额 

（万元） 

金风科技 

预计负债 未提及 
预计负债-预计合同亏损-2023

年新增金额 
- 

存货跌价 

第十节财务报告 

七、合并财务报表项目注释 

7、存货 

在产品、库存商品及发出商品

跌价准备-2023 年计提金额 
2,319.27 

运达股份 

预计负债 

第十节财务报告 

七、合并财务报表项目注释 

33、预计负债 

预计负债-预计合同亏损-2023

年新增金额 
5,680.07 

存货跌价 

第十节财务报告 

七、合并财务报表项目注释 

7、存货 

在产品、库存商品及发出商品

跌价准备-2023 年计提金额 
17,123.93 

明阳智能 

预计负债 

第十节财务报告 

七、合并财务报表项目注释 

50、预计负债 

预计负债-预计合同亏损-2023

年新增金额 
3,840.23 

存货跌价 

第十节财务报告 

七、合并财务报表项目注释 

10、存货 

在产品、库存商品及发出商品

跌价准备-2023 年计提金额 
13,399.95 

三一重能 

预计负债 未提及 
预计负债-预计合同亏损-2023

年新增金额 
- 

存货跌价 

第十节财务报告 

七、合并财务报表项目注释 

10.存货 

在产品、库存商品及发出商品

跌价准备-2023 年计提金额 
- 

注: 运达股份及明阳智能 2023 年新增金额由年末预计合同亏损余额减年初预计合同亏损余

额计算得出 

2023 年度，公司新增预亏合同金额与同行业公司相比较高，主要是由于：①

公司已顺应行业形势将陆上机型切换为双馈技术路线，但切换时间略晚，2023 年

度成本规模化尚未体现，导致产生的预计亏损金额较高。②目前公司上游产业链

垂直整合一体化程度尚未达到行业领先水平，对于成本占比较高的叶片、驱动链
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等零部件的自研自制工作虽已布局推进，但进度与同行业部分公司相比仍相对滞

后，造成公司目前仍集中于整机集成环节，对供应链的掌控仍相对较弱，对物料

成本控制产生了一定影响。 

(三) 公司对亏损合同计提损失的会计处理是否恰当 

基于上述《企业会计准则第 13 号——或有事项》（财会〔2006〕3 号）和

《企业会计准则解释第 15 号》（财会〔2021〕35 号）的有关要求：公司预计履

行向部分客户销售风力发电机组合同的成本超过预计收入而产生了预计亏损。公

司已就尚未履行完毕的销售合同，计提了相关存货跌价准备。并且按预计亏损超

过已计提的存货跌价准备的部分，确认为预计负债，由于相关合同将在 2024 年

交付并实现销售，即预计亏损合同准备将在未来一年内实现，因此符合《企业会

计准则第 30 号——财务报表列报》（财会〔2014〕7 号）对流动负债的定义，

列示为其他流动负债。 

综上，公司对亏损合同计提损失的相关会计处理符合《企业会计准则》的相

关规定。 

1.2持续督导机构核查及意见 

（一）核查程序 

持续督导机构履行了以下核查程序： 

1、抽查查阅公司2023年度新签订的预亏合同； 

2、抽查查阅公司2023年度新签订预亏合同相关的采购订单、排产计划、验

收单等，以了解预亏合同截至2023年底的执行情况,以及主要成本情况； 

3、查阅主要同行业可比公司2023年年度报告，了解其预亏合同情况。 

（二）核查意见 

基于前述核查，持续督导机构认为： 

1、公司2023年新增预亏合同金额相较于同行业公司较高，主要系因公司上

游产业链整合程度与同行业竞争对手存在差距； 
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2、公司对亏损合同计提损失的相关会计处理符合《企业会计准则》的相关

规定。 

三、关于应收账款及合同资产 

年报显示，2023 年末公司应收账款余额为 42.03 亿元，较上年末增加 27.78%，

已计提坏账准备余额 2.84 亿元，账面净额 39.19 亿元，占总资产比例为 15.16%。

对于按组合计提的应收账款，逾期金额高达 24.33 亿元，占比 59.96%，较上年末

增长 8 个百分点，表明公司存在大额逾期应收款项且收回情况进一步恶化。对于

合同资产，报告期末合同资产账面净额为 105.93 亿元，占总资产比例为 40.97%，

已计提合同资产减值准备 1.63 亿元，年报披露主要为未到期产品销售款。 

请公司：(1)说明应收账款与营业收入变动趋势不一致及应收账款不断上升

的原因，说明是否与同行业公司存在较大差异。(2)信用期内逾期应收账款的各自

金额及占比，主要逾期客户的名称、交易背景、是否存在关联、应收账款金额及

逾期金额、逾期的主要原因，应收账款期后回收情况，是否存在客户信用恶化情

况以及相应的回款风险。如存在，请充分提示风险。(3)公司对应收账款及合同资

产计提了大额减值，请说明相关减值提及的原因、细项、是否符合会计准则要求；

应收账款坏账准备计提是否合理、审慎，是否与同行业公司存在较大差异。请年

审会计师核查并发表明确意见。 

回复： 

1.1公司说明 

(一)说明应收账款与营业收入变动趋势不一致及应收账款不断上升的原因，

说明是否与同行业公司存在较大差异。 

1、应收账款与营业收入变动趋势不一致及应收账款不断上升的原因 

公司 2023 年度营业收入较 2022 年度有所下降，降幅为 16.2%；截至 2023

年年末应收账款原值有所增加，增幅为 28.2%；应收账款占营业收入比例上升。

应收账款方面，公司销售风机商品的款项按照合同履行的各个节点进行收款，

主要分为预付款、投料款、到货款、预验收款和质保金。由于①公司将预验收

款及质保金或其他除时间流逝外另有条件约定的收款项均列于合同资产，当获
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取预验收证书、最终验收证书或其他满足合同约定的收款条件后，将合同资产

分类至应收账款。公司应收账款变动情况除受销售收入趋势变动外，还会随以

前年度项目结算进度的推进，由合同资产转化应收账款而发生变动。2023 年度，

因较多 2022 年及以前的销售订单项目获取预验收证书与最终验收证书，对应预

验收款及质保金从合同资产转化为应收账款，造成应收账款有所增加；②2023

年度因部分销售订单项目客户付款结算周期较长等情况，公司收款不及预期，

导致逾期款项增加，公司应收账款余额受以上原因影响相应上升，占营业收入

的比例有所提高。 

2、与同行业公司的比较 

项目 电气风电 金风科技 运达股份 明阳智能 三一重能 

营业收入(万元) 

2023 年 1,011,421.29 5,045,718.91 1,872,672.56 2,785,907.65 1,493,888.00 

2022 年 1,207,513.98 4,643,684.99 1,738,388.93 3,074,777.50 1,232,458.68 

应收账款原值(万元) 

2023 年 420,300.94 2,722,521.80 785,637.57 1,505,051.10 392,983.50 

2022 年 327,772.29 2,574,621.17 733,630.24 1,142,498.26 241,329.50 

合同资产原值(万元) 

2023 年 1,075,617.98 646,353.81 575,539.60 864,036.59 370,867.70 

2022 年 1,134,049.23 699,396.78 403,401.37 732,453.48 329,395.50 

营业收入同比变动情况 -16.24% 8.66% 7.72% -9.39% 21.21% 

应收账款原值同比变动情况 28.23% 5.74% 7.09% 31.73% 62.84% 

应收账款(含合同资产)原值 

同比变动情况 
2.33% 2.90% 19.71% 26.35% 33.84% 

应收账款占营业收入比变动情况 14.41% -1.49% 0.25% 16.87% 6.72% 

注：应收账款占营业收入比变动情况 = 2023 年应收账款原值/营业收入 - 2022 年应收账款原值

/营业收入；公司合同资产的主要构成为销售订单项目未到结算节点的验收款和质保金。 

由上表可见，就应收账款原值，金风科技及运达股份同比有小幅增长，公

司与明阳智能及三一重能的同比增幅更高，但公司应收账款(含合同资产)原值

同比变动情况整体相对稳定，应收账款的变动主要源自以前年度执行项目的合

同资产达到结算节点转为应收账款所致。 

综上，同行业公司应收账款及合同资产原值同比均有所增加，趋势与公司

一致。虽然公司营业收入较同行业对比下滑明显，但应收账款增加比例处于行

业平均水平，主要是由于部分同行业公司如金风科技业务类型较多，相比风机
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销售业务，其他类型业务受到行业补贴政策收紧的影响相对较小，其收入及收款

更加平稳。 

(二) 信用期内逾期应收账款的各自金额及占比，主要逾期客户的名称、交

易背景、是否存在关联、应收账款金额及逾期金额、逾期的主要原因，应收账款

期后回收情况，是否存在客户信用恶化情况以及相应的回款风险。如存在，请充

分提示风险。 

1、于 2023 年 12 月 31 日，公司应收账款逾期情况如下表： 

账龄 原值金额（元） 占比应收账款比例 

未逾期 1,769,540,897.15 42.10% 

逾期 1 年以内 1,602,039,380.03 38.12% 

逾期 1-2 年 637,174,500.58 15.16% 

逾期 2-3 年 47,811,488.55 1.14% 

逾期 3-4 年 109,296,806.04 2.60% 

逾期 4-5 年 10,654.30 0.00% 

逾期 5 年以上 37,135,689.04 0.88% 

合计 4,203,009,415.69 100.00% 

 

2、于 2023 年 12 月 31 日，按欠款方归集的期末余额前五名的应收账款情况如下： 

客户序号 交易背景 

是否存

在关联

关系 

应收账款余

额(万元) 

其中：逾期余

额(万元) 

期后回款

(万元) 
逾期主要原因及风险分析 

客户 A 风机销售 否 73,360.32 58,542.93 8,394.12 

该客户作为工程总承包方，需从

最终业主方获取相应资金后支付

公司货款，资金链较长导致付款

周期较长；该客户为央企，信用

较好，目前回款风险较小 

客户 B 风机销售 否 52,582.66 43,881.59 4,655.42 

该客户付款周期较长；该客户为

央企，信用较好，目前回款风险

较小 

客户 C 风机销售 否 30,928.53 29,597.03 5,500.00 

项目执行周期较长，过程中存在

消缺问题；公司已和该客户基本

达成一致，目前回款风险较小 

客户 D 风机销售 否 36,801.93 28,506.56 6,120.94 

该客户付款周期较长；该客户为

央企，信用较好，目前回款风险

较小 

客户 E 风机销售 否 16,887.33 13,613.66 1,956.00 

该客户作为工程总承包方，需从

最终业主方获取相应资金后支付

公司货款，资金链较长导致付款
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周期较长；该客户为央企，信用

较好，目前回款风险较小 

(三)公司对应收账款及合同资产计提了大额减值，请说明相关减值提及的原

因、细项、是否符合会计准则要求；应收账款坏账准备计提是否合理、审慎，是

否与同行业公司存在较大差异。 

1、公司对应收账款及合同资产计提减值的原因和具体情况 

(1) 公司根据《企业会计准则》的相关规定，以单项计提和组合计提两种方

式对应收账款、合同资产计提相关减值准备： 

a) 单项计提：公司可以以合理成本评估应收电力销售款的预期信用损失，

因此对其进行单项评估。截至 2023 年 12 月 31 日，公司应收电力销售款的金额

为 75,843,932.55 元，主要为应收国家电网有限公司及其下属公司的款项。上述

款项中包括可再生能源电价补贴共计 70,493,865.76 元，公司的相关项目均已获

批可再生能源电价补贴。应收电价补贴乃根据地方政府现行政策及国家财政部

付款惯例结算，需待相关政府机构向地方电网公司划拨资金后方可收取，因此

结算时间相对较长，但信用风险较低。公司针对应收电力销售款的坏账准备余

额为 32,846.46 元。 

b) 组合计提：公司对于应收账款及合同资产无论是否存在重大融资成分，

均按照整个存续期的预期信用损失计量损失准备。考虑到信用风险特征相近，

公司将除应收电力销售款外的应收款项划分为同一组合。对于从未发生信用减

值的应收账款及合同资产，公司根据以前年度与之具有类似信用风险特征的应

收账款与合同资产组合的历史信用损失率为基础，结合当前状况以及对未来经

济状况的前瞻性预测对历史数据进行调整，编制应收账款逾期天数与整个存续

期预期信用损失率对照模型，计算预期信用损失。在考虑历史信用损失经验时，

综合考虑债务人的财务状况、历史回收情况、应收账款及合同资产的账龄等信

息。在考虑前瞻性信息时，使用的指标包括国内生产总值、生产价格指数和工

业增加值等。 

(2) 近两年公司应收账款及合同资产(包括流动性短期合同资产和非流动性

长期合同资产)组合计提坏账的情况详见下表： 
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单位：万元 

 内容 

  

应收账款金额(含合同资产) 
预期信用损失计提

比率 
计提余额 

2023 年末 2022 年末 
2023 年

末 

2022 年

末 
2023 年末 2022 年末 

未逾期 1,244,987.67 1,292,200.70 1.52% 1.54% 18,872.43 19,889.77  

逾期 1 年以

内  
160,203.94 115,342.16 6.18% 6.15% 9,900.53 7,095.06  

逾期 1-2 年  63,717.45 24,383.82 11.72% 11.81% 7,470.61 2,879.22  

逾期 2-3 年 4,781.15 20,829.57 22.71% 21.36% 1,085.84 4,448.54  

逾期 3-4 年 10,929.68 121.31 40.09% 39.40% 4,382.25 47.79  

逾期 4-5 年 1.07 196.17 58.57% 59.56% 0.62 116.84  

逾期 5 年以

上 
3,713.57 3,972.49 80.02% 81.74% 2,971.55 3,247.23  

合计 1,488,334.53 1,457,046.22     44,683.83 37,724.45 

由上表可见，2023 年度公司应收账款回款进度较 2022 年度有所减慢，导致

公司 2023 年度期末逾期金额较期初增加了 78,501.33 万元。由于应收账款的账

龄递增，因此公司 2023 年度计提的金额有所增加，计提余额相应上升。 

综上，公司对应收账款及合同资产计提减值符合《企业会计准则》相关规定。 

2、与同行业公司对比情况 

公司与同行业公司对应收账款及合同资产计提减值的情况如下表所示： 

项目 年份 电气风电 金风科技 运达股份 明阳智能 三一重能 

应

收

账

款 

原值 

(万元) 

2023 年 420,300.94 2,722,521.80 785,637.57 1,505,051.10 392,983.50 

2022 年 327,772.29 2,574,621.17 733,630.24 1,142,498.26 241,329.50 

坏账准备 

(万元) 

2023 年 28,382.12 167,721.68 60,216.81 112,762.33 9,642.50 

2022 年 20,266.54 145,985.55 58,181.62 65,119.91 10,975.10 

平均预期信

用损失率 

2023 年 6.75% 6.16% 7.66% 7.49% 2.45% 

2022 年 6.18% 5.67% 7.93% 5.70% 4.55% 

合

同

资

产 

原值 

(万元) 

2023 年 1,075,617.98 646,353.81 575,539.60 864,036.59 370,867.70 

2022 年 1,134,049.23 699,396.78 403,401.37 732,453.48 329,395.50 

坏账准备 

(万元) 

2023 年 16,305.00 1,428.92 9,380.98 3,208.85 7,580.10 

2022 年 17,459.21 1,747.12 4,477.76 1,915.73 10,420.20 

平均预期信

用损失率 

2023 年 1.52% 0.22% 1.63% 0.37% 2.04% 

2022 年 1.54% 0.25% 1.11% 0.26% 3.16% 

如上表所示，公司应收账款和合同资产的平均预期信用损失率比例与金风

科技、运达股份、明阳智能、三一重能相比，处于居中水平。 



20 

 

因此，2023 年度公司对应收账款及合同资产计提减值的原因及方式等方面

与同行业公司不存在重大差异。 

1.2 持续督导机构核查及意见 

（一）核查程序 

持续督导机构履行了以下核查程序： 

1、访谈公司管理层，了解应收账款与营业收入变动趋势不一致及应收账款

上升的原因，并分析其合理性；  

2、查阅同行业公司2023年年度报告和行业研究报告，分析公司销售回款情 

况与同行业趋势是否一致；  

3、获取公司应收账款明细表，分析信用期内应收账款和逾期应收账款金额

和占比；结合主要销售合同，复核公司应收账款逾期情况；通过国家企业信用信

息公示系统查询主要逾期客户与公司是否存在关联关系；  

4、访谈公司管理层，了解主要逾期客户的交易背景、逾期的主要原因及逾

期回款情况，查询主要逾期客户的工商信息中的基本经营情况和风险因素； 

5、查阅公司2023年年度审计报告中关于金融资产减值相关的会计政策规定，

复核公司应收账款及合同资产的减值金额；  

6、访谈公司财务负责人，了解公司相关减值计提的原因、细项，并查阅同

行业公司年报，分析是否存在较大差异。 

（二）核查意见 

基于前述核查，持续督导机构认为： 

1、公司补充说明的应收账款与营业收入变动趋势不一致及应收账款不断上

升的原因与公司实际情况相符，虽然公司在应收账款原值同比变动情况有一定增

幅，但应收账款(含合同资产)原值同比变动情况整体相对稳定，应收账款的变动

主要源自以前年度执行项目的合同资产达到结算节点转为应收账款所致，具有合

理性； 
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部分同行业公司与公司应收账款变动趋势一致，部分同行业公司与公司应收

账款变动趋势存在一定差异，相关差异主要因各家公司业务构成和实际经营状况

存在差异导致，具有合理性； 

2、公司补充披露的信用期内应收账款和逾期应收账款各自金额及占比，主

要逾期客户的名称、交易背景、关联关系、应收账款金额及逾期金额、逾期的主

要原因与公司实际情况相符；对于主要逾期客户，主要为央企或国企的下属子公

司，信用情况较好，回款风险较小；  

3、公司说明的相关减值计提的原因、细项与公司实际情况相符，与同行业

公司不存在较大差异，符合《企业会计准则》相关规定。 

四、关于存货跌价准备 

报告期末，公司存货账面余额 18.89 亿元，已计提跌价准备 2.20 亿元，账面

净值 16.69 亿元。年报显示公司存货主要包括产成品、在产品、原材料，2023 年

度由于产品销售价格下降和原材料价格波动，经减值测试，新增计提跌价准备

1.55 亿元，减少 2023 年度营业利润 1.55 亿元。与上年相比，公司本期存货跌价

准备计提比例上涨，其中原材料由 5.02%到 8.13%，在产品和产成品计提跌价准

备 9258.49 万元，而 2022 年未对在产品和产成品计提跌价准备。 

请公司说明：2023 年度存货跌价准备的计提依据及测算过程，与公司一贯

执行的计提政策是否一致；2023 年计提金额大幅增加的原因及合理性，前期跌

价准备的计提是否及时、充分，是否存在进一步减值风险。 

回复： 

1.1 公司说明 

(一) 2023 年度存货跌价准备的计提依据及测算过程，与公司一贯执行的计

提政策是否一致 

公司存货主要包括原材料、在产品和产成品，存货跌价准备按存货成本高

于其可变现净值的差额计提。可变现净值按日常活动中，以存货的估计售价减
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去至完工时估计将要发生的成本、估计的合同履约成本和销售费用以及相关税

费后的金额确定。不同类别存货跌价准备的测算过程如下： 

1、在产品和产成品 

公司对在产品和产成品按照项目进行核算和管理，因此，公司基于对各个

销售订单项目是否为亏损合同的评估结果考虑该项目在产品和产成品的存货跌

价准备计提，对于经评估后识别为亏损合同的待执行合同，有合同标的资产的，

先对标的资产进行减值测试，确认减值损失，如预计亏损超过该减值损失，则

将超过部分确认为预计负债。针对亏损合同相关标的资产，公司按照可变现净

值与账面价值孰低进行减值测试，可变现净值为产品预计售价减去在产品加工

为产成品预计发生成本以及估计销售费用及相关税费等。对于无合同标的资产

的亏损合同，则将预计亏损全部确认为预计负债。 

针对 2023 年末的在产品和产成品，公司以单台风机的售价减去仍需投入的

成本测算了其单台可变现净值，并结合年末风机台份数匡算了存货跌价准备金

额。公司于 2023 年 12 月 31 日与预计亏损销售订单项目相关的在产品和产成品

跌价准备明细列示如下：  

序号 

在产品跌价 

计提准备 

（万元） 

产成品跌价 

计提准备 

（万元） 

跌价准备 

合计 

（万元） 

a b c=a+b 

项目 d 234.63 2,111.69 2,346.32 

项目 p - 1,978.11 1,978.11 

项目 i 222.07 1,554.48 1,776.54 

项目 q 180.16 1,261.11 1,441.27 

项目 g 100.67 906.07 1,006.75 

项目 k 130.85 523.39 654.24 

项目 h 286.55 286.55 573.10 

 405.78 637.09 1,042.87 

 1,560.71 9,258.49 10,819.20 

注: a)上表中所涉数据的尾数差异或不符系四舍五入所致，下同。b)项目编号与第二题中的

项目编号保持一致，但上表按存货跌价准备的计提金额降序排列。 

2、原材料 



23 

 

公司风机生产所需的原材料主要包括主齿轮箱、铸造件、变压器、电线电

缆等，基本可以在同一平台产品通用，公司在考虑其相应跌价准备时并不拆分

到具体项目进行管理，而是基于原材料的库龄情况确认存货跌价准备。具体而

言，公司采用“迭代消耗率”模型进行测算，即按照库龄将原材料进行分类，通

过历史年度使用情况计算每个库龄段原材料至以后年份的留存比率，并结合存

货残值率测算出每个账龄段原材料的无法消耗的比例。 

2023 年末，公司根据上述比例计算得出的原材料跌价准备如下： 

单位：万元 <1 年 1-2 年 2-3 年 3-5 年 5 年以上 合计 

原值 104,098.42 8,233.81 10,345.67 10,430.52 4,424.97 137,533.38 

计提比例 0% 3% 24% 48% 78%  

存货跌价准备 - 247.01 2,482.96 5,006.65 3,451.48 11,188.10 

综上，公司 2023 年度针对存货跌价准备的计提依据及测算方法与公司一贯

执行的计提政策保持一致。 

(二) 2023 年计提金额大幅增加的原因及合理性，前期跌价准备的计提是否

及时、充分，是否存在进一步减值风险。 

2023 年度，公司存货跌价准备余额较期初增加 1.5 亿元，主要原因如下： 

(1) 公司对在产品和产成品的存货跌价准备计提的核算是基于公司对各个

销售订单项目是否为亏损合同的评估结果。2023 年末，公司的亏损项目形成了

部分产成品和在产品，其金额较 2022 年末有所增加，因此根据相关会计准则的

要求，相关预计亏损合同的计提先体现在了上述产成品和在产品相应的存货跌

价准备中。 

单位：万元 存货跌价准备-产成品及在产品 其他流动负债-预计合同亏损 合计 

2023 年 10,819.20 58,323.44 69,142.64 

2022 年 - 66,575.82 66,575.82 

(2) 考虑到风机生产所需的原材料基本为同一平台的通用物料，公司按照

“迭代消耗率”模型对原材料的存货跌价准备进行测算。2022 年末，公司按照上

述模型计算得出的原材料跌价准备金额为 0.65 亿元。2023 年度，公司营业收入

下降，存货周转速度减慢，原材料平均库龄上升，且根据留存比率计算模型得
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到各个库龄段的跌价准备计提比例上升，因此 2023 年末原材料的存货跌价准备

余额较期初增加约 0.46 亿元。 

综上，由于公司承接的部分亏损合同在 2023 年末形成的在产品和产成品增

加，且原材料中长库龄部分有所增加，导致存货跌价准备计提金额上升，该变

化符合公司整体业务变化情况。公司已根据一贯性的计提政策，充分考虑各类

存货的减值风险，不存在前期存货跌价准备计提不及时或不充分的情形。 

1.2 持续督导机构核查及意见 

（一）核查程序 

持续督导机构履行了以下核查程序： 

1、获取2023年末存货余额和库龄情况，核实存货跌价计提的准确性、充分

性； 

2、访谈公司财务负责人，了解公司2023年存货计提跌价准备金额大幅上升

的原因，并对2022年存货跌价准备计提情况进行复核。 

（二）核查意见 

基于前述核查，持续督导机构认为： 

1、公司2023年度存货跌价准备的计提依据充分，计提政策合理； 

2、公司2023年计提金额大幅增加的原因具有合理性，跌价准备的计提及时、

充分，不存在进一步重大减值的风险。 

  






