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上海证券交易所：

根据贵所下发的上证上审〔2024〕1号《关于健尔康医疗科技股份有限公司

首次公开发行股票并在沪市主板上市的审核中心意见落实函》（以下简称“审核

中心意见落实函”）的要求，健尔康医疗科技股份有限公司（以下简称“公司”、

“健尔康”或“发行人”）会同中信建投证券股份有限公司（以下简称“保荐机

构”）、天衡会计师事务所（特殊普通合伙）（以下简称“申报会计师”）、上

海市广发律师事务所（以下简称“发行人律师”）等中介机构，就审核中心意见

落实函中所提问题进行了认真研究、核查和落实，现回复如下，请予审核。

本回复中所使用的术语、名称、缩略语，除特别说明者外，与招股说明书中

的含义相同。

本回复中的字体代表以下含义：

类别 字体

审核中心意见落实函所列问题 宋体（加粗）

对审核中心意见落实函所列问题的回复 宋体（不加粗）

招股说明书补充、修订披露内容 楷体（加粗）

在本回复中，若合计数与各分项数值相加之和或相乘在尾数上存在差异，均

为四舍五入所致。
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问题1

请进一步说明发行人新产品的拓展情况及报告期内的销售收入变化；结合

新产品布局、研发投入以及募投项目规划，进一步说明发行人未来业务增长的

驱动因素及可持续性。

请保荐机构核查并发表明确意见。

【发行人说明】

一、请进一步说明发行人新产品的拓展情况及报告期内的销售收入变化

发行人始终致力于医用敷料等一次性医疗器械及消毒卫生用品的研发、生产

和销售，主要产品包括手术耗材类、伤口护理类、消毒清洁类、防护类、高分子

及辅助类和非织造布类六大系列。近年来，公司在传统棉纱和无纺布类医用敷料

如手术巾、纱布垫、纱布片、无纺布片、纱布卷等产品基础上，基于二十多年来

在医用敷料行业的深耕经验以及对医用敷料行业发展趋势的理解，结合下游客户

产品需求，凭借持续的研发投入和技术积累，除了对原有产品如手术巾、纱布垫、

无纺布类等产品的改良、改进外，不断进行新产品研发和市场拓展，开发出了针

盒、连接管、医用袜、曲缩卷、湿巾、干巾、消毒液等新产品，发行人新产品报

告期内销售收入具体情况如下：

单位：万元

产品类别
产品名

称

销售收入 截至 2023年
12月 31日在

手订单金额
[注]

2023年 1-6月 2022年 2021年 2020年

高分子及

辅助类

连接管 2,809.38 3,093.18 3.61 0.77 739.41

针盒 650.30 1,710.95 1,298.94 1,253.23 163.24

喉罩 150.67 310.46 181.97 19.67 -

伤口护理

类

医用袜 262.41 42.47 - - 440.79

曲缩卷 558.90 3,499.72 1,241.46 1,219.72 2,880.22

棉签 289.73 569.23 781.80 703.74 0.80

消毒清洁

类

湿巾 1,217.64 1,665.24 4,522.92 4,123.89 42.50

干巾 288.36 181.94 10.12 17.33 -

湿纸巾 417.86 649.06 561.70 1,399.38 173.28
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酒精消

毒液
401.66 1,523.19 797.31 963.75 4.25

碘伏消

毒液
147.43 328.29 339.03 289.03 -

合计 7,194.34 13,573.73 9,738.86 9,990.51 4,444.49

占营业收入比例 15.11% 12.42% 12.45% 6.15% /

注：发行人产品生产交货周期较短，某一时点的在手订单金额不能完全体现未来的销售情况。

报告期各期，发行人新产品实现销售收入分别为 9,990.51万元、9,738.86万

元、13,573.73万元和 7,194.34万元，占比分别为 6.15%、12.45%、12.42%和 15.11%，

截至 2023年 12月 31日在手订单合计金额为 4,444.49万元。报告期内发行人新

产品销售收入呈增长趋势，在手订单情况良好。

1、高分子及辅助类

报告期内，发行人凭借高分子及辅助类产品竞争优势，持续加大与主要客户

的合作深度，拓展下游市场，扩大销售规模。报告期各期，发行人高分子及辅助

类产品销售收入分别为 5,718.40万元、7,106.89万元、13,078.86万元和 6,980.02

万元，2020-2022年复合增长率为 51.23%。随着发行人开发出针盒、连接管、喉

罩等新产品并实现销售，报告期内公司高分子及辅助类产品收入规模不断增长，

为公司收入增长提供新动力。

发行人连接管产品于 2022年实现量产和批量销售，报告期内连接管产品销

售收入分别为 0.77万元、3.61万元、3,093.18万元和 2,809.38万元。2023 年，

发行人连接管产品销售收入为 5,854.16万元（未审数），同比增长 89.26%，截

至 2023年 12月 31日在手订单金额为 739.41万元，随着发行人与客户的订单持

续落地以及不断的市场开拓，预计未来连接管产品销售收入将持续增长。

报告期内，发行人针盒产品销售收入分别为 1,253.23万元、1,298.94万元、

1,710.95万元和 650.30万元，整体销售情况较为稳定。

报告期内，发行人喉罩产品销售收入分别为 19.67万元、181.97万元、310.46

万元和 150.67万元，呈快速增长趋势，预计未来销售将趋于稳定。

2、伤口护理类

发行人医用袜产品于 2022年通过客户验证并实现销售。2022年和 2023年，
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发行人医用袜产品实现销售收入分别 42.47万元和 1,931.11万元（2023年为未审

数），截至 2023年 12月 31日在手订单金额为 440.79万元，未来随着发行人与

现有客户的合作不断深入以及新客户合作落地，发行人医用袜产品销售收入将进

一步增长。

报告期内，发行人曲缩卷销售收入分别为 1,219.72 万元、1,241.46 万元、

3,499.72万元和 558.90万元，截至 2023 年 12 月 31日在手订单金额为 2,880.22

万元，随着发行人与新客户合作的不断深入，预计未来曲缩卷产品销售收入将进

一步增长。

报告期内，发行人棉签产品销售收入整体较为稳定。

3、消毒清洁类

发行人消毒清洁类产品中细分产品种类较多，公司根据下游客户需求不断开

发新产品并拓展市场，主要产品包括湿巾、干巾、湿纸巾、酒精消毒液、碘伏消

毒液等，上述新产品主要为日常生活消费品，具有广阔的下游市场，发行人通过

挖掘境内外市场需求和销售渠道，扩大产品知名度，带动产品销售增长。

综上，发行人新产品拓展情况良好，报告期内新产品销售收入呈增长趋势。

二、结合新产品布局、研发投入以及募投项目规划，进一步说明发行人未

来业务增长的驱动因素及可持续性

（一）发行人新产品布局情况

发行人通过在现有业务发展过程中不断挖掘客户新的产品需求，同时根据医

用敷料行业的未来发展趋势，依托公司多年积累的行业经验、研发技术成果以及

市场需求，不断进行新产品布局，获得下游客户和市场认可。目前，发行人已开

发了脑神经棉片、组合包、医用袜、PVP-I（聚维酮碘）等液体产品、连接管、

耦合剂、氧气湿化瓶以及高端医用敷料等新产品，除医用袜、连接管已实现批量

销售外，其他新产品主要处于客户验证阶段，发行人正在加快与相关客户的合作，

落实并完善产品和市场布局。

截至本回复签署日，发行人新产品布局及相关产品项目进展情况如下：
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产品类别 产品项目名称 进展情况

手术耗材类 脑神经棉片 预计 2024年新增产品项目，目前客户正在验证中

伤口护理类

组合包 预计 2024年新增产品项目，目前客户正在验证中

医用袜
2023年已存在合作项目，预计 2024年将有新增项目

（相关客户正在验证中）

高端医用敷料 正在与相关客户送样、洽谈及报价过程中

消毒清洁类 PVP-I等液体产品 预计 2024年新增产品项目，目前客户正在验证中

高分子及辅助类

连接管
2023年已存在合作项目，预计 2024年将有新增项目

（相关客户正在验证中）

耦合剂 预计 2024年新增产品项目，目前客户正在验证中

氧气湿化瓶
预计 2024年新增产品项目，目前客户正在验证中，

已与客户签署合作协议

（二）发行人研发投入情况

发行人自成立以来始终注重研发创新，持续进行研发投入，提升公司核心竞

争力。报告期内，发行人研发投入分别为 5,100.33万元、2,863.80万元、3,529.94

万元和 1,711.20万元，占营业收入比例分别为 3.14%、3.66%、3.23%和 3.59%，

研发投入占比较为稳定，研发投入与发行人业务发展相匹配。

报告期内，发行人研发投入主要用于产品改良以及新产品研发项目，截至本

回复签署日，发行人正在重点开展的主要研发项目情况如下：

序

号
项目名称

项目预计总投

入（万元）

目前

进展
拟达到的目标

1
高效杀菌防渗透气

纱布垫的研究与开

发

808.00 中试
研发一种透气性好、防渗效果佳的防

渗透气纱布垫。

2
手术室感染控制用

品的研究与开发
540.00 中试

通过设计开发和不断改良，比如增加

手术包内工具种类等途径，丰富定制

医疗包服务，提高手术室的利用率。

3
速吸耐污高弹性无

纺布的研究与开发
522.00 中试

通过设计开发和不断改良，将提高无

纺布的透光性、弹性以及在环保方面

降低无纺布的污染成本。

4
环保易降解湿巾的

研究与开发
495.00 中试

研发一种既能有效清洁消毒又不会

产生刺激性，且没有毒副作用的环保

可降解的湿巾。

5
多功能鼻胆引流管

的研究与开发
437.00 中试

研发一种防堵塞效果好、避免对人体

组织产生伤害的引流管。
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序

号
项目名称

项目预计总投

入（万元）

目前

进展
拟达到的目标

6
防滑耐磨高弹医用

袜的研究与开发
402.00 中试

研发一种舒适耐磨、不易滑落的防滑

耐磨高弹医用袜。

7
含杀菌效果的植物

基质医用润滑剂的

研究与开发

781.00 小试

研发一种对镜体无腐蚀，稳定性好，

对病人刺激性小且无毒无副作用的

含杀菌效果的植物基质医用润滑剂。

8
一次性便捷消毒医

用棉片的研究与开

发

910.00 小试
研发一种便捷、避免交叉感染、功能

多样化的医用棉片。

9
可促创面愈合医用

无纺布的研究与开

发

398.00 小试

研发一种可以调节伤口创伤处的松

紧程度，以此来提升伤口恢复速率的

医用无纺布。

10
针对液体速吸的医

用手术毛巾的研究

与开发

850.00 小试
研发一种针对液体速吸、抗菌效果佳

的医用手术毛巾。

11
可快速吸血的抗菌

性医用脱脂纱布的

研究与开发

1,036.00 小试
研发一种快速止血并且抗菌杀菌力

强、生物相容性好的医用脱脂纱布。

12 消毒杀菌湿纸巾及

其制备工艺的研究
394.00 小试

通过针刺法围绕医用湿纸巾的结构、

工艺进行创新和设计，以提高湿纸巾

的吸水、杀菌、消毒、强度等综合性

能，同时增加消毒储液量高。研发出

一种消毒效果强、便利的湿纸巾

13 低刺激高效消毒棉

棒的研究与开发
400.00 小试

研发一种具有环保功能、可多次使

用、采用紫外线消毒技术的低刺激高

效消毒棉棒。

14 新型多功能医用针

盒的研究与开发
285.00 小试

研发一种能够提高安全性、多样性以

及实用性的多功能医用针盒。

（三）发行人募投项目规划情况

发行人本次公开发行股票募集资金扣除对应的发行费用后，将全部用于与公

司主营业务相关的项目，具体如下：

单位：万元

序号 项目名称 投资金额
拟投入募集

资金金额

项目备案

文件

环评批复

文件

实施主

体

1
高端医用敷料

和无纺布及其

制品项目

42,000.00 42,000.00 坛 发 改 备

〔2021〕1号
常 金 环 审

〔2021〕52号 发行人

2 研发中心建设

项目
5,500.00 5,500.00 坛 发 改 备

〔2021〕11号
常 金 环 审

〔2021〕96号 发行人

3 信息化系统升

级改造项目
6,500.00 6,500.00 坛 工 信 备

〔2022〕10号 不适用 发行人

4 补充流动资金 18,000.00 18,000.00 不适用 不适用 发行人
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合计 72,000.00 72,000.00 - - -

发行人募投项目系基于公司主营业务，综合考虑未来行业的发展趋势、国家

产业政策、公司资金情况等因素确定的。

1、高端医用敷料和无纺布及其制品项目

随着居民消费能力提升和健康意识加强、行业政策大力支持以及自主研发技

术水平提高等多因素的驱动下，医用敷料需求向高端产品转移，新型高端敷料研

发及产业化成为行业发展方向。

发行人已基本完成了高端医用敷料的产品布局，截至本回复签署日，发行人

已完成壳聚糖伤口敷料、藻酸盐敷料、无菌敷贴、活性碳纤维敷料、透明敷料、

水胶体敷料、聚氨酯泡沫敷料等产品的研发和注册。发行人旨在通过该募投项目，

延伸上游产业链，满足公司生产原材料端充足和稳定的供应，加大在高端医用敷

料产品领域的投入，提高公司规模化生产能力，实现高端医用敷料领域的技术研

发成果产业化，促进公司未来业绩进一步提升。

2、研发中心建设项目

发行人研发中心建设项目旨在将研发中心建设成为集技术研发、外观设计和

试验检测等功能为一体的医用敷料研发试验平台，通过引进专业技术人才，以公

司现有主营产品的技术改良提升、包括高端医用敷料在内的新产品研发为重要研

究内容和方向，不断丰富现有产品结构，满足市场需求，从而提高公司产品的盈

利能力和市场占有率，提升公司的核心竞争力。

3、信息化系统升级改造项目

随着公司经营规模不断扩大以及全球范围内市场布局，公司面临的内外部环

境在不断变化，经营管理及产品服务的复杂程度相应提高。信息化系统升级改造

项目是对公司现有信息服务平台进行全方面优化以及功能延深、扩展，通过建立

满足公司实际发展需求的集成化信息系统，进一步延伸公司信息化与公司管理、

业务融合的深度与广度，从业务水平、管理效率、经营决策等多方面提升公司综

合竞争能力。
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4、补充流动资金项目

随着公司生产经营规模的不断扩大，公司对流动资金的需求持续上升，充足

的营运资金有助于公司抵御市场竞争风险、应对市场变化、实现公司战略规划。

此外，公司始终注重产品和技术研发、创新，不断加大研发投入用于技术升级和

新产品研发，公司要保持较高的行业竞争力、健康发展，需要不断在产品研发、

技术创新和工艺升级加大研发投入，从而对研发资金的需求将进一步增长。因此，

公司使用部分募集资金补充流动资金可以满足公司日常经营中营运资金的需求，

有利于公司的持续健康发展。

（四）发行人未来业务增长的驱动因素及可持续性

1、发行人能够通过技术创新持续提升已有产品线的竞争力

近年来，发行人在已有产品线的基础上，根据行业发展和下游需求，在传统

医用敷料产品基础上不断研发改良型的医用敷料产品，如新型抑菌型无纺布手术

巾、高效杀菌防渗透气纱布垫、促愈合止血无纺布、高效杀菌防感染擦拭棉片、

高效灭菌医用润滑剂等。通过现有产品改良研发和技术提升，不断优化产品性能

和生产工艺，提高公司技术水平和核心竞争力。

报告期内，发行人通过研发改良产品实现销售收入分别为 69.41万元、334.38

万元、3,141.38万元和 2,599.55万元，增长迅速，快速实现了产品研发到生产成

果转化。

2、发行人能够通过研发新产品并不断实现成果转化

发行人始终注重研发投入，结合行业发展趋势和下游客户需求研发新产品并

实现成果转化，为公司发展提供新动力。

2022 年，发行人研发的医用袜产品开始实现批量销售，2022 年和 2023 年

1-6 月销售金额分别为 42.47 万元和 262.41 万元，2023 年医用袜销售金额为

1,931.11万元（未审数），同比增长 4,447.00%，预计未来医用袜收入将进一步

增长。

发行人连接管产品于 2022年开始批量生产并交付客户，报告期内销售收入

分别 0.77万元、3.61万元、3,093.18万元和 2,809.38万元，增长迅速，2023 年



8-1-10

实现销售收入 5,854.16万元（未审数），同比增长 89.26%。

此外，发行人已经开发的脑神经棉片、组合包、PVP-I等液体产品、耦合剂、

氧气湿化瓶等产品均已在相关客户的验证中，预计 2024年开始实现销售。

未来，发行人将进一步利用自身在医用敷料行业深厚的技术优势和生产经验

积累，通过技术创新和产品改良不断优化和丰富传统医用敷料产品，扩大销售规

模，实现业绩增长。

3、发行人在高分子产品领域具有明显优势

发行人于 2017年开始不断加大医用高分子产品的研发和生产投入，根据下

游需求不断拓展产品种类，目前发行人高分子及辅助类产品主要包括润滑剂、连

接管、针盒等。发行人凭借在高分子类产品领域的研发创新优势和与同行业可比

公司的产品差异化竞争优势，以及从原材料到成品的产业链化生产优势，与国外

大客户建立了深度合作关系。报告期内高分子及辅助类产品销售收入分别为

5,718.40万元、7,106.89万元、13,078.86万元和 6,980.02 万元，2020-2022 年复

合增长率达到 51.23%，成为发行人业绩增长的新动力。2023年发行人高分子及

辅助类产品实现销售收入 14,913.57万元（未审数），同比增长 14.03%，预计未

来收入将进一步增长。

4、发行人顺应行业发展趋势完成高端医用敷料产品布局

发行人顺应行业发展趋势，于 2015年开始布局高端医用敷料产品，截至本

回复签署日，发行人已完成壳聚糖伤口敷料、藻酸盐敷料、无菌敷贴、活性碳纤

维敷料、透明敷料、水胶体敷料、聚氨酯泡沫敷料等产品的研发和注册，已具备

相关产品的生产技术。报告期内，发行人高端医用敷料销售收入分别为 80.09万

元、145.93万元、218.30万元和 83.95万元，整体销售规模较小，主要原因系开

展高端医用敷料生产经营需要大量固定资产投入和销售渠道建立及营销投入，发

行人受限于目前资金实力和发展阶段，相关投入较小，难以进入国际市场。发行

人拟通过本次申请首次公开发行并在主板上市募集资金投资于高端医用敷料和

无纺布及其制品项目，加大在高端医用敷料产品领域的投入，同时利用自身已在

高端医用敷料领域积累的技术优势，不断进行研发创新和工艺优化，有效降低成

本，实现规模化供应，为打开国际市场和开拓国内市场创造有利条件，促进公司
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未来业绩进一步提升。

5、发行人拥有优质的客户资源

发行人深耕行业多年，在国内外市场积累了较高的知名度，拥有丰富且优质

稳定的客户资源，与多家国际知名医用敷料品牌商建立了长期战略合作关系，包

括 Cardinal、Medline、Owens & Minor、Mckesson、Hartmann等，上述客户均为

全球性医疗服务提供商和医疗产品品牌商或生产商，市场基础牢固、销售渠道通

畅、产品需求稳定，其中 Cardinal和Mckesson为世界 500强企业，业务范围涵

盖上百个国家和地区，为公司业务持续稳定发展和市场开拓提供了充分保障。优

质的客户资源能够为发行人提供持续的发展动力，通过与客户的深入合作，发行

人能够及时了解客户需求，不断进行新产品研发和工艺改进，丰富产品种类，提

升产品质量，为客户提供具有市场竞争力的产品，进而有助于提升发行人业务规

模和市场占有率。

综上，发行人未来业务增长的驱动因素主要体现在发行人能够通过技术创新

持续提升已有产品线的竞争优势、通过研发新产品并不断实现成果转化、发行人

在高分子产品领域具有明显优势、顺应行业发展趋势完成高端医用敷料产品布局

以及优质的客户资源，发行人业务增长具备可持续性。

【中介机构核查意见】

一、核查程序

针对上述事项，保荐机构执行了以下核查程序：

1、访谈了发行人董事长、总经理、销售负责人、研发负责人，了解发行人

新产品拓展和布局情况以及发行人未来增长的驱动力和持续性；

2、取得发行人报告期内的销售明细表，了解发行人新产品销售收入变化情

况；

3、查阅医用敷料等领域相关的行业研究报告，了解相关行业的未来发展趋

势；

4、取得发行人截至 2023年 12月 31日的在手订单明细；
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5、取得报告期内发行人研发投入明细，在研项目的相关资料，了解发行人

研发投入和在研项目的实施情况及项目进度；

6、查阅了发行人募投项目的可行性研究报告，了解发行人募投项目规划情

况；

7、查阅了发行人主要客户的公开信息资料等。

二、核查意见

经核查，保荐机构认为：

1、发行人新产品拓展情况良好，报告期内新产品销售收入呈增长趋势；

2、发行人未来业务增长的驱动因素主要体现在发行人能够通过技术创新持

续提升已有产品线的竞争优势、通过研发新产品并不断实现成果转化、发行人在

高分子产品领域具有明显优势、顺应行业发展趋势完成高端医用敷料产品布局以

及优质的客户资源。
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【保荐机构关于发行人回复的总体意见】

对本回复材料中的发行人回复（包括补充披露和说明的事项），本保荐机构

均已进行核查，确认并保证其真实、完整、准确。

（以下无正文）
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（本页无正文，为健尔康医疗科技股份有限公司《关于健尔康医疗科技股份有限

公司首次公开发行股票并在沪市主板上市的审核中心意见落实函的回复》之盖章

页）

健尔康医疗科技股份有限公司

年 月 日



8-1-15

发行人董事长声明

本人已认真阅读健尔康医疗科技股份有限公司本次审核中心意见落实函回

复的全部内容，确认审核中心意见落实函回复不存在虚假记载、误导性陈述或者

重大遗漏，并对审核中心意见落实函回复的真实性、准确性、完整性承担相应法

律责任。

董事长签名：

陈国平

健尔康医疗科技股份有限公司

年 月 日
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（本页无正文，为中信建投证券股份有限公司《关于健尔康医疗科技股份有限公

司首次公开发行股票并在沪市主板上市的审核中心意见落实函的回复》之签章页）

保荐代表人签名：

朱北航 吕 岩

中信建投证券股份有限公司

年 月 日
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关于本次审核中心意见落实函回复报告的声明

本人已认真阅读健尔康医疗科技股份有限公司本次审核中心意见落实函回

复报告的全部内容，了解报告涉及问题的核查过程、本公司的内核和风险控制流

程，确认本公司按照勤勉尽责原则履行核查程序，审核中心意见落实函回复报告

不存在虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对上述文件的真实性、准确性、

完整性、及时性承担相应法律责任。

法定代表人/董事长签名：

王常青

中信建投证券股份有限公司

年 月 日
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