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立信会计师事务所（特殊普通合伙） 

关于肯特催化材料股份有限公司 

首次公开发行股票并在沪市主板上市申请文件的审核问

询函之回复 

 

信会师函字[2023]第ZF531号 

 

上海证券交易所： 

 

由国金证券股份有限公司转来贵所于 2023 年 3 月 16 日出具的《关于肯特

催化材料股份有限公司首次公开发行股票并在沪市主板上市申请文件的审核问

询函》（上证上审〔2023〕196 号）（以下简称“审核问询函”）已收悉，我们对

涉及申报会计师的相关问题进行了逐项核查，有关情况回复如下： 

如无特别说明，本回复所用释义与《肯特催化材料股份有限公司首次公开

发行股票并在主板上市招股说明书》（以下简称“招股说明书”）一致，若出现合

计数值与各分项数值之和尾数不符的情况，均为四舍五入原因造成。 

本问询函回复中的字体： 

审核问询函所列问题 黑体（加粗） 

对审核问询函所列题的回复，或招股说明书中原披露本次未修订的内容 宋体（不加粗） 

2023年半年度财务报告数据更新涉及的修改、补充 楷体（加粗） 
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问题 7：关于收入和客户 

根据申报材料：（1）发行人“目前已成功进入到分子筛领域、电池电解液

领域，积累了鲁西催化剂有限公司、中触媒（688267）、华海药业（600521）、

万华化学（600309）、万润股份（002643）等在分子筛、医药、石油化工等领

域具备自主知识产权并实现工业化制造企业客户，并进入了永太科技

（002326）、新宙邦（300037）等电池电解质领域知名企业的供应链”，中触

媒和华海药业为报告期内前五大客户；（2）报告期内，苄基三甲基氯化铵销售

数量从 2019 年 3,352.48 吨下降至 2021 年的 1,175.41 吨，主要由于产品生产

工艺简单、供应增加，竞争加剧导致在下游石油化学应用领域销量下降；四乙

基氢氧化铵销售数量从 2019 年 1,343.66 吨下降至 2021 年 428.91 吨，主要由

于煤制烯烃分子筛催化剂工艺变革，对成本较高的四乙基氢氧化铵催化剂需求

减少以及江苏响水化工事故影响较弱后，部分竞争对手恢复生产所致；（3）部

分贸易商向发行人采购产品占采购同类产品的比例较高，且贸易商将相关产品

主要卖给单一的终端客户，如营口龙驰化工商贸有限公司、宁波市石化进出口

有限公司、乌鲁木齐广瑞源商贸有限公司、青岛晟驰环保科技有限公司等。 

请发行人披露：（1）报告期内前五大客户的性质（生产商/贸易商）；（2）

报告期内收入按照下游应用领域的分布情况及变动原因。 

请发行人说明：（1）对中触媒和华海药业等客户的销售金额与公开披露数

据的差异情况及原因；与上述其他客户合作历史及报告期内销售收入情况；（2）

报告期内，结合生产商、贸易商客户新增、减少数量及销售金额，说明“客户

众多且粘性强”的依据；（3）苄基三甲基氯化铵、四乙基氢氧化铵销量是否存

在进一步下降的情况；结合公司其他主要产品的竞争环境及市场需求、主要客

户变动、产品的可替代性、下游应用领域技术迭代等情况，分析短期内其他主

要商品是否存在销量或毛利率下滑的风险；（4）相关贸易商采购发行人产品占

其营收规模的比例，贸易商经营贸易类业务的毛利率情况，发行人未直接与终

端客户合作而通过贸易商销售产品的原因及合理性，是否符合行业惯例；对相

关贸易商销售产品单价与直接销售产品单价的差异情况，发行人与贸易商之间

是否存在关联关系。 

请保荐机构、申报会计师说明核查依据、过程，并发表明确核查意见。 

回复： 

【发行人披露】 

（一）报告期内前五大客户的性质（生产商/贸易商）； 

发行人已在招股说明书之“第五节 业务与技术”之“四、发行人销售情况和主

要客户”之“（六）报告期内公司前五大客户销售情况”进行了补充披露： 
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报告期内，公司前五名客户销售情况如下： 

单位：万元、% 

2023年 1-6 月 

序号 客户名称 客户类型 销售收入 主要产品 占比 

1 

天津天辰绿色能源工程技术研发有

限公司 
生产商 658.41 

四丙基氢氧化铵、四乙基氢氧化铵等 

1.87 

中化学天辰绿能新材料技术研发

（淄博）有限公司 
生产商 656.54 1.87 

2 青岛易德能新材料有限公司 贸易商 1,078.76 1-金刚烷基三甲基氢氧化铵等 3.07 

3 常州市亚宏化工有限公司 贸易商 866.28 四丁基溴化铵、苄基三乙基氯化铵等 2.47 

4 营口龙驰化工商贸有限公司 贸易商 766.18 四乙基氢氧化铵 2.18 

5 

江苏昌泰复合材料有限公司 贸易商 476.57 四丁基溴化铵、苄基三乙基氯化铵、

三乙胺盐酸盐等 

1.36 

沭阳县丰泰化学品有限公司 贸易商 279.56 0.80 

合并 — 4,782.30 — 13.61 

2022年度 

序号 客户名称 客户类型 销售收入 主要产品 占比 

1 江苏昌泰复合材料有限公司 贸易商 2,579.85 

四丁基溴化铵、苄基三乙基氯化铵、

三乙胺盐酸盐等 

3.19 

2 淄博易美富元商贸有限公司 贸易商 2,319.56 四丙基氢氧化铵、四丙基溴化铵等 2.87 

3 

天津天辰绿色能源工程技术研发有

限公司 

生产商 2,001.12 四丙基氢氧化铵、四乙基氢氧化铵等 2.48 

4 

中触媒新材料股份有限公司 生产商 662.57 

四丙基溴化铵、四丙基氢氧化铵等 

0.82 

中海亚环保材料有限公司 生产商 1,130.65 1.40 

5 卓悦环保新材料（上海）有限公司 生产商 1,639.36 四丙基氢氧化铵、四丙基溴化铵等 2.03 

合计 — 10,333.11 — 12.79 

2021年度 

序号 客户名称 客户类型 销售收入 主要产品 占比 

1 青岛晟驰环保科技有限公司 贸易商 1,777.43 1-金刚烷基三甲基氢氧化铵等 2.80 

2 

江苏昌泰复合材料有限公司 贸易商 1,725.21 四丁基溴化铵、苄基三乙基氯化铵、

三乙胺盐酸盐、四丁基氯化铵等 

2.71 

沭阳县丰泰化学品有限公司 贸易商 51.31 0.08 

3 

中触媒新材料股份有限公司 生产商 1,383.39 

四丙基氢氧化铵、四丙基溴化铵等 

2.18 

中海亚环保材料有限公司 生产商 287.61 0.45 

4 常州市亚宏化工有限公司 贸易商 1,666.64 四丁基溴化铵、苄基三乙基氯化铵等 2.62 

5 

天津天辰绿色能源工程技术研发有

限公司 

生产商 1,447.82 四丙基氢氧化铵、四丙基溴化铵等 2.29 

合计 — 8,339.41 — 13.13 
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2020年度 

序号 客户名称 客户类型 销售收入 主要产品 占比 

1 宁波市石化进出口有限公司 贸易商 1,839.93 四乙基氢氧化铵等 3.79 

2 

中触媒新材料股份有限公司 生产商 1,239.74 四丙基氢氧化铵、四丙基溴化铵、四

乙基氢氧化铵、1-金刚烷基三甲基氢

氧化铵等 

2.55 

中海亚环保材料有限公司 生产商 388.29 0.80 

3 

沭阳县丰泰化学品有限公司 贸易商 1,033.37 

苄基三乙基氯化铵、四丁基溴化铵等 

2.13 

江苏昌泰复合材料有限公司 贸易商 455.93 0.94 

4 

营口龙驰化工商贸有限公司 贸易商 1,322.31 四乙基氢氧化铵、1-金刚烷基三甲基

氢氧化铵等 

2.72 

辽宁恒顺达新材料有限公司 生产商 125.31 0.26 

5 广州大有精细化工厂 生产商 891.33 四乙基氢氧化铵、四丙基氢氧化铵等 1.83 

合计 — 7,296.22 — 15.02 

注 1：刘敏持有江苏昌泰复合材料有限公司 51%股权和沭阳县丰泰化学品有限公司

45%股权，刘树德持有沭阳县丰泰化学品有限公司 55%股权，刘敏与刘树德系兄弟关系； 

注 2：中触媒新材料股份有限公司持有中海亚环保材料有限公司 100%股权； 

注 3：张芳华持有营口龙驰化工商贸有限公司 100%股权，骆凯持有辽宁恒顺达新材

料有限公司 100%股权，骆凯系张芳华弟弟张芳亮之配偶； 

注 4：马铭泽持有青岛易德能新材料有限公司 100%股权;宿文华持有青岛晟驰环保科

技有限公司 50%股权，马雷持有青岛晟驰环保科技有限公司 50%股权；马铭泽与宿文华系

母女关系，马铭泽与马雷系兄妹关系； 

（二）报告期内收入按照下游应用领域的分布情况及变动原因。 

发行人已在招股说明书之“第六节 财务会计信息与管理层分析”之“九、经营

成果分析”之“（一）营业收入的构成和变化分析”之“2、主营业务收入构成和变

化情况”之“（5）主营业务收入按应用领域分析”进行了补充披露： 

（5）主营业务收入按应用领域分析 

报告期内，发行人主营业务收入按下游应用领域销售情况如下表所示： 

单位：万元、% 

项目 
2023年1-6月 2022年度 2021年度 2020年度 

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比 

医药 5,528.40 15.76 16,610.23 20.65 12,857.35 20.28 9,760.89 20.17 

石油化工 4,024.78 11.48 9,449.32 11.74 6,747.48 10.64 4,620.13 9.54 

粉末涂料 3,943.84 11.25 9,354.22 11.63 6,556.60 10.34 5,713.73 11.80 

农药 3,204.99 9.14 8,256.47 10.26 5,413.02 8.54 4,350.03 8.99 
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项目 
2023年1-6月 2022年度 2021年度 2020年度 

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比 

煤化工 2,675.23 7.63 4,589.52 5.70 2,935.62 4.63 4,503.10 9.30 

环境保护 2,592.58 7.39 3,515.85 4.37 4,928.26 7.77 1,441.68 2.98 

硅烷偶联剂 1,178.12 3.36 3,389.42 4.21 2,999.01 4.73 1,625.66 3.36 

液晶单体 992.85 2.83 2,093.01 2.60 1,344.71 2.12 843.40 1.74 

油田化学品 562.11 1.60 711.34 0.88 732.52 1.16 2,422.60 5.00 

其他 10,368.84 29.56 22,486.44 27.95 18,888.32 29.79 13,122.95 27.11 

合计 35,071.74 100.00 80,455.80 100.00 63,402.87 100.00 48,404.16 100.00 

发行人产品下游应用领域主要包括医药、石油化工、粉末涂料、农药、煤

化工等众多领域，2020年至2022年发行人在各应用领域的销售收入整体呈稳步

增长趋势，且收入占比整体变动较小。大部分应用领域销售收入稳定增长，一

方面得益于公司产品在对应领域的销售数量持续增长，另一方面，2021年至

2022年化工行业产品上下游销售价格普遍大幅上涨，进一步导致产品销售收入

上升。2023年上半年受上下游行业产品市场价格下降等因素影响，医药、农药

等领域销售收入出现下降。 

【发行人说明】 

（一）对中触媒和华海药业等客户的销售金额与公开披露数据的差异情况

及原因；与上述其他客户合作历史及报告期内销售收入情况； 

1、对中触媒和华海药业等客户的销售金额与公开披露数据的差异情况及

原因； 

经查询中触媒（688267）、华海药业（600521）、万华化学（600309）、

万润股份（002643）、永太科技（002326）、新宙邦（300037）等客户的公

开信息，报告期内，仅中触媒2019年、2020年披露数据与发行人存在差异。具

体差异情况如下： 

单位：万元 

项目 

2019年 2020年度 

采购金额 

/销售金额 

应付账款 

/应收账款 

采购金额 

/销售金额 

应付账款 

/应收账款 

中触媒披露（采购） 1,370.59 1,055.33 1,420.30 525.64 

发行人披露（销售） 1,442.95 847.61 1,628.03 525.64 

差异 -72.36 207.72 -207.73 - 

注:中触媒披露数据来源于其首次公开发行股票招股说明书，下同。 
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中触媒披露数据为包含其子公司中海亚环保材料有限公司（简称“中海

亚”）的合并数据。发行人子公司肯特科技与中触媒、中海亚均存在业务往来。

双方披露差异具体原因如下： 

1）2019年披露差异 

2019年度交易额披露差异72.36万元系：①2018年12月28日肯特科技依照

合同约定向中触媒发出18吨1-金刚烷基三甲基氢氧化铵，中触媒当月收到货物

后进行了暂估入库，而肯特科技收到中触媒到货确认回执单的时间为2019年1

月3日，肯特科技据此于2019年确认收入74.48万元；②2019年因暂估差异中海

亚与肯特科技交易金额差异2.12万元。因此合并来看，2019年双方差异72.36

万元。 

2019年末往来款项差异207.72万元，主要系当年中海亚将对其他供应商的

207.72万元应付暂估款串户计入肯特科技。 

2）2020年披露差异 

2020年度交易额披露差异207.73万元，主要系2020年中海亚将2019年原

串户计入肯特科技207.73万元的应付暂估款进行了调整，因此调整后，至2020

年末，发行人与中触媒的往来披露数据已无差异。 

2、与上述其他客户合作历史及报告期内销售收入情况 

发行人与鲁西催化、中触媒、华海药业等公司的合作历史及报告期内销售

收入情况如下： 

单位：万元 

客户 
 销售额  

合作历史 
2023 年 1-6 月 2022年度 2021年度 2020年度 

鲁西催化 417.76 1,328.96 1,415.80 752.18 4年以上 

中触媒 253.95 1,793.22 1,671.00 1,628.04 6年以上 

华海药业 539.38 1,633.66 1,339.65 651.14 6年以上 

万华化学 370.18 1,050.64 749.32 113.84 6年以上 

万润股份 74.37 186.28 665.83 97.63 6年以上 

永太科技 178.50 994.23 799.16 286.44 6年以上 

新宙邦 43.89 200.11 123.89 214.87 4年以上 

注：鲁西催化系鲁西催化剂有限公司；中触媒系中触媒新材料股份有限公司与中海亚

环保材料有限公司合并数据；永太科技系浙江永太科技股份有限公司、山东沾化永太药业

有限公司、滨海永太科技有限公司、内蒙古永太化学有限公司、浙江永太手心医药科技有

限公司合并数据，新宙邦系惠州市宙邦化工有限公司。 
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发行人与鲁西催化、中触媒、华海药业等客户的交易规模整体较大，与新

宙邦的交易金额相对较小。截止2023年6月末，发行人与以上客户的合作时间均

在3年以上。 

（二）报告期内，结合生产商、贸易商客户新增、减少数量及销售金额，

说明“客户众多且粘性强”的依据； 

发行人产品种类较多，下游行业以及应用领域也较为广泛，因此客户数量

总体较多。 

1、客户数量及销售额分布情况 

报告期内，发行人不同销售模式下客户数量、销售金额分布情况如下： 

单位：家、万元 

项目 规模分布 

2023年 1-6 月 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

家数 销售额 家数 销售额 家数 销售额 家数 销售额 

生产商 

500 万元以上 6 3,785.21 21 19,770.53 14 13332.06 6 4,954.06 

100-500 万元 58 12,060.49 110 25,000.76 87 18,976.53 69 14,653.09 

100 万元以下 734 8,864.34 899 11,666.53 848 9,959.73 718 9,812.38 

小计 798 24,710.04 1030 56,437.83 949 42,268.32 793 29,419.52 

贸易商 

500 万元以上 3 2,711.23 10 11,854.72 8 9,387.74 9 8,497.21 

100-500 万元 16 3,979.01 36 8,152.91 34 7,367.39 28 5,960.29 

100 万元以下 378 3,741.77 437 4,322.63 475 4,560.94 558 4,697.38 

小计 397 10,432.00 483 24,330.26 517 21,316.07 595 19,154.88 

总体 

500 万元以上 9 6,496.44 31 31,625.25 22 22,719.80 15 13,451.27 

100-500 万元 74 16,039.50 146 33,153.68 121 26,343.92 97 20,613.38 

100 万元以下 1,112 12,606.11 1,336 15,989.17 1,323 14,520.67 1,276 14,509.76 

合计 1,195 35,142.04 1,513 80,768.09 1,466 63,584.38 1,388 48,574.41 

发行人产品相转移催化剂能显著提高化学反应效率，广泛应用于石油炼制、

医药化工、环境保护、电子化学品等诸多领域，且催化剂相较于生产用原材料

整体用量小，导致公司拥有众多的客户。同时，公司开拓下游应用领域中新的

市场需求，不断开发新的客户。由上表看出，报告各期发行人客户家数均在

1000家以上，2020至2022年客户总数量、销售总金额均呈现稳步增长趋势。销

售额在100万元以下的小客户数量较多，数量占比达到88%以上，销售收入占

比不到30%。而年销售金额大于500万元的客户数量占客户总数量的1.50%左右，

但对应销售收入占营业收入的比在27.69%-39.16%，收入较为集中。由于2023

年1-6月为半年度销售数据，导致销售额在100万元以下的客户销售金额及数量

占比提高，销售额大于500万的客户销售金额及数量占比降低。 
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2、生产商、贸易商客户新增、减少变动情况 

（1）500万元以上的客户 

报告期内，公司各期销售额大于500万元大客户的合计收入分别占营业收

入的27.69%、35.73%、39.16%和18.49%。大客户数量增减变动情况如下： 

单位：家 

销售模式 项目 2023 年 1-6 月 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

生产商 

上期客户数量（A） 21 14 6 6 

新增客户数量（B）  - - - 

退出客户数量（C） 1 - - - 

销售规模变动客户数量（D） -14 7 8 0 

本期客户数量（E=A+B-C+D） 6 21 14 6 

贸易商 

上期客户数量（A） 10 8 9 8 

新增客户数量（B）  - - - 

退出客户数量（C） 1 - - - 

销售规模变动客户数量（D） -6 2 -1 1 

本期客户数量（E=A+B-C+D） 3 10 8 9 

总体 

上期客户数量（A） 31 22 15 14 

新增客户数量（B） - - - - 

退出客户数量（C） 2 - - - 

销售规模变动客户数量（D） -20 9 7 1 

本期客户数量（E=A+B-C+D） 9 31 22 15 

注 1：新增客户（B）系本期较上期新增的客户，即上期未销售而本期销售金额在 500

万元及以上；退出客户（C）系本期较上期减少的客户，即上期销售金额在 500 万元及以

上而本期未销售；销售规模变动客户数量（D）系本期较上期销售规模变动导致相应客户

规模分层变动影响。 

注 2：2020-2022 年新增和退出客户统计到 2022 年 12 月 31 日，下同。 

注 3：2023年 1-6月新增和退出客户统计到 2023年 8月 31日，下同。 

2020-2022年，年销售额大于500万元客户中，客户变动均为销售规模变动

引起，即均为往期老客户与公司合作规模变动导致。2023年1-6月由于采用半年

度的业务数据，统计的客户销售额非年销售额，相应导致客户数量有所变动。 
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报告期内，500万元以上大客户的合作年限整体较为长，合作关系稳定。

截止2022年12月31日，发行人与年销售额在500万元以上大客户的合作年限情

况如下： 

单位：万元、家 

销售模式 合作年限 收入总金额 占比 家数 占比 

生产商 

5 年以上 11,136.86 56.33% 11 52.38% 

3-5 年 7,343.11 37.14% 8 38.10% 

1-3 年 1,290.56 6.53% 2 9.52% 

1 年以内 - - - - 

小计 19,770.53 100.00% 21 100.00% 

贸易商 

5 年以上 557.32 4.70% 1 10.00% 

3-5 年 10,212.16 86.14% 8 80.00% 

1-3 年 1,085.23 9.15% 1 10.00% 

1 年以内 - - - - 

小计 11,854.72 100.00% 10 100.00% 

总体 

5 年以上 11,694.19 36.98% 12 38.71% 

3-5 年 17,555.27 55.51% 16 51.61% 

1-3 年 2,375.79 7.51% 3 9.68% 

1 年以内 - - - - 

合计 31,625.25 100.00% 31 100.00% 

注：合作年限按照与该客户历史首次合作时间计算。 

年销售额在500万元以上的大客户整体变动较小，且合作年限在3年以上的

销售额占比及客户数量占比均达到90%以上，客户粘性较高。发行人产品多应

用于医药、分子筛、液晶等应用领域，这些领域对原材料供应的质量、稳定性

等均要求较高，因此在经过严格审核并确立长期合作关系以后，出于更换成本

考虑客户通常不会随意更换供应商。长期以来，公司凭借自身产品质量、供应

稳定性、安全环保生产等优势，与下游众多客户建立了良好稳定的合作关系，

整体来说客户粘性较强。年销售额在500万以上的主要客户在2023年上半年仍与

公司保持合作，未发生较大变动。 

（2）100-500万元的客户 

报告期内，发行人销售额在100-500万元客户其各期销售总额分别占营业

收入的42.44%、41.43%、41.05%和45.64%。销售额在100-500万元客户的数

量增减变动情况如下： 
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单位：家 

销售模式 项目 2023 年 1-6 月 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

生产商 

上期客户数量（A） 110 87 69  55 

新增客户数量（B） 1 16 14 9 

退出客户数量（C） 14 5 4 2 

销售规模变动客户数量（D） -39 12 8 7 

本期客户数量（E=A+B-C+D） 58 110 87 69 

贸易商 

上期客户数量（A） 36 34 28  29 

新增客户数量（B）  3 3 6 

退出客户数量（C） 5 4 3 2 

销售规模变动客户数量（D） -15 3 6 -5 

本期客户数量（E=A+B-C+D） 16 36 34 28 

总体 

上期客户数量（A） 146 121 97 84 

新增客户数量（B） 1 19 17 15 

退出客户数量（C） 19 9 7 4 

销售规模变动客户数量（D） -54 15 14 2 

本期客户数量（E=A+B-C+D） 74 146 121 97 

报告期内，年销售额在100-500万元客户中，新增客户数量占当期客户比

例为15.46%、14.05%、13.01%、1.35%，退出客户数量占上期客户数量的

4.76%、7.22%、7.44%、13.01%。2020年至2022年新增客户数量高于退出客户

数量，销售额在100-500万元间的客户数量不断增加。2023年1-6月由于采用半

年度的业务数据，统计的客户销售额非年销售额，相应导致客户数量有所变动。 

2020-2022年，年销售额在100-500万元的客户中，合作年限在3年以上的

客户销售额占比及客户数量占比均在60%以上，合作关系较为稳定。截止2022

年12月31日，年销售额在100-500万元客户的合作年限情况如下： 

单位：万元、家 

销售模式 合作年限 收入总金额 占比 家数 占比 

生产商 

5 年以上 9,486.55 37.95% 43 39.09% 

3-5 年 5,933.06 23.73% 24 21.82% 

1-3 年 7,279.99 29.12% 31 28.18% 

1 年以内 2,301.16 9.20% 12 10.91% 

小计 25,000.76 100.00% 110 100.00% 

贸易商 
5 年以上 3,303.42 40.52% 14 38.89% 

3-5 年 2,440.21 29.93% 9 25.00% 



8-2-11 

销售模式 合作年限 收入总金额 占比 家数 占比 

1-3 年 1,981.50 24.30% 11 30.56% 

1 年以内 427.78 5.25% 2 5.56% 

小计 8,152.91 100.00% 36 100.00% 

总体 

5 年以上 12,789.97 38.58% 57 39.04% 

3-5 年 8,373.27 25.26% 33 22.60% 

1-3 年 9,261.50 27.94% 42 28.77% 

1 年以内 2,728.94 8.23% 14 9.59% 

合计 33,153.68 100.00% 146 100.00% 

（3）100万元以下的客户 

报告期内，发行人销售额在100万元以下的客户其各期销售总额分别占营

业收入的29.87%、22.84%、19.80%和35.87%。销售额在100万元以下客户的

数量增减变动情况如下： 

单位：家 

销售模式 项目 2023 年 1-6 月 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

生产商 

上期客户数量（A） 899 848 718 634 

新增客户数量（B） 139 359 359 291 

退出客户数量（C） 380 346 199 150 

销售规模变动客户数量（D） 76 38 -30 -57 

本期客户数量（E=A+B-C+D） 734 899 848 718 

贸易商 

上期客户数量（A） 437 475 558 527 

新增客户数量（B） 89 102 130 267 

退出客户数量（C） 187 182 212 190 

销售规模变动客户数量（D） 39 42 -1 -46 

本期客户数量（E=A+B-C+D） 378 437 475 558 

总体 

上期客户数量（A） 1336 1323 1276 1161 

新增客户数量（B） 228 461 489 558 

退出客户数量（C） 567 528 411 340 

销售规模变动客户数量（D） 115 80 -31 -103 

本期客户数量（E=A+B-C+D） 1112 1336 1323 1276 

2020-2022年，年销售额在100万元以下客户中，新增客户数量占当期客户

比例为43.73%、36.96%、34.51%、20.50%，退出客户数量占上期客户数量的

29.29%、32.21%、39.91%、42.44%，新增客户数量高于退出客户数量。销售

额在100万元以下的客户数量较多且不断增加。新增及退出客户数量占比较高
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主要系公司销售金额在10万元以下的小客户较多，其采购订单数量少，多为单

次采购。2023年1-6月由于采用半年度的业务数据，统计的客户销售额非年销

售额，相应导致客户数量有所变动。 

2020-2022年，年销售额在100万元以下的客户合作年限在3年以上的客户

销售额占比为57.75%，客户数量占比均在42.59%以上，合作关系较为稳定。

截止2022年12月31日，年销售额在100万元以下的客户的合作年限情况如下： 

单位：万元、家 

销售模式 合作年限 收入总金额 占比 家数 占比 

生产商 

5 年以上 3,808.59 32.65% 199 22.14% 

3-5 年 2,594.49 22.24% 140 15.57% 

1-3 年 2,965.14 25.42% 245 27.25% 

1 年以内 2,298.31 19.70% 315 35.04% 

小计 11,666.53 100.00% 899 100.00% 

贸易商 

5 年以上 1,719.48 39.78% 127 29.06% 

3-5 年 1,111.23 25.71% 103 23.57% 

1-3 年 1,184.61 27.40% 114 26.09% 

1 年以内 307.31 7.11% 93 21.28% 

小计 4,322.63 100.00% 437 100.00% 

总体 

5 年以上 5,528.07 34.57% 326 24.40% 

3-5 年 3,705.71 23.18% 243 18.19% 

1-3 年 4,149.75 25.95% 359 26.87% 

1 年以内 2,605.62 16.30% 408 30.54% 

合计 15,989.15 100.00% 1336 100.00% 

报告期内，100 万元以下的客户数量占比较高，对应收入占比相对较低。

100 万以下客户中合作年限在 3 年以下的客户占比较高，主要系公司小客户较

多，其采购订单数量少，多为单次采购。 

综上所述，一方面由于公司产品广泛应用于石油炼制、医药化工、环境保

护、电子化学品等诸多领域且公司积极探索下游应用市场需求，开发和积累了

众多客户，报告各期客户数量均在 1000 家以上；另一方面，由于下游客户对

原材料供应的质量、稳定性等要求较高，因此在经过严格审核并确立长期合作

关系以后，出于更换成本考虑客户通常不会随意更换供应商。公司凭借其自身

产品质量、供应稳定性、安全环保生产等优势，与下游大客户建立了稳定的合

作关系，因此公司客户符合数量众多且粘性较强的特点。 
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（三）苄基三甲基氯化铵、四乙基氢氧化铵销量是否存在进一步下降的情

况；结合公司其他主要产品的竞争环境及市场需求、主要客户变动、产品的可

替代性、下游应用领域技术迭代等情况，分析短期内其他主要商品是否存在销

量或毛利率下滑的风险； 

1、苄基三甲基氯化铵、四乙基氢氧化铵销量是否存在进一步下降的情况； 

报告期内，发行人苄基三甲基氯化铵、四乙基氢氧化铵销售数量情况如下： 

单位：吨 

产品 2023 年 1-6 月 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

苄基三甲基氯化铵 834.73 1,501.64 1,175.41 2,276.50 

四乙基氢氧化铵 155.34  476.82  428.91 713.44 

如上表所示，2020年至2021年度发行人苄基三甲基氯化铵、四乙基氢氧化

铵销量下滑后，于2022年度有所回升。2020年至2021年度苄基三甲基氯化铵

销量下降主要系油田化学品的竞争加剧、市场供应增加，公司逐渐放弃该部分

业务，销量下降。随着苄基三甲基氯化铵在粉末涂料应用领域的需求快速增长，

客户采购量增加，产品销量在2022年度有所回升，较上年度增长27.76%。

2021年度四乙基氢氧化铵销量下降系江苏响水事故影响逐渐减弱，部分竞争对

手逐渐恢复生产，其通过宁波石化从公司处采购产品的数量减少，因此公司通

过贸易商销售的收入占比有所降低。2022年销量较上年度增长11.17%，主要系

发行人在继续巩固煤制烯烃产业市场，销量较上年增长。2023年1-6月四乙基氢

氧化铵销量下降主要受部分主要客户MTO项目生产暂停等影响。发行人已积极

拓展四乙基氢氧化铵在MTO、beta分子筛、电子化学品等应用领域新客户。 
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2、结合公司其他主要产品的竞争环境及市场需求、主要客户变动、产品的可替代性、下游应用领域技术迭代等情况，分

析短期内其他主要商品是否存在销量或毛利率下滑的风险； 

发行人短期内主要产品销量及毛利率分析如下： 

单位：吨、% 

系列 产品 

2023年1-6月 2022年度 2021年度 2020年度 

短期内销量及毛利率变动分析 

数量 毛利率 数量 毛利率 数量 毛利率 数量 毛利率 

季铵盐 

四丁基溴

化铵 

2,111.54 19.61 4,021.99 25.49 3,811.94 23.52 3,704.59 25.84 主要应用于农药、医药、材料等传统领域，产品应用领域、市场需求及主要客户较为稳定，技

术较为成熟；短期内产品销量不会出现大幅下滑，但毛利率会随上下游市场价格及供需关系会

出现一定波动。 

苄基三乙

基氯化铵 

1,636.52 16.95 3,609.58 21.24 2,836.60 21.50 2,709.72 24.83 

四乙基溴

化铵 

430.80 28.89 938.21 28.97 714.77 26.03 536.1 25.73 

除传统领域外，下游含溴阻燃剂生产需求持续扩大，部分客户采购量增长，四乙基溴化铵销量

短期内不会下滑，毛利率会随行业市场价格波动而小幅波动。 

四甲基氯

化铵 

873.98 54.90 1,557.19 38.77 1,338.66 40.23 2,100.02 47.84 

下游氟化反应催化剂等领域需求及主要客户较稳定；2021年度受江西肯特老厂关停、新厂投

产较晚影响，部分石油领域客户订单有所减少；2022年江西肯特新厂投产后该领域销量有所

增长，制造费用提升使得毛利率下降；短期内产品销量不会大幅下滑，毛利率下滑风险较小。 

四丙基溴

化铵 

268.78 29.30 568.85 25.33 578.3 26.08 445.4 20.24 

主要应用于分子筛模板剂、硅烷偶联剂领域，市场需求及主要客户较稳定；短期内销量大幅下

滑影响较低，毛利率会随上下游市场价格及供需情况出现波动。 

苄基三甲

基氯化铵 

834.73 21.31 1,501.64 23.82 1,175.41 38.76 2,276.50 43.92 

应用于石油、粉末涂料等领域， 2020至2021年石油领域销量大幅减少后，其他领域带动下

2022年总销量已出现上升，短期内销量不会大幅下滑；2021年下半年江西肯特新厂投产至

2022年生产稳定后，产品制造费用成本上升，毛利率下滑，短期内毛利率将受到产品产销量

的影响。 

季铵碱 

四丙基氢

氧化铵 

519.80 30.82 1,123.27 27.94 930.89 25.89 593.55 27.78 

主要应用于分子筛及甲醇制烯烃等领域，客户较稳定，TS-1分子筛国产化下发行人销量逐年

增长，短期内销量不会大幅下降；毛利率会随产量、上下游价格、供需关系等发生变动。 
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系列 产品 

2023年1-6月 2022年度 2021年度 2020年度 

短期内销量及毛利率变动分析 

数量 毛利率 数量 毛利率 数量 毛利率 数量 毛利率 

四乙基氢

氧化铵 

155.34 29.32 476.82 34.49 428.91 42.77 713.44 40.43 

主要应用于煤制烯烃分子筛，2021年受响水爆炸事故影响减弱，行业竞争者逐渐恢复生产等

影响，产品销量下降，至2022年销量已有所回升，短期内销量大幅下滑风险较小；2022年江

西肯特新厂生产该产品后制造费用上升，毛利率下降，短期内产品毛利率会根据产销量情况呈

现波动。 

1-金刚烷

基三甲基

氢氧化铵 

129.23 34.30 133.07 38.93 201.74 43.15 52.29 47.74 

应用于汽车尾气处理领域，2021年国6推行后销量大幅上涨，2022年受宏观经济等影响销量有

所下滑，但随着宏观经济影响消除较长期看销量不会大幅下滑；随着行业产能增加，毛利率下

降，经短期下滑后未来将逐渐趋于平稳。 

季鏻盐 

三苯基乙

基溴化鏻 

311.14 28.25 548.98 27.98 661.02 32.63 619.83 29.32 

产品主要应用于粉末涂料等领域，竞争较为激烈，公司产品销量波动较小，毛利率随上下游价

格及供需出现一定波动，该产品属于成熟产品，短期内销量及毛利率急剧下降风险较小。 

冠醚 

18-冠醚-

6 

23.56 30.52 64.38 36.25 63.34 43.21 46.21 42.56 

应用于全氟己酮、电池电解液及表面活性剂等领域，市场需求整体增长，短期内销量可能波

动，但较长期看销量大幅下滑风险较小；2022年原料价格上涨等影响下毛利率下滑，短期内

随着产销率、原料价格等出现波动。 

其他 

三乙胺盐

酸盐 

483.10 40.43 1,594.12 36.10 1,502.79 29.15 1,249.59 32.51 

产品主要用于医药等领域，公司产品质量稳定性较好，因此对医药领域客户销量逐年增加，短

期内受宏观经济影响会有所波动；医药领域客户对原料价格敏感度较低，故产品平均毛利率有

所增长，短期内下滑风险较小。 

发行人主要产品均为普通化学原料，经过多年研发、生产后产品技术已趋于成熟稳定；长期以来发行人主要产品市场需

求保持平稳增长，产品被替代的可能性较小，下游应用领域技术迭代等不会对公司产品市场需求产生大范围的影响。公司客

户数量较多但销售占比较为集中，部分客户受行业或宏观经济影响短期内需求量可能出现一定下滑，但较长期来看主要客户

需求整体较为稳定。公司通过与众多中、小客户建立业务合作，能够及时把握行业市场信息，不断培养出新的市场及客户需

求，从而保证销量的稳定增长。 
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（四）相关贸易商采购发行人产品占其营收规模的比例，贸易商经营贸易类业务的毛利率情况，发行人未直接与终端客

户合作而通过贸易商销售产品的原因及合理性，是否符合行业惯例；对相关贸易商销售产品单价与直接销售产品单价的差异

情况，发行人与贸易商之间是否存在关联关系。 

1、相关贸易商采购发行人产品占其营收规模的比例，贸易商经营贸易类业务的毛利率情况，发行人未直接与终端客户合

作而通过贸易商销售产品的原因及合理性，是否符合行业惯例 

报告期内主要贸易商采购发行人产品占其营业收入的比例，贸易商经营贸易业务的毛利率情况，及发行人未直接与终端

客户合作的合理性分析如下： 

单位：万元 

序号 公司名称 
销售额 

采购占比 毛利率 
2023 年 1-6 月 2022年度 2021年度 2020年度 

1 
江苏昌泰复合材料有限公司 476.57 2,579.85 1,725.21 455.93 

80%-100% 7%-10% 
沭阳县丰泰化学品有限公司 279.56 - 51.31 1,033.37 

2 淄博易美富元商贸有限公司 - 2,319.56 1,120.18 864.87 90%-100% 5%-10% 

3 常州市亚宏化工有限公司 866.28 1,395.53 1,666.64 530.44 15%-70% 5%-8% 

4 营口龙驰化工商贸有限公司 766.18 1,324.30 1,217.29 1,322.31 90%-100% 8%-10% 

5 
青岛晟驰环保科技有限公司 - 488.50 1,777.43 148.23 

50%-92% 5%左右 
青岛易德能新材料有限公司 1,078.76 732.74 - - 

6 十倍速（上海）贸易有限公司 312.57 1,085.23 24.07 0.53 100% 1.5%左右 

7 VESTA CHEMICALS BV 198.34 746.93 368.53 269.20 3%-25% 5%左右 

8 杭州联派化工有限公司 97.45 603.66 429.87 337.11 13%-23% 10%左右 

9 
安徽思又朴化工科技有限公司 276.50 419.66 563.89 843.85 

5%-35% 5%-7% 
安徽思又朴生物科技有限公司 23.27 177.66 126.52 - 
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序号 公司名称 
销售额 

采购占比 毛利率 
2023 年 1-6 月 2022年度 2021年度 2020年度 

10 靖江市绿宇化工有限公司 240.37 557.32 685.47 451.82 50%-95% 5%左右 

11 山东正吉化工有限公司 292.07 509.59 234.49 - 6%-20% 6%-8% 

12 无锡市乾丰化工科技有限公司 92.66 325.40 631.63 580.12 50%-70% 7%左右 

13 乌鲁木齐广瑞源商贸有限公司 350.93 316.11 298.26 773.36 70%-90% 15%左右 

14 济南荣冠化工有限公司 5.11 231.84 369.91 168.92 50%-80% 5%左右 

15 TCI Chemical Trading Co Ltd 52.65 42.05 196.48 708.95 80%左右 5%-10% 

16 宁波市石化进出口有限公司 - 6.57 31.59 1,839.93 100% 0.5%-1.5% 

17 上海清曼化学有限公司 492.38 56.64 28.88 - 100% 5%-10% 

合计 5,901.65 13,919.14 11,547.64 10,328.95 — — 

占贸易总收入比重 56.57% 57.21% 54.17% 53.92% — — 

注：采购占比系贸易商采购发行人产品占其营业收入的比例。 
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发行人未直接与终端客户合作而通过贸易商销售产品的原因主要包括： 

第一，发行人贸易商终端客户主要为分子筛、医药、液晶、精细化工等

领域生产企业，终端客户采购发行人产品作为其生产用催化剂，催化剂的种

类、质量标准、配比比例等是其生产工艺技术的关键，因此通过增设贸易商

环节，终端客户可以变更商品标签、隔离生产与采购人员等隐藏原材料来源，

进而进行工艺技术保密，此类贸易商如淄博易美富元商贸有限公司、青岛晟

驰环保科技有限公司等。 

第二，催化剂虽然对生产工艺至关重要，但并不一定是生产产品的主要

原材料，因此部分生产企业基于供应商管理效率等考虑，会将部分原材料集

中交给贸易商进行采购，如杭州联派化工有限公司、济南荣冠化工有限公司

等贸易商。 

第三，国内化工行业市场较大，供需方之间存在信息差异，在此背景下

部分贸易商往往掌握着优质的客户资源，如江苏昌泰复合材料有限公司、无

锡市乾丰化工科技有限公司等。 

发行人所处行业为化学原料和化学制品制造业，长期来看终端客户通过

贸易商采购符合相应的行业惯例。首先，部分终端生产企业基于工艺技术保

密、客户资源保密，及避免同行业竞争等考虑，会通过贸易商与上游供应商

开展合作；其次，部分贸易商在行业细分领域中有其一定的技术或渠道优势，

因此会通过贸易与技术服务结合的方式为终端客户提供产品技术支持；最后，

化工行业上下游产品价格时有波动，贸易商可以利用其市场信息及渠道优势，

在短期内通过价格对产品供需关系进行调整。此外，贸易商在产品进出口资

质、资金回收周期等方面也存在着一定的优势。因此综合来看，贸易商有其

长期存在的合理性，发行人贸易商收入占比变动符合行业惯例。 

此外，与发行人同处化学原料和化学制品制造业的已上市企业凌玮科技

（301373）、聚焦股份（301283）、星辉环材（300834）等诸多企业均存在

通过贸易商销售产品的情况。 

2、对相关贸易商销售产品单价与直接销售产品单价的差异情况，发行人

与贸易商之间是否存在关联关系； 

发行人主要采取竞争性报价或谈判方式确定价格。公司以产品生产性投入

为基础，结合产品生产工艺、下游应用领域、市场供需关系、竞争对手报价等

因素综合确定产品销售价格。针对不同客户，公司同时考虑双方合作历史、合

作规模、客户市场影响力等进行价格磋商，最终确定合理的价格。公司未针对

贸易商客户设定差异化定价。 
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发行人对报告期前十大贸易商客户销售主要产品的销售单价与直接销售产

品单价的差异情况如下表： 

序号 产品 

数量

（吨） 

金额 

（万元） 

单价 

(元/kg) 

直接销售

产品单价

（元/kg） 

差异率 

2023 年 1-6 月 

1 四丁基溴化铵 411.97 1,297.45 31.49 34.01 -7.40% 

2 四乙基氢氧化铵 123.66 815.93 65.98 63.01 4.72% 

3 1-金刚烷基三甲基氢氧化铵 37.50 794.69 211.92 229.72 -7.75% 

4 苄基三乙基氯化铵 248.00 414.81 16.73 18.55 -9.81% 

5 四甲基氯化铵 185.43 380.36 20.51 26.00 -21.09% 

6 三苯基甲基溴化鏻 33.00 312.57 94.72 112.54 -15.84% 

7 四丙基溴化铵 60.00 284.07 47.35 43.61 8.56% 

合计 1,099.56 4,299.89 — — — 

2022年度 

1 四丁基溴化铵 667.53 2,970.13 44.49 45.92 -3.10% 

2 四乙基氢氧化铵 225.13 1,484.76 65.95 66.23 -0.41% 

3 苄基三乙基氯化铵 703.65 1,416.71 20.13 21.37 -5.77% 

4 四丙基氢氧化铵 150.18 1,304.32 86.85 86.31 0.62% 

5 1-金刚烷基三甲基氢氧化铵 50.01 1,221.40 244.25 248.39 -1.67% 

6 三苯基甲基溴化鏻 84.66 1,118.42 132.11 136.95 -3.54% 

7 四丙基溴化铵 196.71 974.58 49.54 51.71 -4.18% 

合计 2,077.85 10,490.33 — — — 

2021年度 

1 四丁基溴化铵 992.91 3,783.12 38.10 40.55 -6.04% 

2 1-金刚烷基三甲基氢氧化铵 78.02 1,890.75 242.35 231.71 4.59% 

3 四乙基氢氧化铵 192.35 1,207.56 62.78 65.01 -3.44% 

4 苄基三乙基氯化铵 512.6 984.51 19.21 20.42 -5.96% 

5 四丙基氢氧化铵 122.57 850.50 69.39 69.09 0.43% 

6 四丙基溴化铵 65.15 271.22 41.63 41.57 0.15% 

7 三苯基甲基溴化鏻 4.38 40.81 93.29 93.70 -0.44% 

合计 1,967.96 9,028.47 — — — 
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序号 产品 

数量

（吨） 

金额 

（万元） 

单价 

(元/kg) 

直接销售

产品单价

（元/kg） 

差异率 

2020年度 

1 四乙基氢氧化铵 525.12 3,294.40 62.74 64.93 -3.37% 

2 四丁基溴化铵 968.08 2,953.29 30.51 30.74 -0.75% 

3 苄基三乙基氯化铵 457.9 665.81 14.54 15.86 -8.33% 

4 四丙基氢氧化铵 96.52 619.76 64.21 68.05 -5.63% 

5 四丙基溴化铵 120.68 425.59 35.27 35.45 -0.51% 

6 1-金刚烷基三甲基氢氧化铵 6.75 161.5 239.27 239.96 -0.29% 

7 三苯基甲基溴化鏻 0.93 7.46 80.67 80.29 0.48% 

合计 2,175.97 8,127.82 — — — 

注1：以上列示产品为公司向前十大贸易商客户销售的主要产品，各期主要产品对应收入占前十大贸

易商客户销售收入的比例均在75%以上； 

注2：直接销售产品单价为当年对生产商客户销售同产品的平均销售单价；差异率=（单价-直接销售

产品单价）/直接销售产品单价。 

发行人对前十大贸易商销售主要产品的平均销售单价与直接销售产品单

价存在一定差异，主要系产品市场价格波动及主要贸易商客户采购量较大，

价格相对较低等影响，但总体差异较小，具有合理性。 

其中，2020 年前十大贸易商客户采购苄基三乙基氯化铵单价较同期直接

销售产品单价低 8.33%，主要系该产品当期下半年销售单价较低，而前十大

贸易商客户下半年采购量大，因而全年平均采购价格较低。 

2021 年前十大贸易商客户采购四丁基溴化铵单价较同期直接销售产品单

价低 6.04%，主要系该产品当期市场价格随原料价格上涨而上升，而前十大

贸易商客户上半年采购量大，因此全年平均采购价格低于同期直接销售产品

单价。 

2023 年 1-6 月前十大贸易商客户主要产品采购单价较同期直接销售产品

单价有差异，主要系当期受原材料价格影响，不同期间销售价格变动较大。

其中前十大贸易商客户采购四甲基氯化铵单价较同期直接销售产品单价低

21.09%主要系该产品对前十大贸易商客户采购主要为乌鲁木齐广瑞源商贸有

限公司，该客户交货方式为自提，单价相比其他客户较低，新疆客户液态产

品运费较高；同时该公司下游为传统油田化学品领域，定价相对较低。前十

大贸易商客户采购三苯基甲基溴化鏻单价较同期直接销售产品单价低 15.84%

主要系前十大贸易商客户采购都在第二季度，由于原材料价格下降，第二季

度的平均销售价格低于第一季度。 
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除招股说明书“第八节 公司治理与独立性”之“七、关联方、关联关系及关

联交易”披露的关联方和关联交易外，发行人与贸易商不存在关联关系或其他

利益安排。 

【申报会计师说明】 

（一）核查程序 

针对上述事项，申报会计师执行了以下核查程序： 

1、根据销售收入明细，核查销售前五大客户的性质（生产商/贸易商）； 

2、分析发行人销售收入明细中下游应用领域的相关信息，向发行人销售负

责人、财务负责人等了解下游应用领域销售收入变动的原因，发行人与主要公

众公司客户的合作历史背景，发行人的营销策略和产品特性，以及各期客户分

布和增减变动情况； 

3、查阅发行人主要客户年度报告、招股说明书等公开信息，对比分析发行

人销售收入等财务数据与客户公开披露数据是否一致，分析并核实不一致的原

因； 

4、与中触媒相关人员就披露差异进行访谈并分析原因，与发行人财务负责

人等了解与中触媒公开披露数据差异的原因，检查发行人与中触媒及其子公司

中海亚交易额及往来款余额确认的询证函； 

5、分析销售明细中主要产品销量变动情况，向发行人销售、财务负责人了

解苄基三甲基氯化铵、四乙基氢氧化铵等主要产品销量变动的原因，了解主要

产品竞争环境及市场需求、主要客户变动、产品的可替代性、下游应用领域技

术迭代等情况，并分析短期内主要商品销量或毛利率下滑的风险； 

6、获取贸易商采购发行人产品占其营收规模比例，及贸易商经营贸易类业

务的毛利率等数据，分析发行人未直接与终端客户合作而通过贸易商销售产品

的原因及合理性，以及是否符合行业惯例； 

7、获取并检查发行人实际控制人、主要股东、董监高出具的调查表，核查

上述主体及其关联方的对外投资、任职等信息，确认其及其亲属与发行人报告

期内供应商或客户之间是否存在投资、任职或其他关联关系、利害关系； 

8、通过互联网公开渠道查询贸易商客户工商信息，识别与发行人及实际控

制人、主要股东、董监高等是否存在关联关系； 

9、访谈发行人实际控制人、主要股东、董事、监事、高级管理人员； 

10、核查发行人、实际控制人、董事、监事、高级管理人员、关键岗位人

员资金流水。 
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（二）核查意见 

经核查，申报会计师认为： 

1、发行人已补充披露报告期内前五大客户的性质； 

2、发行人已按下游应用领域补充披露各期销售收入情况，报告期内不同应

用领域销售收入的变动具有合理性； 

3、中触媒公开披露的财务数据与发行人披露数据存在差异，经核查差异原

因具有合理性； 

4、根据对发行人生产商、贸易商客户新增、减少数量及销售金额的分析，

公司有客户具有数量众多且粘性较强的特点； 

5、发行人苄基三甲基氯化铵、四乙基氢氧化铵销量有所回升，进一步下滑

的风险较低；根据对其他主要产品竞争环境及市场需求、主要客户变动等情况

的分析，短期内发行人其他主要商品销量或毛利率大幅下滑的风险较低； 

6、发行人未直接与终端客户合作而通过贸易商销售产品有相应的合理性，

且符合行业惯例；发行人通过贸易商销售产品单价与直接销售产品单价存在一

定差异，但具有合理性；除招股说明书“第八节 公司治理与独立性”之“七、关联

方、关联关系及关联交易”披露的关联方和关联交易外，发行人与贸易商不存在

关联关系或其他利益安排。 
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问题 8：关于成本和毛利率 

根据申报材料：（1）发行人报告期内主要产品毛利率主要因为直接材料费

用和制造费用的上升呈下降趋势；（2）报告期内制造费用增长较快，主要由于

折旧费、能源支出、工薪支出增长所致。2021 年能源费用上涨主要系江西新厂

区于下半年建成投产，增加电解车间、DCS 控制系统以及公用工程，自动化水

平提高，整体用电规模上升；2022 年 1-6 月上涨主要系电、蒸汽等能源价格上

涨。 

请发行人：（1）以图示方式，列示报告期内主要产品原材料采购价格与产

品销售单价、单位成本中直接材料费用、毛利率的变动趋势；（2）说明不同类

型能源消耗与产品产量是否存在对应关系，单位产出能源消耗变动的原因及不

同厂区差异情况及原因；生产过程废料的处理方式、循环利用等情况及相关会

计处理；（3）说明辅助车间人员数量及平均薪酬变动情况，在自动化程度提升

情况下，人员需求增长的合理性；（4）说明报告期内亏损合同的具体情况。 

请保荐机构、申报会计师说明核查依据、过程，并发表明确核查意见。 

回复： 

【发行人说明】 

（一）以图示方式，列示报告期内主要产品原材料采购价格与产品销售

单价、单位成本中直接材料费用、毛利率的变动趋势； 

报告期内，发行人主要产品售价、单位材料成本、原材料采购价格以及毛

利率变动趋势如下： 

1、季铵盐系列产品 

单位：元/千克 

售价、单位材料成本、原材料采购价格变动趋势 售价、单位成本、毛利率变动趋势 
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售价、单位材料成本、原材料采购价格变动趋势 售价、单位成本、毛利率变动趋势 
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报告期前三年，发行人原材料氯甲烷、三乙胺以及三正丙胺采购价格变动

较小，其他原材料采购价格逐年上升，主要产品的售价以及单位材料成本随之

逐年上升；2023 年上半年原材料采购价格下降。报告期内，发行人季铵盐系列

产品售价、单位材料成本和产品主要原材料采购价格的变动趋势一致，报告期

前三年整体呈现上升趋势，2023 年上半年呈现下降趋势。 

报告期前三年，发行人季铵盐系列各产品售价以及单位成本整体呈现上升

趋势，2023 年上半年呈现下降的趋势，与各产品主要原材料采购价格变动趋势

一致；由于各产品单位成本与单位售价的变动比例有所差异，导致报告期各期

毛利率存在波动。 

发行人季铵盐系列产品中苄基三乙基氯化铵、苄基三甲基氯化铵和四甲基

氯化铵毛利率下降幅度较大，其他产品毛利率报告期内波动相对较小。其中，

苄基三乙基氯化铵 2021 年毛利率下降主要是由于原材料采购价格上升以及江

西新厂投产后制造费用上升引起；苄基三甲基氯化铵毛利率 2022 年下降较大

主要是由于发行人为提高市场竞争力，在实施提价策略时单价增长幅度小于单

位成本增长幅度，导致毛利率整体较上年大幅下降；四甲基氯化铵 2021 年毛

利率下降主要是由于销售价格传导的滞后性以及油田化学品市场需求减少，整

体销售单价波动幅度小于单位成本波动幅度，故毛利率有所下降。 

2、季铵碱系列产品 

单位：元/千克 

售价、单位材料成本、原材料采购价格变动趋势 售价、单位成本、毛利率变动趋势 
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售价、单位材料成本、原材料采购价格变动趋势 售价、单位成本、毛利率变动趋势 

  

报告期内，发行人四丙基氢氧化铵和 1-金刚烷基三甲基氢氧化铵单位售价、

单位材料成本和产品主要原材料采购价格的变动趋势一致；发行人四乙基氢氧

化铵 2022 年单位材料成本与产品主要原材料变动趋势存在差异，主要原因为

原材料采购价格波动及产品库存的影响。四乙基氢氧化铵由四乙基氯化铵电解

生成，四乙基氯化铵仅在子公司江西肯特生产，其主要原材料三乙胺上半年与

下半年采购量基本一致，但采购平均价格从 15.50 元/千克下降到 12.61 元/千克，

采购价格波动较大。2022 年 6 月末结存的四乙基氯化铵量较多、成本高且下半

年四乙基氢氧化铵的产销量与上半年相比较低，因此全年平均单位成本及材料

成本较高，与原材料采购价格出现相反趋势。 

报告期前三年，发行人季铵碱系列各产品售价以及单位成本整体呈现上升

趋势，2023 年上半年呈现下降的趋势，与各产品主要原材料采购价格变动趋势

一致；由于各产品单位成本与单位售价的变动比例有所差异，导致报告期各期

毛利率存在波动。 

发行人季铵碱系列产品中四乙基氢氧化铵和 1-金刚烷基三甲基氢氧化铵毛

利率呈现下降趋势，四丙基氢氧化铵毛利率报告期内波动相对较小。其中，四

乙基氢氧化铵 2022 年毛利率下降主要是由于江西新厂投产后制造费用较高引

起的；1-金刚烷基三甲基氢氧化铵毛利率下降主要是由于原材料采购价格上升

引起的。 

3、季鏻盐、冠醚以及三乙胺盐酸盐 

单位：元/千克 

售价、单位材料成本、原材料采购价格变动趋势 售价、单位成本、毛利率变动趋势 
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售价、单位材料成本、原材料采购价格变动趋势 售价、单位成本、毛利率变动趋势 

  

  

报告期内，发行人三苯基乙基溴化鏻、18-冠醚-6 以及三乙胺盐酸盐各自单

位售价、单位材料成本和产品主要原材料采购价格的变动趋势一致。 

报告期前三年，发行人三苯基乙基溴化鏻、18-冠醚-6 以及三乙胺盐酸盐各

自售价和单位成本整体呈现上升趋势，2023 年上半年呈现下降的趋势，与各产

品主要原材料采购价格变动趋势一致，各产品毛利率由于单位成本与单位售价

的变动比例有所差异，导致报告期各期毛利率存在波动。 

（二）说明不同类型能源消耗与产品产量是否存在对应关系，单位产出

能源消耗变动的原因及不同厂区差异情况及原因；生产过程废料的处理方式、

循环利用等情况及相关会计处理； 

1、不同类型能源消耗与产品产量的对应关系 

发行人在生产过程中的主要能源为电力、蒸汽和天然气。电力耗用可分为

两部分：一是直接用于车间反应的部分，该部分主要为电解车间的电解机用电，

合成车间和冠醚车间真空泵、设备搅拌等也需耗用少量电力。二是用于公用工

程的部分，该部分主要为 DCS 自控设备以及冷冻机组、空压机、循环水系统等

公用工程。蒸汽与天然气耗用主要为合成反应加热。发行人不同类型能源耗用

与产量对应关系如下： 

（1）仙居厂区 

项目 2023 年 1-6 月 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

电量（万度） 618.40 1,447.27 1,475.33 1,458.57 

蒸汽量（吨） 9,426.00  19,337.00   20,412.00   19,275.00  

产量（吨） 5,407.67 11,828.99 11,264.85 11,263.64 
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项目 2023 年 1-6 月 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

单位耗电量            0.11   0.12   0.13   0.13  

单位耗汽量            1.74   1.63   1.81   1.71  

注：产量为发行人仙居厂区总产量，下同。 

报告期内，发行人仙居厂区产品单位耗电量基本维持稳定，报告期内略有

变动主要是不同产品产量变动引起的。总体而言，发行人仙居厂区产品耗电量

与产品产量存在配比关系。 

报告期内，发行人仙居厂区产品的单位耗汽基本维持稳定，2021 年度单位

耗汽量略高主要是由于 2021 年当期技改项目较多，试生产、开停车次数较多，

耗汽量相对较高。总体而言，发行人仙居厂区产品的耗汽量与产品产量存在配

比关系。 

（2）江西厂区 

项目 
2023年1-6月 2022年度 2021年度 2020年度 

新厂 新厂 新厂 老厂 老厂 

电量（万度）  513.41  1,087.24 564.87 92.14 239.29 

天然气（立方米）  779,230.00  1,408,665.83 740,485.92 268,417.50 613,507.12 

产量（吨）  4,371.87  9,475.89 4,669.05 2,120.43 7,044.06 

单位耗电量  0.12  0.11 0.12 0.04 0.03 

单位耗气量  178.24   148.66   158.59   126.59   87.10  

注：产量为发行人江西厂区总产量，下同。 

报告期内，发行人江西厂区产品单位耗电量老厂较低，新厂较高，主要原

因为江西厂区 2021 年新增自动化设备、电解车间以及其他公用工程等，当期

试生产、调试等工作较多，因此单位耗电量略高，2022 年已有所降低。同厂区

不同时间单位耗电量基本维持稳定。总体而言，发行人江西厂区产品耗电量与

产品产量存在配比关系。 

报告期内，发行人江西厂区单位天然气耗用量存在波动，主要原因为江西

老厂区设备老化以及产量变动引起的。新厂区投产后试生产、调试等工作较多，

因此 2021 年新厂单位耗气量略高，2022 年已有所降低，单位天然气耗用量基

本维持稳定。总体而言，发行人江西厂区产品的耗气量与产品产量存在配比关

系。 

2、单位产出能源消耗变动的原因及不同厂区差异情况及原因 

发行人在生产过程中的主要能源为电力、蒸汽和天然气，由于发行人主要

能源并非单一品种，为方便比较，根据《综合能耗计算通则》（GB/T2589-2020）
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将发行人能源耗用折算为标准煤，折算后发行人各生产厂区总体能源消耗与产

品产量情况如下： 

（1）仙居厂区 

项目 2023年1-6月 2022年度 2021年度 2020年度 

蒸汽耗用量（吨） 9,426.00 19,337.00 20,412.00 19,275.00 

天然气耗用量（立方米） 31,902.00 53,117.00 42,185.00  -    

电耗用量（万千瓦时） 618.40 1,447.27 1,475.33 1,458.57 

产量（吨） 5,407.67 11,828.99 11,264.85 11,263.64 

折算标准煤总额 1,694.25 3,680.24 3,803.58 3,623.71 

单位能耗量（每标准煤/吨） 0.31  0.31   0.34   0.32  

注 1：根据《综合能耗计算通则》（GB/T2589-2020），公司消耗的能源折算标准煤的

系数为：1 吨蒸汽=0.095 吨标准煤、1 万立方米天然气=12.15 吨标准煤、1 万千瓦时电

=1.229 吨标准煤（等价值），下同； 

注 2：单位能耗=厂区耗用的能源折算的吨标准煤总额/厂区产出的产品产量，下同； 

（2）江西厂区 

项目 

2023年1-6月 2022年度 2021年度 2020年度 

新厂 新厂 新厂 老厂 老厂 

蒸汽耗用量（吨） - - - - - 

天然气耗用量（立方米） 779,230.00 1,408,665.83 740,485.92 268,417.50 613,507.12 

电耗用量（万千瓦时） 513.41 1,087.24 564.87 92.14 239.29 

产量（吨） 4,371.87 9,475.89 4,669.05 2,120.43 7,044.06 

折算标准煤总额 1,577.74 3,047.74 1,593.92 439.37 1,039.50 

单位能耗量（每标准煤/吨） 0.36  0.32   0.34  0.21  0.15  

注：江西厂区附近无热力公司，采用天然气进行反应加热。 

报告期内发行人仙居厂区单位能耗量各期基本维持稳定，各期由于产品种

类不同以及不同产品产量的变动导致单位能耗量有所变动，基本维持稳定。 

发行人江西厂区 2021 年 6 月份之前在老厂区进行生产，老厂区自动化水

平低，设备以及配套设施较为简陋，并且老厂区无电解车间，因此发行人江西

老厂区单位能耗量较低。由于江西老厂区设备老化以及产量变动等原因，导致

发行人江西老厂区单位能耗量有所波动。 

2021 年下半年随着江西新厂区投产，老厂区已停用，江西新厂区增加了中

央控制室、自动化设备、环保设备、配套公用设施以及电解车间，整体能耗规

模上升。2021 年下半年新厂区单位能耗量为 0.34 每标准煤/吨，与江西厂区

2022 年水平基本一致。 
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发行人 2020 年以及 2021 年仙居厂区与江西厂区单位能耗量存在差异，主

要原因为发行人两个厂区设备配置的差异；发行人江西新厂区投产后，仙居厂

区与江西厂区单位能耗量基本一致，不存在明显差异。 

3、生产过程废料的处理方式、循环利用等情况及相关会计处理 

发行人主要从事季铵（鏻）化合物的生产制造，发行人生产过程中每批次

固体产品生产完成后会产生液体和固体的混合物，该部分混合物通过蒸馏后大

部分为回收溶剂可在下批次生产时套用，同时还可回收少部分的产品，无法回

收的剩余部分为废料，该部分主要为各种污染物，遵循 EHS 部制度要求自行处

理或送有资质单位进行回收处置。发行人生产过程中产生的废料主要为各种污

染物，不存在循环利用的情况，具体情况如下： 

废料种类 环节 执行标准 处理情况 排放情况 会计处理 

废水 
电解、蒸馏以

及烘干环节 

污水综合排放标准 GB8978-

1996,工业企业废水氮、磷

污 染 物 间 接 排 放 限

DB33/887，污水排入城镇

下 水 道 水 质 标 准 GB/T 

31962-2015 

通过铁碳预处

理和生化处理

使废水达到可

排放标准 

达标排放 

根据实际发

生的处置费

用计入当期

费用 
废气 

合成过程中的

进料、蒸馏、

放料环节以及

离心环节 

恶臭污染物排放标准  GB 

14554-93,大气污染物综合

排放标准 GB16297-1996 

RTO 焚烧 达标排放 

固体废物 
蒸馏、环保处

理、包装等环节 
— 

委托有资质单

位处置 
— 

发行人对于回收利用的溶剂及少量产品不单独进行会计处理，主要原因如

下：一是发行人固体产品生产按照批次进行投料，按月核算成本，混合物中回

收的溶剂按批次循环套用，只适合发行人自身使用，价值较小，因此月末不保

留成本。二是月末剩余混合物中可回收的产品数量占当月产量的比例较小且数

量基本维持不变，对当月成本影响可忽略不计，因此月末不单独保留成本。因

此，发行人对于回收利用的溶剂及少量产品不单独进行会计处理。 

（三）说明辅助车间人员数量及平均薪酬变动情况，在自动化程度提升

情况下，人员需求增长的合理性； 

报告期内，发行人辅助车间人员主要为生产部辅助部门人员、物流部人员、

品保部人员以及 EHS 部人员，员工人数和人均薪酬情况如下： 
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项目 2023 年 1-6 月 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

薪酬总额（万元）  1,047.22   1,955.24   1,423.37   1,037.69  

平均员工人数（人）  190.33              174.67           148.17           127.50  

人均薪酬（万元/年/人） 5.50                11.19               9.61               8.14  

注：年平均员工人数=员工当期服务月份合计数/12，下同； 

报告期内，发行人辅助车间人员平均薪酬总体稳中有升。发行人辅助车间

人员薪酬总额逐年增长，与发行人报告期内生产规模逐步扩大、人员需求增长

的实际经营情况相符。 

报告期内，辅助车间各部门人员数量情况： 

部门 
平均员工人数（人） 

2023 年 1-6 月 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

生产部辅助部门 64.83            61.17             55.00                  44.08  

其中：DCS 室 21.67  20.83   15.00   6.92  

物流部 59.00  55.25   48.83   45.33  

品保部 37.33  32.67   22.92   21.42  

EHS 部 29.17  25.58   21.42   16.67  

合计 190.33  174.67   148.17   127.50  

注：物流部主要为采购、仓储以及装卸人员。 

发行人报告期内辅助车间人员上升主要是 DCS、EHS、品保以及物流人员

上升引起的，人员增长主要原因如下：一是发行人江西新厂区投产，新增自动

化控制设备，DCS 相关岗位人员需求相应增加；二是发行人生产规模逐步扩大

以及环保要求提升，相应 EHS、品保和物流人员需求增加；三是发行人为募投

项目的运营提前储备相关人员。因此，发行人辅助车间人员需求增加合理。 

（四）说明报告期内亏损合同的具体情况 

1、报告期内亏损合同的情况 

报告期内，亏损合同情况如下： 

单位：万元 

项目 2023年1-6月 2022年度 2021年度 2020年度 

亏损合同金额（不含税） 1,615.47 841.35 1,576.15 300.00 

亏损金额 168.97 64.36 109.95 11.33 

营业收入 35,142.04 80,768.09 63,584.39 48,574.40 

净利润 4,539.77 10,958.64 8,633.93 7,225.27 

亏损合同金额/营业收入 4.60% 1.04% 2.48% 0.62% 

亏损金额/净利润 3.72% 0.59% 1.27% 0.16% 

注：主要亏损合同于签订当期已履行完毕，亏损在当期的负毛利中体现。 
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报告期内，发行人亏损合同预计亏损金额总体较小，2021 年度金额较大主

要系江西新厂区于下半年投产后，刚投产时产量较小，该部分产品成本较高，

导致该部分合同出现亏损，该部分合同于当期已履行完毕，亏损金额已体现在

当期负毛利中。后续随着产量逐步增加，单位制造费用下降。同时 2021 年第

四季度开始原材料价格大幅上涨，产品成本大幅上涨，但存在部分前期未履行

完的合同其价格较低，导致部分合同出现亏损。2023 年 1-6 月亏损金额增大主

要系①部分产品受 1 月份春节假期影响产量降低，分摊的人工制费成本增加，

后续随着产量增加，成本下降；②四甲基氢氧化铵系公司新产品，目前成本稍

高有部分亏损，但随着产量增加，成本已有所下降。 

发行人产品种类较多、应用领域较广、生产周期较短，产品市场价格也时

有波动，因此公司与客户开展业务合作时通常签订订单式合同，单笔订单合同

平均交易金额较小。发行人报告期内主要亏损合同如下： 

（1）2021年度 

单位：万元 

客户名称 产品 合同签订时间 合同金额 亏损金额 
亏损金额占 

净利润的比例 

江苏昌泰复合材料

有限公司 

苄基三乙基氯

化铵 
2021年8月 34.00 5.61 0.05% 

注：江苏昌泰复合材料有限公司合同量为 30 吨苄基三乙基氯化铵，经与客户协商实际

发货 20 吨，上述合同金额为实际执行的合同金额。 

江苏昌泰复合材料有限公司该项合同出现亏损，主要系 2021 年年江西新

厂区刚投产时产量较小，而折旧金额大幅度增加，制造费用总额上涨，导致单

位制造费用大幅上涨，单位成本上涨，因此该笔合同出现亏损。 

（2）2022年度 

单位：万元 

客户名称 产品 合同签订时间 合同金额 亏损金额 

亏损金额占 

净利润的比例 

浙江光华科技股份有限公司 三苯基乙基溴化鏻 2021年9月 36.40 9.44 0.09% 

江苏昌泰复合材料有限公司 苄基三乙基氯化铵 2022年8月 20.00 6.01 0.05% 

无锡新恒辉材料有限公司 苄基三乙基氯化铵 2022年8月 20.80 5.22 0.05% 

安徽泓泽新材料科技有限公司 苄基三甲基氯化铵 2022年7月 47.18 5.43 0.05% 

注：浙江光华科技股份有限公司合同量为 15 吨三苯基乙基溴化鏻，经与客户协商实

际发货 5 吨，上述合同金额为实际执行的合同金额。 
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浙江光华科技股份有限公司该笔合同是执行 2021 年 9 月合同未履行完毕

的部分，2021 年第四季度生产三苯基乙基溴化鏻的原材料三苯基膦及溴乙烷价

格大幅上涨，公司 2022 年 1 月份销售三苯基乙基溴化鏻为执行 2021 年 9 月合

同约定价格，因此该笔合同出现亏损。 

江苏昌泰复合材料有限公司、无锡新恒辉材料有限公司、安徽泓泽新材料

科技有限公司合同出现亏损主要系 2022 年江西厂区夏季停产检修，当月产量

大幅度下降，导致当月分摊的制造费用和成本大幅度上涨，产品成本上升，因

此部分合同出现亏损。 

（3）2023年1-6月 

单位：万元 

客户名称 产品 合同签订时间 合同金额 亏损金额 

亏损金额占 

净利润的比例 

万华化学集团股份有限公司 四甲基氢氧化铵 2023年3月 87.64  24.17  0.53% 

江苏国泰超威新材料有限公司 四乙基氟硼酸铵 2022年11月 105.00 11.93 0.26% 

山东同成医药股份有限公司 苄基三乙基氯化铵 2023年1月 61.50 10.13 0.22% 

万华化学集团股份有限公司 四甲基氢氧化铵 2023年3月 63.27 7.86 0.17% 

洛阳益民新能源科技有限公司 四甲基氢氧化铵 2023年 4 月 21.60 9.02 0.20% 

洛阳益民新能源科技有限公司 四甲基氢氧化铵 2023年 3 月 21.60 9.02 0.20% 

洛阳益民新能源科技有限公司 四甲基氢氧化铵 2023年 4 月 24.43 7.69 0.17% 

江苏昌泰复合材料有限公司 

四甲基氯化铵、苄基

三乙基氯化铵 

2023年 1 月 45.60 6.59 0.15% 

安徽思又朴化工科技有限公司 四甲基氢氧化铵 2023年 3 月 15.00 6.14 0.14% 

洛阳益民新能源科技有限公司 四甲基氢氧化铵 2023年 5 月 18.72 5.34 0.12% 

沭阳县丰泰化学品有限公司 苄基三乙基氯化铵 2023年 4 月 72.00 5.30 0.12% 

万华化学集团股份有限公司、洛阳益民新能源科技有限公司、安徽思又朴

化工科技有限公司合同出现亏损主要系向其销售产品为四甲基氢氧化铵，该产

品为 2022 年度开始自行生产，目前成本稍高有部分亏损，但随着产量增加，

成本已有所下降，合同亏损金额持续收窄。 

山东同成医药股份有限公司合同出现亏损主要系受 1 月份春节假期影响产

量降低，分摊的人工制费成本增加，后随着产量增加，成本已下降。 

江苏国泰超威新材料有限公司合同出现亏损主要系四乙基氟硼酸铵刚开始

进行批量生产，成本较高。 
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2、报告期末在手订单的亏损情况 

报告期各期末，公司在手订单较少，除浙江光华科技股份有限公司 2021

年 9 月签订的合同在期末未履行完毕存在亏损外，其他在手订单不存在大额亏

损的情况。 

【申报会计师说明】 

（一）核查程序 

针对上述事项，申报会计师执行了以下核查程序： 

1、获取并复核发行人采购明细表、收入成本明细表，统计分析主要产品的

营业成本构成，分析对比主要产品原材料采购价格与产品销售单价、单位成本

中直接材料费用、毛利率的变动趋势； 

2、获取报告期内的能源耗用统计表，结合各期产品产量计算单位能源消耗

的数量，分析能源耗用变动原因以及是否具有合理性；  

3、向发行人财务人员、生产负责人了解产品的生产过程中废料产生情况以

及会计处理方式，向安环人员了解生产废料的处理方式； 

4、获取发行人员工薪酬明细和员工花名册，统计发行人各期辅助车间员工

人数、部门分布和人均薪酬情况，分析人员人数以及人均薪酬变动的情况； 

5、获取发行人亏损合同清单，向发行人财务负责人了解亏损合同的具体情

况；获取各报告期末在手订单，测试、分析是否存在存货跌价、亏损合同的情

况。 

（二）核查意见 

经核查，申报会计师认为： 

1、发行人已以图示方式，列示报告期内主要产品原材料采购价格与产品销

售单价、单位成本中直接材料费用、毛利率的变动趋势。报告期内发行人主要

产品单位售价、单位材料成本、原材料采购价格变动趋势一致，由于成本与售

价的变动比例有所差异，报告期内发行人主要产品毛利率各期有所波动，但整

体较为合理； 

2、报告期内发行人不同类型能源消耗与产品产量存在配比关系，单位产出

能源消耗的变动主要受到江西生产厂区变动以及产品产量的变动的影响；不同

厂区单位产出能源消耗差异主要原因为江西新厂区与老厂区设备配置情况的差

异，新厂区投产后，仙居与江西单位产出能源消耗不存在重大差异；发行人生

产过程中产生的废料主要为各种污染物，主要通过自行处理以及委外处理两种

方式处置，处置费用计入当期费用； 

3、发行人报告期内辅助车间人均薪酬总体稳中有升；随着发行人业务规模

扩大以及自动化水平提升，辅助车间人员需求增长合理； 

4、报告期内亏损合同金额较小，亏损主要系成本变动、合同签订时间与执

行时间的影响，亏损具有合理性。  
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