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天津友发钢管集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关系

活动类别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动   

□现场参观            □其他（电话交流会） 

参与单位名

称及人员姓

名 

民生证券 任恒；工银瑞信 董明斌、赵博容；浙商证券 刘玮奇；津

投资本 王琛暤。 

时间 2023 年 4 月 21 日（周五） 

地点 友发集团会议室 

上市公司接

待人员姓名 

友发集团董事、副总经理 刘振东先生，董事会秘书 杜云志先生，证

券事务代表 张羽女士。 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

公司董秘就公司发展历程、竞争优势及 2022 年经营情况进行了介

绍。 

投资者提出的主要问题及公司回复情况如下： 

1、 公司去年销量与营收情况怎么样？ 

答：集团总体产销量逆势增长，工序产量为 2,010.90 万吨，比上

年增加 188.22 万吨，增幅为 10.33%，累计销量为 1,363.15 万吨，比上

年增加 156.46 万吨，增幅为 12.97%。2022 年实现营业收入 673.60 亿

元，同比增长 0.74%。营收同比增长幅度小主要原因是 2022 年钢价下

行，产品销售单价下降导致。 

虽然公司年中受行情波动和大库存影响，短期效益有所下降，但总

体钢管产销规模仍保持较大增长，新片区、新品类产品强势推进，市场

占有率持续扩大，企业品牌和竞争力稳步提升，充分体现了行业领军企

业较高的抗风险能力和发展后劲。 

2、 公司今年的库存状况如何？ 

答：公司 2023 年主要采取低库存策略。未来会根据具体市场走势

和销售情况进行调整，销售情况向好会考虑增加库存，销售情况不及预

期会考虑减少库存。目前库存在 60 万吨左右。 

3、 公司未来发展规划如何？ 

答：面对复杂多变的市场，公司始终按照全国布局战略，坚定不移

朝着新的十年发展战略目标“由千万吨迈向千亿元，做全球管业第一雄

狮”和“友发 2025”中期规划目标不断奋进。 



2023 年公司经营目标：焊接钢管全年工序产量 2,400 万吨、销量

1,550 万吨，比 2022 年分别增加约 19.25%和 13.69%；预计 2023 年营

业收入实现 700 亿元以上。 

为了保障“友发 2025”中期规划的顺利进行，公司在报告期内实施

了股票期权激励计划和员工持股计划等股权激励措施，把激励考核目

标确定为：2023- 2025 年销量 1,550 万吨、1,630 万吨、1,700 万吨，净

利润 12 亿元、14 亿元、16 亿元。 

公司将继续在“纵横”两个维度加快业务发展：“纵向”深耕钢管

产业链，沿着上下游纵深发展，提高产品附加值；“横向”以现有钢管

产品为核心，横向扩充钢管新品类，继续扩展国内新生产基地布局并探

索海外生产基地建设，不断扩大生产规模，提高市场占有率和行业影响

力，坚定不移向着产值千亿目标前进。 

4、 公司对脚手架市场如何看待？ 

答：当前国家大力支持承插型盘扣式脚手架的应用发展，各地均出

台多项相关政策，公司基于此大力发展唐山新建材项目。考虑到行业发

展初期，市场建设有待继续完善，公司计划依照现有产能规模进行投资

生产，未来将视市场发展状况择时扩张产能建设。 

5、 公司近期有股权激励计划吗？ 

答：公司短期内没有新的股权激励计划。 

6、 公司在韩城、溧阳、唐山的项目进程怎么样？ 

答：陕西韩城的项目已经完成建设，2021 年已经实现达产。溧阳

的项目建设仍在进行中，今年产量目标为 342 万吨。唐山新型建材盘

扣脚手架、方管事业部经营逐渐步入正轨，后期会考虑投资焊管项目。 

 

关于本次活

动是否涉及

应披露重大

信息的说明 

无 

附件清单

（如有） 
无 

日期 2023 年 4 月 21 日 

 


