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山西科新发展股份有限公司 

关于未弥补亏损达到实收股本总额三分之一的公告 

 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承

担个别及连带责任。 

 

山西科新发展股份有限公司（以下简称“公司”）于2022年4月

27日召开第九届董事会第七次会议，审议通过了《关于未弥补亏损达

到实收股本总额三分之一的议案》，根据《公司章程》的规定，该议

案尚需提交股东大会审议。具体情况如下： 

一、情况概述 

经中喜会计师事务所（特殊普通合伙）审计确认，公司 2021 年

归属于母公司的净利润 12,616,222.42 元，加期初未分配利润

-415,517,575.29 元，年末未分配利润为-402,901,352.87 元。截止

2021 年 12 月 31 日，公司实收股本为 262,520,973.00 元，公司未弥

补亏损金额达到实收股本总额的三分之一。 

根据《公司章程》的相关规定，公司未弥补亏损达实收股本总额

三分之一时，应当在两个月内召开临时股东大会。 

二、亏损原因 

2021 年度，公司实现营业收入 59,106.06 万元，同比减少
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52,288.20 万元，归属于上市公司股东的净利润 1,261.62 万元，同

比减少 4,368.78 万元。公司业绩下滑主要原因为：1、受多种因素影

响，装饰装修业务 2021 年度新签订单金额较去年减少，直接影响了

2021 年度收入确认金额。2、由于大宗材料价格有所上涨，致使公司

工程材料成本相应增加。3、广告传媒业务受疫情反复以及行业趋势

变化的影响，广告传媒业务减少导致。 

三、应对措施 

针对公司未弥补亏损达实收股本三分之一的情形，公司董事会及

管理层高度重视，对各业务子公司提出经营目标。 

1、广告传媒业务 

①布局以内容生产为驱动的机制改革，构筑以用户需求为导向的

管理体系。用新媒体平台的思路制作内容，探索挖掘自身潜力，激发

团队在生产、运营上的内在活力和动力。 

②以服务粤港澳大湾区企业为重心，引入新媒体内容专业人才，

强化线上营销服务能力，全力拓展快消类业务，如美妆、家居、3C

等品牌。 

③依托现有头部客户，深耕细分市场，构建内容营销及直播带货

矩阵，逐步打造自有品牌及产品。 

2、建筑装修装饰工程业务 

建筑装修装饰工程业务依然秉承稳发展、控风险的原则下，积极

采取多种措施跟紧行业新发展趋势、应对国内外市场需求变化： 

①继续走“大客户合作”路线，通过多种合作方式巩固加深已有

合作伙伴关系，并与更多具较强实力的下游企业建立战略合作伙伴关
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系。同时，坚持多元化装修类型的市场拓展模式，持续打造品牌影响

力的同时，在住宅批量装修、商业及办公装修等细分市场进一步加大

市场份额。 

②进一步建设企业信息化项目，提高管理效率，并在项目管理、

成本费用控制、资金利用等多方面产生节约效应；同时，本着事前审

核、事中控制、事后跟踪的原则，将风险控制措施贯穿工程项目承接、

施工、结算全环节，如通过遴选优质合作工程项目、加快项目结算及

工程回款进度、控制工程项目整体风险等方法增强在管理层面的抗风

险能力。 

③通过增加研发人员数量，逐步增加研发投入金额，进而提升各

项实力，以达到更高的业务承接能力，以满足业务规模有序增长的需

求。 

④积极推动设计升级发展战略，推动装饰设计施工一体化的发

展。 

3、写字楼出租业务 

公司将持续对天龙大厦的房屋租赁业务进行科学化、专业化的有

效管理，不断提供更加专业的物业管理服务。 

①多举措并施，提升物业标准。公司 2021 年持续吸引人才、培

育骨干，令本公司始终保持人才和机制合理，构建活力团队；安排项

目软硬件设施设备的维护更新，斥资对落后项目进行装修改造，提升

物业服务水平及项目体验。 

②维系老客户，打造品牌影响力。为商户提供个性化的便捷服务，

及时了解商户的经营动态和诉求，确实解决商户的需求痛点，培育及
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维护重点长期商户，发挥大厦独有品牌优势，以口碑驱动提升品牌效

应。 

③挖掘新客户，实现收入增长。转变发展模式和工作思路，着重

对特殊空置区域进行分析研判和精准定位，通过扩大服务，进行户型

分隔，合理布局等措施吸引潜在客户，外拓招商，发掘大厦项目优势，

实现经营收入增长。 

总之，公司将在稳固现有建筑装修装饰工程业务、广告传媒业务、

写字楼租赁业务等业务的基础上，坚持以国家政策和市场为导向，深

入跟踪行业未来发展趋势，把握行业未来发展带来的机遇，积极探索

适合公司发展的项目和业务，并适时作出战略调整，从而为公司发展

带来新的支点，给股东带来更好的回报。 

 

特此公告。 

 

                          山西科新发展股份有限公司董事会   

二零二二年四月二十七日 


