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关于广东赛微微电子股份有限公司 

首次公开发行股票并在科创板上市的发行注册环节反馈意见落实函的回复 

 

天职业字[2021]46855 号 

 

中国证券监督管理委员会、上海证券交易所： 

上海证券交易所于 2021 年 12 月 17 日转发的《发行注册环节反馈意见落实

函》（以下简称“落实函”）已收悉。 

广东赛微微电子股份有限公司（以下简称“发行人”、“公司”或“赛微微”）

与国泰君安证券股份有限公司（以下简称“国泰君安”或“保荐机构”）、上海市

锦天城律师事务所（以下简称“锦天城律师”或“发行人律师”）、天职国际会计

师事务所（特殊普通合伙）（以下简称“发行人会计师”或“天职会计师”）等相

关方对落实函所列问题进行了逐项核查，现答复如下，请予审核。 

如无特别说明，本落实函中的简称或名词释义与《广东赛微微电子股份有限

公司首次公开发行股票并在科创板上市招股说明书（注册稿）》中的相同。 

本落实函回复中的字体代表以下含义： 

落实函所列问题 黑体 

对落实函所列问题的回复 宋体 

对招股说明书的修改、补充 楷体（加粗） 

本落实函回复除特别说明外数值保留 2 位小数，若出现总数与各分项值之和

尾数不符的情况，均为四舍五入原因造成。 
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问题四.关于经销商 

（1）钱进持有发行人 1.22%股份。（2）2018 年至 2021 年 6 月，钱进控制

南京领旺和南京创乾，上述两家公司是发行人的前五大经销商客户，交易金额

分别为 1,270.71 万元、3,069.98 万元、4,316.49 万元和 2,961.73 万元，占报

告期各期营业收入比重分别为 18.89%、34.60%、23.96%和 18.07%；销售均价为

0.80 元/颗、0.72 元/颗、0.66 元/颗、0.70 元/颗，其他客户销售均价为 0.99

元/颗、1.03 元/颗、0.85 元/颗、0.94 元/颗。（3）2018 年至 2021 年 6 月，南

京领旺和南京创乾应收账款规模为 383.05 万元、882.16 万元、955.33 万元、

838.68 万元，分别占比 71.87%、58.14%、47.18%、44.72%。（4）南京领旺和南

京创乾向发行人的采购规模占其业务规模比重 50%-90%，主要经销发行人产品。 

请发行人说明：（1）对南京领旺、南京创乾销售产品毛利率与非关联经销

商是否存在显著差异，如存在，请说明原因及合理性；（2）说明对南京领旺、

南京创乾应收账款余额占比较高的原因及合理性，报告期内是否存在应收账款

逾期情形，对上述两家公司的信用政策是否显著宽松于非关联经销商；（3）说

明南京领旺、南京创乾报告期各期末库存占当期采购比重情况，是否与其他非

关联经销商存在重大差异，是否与备货周期相匹配，是否存在经销商压货情形，

是否实现了终端销售；（4）进一步说明对关键核心人员的个人银行流水核查中

大额个人往来周转款项的交易对手方情况，是否存在对经销商借款、担保等非

经营性资金往来情形。 

请保荐机构及申报会计师核查并发表明确意见。 

【回复】 

一、发行人说明 

（一）对南京领旺、南京创乾销售产品毛利率与非关联经销商是否存在显

著差异，如存在，请说明原因及合理性 

报告期内，公司主营产品为电池安全芯片、电池计量芯片和充电管理等其他

芯片，公司分产品收入及毛利率情况如下表所示： 
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项目 

2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

毛利率 收入占比 毛利率 收入占比 毛利率 收入占比 毛利率 收入占比 

电池安全芯

片 
65.91% 47.15% 62.53% 47.11% 64.94% 54.46% 67.93% 32.22% 

电池计量芯

片 
61.72% 31.79% 60.10% 31.77% 60.19% 20.80% 54.74% 38.49% 

充电管理等

其他芯片 
57.06% 21.06% 55.94% 21.13% 56.06% 24.75% 57.55% 29.29% 

综合毛利率 62.72% 100.00% 60.37% 100.00% 61.75% 100.00% 59.81% 100.00% 

由上可见，报告期内，公司产品结构总体相对稳定，以电池安全芯片和电池

计量芯片为主。报告期内，公司各类产品毛利率水平相对较高，其中，电池安全

芯片高于电池计量芯片和充电管理等其他芯片。 

报告期内，发行人对南京领旺和南京创乾（以下统称“领旺创乾”）销售产

品结构与对其他客户销售产品结构有所不同，具体见下表： 

单位：万元、% 

客户

名称 
产品名称 

2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比 

领旺

创乾 

电池安全芯

片 
2,751.14 92.89 4,105.75 95.12 2,855.21 93.00 1,057.73 83.24 

电池计量芯

片 
0.95 0.03 3.69 0.09 7.83 0.26 4.72 0.37 

充电管理等

其他芯片 
209.65 7.08 207.05 4.80 206.94 6.74 208.26 16.39 

合计 2,961.73 100.00 4,316.49 100.00 3,069.98 100.00 1,270.71 100.00 

其他

客户 

电池安全芯

片 
4,977.82 37.06 4,379.00 31.97 1,977.06 34.07 1,109.17 20.33 

电池计量芯

片 
5,211.32 38.80 5,718.23 41.75 1,837.49 31.66 2,584.33 47.37 

充电管理等

其他芯片 
3,242.51 24.14 3,598.01 26.27 1,989.09 34.27 1,762.03 32.30 

合计 13,431.65 100.00 13,695.24 100.00 5,803.64 100.00 5,455.54 100.00 

由上可见，发行人对领旺创乾销售产品以电池安全芯片为主，报告期内，对

其销售电池安全芯片金额累计为 10,769.83 万元，占向其销售总金额的 92.69%。

报告期内，发行人对其他客户销售产品相对均衡。受产品销售结构和不同系列产

品毛利率的综合影响，发行人对领旺创乾销售产品毛利率与其他客户销售产品毛
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利率有所不同，其中，领旺创乾主要受其电池安全芯片毛利率影响，其他客户则

受全部产品的影响。 

1、综合毛利率对比情况 

报告期内，领旺创乾产品毛利率与其他客户产品毛利率的具体情况如下： 

单位：万元、% 

产品名称 

2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

金额 毛利率 金额 毛利率 金额 毛利率 金额 毛利率 

领旺创乾 2,961.73 61.66 4,316.49 58.66 3,069.98 61.35 1,270.71 63.87 

其他客户 13,431.65 62.95 13,695.24 60.91 5,803.64 61.97 5,455.54 58.87 

由上可见，报告期内，领旺创乾的综合毛利率与其他客户的毛利率基本相当，

不存在显著差异。 

2019 年至 2021 年 1-6 月，领旺创乾的综合毛利率略低于其他客户，但是不

存在显著差异，主要原因系：（1）领旺创乾采购的产品主要为电池安全芯片，受

规格型号、应用领域等因素的影响，其电池安全芯片的毛利率较其他客户相对偏

低；（2）其他客户虽然电池安全芯片毛利率略高于领旺创乾，但其采购电池计量

芯片和充电管理等其他芯片占比较高，且该两类产品毛利率均低于电池安全芯片，

进而影响了其整体综合毛利率，其综合毛利率未显著高于领旺创乾。 

2018 年度，领旺创乾毛利率高于其他客户毛利率，与报告期其他各期有所

不同，主要原因系：（1）其他客户产品结构与其他各期存在显著不同。2018 年

度，其他客户采购产品结构中以电池计量芯片为主，占比 47.37%，显著高于报

告期其他各期，电池安全芯片采购相对最低，占比为 20.33%，显著低于报告期

其他各期；（2）2018 年电池计量芯片毛利率显著低于其他各期。2018 年度电池

计量芯片毛利率较低有其特定背景。2018 年客户 A 通过 ODM 厂商闻泰科技采

购电池计量芯片产品，公司根据其采购规模、应用领域、竞争对手价格等因素给

予较为优惠的价格，受此影响，2018 年电池计量芯片毛利率仅为 54.74%，其他

各期均在 60%以上。受电池计量芯片占比较高及其毛利率显著低的影响，其他客

户毛利率低于领旺创乾，亦显著低于其他客户的其他各期的综合毛利率。 
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2、电池安全芯片毛利率对比情况 

结合领旺创乾的产品结构，对领旺创乾与其他客户毛利率的差异情况做了进

一步分析。报告期内，领旺创乾采购产品情况如下所示： 

单位：万元、% 

产品名称 

2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比 

电池安全芯片 2,751.14 92.89 4,105.75 95.12 2,855.21 93.00 1,057.73 83.24 

电池计量芯片 0.95 0.03 3.69 0.09 7.83 0.26 4.72 0.37 

充电管理等其他

芯片 
209.65 7.08 207.05 4.80 206.94 6.74 208.26 16.39 

合计 2,961.73 100.00 4,316.49 100.00 3,069.98 100.00 1,270.71 100.00 

报告期内，领旺创乾采购电池安全芯片金额累计为 10,769.83 万元，占其采

购总金额的 92.69%，电池安全芯片毛利率直接影响了领旺创乾的毛利率，报告

期内，领旺创乾采购电池安全芯片与其他客户的电池安全芯片毛利率存在一定的

差异，具体情况如下所示： 

单位：万元、% 

客户名称 

2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

金额 毛利率 金额 毛利率 金额 毛利率 金额 毛利率 

领旺创乾 2,751.14 62.20 4,105.75 59.06 2,855.21 61.87 1,057.73 65.03 

其他客户 4,977.82 67.96 4,379.00 65.79 1,977.06 69.38 1,109.17 70.69 

报告期内，领旺创乾和其他客户电池安全芯片毛利率差异主要系受电池安全

芯片的产品结构、采购规模和应用领域的影响，具体如下： 

（1）产品结构对电池安全芯片毛利率的影响 

单位：万颗、% 

项目 产品规格 

领旺创乾 其他客户 

销售数量 占比 毛利率 销售数量 占比 毛利率 

2021 年 1-6

月 

3 串产品 1,403.05 35.73 47.67 616.78 11.67 53.77 

3 串以上产品 2,523.30 64.27 66.23 4,666.41 88.33 68.88 

合计 3,926.35 100.00 62.20 5,283.18 100.00 67.96 



广东赛微微电子股份有限公司                                  发行注册环节反馈意见落实函的回复 

6 

8-2-6 

项目 产品规格 

领旺创乾 其他客户 

销售数量 占比 毛利率 销售数量 占比 毛利率 

2020 年度 

3 串产品 2,006.45 32.35 33.93 713.33 13.84 44.74 

3 串以上产品 4,196.21 67.65 63.96 4,440.20 86.16 67.44 

合计 6,202.66 100.00 59.06 5,153.53 100.00 65.79 

2019 年度 

3 串产品 1,608.15 40.77 36.13 106.24 5.52 44.97 

3 串以上产品 2,336.31 59.23 68.98 1,818.36 94.48 70.10 

合计 3,944.46 100.00 61.87 1,924.60 100.00 69.38 

2018 年度 

3 串产品 458.73 34.69 42.51 200.45 17.95 46.41 

3 串以上产品 863.76 65.31 70.61 916.03 82.05 73.41 

合计 1,322.49 100.00 65.03 1,116.48 100.00 70.69 

由上可见，相对其他客户，领旺创乾对 3 串系列产品的采购占比更高，报告

期内，其采购 3 串电池安全芯片数量占其采购电池安全芯片总数量的比重分别为

34.69%、40.77%、32.35%和 35.73%，显著高于其他客户的 17.95%、5.52%、13.84%

和 11.67%。3 串系列产品毛利率相较于其他串数（5 串、7 串等）产品较低，领

旺创乾产品规格的差异一定程度上降低了领旺创乾的整体毛利率。 

（2）采购规模对电池安全芯片毛利率的影响 

报告期内，领旺创乾电池安全芯片采购量分别为 1,322.49 万颗、3,944.46 万

颗、6,202.66 万颗和 3,926.35 万颗，累计为 15,395.96 万颗，占报告期内电池安

全芯片销售总数量的 53.32%，为电池安全芯片的第一大客户，其他客户相对比

较分散。公司与经销商定价会综合考虑采购规模等因素，在其他条件相同的情况

下，经销商的采购规模越大，公司通常会给予其更为灵活和优惠的价格政策。因

此受采购规模影响，向领旺创乾销售的毛利率也相对较低。 

（3）应用领域对电池安全芯片毛利率的影响 

报告期内，领旺创乾电池安全芯片以电动工具领域客户为主，2018 年度至

2021 年 1-6 月，领旺创乾电池安全芯片中电动工具领域客户的销售占比分别为

98.25%、91.26%、90.06%和 88.93%，显著高于其他客户。电动工具市场和领旺

创乾成为公司重点开拓布局领域和重点布局领域的客户具有一定的商业背景，具
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体如下： 

公司长期关注电动工具市场的发展，基于本身对行业发展趋势的理解及专业

机构的判断，公司预测电动工具市场由交流插电式向锂电池式无绳电动工具快速

演进过程中存在巨大市场需求，然而，在电动工具用电池安全芯片领域市场主要

由国际竞品占据，价格较高，服务品质存在较大改善空间，本土企业存在巨大的

市场机遇。根据研究机构 EV Tank 发布的《中国电动工具行业发展白皮书（2021

年）》，无绳类电动工具渗透率越来越高，其占比从 2011 年的 30%提升至 2020

年的 64%左右。根据 Allied Market Research 统计数据，预计 2027 年全球无线电

动工具市场的市场规模将达到 277 亿美元，2020-2027 年的年均复合增长率将超

过 10%。 

基于前述行业的发展趋势，公司将电动工具作为重点的下游覆盖领域，并为

此进行了积极准备，取得一定成果。如在产品方面，公司根据电动工具领域的终

端客户需求，如结合户外工作面临极端环境条件等问题，公司为产品添加了过流

保护延时、多点温度保护等特殊功能，以更好适应电动工具领域的终端客户需求。

2017 年，公司作为唯一的国内集成电路设计企业，参与起草了《国家标准：电

动工具用可充电电池包和充电器的安全》。 

电动工具领域作为公司重点布局的领域，在相关产品开始推向市场时，公司

需要对电动工具领域的客户进行拓展，建立行业知名度及美誉度。在公司寻找密

切的合作伙伴时，领旺创乾在电动工具行业已深耕多年，在电动工具行业有客户

积累，因此公司与领旺创乾有合作的基础，并逐步深入开展业务合作。 

电动工具领域作为近年来快速增长的细分领域，亦为公司重点开拓布局领域，

公司致力于迅速占领市场。综合考虑客户开拓战略、区位便利、合作历史，公司

主动采取了更为灵活的价格策略以获取更大市场份额，因此电动工具领域客户的

毛利率会略低于其他客户，从而使得领旺创乾的毛利率也略低于其他客户。 

综上所述，受采购电池安全芯片产品结构、采购规模与应用领域差异的影响，

领旺创乾电池安全芯片的毛利率略低于其他客户，不存在异常情况。 
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（二）说明对南京领旺、南京创乾应收账款余额占比较高的原因及合理性，

报告期内是否存在应收账款逾期情形，对上述两家公司的信用政策是否显著宽

松于非关联经销商 

1、领旺创乾应收账款余额占比较高的原因及合理性 

报告期内，公司对领旺创乾的销售存在信用期。2018 年度至 2021 年 6 月期

间，领旺创乾应收账款余额及占比情况如下所示： 

单位：万元 

项目 2021年1-6月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

存在信用期的收入 8,556.70 12,433.05 6,626.65 2,518.00 

其中：领旺创乾（a） 2,961.73 4,316.49 3,069.98 1,270.71 

应收账款期末余额（b） 1,875.17 2,024.95 1,517.41 532.96 

其中：应收领旺创乾（c） 838.68 955.33 882.16 383.05 

其中：领旺创乾逾期金额（d） - - 296.34 - 

领旺创乾应收账款余额占比（c/b） 44.72% 47.18% 58.14% 71.87% 

其中：领旺创乾剔除逾期后应收账款

余额占比（（c-d）/（b-d）） 
44.72% 47.18% 47.98% 71.87% 

注：2018 年末第二大信用期客户润欣勤增的主要终端客户在第四季度采购需求有所减

少，使得润欣勤增的采购规模相应下降较多，期末应收账款余额对应的收入占其当年营业收

入比例仅为 2.29%。采购规模下降导致期末应收账款相应下降较多，使 2018 年末领旺创乾

的应收账款占比进一步相对提升，以致于 2018 年末应收账款占比较报告期其他各期末略大。 

报告期内，领旺创乾应收账款余额占比相对较高。该等情况主要系受终端应

用领域、信用政策、应收账款逾期等方面影响，具体如下： 

（1）终端应用领域的影响 

报告期内，领旺创乾采购的电池安全芯片主要应用于国内电动工具领域，与

其他具有信用期客户的产品应用领域有所不同，具体见下表： 

单位：万元，% 

项目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

领旺创乾 2,751.14 4,105.75 2,855.21 1,057.73 

其中：电动工具领域 2,259.11 3,445.45 2,520.91 1,037.64 

占比 82.12 83.92 88.29 98.10 
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项目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

其他信用期客户 2,367.87 2,264.09 1,022.78 349.05 

其中：电动工具领域 437.89 783.99 382.81 239.14 

占比 18.49 34.63 37.43 68.51 

由上可见，报告期内，领旺创乾采购的电池安全芯片应用于电动工具中的比

例显著高于其他信用期客户。因此，电动工具细分终端领域客户需求情况对领旺

创乾采购需求具有直接影响。 

报告期内，公司芯片产品种类相对较多且日趋丰富，终端应用领域越来越广

泛。受行业细分领域分布广泛的影响，报告期内，公司总体不存在特别明显的季

节性特征。2018 年度至 2020 年度，公司下半年收入占年度营业收入比重分别为

54.47%、55.42%及 70.65%，2018 年度和 2019 年度，公司营业收入的季节性不

明显，2020 年度下半年收入占比高于报告期其他各期，主要原因系：（1）电动

工具等公司重点终端应用领域在下半年进入高速增长期，对公司芯片的需求迅速

增长；（2）受疫情影响，下游领域的产能和需求在 2020 年上半年受到限制，并

在下半年集中释放。 

然而，报告期内，领旺创乾采购的产品主要应用于电动工具领域，其季节性

特点与公司整体略有差异。目前，国内电动工具领域下游主要为建筑、家装及家

具等行业，普遍在年初开工，采购需求较为旺盛，从而导致国内电动工具厂商对

于电池安全芯片的需求呈现一定季节性，10 月至次年初通常为旺季。电动工具

的季节性特点导致领旺创乾的电池安全芯片销售在第四季度占比相对较大，与该

领域其他信用期客户总体不存在显著差异，具体销售金额及占比如下： 

单位：万元，% 

电动工具领域 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

领旺创乾 2,259.11 3,445.45 2,520.91 1,037.64 

其中：第四季度 - 1,462.58 1,100.83 342.34 

占比 - 42.45 43.67 32.99 

其他信用期客户 437.89 783.99 382.81 239.14 

其中：第四季度 - 316.50 165.00 62.73 

占比 - 40.37 43.10 26.23 



广东赛微微电子股份有限公司                                  发行注册环节反馈意见落实函的回复 

10 

8-2-10 

综上所述，受电池安全芯片应用终端领域中电动工具占比较高和电动工具终

端领域的季节性因素的综合影响，报告期内，领旺创乾电池安全芯片四季度的销

售收入占比较高，从而使得报告期各期末具有一定规模的应收账款余额。 

（2）信用政策的影响 

报告期内，领旺创乾信用期略长于其他主要客户。领旺创乾信用期对其应收

账款余额占期末应收账款余额比例有一定的影响。为了进一步分析信用期对期末

应收账款余额占比的影响，按货到 30 天模拟计算了相关数据，具体情况如下表

所示： 

项目 
2021 年 6 月 30

日 

2020 年 12 月

31 日 

2019 年 12

月 31 日 

2018 年 12

月 31 日 

情形一：实际账期 

领旺创乾期末余额占比 
44.72% 47.18% 58.14% 71.87% 

情形二：货到 30 天 

领旺创乾期末余额占比 
41.13% 34.76% 33.53% 46.15% 

差异 3.59% 12.42% 24.61% 25.72% 

注：情形二系模拟情形，未剔除逾期账款的影响。 

由上可见，信用期对领旺创乾应收账款余额占发行人应收账款余额比重有一

定影响，报告期各期的具体影响程度视期末采购规模和采购完成时间的不同而有

所不同。 

（3）2019 年末应收账款逾期的影响 

报告期各期末，领旺创乾应收账款余额及逾期情况如下： 

单位：万元 

项目 应收账款余额 其中：信用期内 信用期外 期后回款情况 

2021 年 6 月末 838.68 838.68  已回款 

2020 年末 955.33 955.33  已回款 

2019 年末 882.16 585.82 296.34 已回款 

2018 年末 383.05 383.05  已回款 

报告期各期末，领旺创乾的应收账款账龄情况相对较好，基本均在信用期内。

截至 2019 年 12 月 31 日，南京领旺存在 296.34 万元逾期账款，占当年末应收账

款余额比例为 33.59%，上述款项平均逾期 85 天，后续已回款。该部分款项逾期
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主要原因系南京领旺年底资金紧张导致该部分款项回款有所延迟。 

在生产经营过程中，公司客户应收账款发生逾期的情况较少，故公司经销商

相关制度中未明确约定逾期是否收取利息等条款。出于进一步建立健全相关制度，

公司已着手完善相关制度。鉴于公司与领旺创乾之间存在长期良好合作关系，逾

期款项规模较小且期后已回款，公司未再针对上述应收账款逾期收取利息。2021

年 9 月 17 日和 2021 年 10 月 8 日，公司董事会和股东大会分别对领旺创乾的交

易比照关联交易进行了审议，经审议确认报告期内相关交易不存在损害公司或其

他股东利益的情况。 

除上述偶发性的逾期事项外，报告期内未发生过其他逾期情况。剔除上述偶

发性逾期影响，2019 年末领旺创乾应收账款占比为 47.98%，与 2020 年末和 2021

年 6 月末不存在显著差异，占比相对均衡、稳定，不存在异常波动。 

综上所述，报告期内，领旺创乾应收账款余额占比相对较高，主要系受终端

应用领域、信用政策、应收账款逾期等方面综合影响，不存在异常情况。报告期

各期末，领旺创乾采购的产品和规模系正常的商业行为，系受其主要客户和产品

终端应用领域需求影响，相关产品在期后实现最终销售，产销情况较好，不存在

异常情况。报告期内，公司与领旺创乾之间的交易均系买断销售，不存在延迟或

提前确认收入的情况。 

2、公司的信用政策具体情况 

公司制定了经销商管理制度，经销商进入经销体系后，原则上不存在信用期，

随着双方合作深入，再根据经销商的财务状况及与公司交易金额确定信用期情况。 

根据可比公司披露的公开信息，其主要信用政策如下所示： 

可比公司 主要信用政策 

圣邦股份 客户的账期通常为 30 天。 

中颖电子 
按照客户规模、抵押物品价值、客户历史信用状况等综合因素确认客

户的账期和信用额度，账期一般都不超过 90 天。 

思瑞浦 报告期内，公司给予主要客户一定账期，主要信用期为 30-90 天。 

力芯微 公司主要客户信用期一般为 1-4 个月。 
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可比公司 主要信用政策 

富满电子 

从公司主要客户的信用期政策来看，一般情况下给予一般客户 30-60

天信用期，随着客户规模扩大，以及合作时间增加，客户信任度提高，

发行人给予长久合作、规模较大的客户延长信用期至 90-120 天。 

由上可见，报告期内，领旺创乾信用政策略长于公司其他经销商，但不存在

显著差异，亦与同行业公司不存在显著性差异。 

基于合作历史、终端客户及采购规模等方面因素考虑，公司给予领旺创乾信

用期，具体情况如下：（1）公司与领旺创乾存在长期良好合作关系，至今已近

10 年，除偶发性因素影响，领旺创乾的信用状况良好，逾期情况较少；（2）领

旺创乾采购的主要为电池安全芯片，其终端客户的信用期相对较长，且终端客户

采购量较大，领旺创乾面临的资金压力相对较大；（3）电动工具市场为公司重点

布局领域，公司需要迅速占领市场。领旺创乾服务客户较多，采购规模大，与领

旺创乾的合作可以迅速助力公司打开电动工具市场，实现共赢。 

报告期内，公司与领旺创乾之间的信用期系综合考虑信用风险、交易规模及

市场领域等确定的，与领旺创乾实际控制人为公司股东无关。目前，公司给予其

信用期系正常的商业安排，略长于公司其他经销商，但不存在显著差异，亦与同

行业公司信用期不存在显著差异，不存在特殊利益安排。 

综上所述，报告期内，领旺创乾应收账款余额占比相对较高，主要系受终端

应用领域、信用政策、应收账款逾期等方面综合影响，公司与领旺创乾之间的信

用期与其他客户不存在显著差异，不存在显著宽松于非关联经销商情况。报告期

内，公司与领旺创乾的收入是真实、准确的，不存在异常情况。 

（三）说明南京领旺、南京创乾报告期各期末库存占当期采购比重情况，

是否与其他非关联经销商存在重大差异，是否与备货周期相匹配，是否存在经

销商压货情形，是否实现了终端销售 

报告期内，领旺创乾各期末库存占当期采购比重以及实现终端销售的情况如

下： 

单位：万颗 

项目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

期初结存(a) 586.89 710.46 301.07 257.85 



广东赛微微电子股份有限公司                                  发行注册环节反馈意见落实函的回复 

13 

8-2-13 

项目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

当期采购(b) 4,711.35 7,234.26 5,025.84 2,268.15 

当期销售(c) 5,110.92 7,357.83 4,616.45 2,224.93 

期末结存(d=a+b-c) 187.32 586.89 710.46 301.07 

期末结存占当期采购的比重 

(e=d/b) 
3.98% 8.11% 14.14% 13.27% 

实现终端销售比例(f=c/(a+b)) 96.46% 92.61% 86.66% 88.08% 

其他客户报告期各期末库存占当期采购比重情况如下： 

单位：万颗 

项目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

期初结存(a) 625.65 575.29 455.57 232.49 

当期采购(b) 10,037.91 11,309.07 5,449.61 6,477.40 

当期销售(c) 9,661.93 11,258.71 5,329.89 6,254.32 

期末结存(d=a+b-c) 1,001.63 625.65 575.29 455.57 

期末结存占当期采购的比重 

(e=d/b) 
9.98% 5.53% 10.56% 7.03% 

实现终端销售比例(f=c/(a+b)) 90.61% 94.74% 90.26% 93.21% 

注：统计口径为已配合提供相关数据的经销商，合计销售金额占报告期各期比例均超过 75%。 

由上可见，报告期各期末，经销商库存规模约为 1-2 个月的销售量，与客户

实际的备货周期相匹配，领旺创乾期末库存占当期采购比重与其他非关联经销商

不存在显著差异。 

报告期内，领旺创乾实现销售的比例分别为 88.08%、86.66%、92.61%、96.46%，

不存在经销商压货情形，相关产品已实现了终端销售。 

（四）进一步说明对关键核心人员的个人银行流水核查中大额个人往来周

转款项的交易对手方情况，是否存在对经销商借款、担保等非经营性资金往来

情形 

报告期内，发行人关键核心人员个人往来周转款项系与朋友、亲属、同事等

之间的私人往来，不存在对经销商借款、担保等涉及非经营性资金往来的异常情

形。其中，部分资金为与经销商的股东个人之间的非经营性资金往来，系基于朋

友关系发生的临时资金周转，相关债权债务已经结清，彼此之间不存在特殊利益
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安排，不存在异常情况。 

二、保荐机构及申报会计师核查意见 

（一）核查程序 

针对上述事项，保荐机构和申报会计师主要履行了以下核查程序： 

1、获取发行人经销商管理制度及销售管理制度等资料，了解相关内部控制

的具体条款，评价其设计是否无重大缺陷； 

2、访谈销售部相关负责人，了解发行人主要经销商客户的备货模式及其产

品销售周期； 

3、获取发行人的经销商名单，了解并分析发行人对不同经销商的信用政策

是否具有合理性； 

4、访谈主要经销商及其终端客户。了解其注册资本、股东构成、主营业务、

经营情况等背景资料，并了解发行人产品的使用情况及发行人产品占其采购同类

产品的比例等； 

5、函证主要经销商的往来余额与交易额，获取期末库存情况和对外销售情

况，并对主要经销商的期末库存进行函证； 

6、比较分析报告期内相同产品主要客户销售单价、单位成本及毛利率变动

情况，了解是否存在明显差异；分析发行人与可比公司毛利率及毛利率变化趋势

是否存在较大差异，毛利率变动趋势是否符合行业特征； 

7、获取并查阅发行人关键核心人员的银行流水，关注大额银行流水的对象

及内容，了解是否存在对经销商借款、担保等异常的非经营性资金往来。 

8、获取并查阅钱进及其控制的领旺创乾报告期内银行流水，并对于报告期

内 5 万元人民币以上的大额资金往来进行核查，以了解与发行人控股股东、实际

控制人、5%以上的股东、董监高是否存在资金往来情况，其中，关于钱进，查

询银行范围覆盖大型商业银行和上市股份制商业银行等 18 家主要银行，关于领

旺创乾，查询银行覆盖开立户清单中涉及银行。 
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（二）核查结论 

经核查，保荐机构和申报会计师认为： 

1、发行人对领旺创乾销售产品毛利率与其他非关联经销商毛利率基本相当，

不存在显著差异； 

2、报告期内，领旺创乾信用期略长于其他主要客户，但无显著差异，领旺

创乾应收账款余额占比高于存在信用期的收入占比主要系受交易规模和账期的

影响，不存在异常情况。报告期内，除 2019 年末应收账款存在偶发性逾期情形，

领旺创乾的应收账款情况回款良好，不存在其他逾期情况。 

3、报告期内，领旺创乾期末经销商库存对应的约为 1-2 个月的备货量，与

其他非关联经销商不存在异常情况，其期末备货量与备货周期相匹配，不存在经

销商压货情形，相关产品已实现终端销售。 

4、报告期内，发行人关键核心人员个人往来周转款项均系私人往来，不存

在对经销商借款、担保等非经营性资金往来的异常情形。其中，部分资金为与经

销商的股东个人之间的非经营性资金往来，系基于朋友关系发生的临时资金周转，

相关债权债务已经结清，彼此之间不存在特殊利益安排，不存在异常情况。 
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 (此页无正文，为《关于广东赛微微电子股份有限公司首次公开发行股票并在科

创板上市的发行注册环节反馈意见落实函的回复》之签署页) 
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