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上海水星家用纺织品股份有限公司 

关于 2021 年半年度业绩说明会召开情况的公告 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

上海水星家用纺织品股份有限公司（以下简称“公司”）于2021年08月20

日（星期五）16:00—17:00在上海证券交易所“上证e互动”网络平台“上证e

访谈”栏目（http://sns.sseinfo.com），通过网络文字互动的方式召开2021

年半年度业绩说明会，现将有关事项公告如下： 

一、业绩说明会召开情况 

2021年08月13日（星期五），公司于上海证券交易所网站（www.sse.com.cn）

及指定信息披露媒体披露了《上海水星家用纺织品股份有限公司关于召开2021

年半年度业绩说明会的公告》（公告编号：2021-028）。 

2021 年 08 月 20 日（星期五）16:00—17:00，公司董事长兼总裁李裕陆先

生、财务总监孙子刚先生、董事会秘书王娟女士出席了本次业绩说明会，与投资

者进行互动交流和沟通，就投资者关注的问题进行了回复。 

二、投资者提出的主要问题及公司回复情况 

本次业绩说明会中投资者提出的主要问题及回复整理如下： 

1、投资者提问：你好，2021年上半年业绩增长是什么原因啊,能否解读一

下呢？ 

公司回复：尊敬的投资者，您好！2021年上半年，我国消费市场总体呈现稳

步恢复、持续回暖的发展态势，家纺行业也维持了较好的增长速度。在此大背景

下，公司继续专注家纺业务，聚焦被芯品类，围绕“好被芯 选水星”的品牌战

略，从品牌、渠道、产品、信息化建设等方面进行了进一步优化改革，提升了公

司运营效率和质量。 

在实际运营过程中，公司积极应对市场变化、及时调整销售策略、高效执行

营销方案，确保了线下渠道持续向好的增长态势。同时，公司紧抓电商销售红利，



紧随市场变化，不断提升公司在传统电商平台的市场占有率，积极尝试、布局新

平台，发展新兴增长点，确保了公司线上销售持续高增长态势。感谢您对公司的

关注与支持，谢谢！ 

2、投资者提问：公司在产品开发方面有哪些计划？  

公司回复：尊敬的投资者，您好!公司将不断优化产品结构，精简 SKU，坚

持精品开发，围绕品类与单品两个竞争维度持续深入的开展产品研发与创新。从

产品的颜值、舒适、功能三个方面，尽可能开发具有稀缺性、独特性的差异化产

品，持续提升水星特色产品的核心竞争力。感谢您的关注与支持，谢谢！ 

3、投资者提问：直播间目前以白天为主，事实上直播观众人数最多的时候

晚上，21点-23点左右，请问公司有加强该时间段直播的打算吗？ 

公司回复：尊敬的投资者，您好！非常感谢您对公司的关注，我会尽快与相

关部门讨论您的建议，谢谢！ 

4、投资者提问：公司目前市场地位如何？ 

公司回复：尊敬的投资者，您好!长期以来，公司始终秉持“快速、和谐、

卓越”的企业精神，坚持心无旁骛地深耕家纺主业，以更强的消费者理解能力为

依托，以消费者需求为出发点和落脚点，坚持高品质高性价比的产品策略，坚持

线上线下渠道同步发展的方针，通过产业资源的不断聚集、整合，持续以技术创

新、产品创新、营销创新、管理创新推动企业发展。 

2021年上半年，公司继续专注家纺业务，聚焦被芯品类，围绕“好被芯 选

水星”的品牌战略，从品牌、渠道、产品、信息化建设等方面进行了进一步优化

改革，提升了公司运营效率和质量，实现营业收入、净利润同比高速增长，巩固

了公司的行业领先地位。感谢您对公司的关注与支持！ 

5、投资者提问：请问公司核心竞争力在哪？有什么竞争优势？ 

公司回复：尊敬的投资者，您好！长期以来，公司始终专注于、专业于家纺

产业的核心竞争力建设，通过对消费者深层洞察能力的全面提升，在品牌价值传

播、双线渠道建设、产品创新研发、供应链优化、团队和文化建设等方面持续的

创新、积累，取得显著的行业领先优势，核心竞争能力不断得到强化和提高。感

谢您的关注与支持！ 



6、投资者提问：下半年七月份开始以棉价为代表的上游涨价在继续，下半

年上游原材料涨价对公司盈利能力的影响预计有多大？ 

公司回复：尊敬的投资者，您好！公司产品通常是跨周期备货，公司会针对

原材料价格的波动情况来对产品组合及其价格进行相应的调整，以消除或减少其

带来的影响。感谢您的关注与支持！ 

7、投资者提问：公司上半年线上渠道增速较快，可以说明一下线上渠道的

整体经营情况吗？ 

公司回复：尊敬的投资者，您好!2021年上半年，公司紧抓电商销售红利，

紧随市场变化，确保了公司线上销售持续高增长态势，主要表现在以下两方面：

（1）不断提升公司在传统电商平台的市场占有率。一方面通过跨界、与知名IP、

国际设计师等合作，联名打造专属产品等一系列方式提升品牌的知名度和美誉度；

另一方面通过加强与平台合作，充分利用数据分析，使产品设计、品牌宣传及营

销方案等能够更好地满足年轻消费群体这一电商消费主力的需求，从而保持销售

的持续增长。（2）积极尝试、布局新平台，发展新兴增长点。公司重点布局抖

音等社交电商新渠道，加强直播业务的投入、人才的培养，为直播中心建立专门

的直播基地，重点发展自播业务。同时，公司以大量创作、投放短视频的方式在

社交电商平台持续种草，逐渐积累粉丝、持续沉淀用户，实现“品牌宣传、商品

销售、用户沉淀”的“三合一”一体化经营。感谢您的关注与支持，谢谢！ 

8、投资者提问：原材料价格情况如何，新疆棉事件对公司成本控制是否偏

利好? 

公司回复：尊敬的投资者，您好！原材料价格波动具有不确定性，针对原材

料价格的波动变化，公司会通过对产品组合及其价格的调整来消除或减少其带来

的影响。新疆对于种植棉花具有得天独厚的生长环境，这里种植的长绒棉质量上

乘，远超其他地区，新疆长绒棉是公认的好棉花。多年来，公司大量采购新疆长

绒棉用于产品的生产使用。感谢您的关注与支持！ 

 

关于本次业绩说明会的召开详情，投资者可通过上海证券交易所“上证e互

动”网络平台“上证e访谈”栏目（http://sns.sseinfo.com）查看。公司对长

期以来关注和支持公司发展的投资者表示衷心感谢！欢迎广大投资者通过电话、



邮箱、上证e互动等多种形式与公司继续保持沟通和交流。 

 

特此公告。 

 

 

 

上海水星家用纺织品股份有限公司 

董  事  会 

                                          2021 年 08 月 21 日 


