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关于江苏高凯精密流体技术股份有限公司 

首次公开发行股票并在科创板上市申请文件的 

第二轮审核问询函中有关财务事项的说明 

天健函〔2021〕15-43 号 

 

上海证券交易所： 

由东吴证券股份有限公司转来的《关于江苏高凯精密流体技术股份有限公司

首次公开发行股票并在科创板上市申请文件的审核问询函》（上证科审（审核）

〔2021〕609 号，以下简称审核问询函）奉悉。我们已对审核问询函所提及的江

苏高凯精密流体技术股份有限公司（以下简称高凯技术公司或公司）财务事项进

行了审慎核查，现汇报如下。（除另有标注外，本说明的金额单位为人民币元） 

 

一、关于供应商 

根据首轮问询回复，上海鹿哲智能科技有限公司等供应商于报告期内成立，

且向发行人销售占其销售收入的比例超过 70%；惠州市鼎泰欣科技有限公司成立

于 2018 年 5 月，2018 年 3 月与发行人开展合作。 

请发行人说明：（1）惠州市鼎泰欣科技有限公司成立时间晚于和发行人合

作时间的合理性；（2）供应商中普遍存在注册资本小、成立当年或次年即与发

行人合作的原因及合理性，是否满足供应商选取标准，该情况是否与同行业公

司可比，进一步分析供应商与提供服务的匹配性；（3）原材料采购的资金流水

核查情况，是否存在现金付款、向个人支付等情况；是否存在采购款作为销售

回款回流、体外资金循环、体外成本费用等情况。 

请保荐机构、会计师详细说明对原材料采购的核查方法、核查过程、核查

比例和核查结论。包括但不限于：函证、走访等不同核查方法下，对核查样本

的选择依据，核查选择样本的代表性及覆盖率，取得的核查证据等。（审核问
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询函问题 3） 

(一) 惠州市鼎泰欣科技有限公司成立时间晚于和发行人合作时间的合理

性 

深圳市鼎泰欣科技有限公司（成立于 2016 年 8 月，以下简称深圳鼎泰欣）

与惠州市鼎泰欣科技有限公司（成立于 2018 年 5 月，以下简称惠州鼎泰欣）系

同一控制下的两家企业，实际控制人均为陈春霞。 

公司最早于 2018 年 3 月开始与深圳鼎泰欣合作，主要向其采购国产定制钨

钢件，惠州鼎泰欣成立并开始生产后，公司于 2019 年下半年起逐步与惠州鼎泰

欣进行合作。 

因该两家企业系受同一控制下的企业，且公司与其合作具备连续性，因此公

司与其合作年限按照与深圳鼎泰欣的合作时间列示，且深圳鼎泰欣的成立时间早

于与公司合作时间，具备合理性。 

(二) 供应商中普遍存在注册资本小、成立当年或次年即与发行人合作的原

因及合理性，是否满足供应商选取标准，该情况是否与同行业公司可比，进一

步分析供应商与提供服务的匹配性 

1. 供应商中普遍存在注册资本小、成立当年或次年即与公司合作的原因及

合理性，是否满足供应商选取标准 

(1) 公司主要供应商成立当年/次年即与公司合作的主要情形 

主要供应商成立当年/次年即与公司合作的原因及合理性具体如下： 

公司名称 成立时间 
最早合

作年限 
成立当年/次年即与公司合作的原因及合理性 

随顺（上

海）进出

口发展有

限 公 司

（以下简

称上海随

顺） 

2018 年 3

月 

2018 年 4

月 

公司的撞针、喷嘴主要生产商之一为韩国公司 Seojin 

TEC CO.,LTD（以下简称韩国瑞进），在上海随顺设立前，

公司通过韩国瑞进指定的深圳市瑞进精密模具有限公

司以及上海随顺实际控制人控制的上海迅博货运代理

有限公司（设立于 2001 年，与上海随顺系同一控制下

企业）向韩国瑞进采购。2018 年许文浩、王雪婷夫妇

设立上海随顺。自上海随顺设立后，韩国瑞进指定公司

通过上海随顺与其开展交易，具体合作模式为：公司向

韩国瑞进发送图纸并进行价格谈判，双方确定好价格、

数量、图纸等信息后，公司与上海随顺签订合同，韩国

瑞进进行生产，生产完成后，上海随顺报关进口，并向

公司开具发票，公司与上海随顺结算货款。 

上海鹿哲

智能科技

有限公司

（以下简

2018 年 3

月 

2018 年 6

月 

公司于 2016 年与上海师范大学李传江教授团队开展产

学研合作，合作期间对李传江教授团队在传感器领域的

专业能力高度认可，上海鹿哲智能科技有限公司系李传

江教授夫人许晶晶设立的公司。随着产品的更新换代及
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公司名称 成立时间 
最早合

作年限 
成立当年/次年即与公司合作的原因及合理性 

称上海鹿

哲） 

部分客户对于点胶精度要求的提高，公司拟在压电元件

上新增反馈传感器，用以监测压电元件的状态，根据其

状态进行压电喷射阀的自适应调节。基于此前良好的合

作，公司委托李传江教授进行定制开发，开发成功后，

公司开始向上海鹿哲（李传江教授夫人许晶晶设立的公

司）进行采购。 

苏州昊晟

星精密机

械有限公

司（以下

简称苏州

昊晟星） 

2018 年 12

月 

2019 年 1

月 

苏州昊晟星主要股东洪政大原系苏州晟德源的股东、技

术骨干，洪政大退出苏州晟德源后设立了该公司，基于

此前的合作关系，主动与公司进行业务接洽。通过一段

时间的考察，该公司在质量、交期及价格方面均满足了

公司的需求，因此公司逐步增加了与其合作规模，2020

年度该公司成为公司的前五大供应商。 

苏州晟德

源精密科

技有限公

司（以下

简称苏州

晟德源） 

2016 年 1

月 

2016 年 1

月 

苏州晟德源与苏州昊信精密科技有限公司（2010 年 4

月成立）均系庄旭控制的企业，苏州昊信精密科技有限

公司（以下简称苏州昊信）从事机加件行业时间较久，

具备一定的知名度。基于对苏州晟德源创始团队加工能

力的认可，且其自身加工质量、交期及价格均满足了公

司的要求，公司开始与其合作。 

东莞市德

必思五金

科技有限

公司（以

下简称东

莞 德 必

思） 

2017 年 11

月 

2018 年 2

月 

东莞德必思系公司原机加件供应商东莞市凯天精密五

金有限公司员工独立创业公司，双方有良好的合作基

础。东莞德必思设立后，与公司进行业务接洽。经考察，

该公司在质量、交期及价格方面均满足了公司的需求，

公司开始与其合作。 

就部分主要供应商成立当年或次年即与公司合作，主要系原先合作供应商新

设公司或新指定贸易商、原先合作供应商的员工独立创业，具备良好的合作基础，

具有合理性。 

(2) 公司部分供应商注册资本较小的情形 

公司主要供应商中，注册资本小于 200 万元的供应商有：随顺（上海）进出

口发展有限公司、苏州悦顺精密机械有限公司、苏州昊晟星精密机械有限公司、

苏州晟德源精密科技有限公司、南京河山机械有限公司、东莞市德必思五金科技

有限公司。该等供应商注册资本较小的主要原因为：1) 随顺（上海）进出口发

展有限公司系公司终端供应商指定交易，仅提供报关、运输服务，不从事生产，

注册资本小具有合理性；2) 其余供应商主要系公司的机加件供应商，虽注册资

本小，但具有公司目前所需机加件的加工能力，与公司也具有良好的合作基础，

因此选择其作为供应商。 

因此，公司主要供应商中部分供应商的注册资本较小，但与其经营特点相符

合，且可以满足公司的需求，选择其作为供应商具有合理性。 
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(3) 上述供应商生产经营情况与其提供服务的匹配性、与公司交易的公允性 

根据保荐机构、申报会计师及律师对上述公司的实地走访，以及上述公司的

确认函确认，上述公司具备为公司提供相关服务的能力，与公司的交易具有公允

性，具体如下： 

公司名称 主要生产经营情况 定价方式及交易公允性情况 

上海随顺 

主要从事报关、运输、

贸易服务，不从事生

产，无重大生产设备。 

产品价格系公司与终端生产商韩国瑞进谈

判。根据对韩国瑞进的视频访谈，该公司专

业从事撞针、喷嘴等精密零部件的生产，按

照客户提供图纸的组织加工。该公司对所有

客户采用统一的报价方法，参考加工难度、

材料成本报价。销售给高凯技术的产品价格

与其他客户同类产品的差异不大。 

上海鹿哲 

主要从事电子科技等

领域的技术开发，反

馈传感器主要是将外

购的元器件进行组

装、调试，生产过程

较为简单，无重大生

产设备。 

主要向公司销售反馈传感器，系为公司定制

开发，该产品无其他客户，报价参考国外同

类产品的价格，双方协商确定。 

苏州昊晟星 

主要从事零部件的加

工业务，账面生产设

备原值约 220 万元，

包括加工中心、数控

车床、三坐标测量仪

等。 

对所有客户采用统一的报价方法，在核定成

本的基础上，考虑加工难度、交易量的基础

上进行报价。机加件定制化程度高，不同规

格型号价格不同，但销售给高凯技术的产品

毛利率与其他客户差异不大，约在 10%-30%。 

苏州晟德源 [注] 

主要从事机加件业

务，账面生产设备原

值共计约 3,120 万

元，包括立式加工中

心，数控机床等。 

对所有客户采用统一的报价方法，在核定成

本的基础上，考虑加工难度、交易量的基础

上进行报价。机加件定制化程度高，不同规

格型号价格不同，但销售给高凯技术的产品

毛利率与其他客户差异不大，约在 10%-30%。 

东莞德必思 

主要从事金属制品的

加工业务，包括撞针、

喷嘴等，账面生产设

备原值约 741 万元，

包括放电加工机、高

精密无心磨床、平面

磨床、数控车床等。 

对所有客户采用统一的报价方法，在核定成

本的基础上，考虑加工难度、交易量的基础

上进行报价。机加件定制化程度高，不同规

格型号价格不同，但销售给高凯技术的产品

毛利率与其他客户差异不大，2018 年-2020

年约在 30%-50%， 2021 年上半年约在

10%-30%。 

苏州悦顺精密机械有

限公司 

主要从事机械零部

件、设备配件的生产

加工，账面生产设备

原值约为 1,305.40

万元，包括三轴加工

中心、四轴加工中心、

五轴加工中心、数控

车铣中心、数控车床、

三坐标仪、高度仪等。 

对所有客户采用统一的报价方法，在核定成

本的基础上，考虑加工难度、交易量的基础

上进行报价。机加件定制化程度高，不同规

格型号价格不同，但销售给高凯技术的产品

毛利率与其他客户差异不大，约在 10%-30%。 
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公司名称 主要生产经营情况 定价方式及交易公允性情况 

南京河山机械有限公

司 

设立后实际从事的业

务包括精密工具、电

子元器件的贸易业务

及机械加工、表面处

理、技术服务。受“新

冠疫情”、环保、生产

资质等因素的影响，

目前主要从事贸易业

务。2018 年生产设备

原值约为 80 万元，主

要为加工中心，小型

PVD 设备。 

对所有客户采用统一的报价方法，在核定成

本的基础上，综合考虑市场平均水平，销售

给高凯技术的产品毛利率与其他客户差异

不大，2018 年度与高凯技术的交易主要是表

面处理服务，毛利率为 30%-50%，2019 年以

后与高凯技术的交易主要为零部件贸易，毛

利率约在 10%-15%。 

数据来源：上述内容根据访谈提纲及确认函内容整理 

[注]苏州晟德源与苏州昊信系同一实际控制人控制的企业，两家公司共同为

公司提供服务，设备规模等信息为两家公司合计规模 

(4) 公司的供应商选取 

公司制定了《采购管理制度》《供应商管理制度》等文件以规范供应商的选

取和管理。选取供应商时，需由采购、研发、质量管理、财务等部门从产品参数、

价格、及时性、信息安全及售后服务等方面对其实施评价和选择，评价结果符合

公司采购要求的供应商可纳入《合格供应商名录》，并向其下达订单采购。公司

每年组织一次合格供应商业绩评定，并及时更新《合格供应商名录》。公司与供

应能力良好的供应商建立长期合作关系，逐步淘汰不合格供应商，同时积极开发

新供应商，以减少原材料采购的集中度，降低对供应商的依赖。 

报告期内，公司主要供应商在产品参数、质量、价格、交期、保密、售后等

方面均符合公司的《采购管理制度》《供应商管理制度》规定，满足公司供应商

选取标准。 

2. 该情况是否与同行业公司可比，进一步分析供应商与提供服务的匹配性 

同行业可比公司中，铭赛科技、安达智能、凯格精机等同行业公司亦存在供

应商注册资本较小，但与其交易规模较大的情形： 

可比公司 公司名称 
注册资

本 
采购内容 交易情况 

铭赛科技 

迪茨精密机械（上

海）有限公司 
100 万元 机械元件 

2019 年度 816.06 万元（第一大

供应商）、2020 年度 561.43 万元

（第一大供应商） 

常州市奥毅机械有

限公司 
50 万元 

外购定制

件 

2018 年度 261.76 万元（第二大

供应商）、2019 年度 487.65 万元
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可比公司 公司名称 
注册资

本 
采购内容 交易情况 

（第三大供应商）、2020 年度

377.53 万元（第三大供应商） 

常州誉驰精密机械

制造有限公司 
50 万元 

外购定制

件 

2018 年度 227.23 万元（第四大

供应商）、2019 年度 519.35 万元

（第二大供应商）、2020 年度

299.06 万元（第五大供应商） 

昆山震工机械有限

公司 

500 万元

[注 1] 
机械元件 

2015 年度 177.20 万元（第二大

供应商）、2016 年度 267.94 万元

（第三大供应商）、2017 年度

551.39 万元（第一大供应商），

2018 年度 296.48 万元（第一大

供应商） 

哈尔滨市颐信铭科

技开发有限公司 
100 万元 未披露 

2017 年度 257.69 万元（第三大

供应商） 

常州赛文斯机械设

备有限公司 
51 万元 未披露 

2015 年度 130.33 万元（第五大

供应商） 

安达智能 

江门市新希望科技

有限公司 
50 万元 未披露 

2019 年度 372.22 万元（第四大

供应商）、2020 年度 624.55 万元

（第三大供应商） 

科锐精密工业（深

圳）有限公司 

100 万港

元 
未披露 

2018 年度 341.31 万元（第五大

供应商） 

凯格精机 

天津市金港动力传

动有限公司 
50 万元 丝杆 

2020 年度 1,190.89 万元（第五

大供应商）、2021 年 1-6 月

912.23 万股（第四大供应商） 

东莞市华宏精密机

械有限公司 

500 万元

[注 2] 
机架 

2021 年 1-6 月 908.12 万元（第

五大供应商） 

佛山市南海区陆安

机械有限公司 
100 万元 铸造件 

2018 年度 888.75 万元（第三大

供应商）、2019 年度 1,060.36 万

元（第四大供应商） 

深圳市虎三科技有

限公司 
150 万元 铸造件 

2018 年度 988.95 万元（第二大

供应商）、2019 年度 1,089.65 万

元（第三大供应商）、2020 年度

1,539.67 万元（第三大供应商）、

2021 年 1-6 月 951.13 万元（第

三大供应商） 

东莞市虎三机械有

限公司 
200 万元 铸造件 

河南广原精密机电

有限公司 
100 万元 直线导轨 

2018 年度、2019 年度、2020 年

度、2021 年 1-6 月分别采购

225.20 万元、176.41 万元、

168.63 万元、182.36 万元 

深圳微亚自动化设

备有限公司 
50 万元 滚珠丝杆 

2018 年度、2019 年度、2020 年

度、2021 年 1-6 月分别采购

1,256.74 万元、1,275.51 万元、

1,254.62 万元、1,250.77 万元 

数据来源：根据可比公司招股说明书及曾在全国中小企业股份转让系统披露

的定期报告等公开资料整理 

[注 1]根据企查查检索，2020 年 5 月 28 日，昆山震工机械有限公司的注册
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资本从 50 万元增加至 500 万元 

[注 2]根据企查查检索，2021 年 6 月 19 日，东莞市华宏精密机械有限公司

的注册资本从 50 万元增加至 500 万元 

同行业可比公司安达智能、铭赛科技未披露其主要供应商的合作时间，无法

判断是否存在供应商成立当年/次年即与其开展交易的情形。根据凯格精机的公

开披露信息，该公司存在部分供应商成立当年/次年即与其开展交易的情形，具

体为：深圳市雷赛控制技术有限公司（成立于 2010 年 8 月，开始合作时间为 2011

年）、深圳四达全精密机械有限公司（成立于 2007 年 2 月，开始合作时间为 2008

年）、广东亚德克智能装备有限公司（成立于 2016 年 11 月，开始合作时间为 2017

年）、佛山市南海区陆安机械有限公司（成立于 2016 年 11 月，开始合作时间为

2016 年）。 

综上所述，报告期内，公司部分供应商成立当年或次年即与公司合作，这些

供应商与公司均具备合理的交易背景，且具有提供相关服务的能力，同行业可比

公司亦存在该情形。公司部分供应商注册资本较小的情况，该等公司主要系机加

件供应商或国外生产厂商指定的国内公司，具有提供相关服务的能力，同行业可

比公司亦普遍存在该情形。公司主要供应商在参数、质量、价格、交期、保密、

售后等方面均符合公司的《采购管理制度》《供应商管理制度》规定，满足公司

供应商选取标准，公司与上述供应商交易具有合理性。 

(三) 原材料采购的资金流水核查情况，是否存在现金付款、向个人支付等

情况；是否存在采购款作为销售回款回流、体外资金循环、体外成本费用等情

况 

报告期内，公司仅 2018 年存在少量现金采购的情形，主要系子公司于被收

购前或收购初期使用现金采购生产所需的部分辅料（如橡胶密封件、锁紧螺母、

排铰、电缆线、PVC 胶管、接头等），合计 1.22 万元，属于日常零星采购支出，

具有合理性。报告期内，公司逐步加强采购管理及现金管理，2019 年度、2020

年度及 2021 年 1-6 月未发生现金采购。 

报告期内，公司不存在向个人支付原材料货款的情况；不存在将采购款作为

销售回款回流、体外资金循环、体外成本费用等情况。 

(四) 核查程序及核查意见 

1. 核查程序 
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(1) 查阅公司与原材料采购相关的内控制度，确定岗位职责是否明确，不相

容岗位是否分离；了解相关的关键内部控制,评价这些控制的设计，并测试运行

的有效性。关注公司的采购合同/订单签订过程、原材料入库及单据的流转是否

符合相关内控制度的要求。 

(2) 实地走访公司重要供应商，对供应商相关负责人员进行现场访谈或远程

视频询问，核实主要采购交易的真实性、准确性和完整性。 

1) 选取标准 

选择了申报期内各期采购额前十名的供应商，实施实地走访或远程视频询问

程序，且确保所选取样本报告期内各期合计采购额达到各期采购总额 50%以上。 

2) 样本代表性及覆盖率 

单位：万元 

项  目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

采购金额 5,329.30 7,707.35 6,052.91 3,259.47 

核查金额 2,809.51 4,101.00 4,057.44 2,588.44 

核查比例 52.72% 53.21% 67.03% 79.41% 

走访选取的 25 家供应商，代表了报告期内发生采购业务的主要供应商。 

3) 取得的核查证据 

供应商盖章签字的访谈纪要、受访人的名片及身份证、供应商的营业执照复

印件、供应商的工商内档、国家企业信用信息公示系统报告、访谈合影或视频录

像等。 

(3) 对公司主要供应商进行函证，确认报告期内账面记录的采购金额及各期

末应付账款或预付款项余额的准确性；对未回函项目实施替代测试程序，检查采

购合同/订单、入库单、采购发票、付款单据等。 

1) 选取标准 

实施函证程序的供应商样本选取时，通过对申报期内的供应商按照期末应付

账款余额以及采购发生额分别从大到小进行排序，确保各期选取样本对应的采购

额合计占当期采购总额、应付账款期末余额的比例均达到 75%以上。 

2) 样本代表性及覆盖率 

单位：万元 
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项  目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

采购金额 5,329.30 7,707.35 6,052.91 3,259.47 

核查金额 4,194.56 6,180.15 5,030.13 2,855.69 

核查比例 78.71% 80.19% 83.10% 87.61% 

回函确认金额 4,151.69 5,702.58 4,701.84 2,726.36 

回函确认比例 98.98% 92.27% 93.47% 95.47% 

替代测试确认金额 42.87 477.57 328.29 129.33 

替代测试确认比例 1.02% 7.73% 6.53% 4.53% 

实施函证程序的供应商采购额占各期采购总额的比例分别为 87.61%、83.10%、

80.19%、78.71%；占各期末应付账款余额的比例分别为 92.37%、85.40%、70.26%、

85.91%。核查样本代表了报告期内各期采购发生额和应付账款余额较大的供应商。 

3) 取得的核查证据 

取得的核查证据为供应商盖章确认的询证函回函。对于未回函的事项，实施

了替代程序，检查了对应的采购合同/订单、入库单、采购发票、付款单据等。 

(4) 对供应商采购合同/订单、入库单、采购发票、付款单据等相关记录进

行检查，与会计记录进行核对，检查会计记录的准确性。 

1) 选取标准 

通过采用分层重点选取和随机抽样相结合的方式进行单据抽样检查。将各期

单笔采购发生额分为三层：第一层为单笔采购发生额超过实际执行重要性水平；

第二层为单笔采购发生额介于实际执行重要性水平和明显微小错报临界值之间；

第三层为单笔采购发生额小于明显微小错报临界值。 

重点选取：对于第一层、第二层，作为重点样本，采用 100%详查，对其采购

合同/订单、入库单、采购发票、付款单据等相关单据进行检查，与会计记录进

行核对，检查会计记录的准确性。 

随机抽样：对于第三层，采取随机抽样的方式，随机选取样本，对其采购合

同/订单、入库单、采购发票、付款单据等相关单据进行检查，与会计记录进行

核对，检查会计记录的准确性。 

2) 样本代表性及覆盖率 

单位：万元 
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项  目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

采购金额 5,329.30 7,707.35 6,052.91 3,259.47 

核查金额 2,078.70 3,309.51 1,821.01 1,469.23 

核查比例 39.01% 42.94% 30.08% 45.08% 

核查的样本范围代表了申报期内的全部供应商。申报期内进行单据抽样检查

的采购额占各期采购总额的比例分别为 45.08%、30.08%、42.94%、39.01%。 

3) 取得的核查证据 

取得的核查证据主要为采购合同/订单、入库单、采购发票、付款单据等。 

(5) 获取现金日记账，了解现金交易的原因及交易对方的情况，检查报告期

内是否存在以现金支付原材料采购款项的情况。 

(6) 获取应付账款明细账、银行日记账、银行对账单等，比对银行对账单中

显示的公司支付款项的收款方与公司账面记录是否一致，检查是否存在收款方为

个人的情况，核查是否存在销售回款回流、体外资金循环、体外成本循环等情形。 

1) 选取标准 

公司报告期内资金流水的核查标准为：从银行对账单中选取单笔交易额为 5

万元或等值外币；从银行对账单中选取交易对方为个人的异常资金往来。 

2) 样本代表性及覆盖率 

期  间 
收入 支出 

核查笔数 核查金额占比 核查金额 核查金额占比 

2021 年 1-6 月 486 97.79% 423 96.21% 

2020 年度 700 97.76% 610 94.67% 

2019 年度 406 97.81% 344 93.60% 

2018 年度 307 96.80% 271 93.36% 

注：核查金额占比=核查金额/银行对账单中相应借方、贷方累计发生额的金

额 

3) 取得的核查证据 

取得公司的银行日记账、应付账款明细账、应收账款明细账；取得经银行盖

章的公司银行账户清单，并陪同公司财务部经办人员前往各开户银行现场获取报

告期内的银行对账单。 

(7) 获取实际控制人及其关联方、董事、监事、高管、核心技术人员、关键
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岗位人员（主要财务人员及出纳，下同）报告期内的银行账户及资金流水，核查

是否存在销售回款回流、体外资金循环、体外成本循环等情形。 

1) 选取标准 

报告期内，公司实际控制人及其关联方、董事、监事、高管、核心技术人员、

关键岗位人员的资金流水的核查标准为：单笔金额 5万元以上（包括转账、存现

及取现），与同一交易对方频繁往来，与公司、客户、供应商、关联方的异常资

金往来。 

2) 样本代表性及覆盖率 

序号 类别 核查账户数量 核查笔数 

符合核查标准

的银行流水核

查的比例 

1 实际控制人及其配偶 33 402 100% 

2 
实际控制人控制或曾经控制

的关联方 
3 60 100% 

3 
董事、监事、高级管理人员、

核心技术人员、关键岗位人员 
120 772 100% 

对实际控制人及其关联方、部分存在大额资金往来的董事、监事、高级管理

人员、核心技术人员、关键岗位人员进行了访谈，详细询问了相关方资金流水的

发生原因，并就部分大额资金流水取得了相关收支的证明文件（如购房凭证等），

并获取了相关主体出具的《个人银行账户承诺》。 

3) 取得的核查证据 

取得了实际控制人及其关联方、董事、监事、高管、核心技术人员、关键岗

位人员的银行账户清单，并安排项目组成员陪同相关人员（除外部董事、独立董

事、外部监事）前往当地中国银行、中国农业银行、中国工商银行、中国建设银

行、交通银行、中国邮政储蓄银行、江苏银行、江南农村商业银行及上述人员已

提供的其他开户银行，现场查看其在上述银行已开立账户等情况，进一步核查银

行账户的完整性，并现场获取银行对账单。具体核查范围如下：  

序号 与公司关系 核查主体 所获取资料 

1 实际控制人及其配偶 刘建芳、孙红霞 

报告期内银行流水、微信

账单、支付宝账单、个人

银行账户承诺函、 

2 
实际控制人控制或曾经控

制的关联方[注 1] 

常州高泰企业管理咨询合

伙企业（有限合伙）、南

京拓益森精密电子有限公

司、长春普利森精密科技

报告期内银行流水、银行

账户开立清单 
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序号 与公司关系 核查主体 所获取资料 

有限公司 

3 

董事、监事、高级管理人

员、核心技术人员及关键

岗位人员[注 2] 

董事：焦晓阳、陆彬（外

部董事）、祝慧（外部董

事）、石要武（独立董事）、

姚梅芳（独立董事）； 

监事：王茂全、刘焱、刘

成； 

高级管理人员：周向东、

赵俊杰； 

核心技术人员：刘建芳、

江海、崔建松；财务出纳：

井海洋 

审计部经理（前财务经

理）：杨晓梅 

报告期内银行流水、微信

账单、支付宝账单、个人

银行账户承诺函 

[注 1]常州高泰企业管理咨询合伙企业（有限合伙）系公司的员工持股平台，

刘建芳担任执行事务合伙人；南京拓益森精密电子有限公司系刘建芳曾经控制的

企业，已于 2018 年 12 月注销，我们已获取该公司 2018 年截至注销前的银行对

账单；长春普利森精密科技有限公司系刘建芳曾经控制的企业，于 2017 年 7 月

转让，且该公司已于 2019 年 8 月注销，我们已获取该公司 2018 年度及 2019 年

截至注销前的银行对账单 

[注 2]公司独立董事石要武、姚梅芳自 2019 年 1 月起担任公司独立董事，

因此银行流水提供期间为 2019 年 1 月 1 日至 2021 年 6 月 30 日；公司独立董事

冯诚自 2020 年 10 月起担任公司独立董事，未提供银行卡流水，但是提供了个人

银行账户承诺函，承诺：“不存在通过个人账户收取公司货款、占用公司资金的

情形，亦不存在代公司或通过他人代公司支付成本或费用，进行体外资金循环或

特殊利益输送的情形；不存在向客户或供应商收付款项，不存在向客户或供应商

或其董事、监事、高级管理人员、业务经办人员进行商业贿赂的情形”；公司财

务总监周向东自 2020 年 6 月起入职并担任公司财务总监，因此银行流水提供期

间为 2020 年 6 月 1 日-2021 年 6 月 30 日 

(8) 获取客户及供应商情况，核查是否存在既是客户又是供应商的情形，核

查交易内容及交易背景，分析合理性，核查是否存在将采购款作为销售回款回流、

体外资金循环、体外成本循环的情形。 

(9) 获取供应商采购明细表，分析公司向主要供应商的采购数量、采购金额

是否正常。 
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2. 核查意见 

经核查，我们认为： 

(1) 惠州鼎泰欣成立时间晚于和公司合作时间主要系惠州鼎泰欣与深圳鼎

泰欣为同一控制下的企业，公司最早于 2018 年 3 月开始与深圳鼎泰欣合作，惠

州鼎泰欣成立并开始生产后，逐步与其开展合作。因此公司与其合作具备连续性，

公司与其合作时间按照与深圳鼎泰欣的合作时间列示，深圳鼎泰欣成立时间早于

与公司合作时间，具备合理性。 

(2) 报告期内，公司部分供应商成立当年或次年即与公司合作，该等公司与

公司均具备合理的交易背景，且其具有提供相关服务的能力，同行业可比公司亦

存在该情形。公司部分供应商注册资本较小的情况，该等公司主要系机加件供应

商或国外生产厂商指定的国内公司，具有提供相关服务的能力，同行业可比公司

亦普遍存在该情形。公司主要供应商在参数、质量、价格、交期、保密、售后等

方面均符合公司的《采购管理制度》《供应商管理制度》规定，满足公司供应商

选取标准，公司与上述供应商交易具有合理性。 

(3) 报告期内，公司仅 2018 年存在少量现金采购的情形，主要系子公司被

收购前或收购初期使用现金采购生产所需的辅料，属于日常零散采购支出，具有

合理性；不存在向个人支付原材料货款的情况；不存在将采购款作为销售回款回

流、体外资金循环、体外成本费用等情况。 

 

二、根据首轮问询回复，最近一年及一期，中介机构针对经销商的下游客

户访谈的金额占销售收入比例分别为 40.68%和 32.29%；中介机构针对设备集成

商客户终端销售情况进行函证，最近一期发函金额占比为 31.66%。 

发行人的经销商一般在有较为确定的产品需求后才进行采购，经销商一般

不留有较为长期的库存，采取“零库存”的运营模式。 

请发行人说明：（1）公司是否存在多层次经销模式，如存在，如何划分并

有效管理；（2）经销商“零库存”是否已实现终端销售，是否主要通过不同层

级的经销商转让形成；（3）直销模式中设备集成商终端销售及回款情况。 

请保荐机构、会计师说明：（1）未回函的替代核查程序及视频访谈如何保

证访谈对象、访谈过程、访谈结果的真实性、可靠性；（2）是否获取经销商销

售明细清单，是否核对经销商销售发票、出口单、运输凭证等 。（审核问询函
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问题 4.1） 

(一) 公司是否存在多层次经销模式，如存在，如何划分并有效管理 

报告期内，公司主要经销商的下游客户情况具体如下： 

经销商名称 主要下游客户 

硕镭实业（上海）有限公司 
终端产品制造商：歌尔股份（002241.SZ）、传音控股

(688036.SH) 

NanoJet Korea Co., Ltd 

终端产品制造商 

DreamTech Co., Ltd:韩国上市公司，股票代码：192650，

主要从事手机模组、OLED 显示模组、指纹识别模组的

研发、生产及销售； 

Siflex Co.,Ltd:主要从事 FPC 的研发、生产及销售； 

Union Co.,Ltd:主要从事 FPCA、显示模组等研发、生

产及销售； 

DKT Co., Ltd:主要从事 FPCA 模组的研发、生产及销售 

迪米贸易（苏州）有限公司 
终端产品制造商：信维（深圳）声学科技有限公司、深

圳立讯电声科技有限公司（立讯精密子公司） 

深圳市汇联丰供应链管理有限公司 终端产品制造商：富士康 

深圳市九科源润科技有限公司 终端产品制造商：立讯精密（002475.SZ） 

倍斯托智能科技（深圳）有限公司

[注 1] 

终端产品制造商：海目星（688559.SH）、东莞胜美达（太

平）电机有限公司（东京证券交易所上市公司 SUMIDA 

CORPORATION 的子公司，股票代码：6817） 

深圳市火石激光科技有限公司 终端产品制造商：合力泰（002217.SZ） 

苏州福斯特万电子科技有限公司 设备集成商：苏州富强科技有限公司 

惠州台捷电子有限公司 终端产品制造商：富士康 

东莞华港国际贸易有限公司 终端产品制造商：富士康 

深圳健坤精密科技有限公司[注 2] 终端产品制造商：欧菲光（002456.SZ） 

常州大华进出口（集团）有限公司 终端产品制造商：瑞声科技（02018.HK） 

[注 1]倍斯托智能科技（深圳）有限公司包括倍斯托智能科技（深圳）有限

公司及深圳市泰弈智能科技有限公司，经两家公司书面确认，实际控制人均为方

勇 

[注 2]深圳健坤精密科技有限公司（曾用名：健坤精密科技（深圳）有限公

司）已于 2020 年 12 月注销 

由上表可见，公司经销商的主要客户为设备集成商及终端产品制造商，不存

在多层次经销模式。 

(二) 经销商“零库存”是否已实现终端销售，是否主要通过不同层级的经

销商转让形成 
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公司的产品需要根据最终使用方的工艺需求、性能要求进行产品配置或部分

配件（如撞针、喷嘴）定制，因此公司的经销商一般在有较为确定的产品需求后

才进行采购，不留有较为长期的库存，采取“零库存”的运营模式。 

报告期各期末，公司主要经销商的下游客户为终端产品制造商或设备集成商，

经销商终端实现销售情况良好，不存在通过不同层级的经销商转让形成。 

(三) 直销模式中设备集成商终端销售及回款情况 

1. 设备集成商终端销售情况 

报告期内，通过对公司主要设备集成商发送确认函，其终端销售情况如下： 

单位：万元 

项  目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

设备集成商销售收入 A 2,908.44 4,923.75  3,917.62  1,095.08 

发函金额 B 920.93[注 1] 2,949.08 2,827.85 491.88[注 2] 

发函比例 C=B/A 31.66% 59.89% 72.18% 44.92% 

回函确认终端销售金额 D 775.65 2,722.10 2,449.32 283.88[注 3] 

确认终端销售比例 E=D/B 84.22% 92.30% 86.61% 57.71% 

回函设备集成商终端销售

实现金额 F 
775.65 2,722.10 2,449.32 283.88 

回函设备集成商终端销售

实现比例 G=F/D 
100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 

[注1]2021年1-6月公司第一大设备集成商客户为广东利元亨智能装备股份

有限公司（以下简称利元亨），公司对其销售额为 876.48 万元，未向其发送确认

函，导致 2021 年上半年发函比例较低。该公司主要采购公司的真空灌胶系统，

与其自身设备集成，最终销售给 ATL。根据访谈，产线需经 ATL 整体验收后，利

元亨才会对公司进行验收，因此公司向其销售实现了终端销售 

[注 2]2018 年公司主要设备集成商客户无锡隆瑞电气技术有限公司销售额

为 126.12 万元，该公司已于 2019 年 12 月注销，因此未向其发送确认函，导致

2018 年发函比例较低。无锡隆瑞电气技术有限公司期后未发生退货，且款项已

全部收回 

[注 3]2018 年设备集成商回函比例较低，主要系广东日成精密仪器设备有限

公司未回函，2018 年公司与该公司的销售额为 208 万元。我们已对该公司实施

了替代测试程序，详见本题 (四)1 之说明 
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综上，报告期内，已回函的主要设备集成商均已实现终端销售，终端销售情

况良好。 

2. 设备集成商期后回款情况 

报告期内，设备集成商应收账款期后回款匹配情况如下： 

单位：万元 

项  目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

设备集成商应收账

款余额 
1,813.06 1,712.99 1,920.25 181.21 

期后回款（截至

2021 年 9月 30 日） 
881.08 1,577.24 1,920.25 181.21 

期后回款占期末应

收账款余额占比（%） 
48.60 92.08 100.00 100.00 

报告期各期末，集成商应收账款余额分别为 181.21 万元、1,920.25 万元、

1,712.99 万元及 1,813.06 万元，截至 2021 年 9 月 30 日，公司报告期内应收账

款期后回款比例分别为 100.00%、100.00%、92.08%及 48.60%，总体回款情况良

好。 

(四) 核查程序及核查意见 

1. 未回函的替代核查程序及视频访谈如何保证访谈对象、访谈过程、访谈

结果的真实性、可靠性 

(1) 未回函的替代核查程序 

设备集成商中仅广东日成精密仪器设备有限公司（以下简称广东日成）未回

函，替代核查程序具体如下： 

1) 项目组于 2021 年 1 月 8 日对广东日成进行了实地走访,实地走访过程中

查看了广东日成的生产情况，了解了广东日成与公司的合作背景、交易内容、交

易模式及其下游客户等情况。 

2) 检查了与广东日成的购销协议、出库单、运输记录、回款记录等，与账

面记录进行了核对。 

3) 向广东日成发送交易额及往来询证函，核查交易金额的真实性、准确性

及完整性。 

4) 在公开信用信息系统中查询广东日成的基本情况，检查是否与公司存在

关联关系等异常情况。 

(2) 为了保证访谈对象、访谈过程和访谈结果的真实性、可靠性，我们采取
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了下列措施： 

1) 访谈前查询访谈对象的工商信息和报告期内与公司的交易数据，了解访

谈对象的基本情况和其与公司的交易情况。 

2) 选定访谈对象对接高凯公司业务的人员作为视频访谈对象，正式访谈前

询问访谈对象姓名、任职单位、职位等信息，并要求对方出示身份证件、名片或

工牌以证实其身份。 

3) 整个访谈过程保持全程录像，并保存视频。 

4) 访谈结束后，要求客户对访谈文件盖章、签字确认。 

2. 是否获取经销商销售明细清单，是否核对经销商销售发票、出口单、运

输凭证等 

(1) 我们向公司主要经销商发送了经销商确认函，经销商出于自身对外销售

价格的保密，未直接提供销售明细清单，但提供了对外销售公司产品的下游客户

名称、销售成本金额及销售公司产品的平均毛利率水平区间。经销商确认函发函

比例及终端销售实现情况具体如下： 

单位：万元 

项  目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

经销商销售收入 A 2,740.89 6,411.18 4,841.34 4,075.04 

发函金额 B 2,280.44 5,528.71 4,449.31 3,997.96 

发函比例 C=B/A 83.20 86.24 91.90 98.11 

回函确认经销商销售收入D 2,161.86 5,307.70 4,276.74 3,997.96 

回函比例 E=D/B 94.80% 96.00% 96.12% 100.00% 

回函经销商终端销售实现

金额 F 
2,116.19 5,282.13 4,263.38 3,997.96 

回函经销商终端销售实现

比例 G=F/D 
97.89% 99.52% 99.69% 100.00% 

(2) 公司销售给经销商的部分产品直接由公司发往终端客户所在地，我们查

阅了这部分产品对应的物流单据，核查其与双方签订的合同/订单信息是否匹配，

确认产品是否均直接发送至终端客户处。上述核查对应的销售金额及比例如下： 

单位：万元 

项  目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

核查的当期直接由公司发送 643.72   1,624.36  1,274.88  1,190.20  
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到终端客户所在地的经销收

入金额 

各期境内经销收入金额 2,080.77  5,326.65  4,693.10  4,075.04  

核查覆盖境内经销收入占比 30.94% 30.49% 27.17% 29.21% 

(3) 公司境外经销商仅 NanoJet Co.,Ltd，对于境外经销商，我们核查了出

口报关单等文件资料，具体核查比例如下： 

单位：万元 

项  目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 

核查覆盖的收入金额 660.12  1,084.53  148.24  

各期境外经销收入金额 660.12  1,084.53  148.24  

核查覆盖境外经销收入占比 100.00% 100.00% 100.00% 

3. 核查意见 

经核查，我们认为：报告期内经销商模式下的收入真实、准确、完整。 

 

三、最近一期，发行人新增真空灌胶系统销售收入 3,532.28 万元，占同期

总收入比重为 26.96%。 

请发行人说明：销售的主要客户、回款情况、该项业务的在售订单情况及

是否具备可持续性。（审核问询函问题 4.2） 

(一) 销售的主要客户、回款及收入确认情况 

最近一期，公司真空灌胶系统销售收入为 3,532.28 万元，主要客户和期后

回款情况如下： 

单位：万元 

 客户名称 
合同金额

（含税） 

合同约定付

款方式 

合同中关于验收及

质保期约定 

2021 年

1-6 月销

售收入

[注 2] 

回款情况

（截至

2021 年 9

月 30 日） 

回款

比例

（%） 

东莞新能

安科技有

限公司 

2,720.00 

预付 30%；货

到付 30%；验

收合格付 40% 

产品应依买方验收

标准进行验收。产

品保固期应自买方

验收合格之日起算

一年。 

2,407.08 1,632.00 60.00 

广东利元

亨智能装

备股份有

限公司 

982.48 

预付 30%；预

验收合格付

30%；终验收

合格付 30%；

质保金 10%于

合同项下设备的所

有权及风险在甲方

正式签署《终验收

报告》并支付乙方

终验收款后，所有

869.45 758.48 77.20 
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 客户名称 
合同金额

（含税） 

合同约定付

款方式 

合同中关于验收及

质保期约定 

2021 年

1-6 月销

售收入

[注 2] 

回款情况

（截至

2021 年 9

月 30 日） 

回款

比例

（%） 

质保期满后

支付 

权转移至甲方，风

险由甲方承担。质

量保证期为从签署

《终验收报告》之

次日起 1年。 

江苏宏微

科技股份

有限公司 

179.00 

预付 30%；货

到付 30%；验

收合格付 40% 

按我司订购型号进

行质量验收，并满

足正常使用；自产

品验收之日起一年

内为产品保质期。 

158.41 107.4 60.00 

博众精工

科技股份

有限公司 

110.00 

预付 30%；到

货付 30%；验

收 合 格 付

30%；验收后 6

个月内付清 

供应商保证所提供

的货物或服务为全

新、未使用过的，

而且在终验收合格

之日起 1 年内（双

方另行议定的除

外）不存在设计、

材料等方面瑕疵，

或侵犯他人权益

[注 1] 

97.35 99.00 90.00 

合  计 3,991.48   3,532.28 2,596.88 65.06 

[注 1]博众精工科技股份有限公司的订单中未明确约定，但提及了需要经过

终验收，且业务实践中，也需要经过终验收 

[注 2]上表收入均系对客户真空灌胶系统收入，并非公司 2021 年上半年与

其全部交易额 

上述客户均为经营状况良好且自身资金实力雄厚，偿债能力强的客户，根据

《客户信用管理制度》及内部审批，公司对上述客户采用同样的信用政策。截至

2021 年 9 月 30 日，最近一期真空灌胶系统的回款比例为 65.06%，剩余款项主要

为验收合格后暂未回款的部分和质保金，均在信用期内，回款情况良好。 

公司对真空灌胶系统的具体收入确认时点为：公司已将产品交付给客户，在

产品验收合格并获得客户的验收证明后确认销售收入。2020 年 1 月 1 日起，公

司执行《企业会计准则第 14 号——收入》（2017 年修订，以下简称“新收入准

则”）的相关规定。公司应当在履行了合同中的履约义务，即在客户取得相关商

品控制权时确认收入。结合具体的交易流程及合同条款分析如下： 

新收入准则收入确认条件 真空灌胶系统收入确认方法及时点 
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新收入准则收入确认条件 真空灌胶系统收入确认方法及时点 

企业就该商品享有现时收款权

利，即客户就该商品负有现时付

款义务 

产品交付给客户，在产品验收合格并获得客户的验收证

明，客户负有现时付款义务。 

企业已将该商品的法定所有权转

移给客户，即客户已拥有该商品

的法定所有权 

产品交付给客户，在产品验收合格并获得客户的验收证

明，客户已经能主导资产的使用并获得资产几乎所有剩

余利益。 

企业已将该商品实物转移给客

户，即客户已实物占有该商品 
产品运送至客户指定地点时，客户以实物占有该商品。 

企业已将该商品所有权上的主要

风险和报酬转移给客户，即客户

已取得该商品所有权上的主要风

险和报酬 

根据公司与主要客户的合同约定，产品需经过验收，且

质保期自验收合格之日。 

综上分析，在产品验收合格并获得客户的验收证明，表

明企业已将商品所有权上的主要风险和报酬转移给客

户。 

客户已接受该商品 获取了客户的验收证明，表明客户已接受该商品。 

其他表明客户已取得商品控制权

的迹象 
无 

综合判断收入确认方法及时点 

公司在产品交付给客户，在产品验收合格并获得客户的

验收证明后确认销售收入，符合《企业会计准则》的相

关规定，与合同及具体交易流程相符。 

综上分析，在公司收入确认时点，客户已经取得了真空灌胶系统的控制权，

公司的收入确认会计政策符合《企业会计准则》的要求。 

(二) 该项业务的在售订单情况及是否具备可持续性 

1. 在手订单情况 

截至本说明出具日，真空灌胶系统的在手订单情况具体如下： 

单位：万元 

客户名称 合同金额（含税） 

富士康（昆山）电脑接插件有限公司 220.35 

无锡格林司通自动化设备股份有限公司 79.80 

埃米（厦门）科技有限公司 39.50 

苏州汇川联合动力系统有限公司 22.00 

浙江银轮机械股份有限公司 21.90 

合  计  383.55 

截至本说明出具日，公司真空灌胶系统的在手订单金额为 383.55 万元。 

2. 该业务具备可持续性 

(1) 公司拥有自主研发真空灌胶系统的技术基础和研发能力 

真空灌胶系统产品由备料模块、计量模块、出胶模块、运动控制系统组成，
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具有自动化程度高、体积小、效率高的特性，适用于大流量灌胶作业，可以有效

提升涂胶精度和效率。目前公司相关产品主要应用于锂离子电池的制造，并向新

能源动力电池、IGBT 模块封装等领域拓展。真空灌胶系统产品涉及公司螺杆精

密控制技术、双组份胶液比例混合技术、高柔性模块化运动控制系统技术等核心

技术。具体如下： 

1) 螺杆精密控制技术 

公司对于不同材料的转子和定子进行胶液挤压状态下的流体动力学分析，设

计了转子偏心单螺旋与定子特殊双螺旋相配合的胶液挤压结构，实现螺旋渐进式

胶液挤出；对不同胶液的点胶封装进行细致分类，从而确保各类胶液均能稳定螺

旋式挤出，对偏心单螺旋转子和特殊双螺旋定子的型线方程进行整体优化，使之

对于不同胶液的匹配度更强；螺杆驱动单元与转子-定子螺旋挤出结构形成闭环

控制系统，可保证转子的旋转精度，从而大幅提高胶液的挤出精度和挤出压力。

公司通过螺杆精密控制技术开发的精密螺杆泵产品可实现对高粘度流体以及双

组份胶液的中小剂量精密定量输送，在真空灌胶系统中作为灌胶量的计量模块。 

2) 双组份胶液比例混合技术 

公司双组份胶液比例混合技术可实现对混合后双组份胶液的精密控制，形成

双组份精密挤出能力及其系统装置。公司利用该技术开发了双液静/动态阀作为

真空灌胶系统的出胶模块，实现双组份胶液的静态或动态混合，其中双液静态阀

可以混合比例相差较小的流体，可平衡流体压力，不会串流；双液动态阀具有高

速搅拌功能，可解决大比例流体、粘度悬殊较大的流体混合问题，同时能够进行

高压自清洗，降低维护成本。 

3) 高柔性模块化运动控制系统技术 

真空灌胶系统中运动控制系统的开发应用了公司高柔性模块化运动控制系

统技术，实现了该系统的模块化、便捷化开发。 

此外，公司还对备料站、计量泵、出胶阀、流体管路系统和压力监控系统等

组成部分及软件算法持续研发创新，如针对灌胶过程中的流量监控问题，开发了

压力流量监控系统，通过系统控制算法，将系统中的压力与流量对应，既不会影

响计量泵的运行，又可以精确监控系统流量，保证配比正确；开发的真空压盘采

用特殊的压盘盘面设计，保证胶液与压盘对接过程中没有气泡，避免了压盘排胶

时浪费原材料以及胶液中混入气泡导致灌胶产品不良的问题；针对宽幅涂胶问题
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采用特殊的流道设计，在保证宽幅涂胶速度的同时，保证了幅面胶水流速均匀，

实现了较好的工艺效果。 

(2) 公司积极拓展新能源领域客户 

目前公司该业务主要客户为东莞新能安科技有限公司。公司的真空灌胶系统

根据客户的工艺需求进行配置，具有一定定制化特征，因此不同客户的销售价格

难以直接比较。2021 年上半年，公司向东莞新能安科技有限公司销售真空灌胶

系统的毛利率为 33.94%，公司向其他客户销售真空灌胶系统的毛利率为 57.22%，

毛利率差异较大主要原因为东莞新能安科技有限公司系公司目前真空灌胶系统

的第一大客户，也是未来该业务重点开拓的客户，2021 年上半年公司向其销售

真空灌胶系统收入占当期同类产品收入的比例达 68.15%，公司报价中对其给予

适当优惠。 

根据对东莞新能安科技有限公司工艺及设备开发工程师的访谈，公司是该公

司同类产品第一大供应商，为进一步扩张产能，该公司正在新建厂区，待其新厂

区建设完毕后，公司将积极配合进行产线建设。 

此外，公司于 2021 年 8 月与宁德时代新能源科技股份有限公司（CATL，

300750.SZ）签订了《框架采购合同》，公司产品将用于其电芯组件之间涂胶、电

芯模组侧板涂胶等，目前已完成了功能验证，正在进行可靠性验证。 

综上所述，公司拥有真空灌胶系统相关技术基础和研发能力，真空灌胶系统

业务市场空间充足，客户拓展顺利，未来具有可持续性。 

(三) 最近一期销售结构与去年同期比较情况 

按照产品结构，2021 年上半年与去年同期收入比较情况如下： 

单位：万元 

项目 

2021 年 1-6 月 2020 年 1-6 月 变动情况 

收入 占比（%） 收入 占比（%） 金额 
变动幅

度（%） 

压电驱动系列产品       

压电喷射阀 4,833.44 36.89 4,114.95  52.54 718.49 17.46 

压电喷射阀配件 1,777.80 13.57 698.63  8.92 1,079.17 154.47 

压电比例阀 255.85 1.95   255.85 / 

智能点胶机器人系统 1,220.00 9.31 1,783.73  22.78 -563.73 -31.60 
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项目 

2021 年 1-6 月 2020 年 1-6 月 变动情况 

收入 占比（%） 收入 占比（%） 金额 
变动幅

度（%） 

其他系列产品       

精密螺杆泵及精密

螺杆阀 
1,142.65 8.72 481.73  6.15 660.92 137.20 

真空灌胶系统 3,532.28 26.96   3,532.28 / 

激光熔锡喷射焊系

统 
234.73 1.79 65.04  0.83 169.69 260.90 

其他 14.69 0.11 409.25  5.23 -394.56 -96.41 

其他配件 92.22 0.70 278.52  3.56 -186.30 -66.89 

合  计 13,103.65 100.00 7,831.85  100.00 5,271.80 67.31 

2021 年上半年公司主营业务收入为 13,103.65 万元，较上年同期增加了

5,271.80 万元，增幅达 67.31%，主要变动如下： 

1. 产品品种增加，2021 年上半年较上年同期新增了真空灌胶系统及压电比

例阀产品，新增收入合计为 3,788.13 万元。 

2. 2021 年上半年，压电喷射阀及其配件收入合计为 6,611.24 万元，较上

年同期增加了 1,797.66 万元，增幅达 27.19%，主要系对瑞声科技、硕镭实业（上

海）有限公司（终端主要为歌尔股份）及 ATL 销售增加所致，其中瑞声科技、歌

尔股份为产线更新及新增产线，ATL 为将消费类锂电池原切边整形的胶带包封工

艺逐步改为用压电喷射阀进行喷胶包封。 

3. 2021 年上半年，精密螺杆泵及精密螺杆阀产品收入为 1,142.65 万元，

较上年同期增加了 660.92 万元，增幅达 137.20%，主要为新增对富士康的精密

螺杆泵销售，用于其苹果笔记本电脑等产品的组装。 

4. 2021 年上半年智能点胶机器人系统产品收入为 1,220.00 万元，较上年

同期减少了 563.73 万元，降幅达 31.60%，主要系 2021 年上半年部分客户如东

莞市鹏科自动化科技有限公司等客户本期需求减少所致。 

5. 2021 年上半年其他系列产品中其他产品收入为 14.69 万元，较上年同期

减少了 394.56 万元，降幅达 96.41%，主要系 2020 年初生产了部分耳带点胶粘

接机，2021 年度无相关业务。 

(四) 核查程序及核查意见 

1. 核查程序 



第 24 页 共 24 页 
8-2-24 

(1) 获取公司真空灌胶系统的销售合同，识别与收入确认相关的合同条款； 

(2) 获取客户出具的设备验收单，检查收入确认时点是否与设备验收单相符。 

2. 核查意见 

我们认为，公司真空灌胶系统收入确认政策符合《企业会计准则》的相关要

求。 

 

专此说明，请予察核。 

 

 

天健会计师事务所（特殊普通合伙） 中国注册会计师： 

 

 中国·杭州  中国注册会计师： 

 

  二〇二一年十一月一日 
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