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会专字[2019] 6356号 

 

关于北京热景生物技术股份有限公司 

首次公开发行股票并在科创板上市申请文件 

审核问询函的专项核查意见 

 

 

 

 

上海证券交易所： 

 

 

 

上海证券交易所（以下简称“贵所”）出具的《关于北京热景生物技术股份

有限公司首次公开发行股票并在科创板上市申请文件的第四轮审核问询函》（上

证科审（审核）[2019]302 号）（以下简称“《问询函》”）已收悉。根据贵所出

具的《问询函》的要求，容诚会计师事务所（特殊普通合伙）（以下简称“本所”

或“申报会计师”）对问询函中涉及本所的有关问题进行了专项核查。 

现就《问询函》提出的有关问题向贵所回复如下： 
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1.关于客户核查和收入核查 

根据第三轮问询回复，发行人对经销商现场走访及电话访谈的核查比例占报

告期内销售收入的比重分别为 57.7%、55.14%、56.27%，请保荐机构、申报会

计师补充说明：（1）对经销商现场走访及电话访谈的核查比例是否能支持关于客

户和收入真实性的核查结论；（2）对终端医疗机构进行走访或电话访谈的核查情

况，相关核查工作能否支持关于客户和收入真实性的核查结论；（3）对终端医疗

机构现场走访或电话访谈所获取的终端销售数据以及从经销商获取的终端销售

数据，是否存在较大差异；如果存在，请说明原因及合理性；（4）提供向疾控中

心、海关口岸等销售仪器的招投标及中标证据；在公共安全领域销售微流控仪器

不需要医疗器械注册证书的依据；将微流控仪器销售收入计入核心技术产品收入

的合理性；（5）对仪器销售、生物原料及其他业务主要客户核查的详细情况，包

括但不限于具体走访的客户名单、所获取的核查证据。 

一、对经销商现场走访及电话访谈的核查比例是否能支持关于客户和收入真

实性的核查结论 

（一）对销售收入真实性核查的概况 

1、对主要经销商进行访谈情况 

申报会计师通过对发行人经销商分布情况进行进一步分析，并补充核查了部

分经销商。经补充核查后，现场走访核查具体情况如下： 

核查类别/手段 核查内容及程序简述 2018 年 2017 年 2016 年 

实地走访客户 91

家，合计收入占主

营业务收入比例 

通过访谈核实经销商与发行人业务

发生情况、经销商经营情况、与发行

人资金往来情况、所采购发行人产品

的质量情况和退换货信息、与发行人

的纠纷与诉讼情况、经营资质信息、

与发行人之间的关联关系；获取并核

查发行人经销商的最终销售客户情

况以及产品销售流向情况 

33.59% 39.33% 55.44% 

2、走访经销商的核查内容 

（1）营业执照、工商登记资料及经营资质的检查 

查阅走访经销商营业执照、工商登记资料及《医疗器械经营许可证》（试剂销
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售客户适用）等经营资质，核对记载的注册资本、地址、成立时间、经营范围、

法定代表人等信息，确认客户的真实存续，评估交易的商业合理性、经营的合法

性，并判断是否与发行人之间存在关联关系。 

经核查，经销商均真实存续，经销商均拥有相应的经营资质，其与发行人之

间的交易具有商业合理性。  

（2）生产经营场所与仓库的检查 

实地查看了走访经销商的生产经营场所与仓库，确认经销商生产经营场所均

正常经营，并配备了正常的工作人员。现场查看了部分经销商的仓库并查阅发行

人的相关产品，确认发行人产品不存在积压的情况。  

（3）对经销商主要经营者进行访谈和确认 

对走访经销商主要经办人员进行了访谈，在访谈过程中，逐题与被访谈人交

流，并请被访谈人员签字确认记录内容的准确性与完整性。 

经核查，走访经销商的情况如下： 

A、根据访谈的情况，走访经销商均与发行人签订了正式的经销合同，走访

经销商对经销合同中的销售模式、信用政策、送货方式、退换货政策、付款方式

等核心条款进行了确认，实际执行情况符合合同约定。 

B、除上海热景和杭州热景外，走访经销商的股东、董监高与发行人、发行

人控股股东、持股 5%以上的主要股东、董监高不存在关联关系，上述经销商股

东、董监高在发行人及发行人关联方处均未任职，发行人控股股东、持股 5%以

上的主要股东、董监高及其关联方未持有走访经销商权益，未在走访经销商处任

职，也从未与经销商发生交易，除购销关系外，走访经销商与发行人不存在其他

利益安排或者约定。取得经销商盖章确认的《关于与北京热景生物技术股份有限

公司不存在关联关系的声明》。 

C、了解经销商报告期内向发行人采购产品的具体流向情况、仪器投放的医

疗机构、期末存货结存及最终销售情况。 

（4）经销商与发行人关联关系的核查情况 

除通过实地走访经销，访谈经销商主要经办人员、取得经销商盖章确认的《关
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于与北京热景生物技术股份有限公司不存在关联关系的声明》外，申报会计师还

通过国家企业信用信息公示系统、天眼查等网络渠道对主要经销商进相关信息进

行核查。经查询，除上海热景和杭州热景外，发行人与主要经销商之间不存在关

联关系。 

3、申报会计师对经销商按照收入进行分层后，分层核查情况如下： 

单位：家、万元 

申报会计师通过随机抽样的方式选取走访样本，从分层的情况来看，对于报

告期 100 万元以上的经销商，核查的数量金额均超过 71.43%，50-100 万元之间报

告期核查的金额比例分别为 88.60%、46.78%、41.53%，主要的经销商核查比例较

高；20-50 万元之间报告期核查的金额比例分别为 40.34%、23.18%、12.94%；20

万以下的经销商数量较多，申报会计师通过随机抽样的方式确定核查样本，核查

比例虽然较低，但具有一定的代表性。 

年份 分类 经销商数量 核查数量 核查比例 销售额 核查金额 核查比例 

2018

年 

100 万以上 28 20 71.43% 5,979.07 4,639.81 77.60% 

50-100 万 51 21 41.18% 3,498.74 1,452.96 41.53% 

20-50 万 109 13 11.93% 3,605.15 466.63 12.94% 

20 万以下 928 16 1.72% 3,781.89 100.13 2.65% 

合计  1,116 70 6.27% 16,864.84 6,659.53 39.49% 

2017

年 

100 万以上 23 18 78.26% 4,455.75 3,850.25 86.41% 

50-100 万 35 16 45.71% 2,319.10 1,084.88 46.78% 

20-50 万 92 19 20.65% 2,814.67 652.47 23.18% 

20 万以下 811 19 2.34% 3,173.75 137.84 4.34% 

合计  961 72 7.49% 12,763.27 5,725.45 44.86% 

2016

年 

100 万以上 20 17 85.00% 4,446.44 4,177.65 93.95% 

50-100 万 30 26 86.67% 2,065.11 1,829.59 88.60% 

20-50 万 80 29 36.25% 2,411.73 972.92 40.34% 

20 万以下 667 7 1.05% 2,627.15 45.36 1.73% 

合计  797 79 9.91% 11,550.42 7,025.52 60.82% 
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（二）发行人收入确认的总体核查情况 

1、收入确认原则的复核 

当公司按照合同约定向客户移交试剂/仪器产品，客户收到试剂/仪器产品时，

公司已将产品所有权上的主要风险和报酬转移至客户，产品的所有权和控制权即

由公司转移至客户，与售出产品所有权有关的任何损失均不需要由公司承担，与

售出产品所有权有关的任何经济利益也不归公司享有，公司据此确认销售收入。 

申报会计师对发行人销售与收款循环进行测试，测试结果正常。 

2、销售收款的复核 

（1）销售商品、提供劳务收到的现金情况 

发行人针对不同客户给予不同的信用期和信用额度，客户基本依据上述政策

及时向发行人支付货款，发行人报告期各期销售商品、提供劳务收到的现金与营

业收入的比重较高，营业收入的质量较好，具体情况如下： 

 单位：万元 

项目 2018 年度 2017 年度 2016 年度 

销售商品、提供劳务收到的现金 18,578.30 14,291.16 12,650.86 

营业收入 18,712.31 14,208.90 12,219.58 

销售商品、提供劳务收到的现金占营

业收入的比重 
99.28% 100.58% 103.53% 

（2）大额销售回款情况核查 

取得发行人已开立账户清单，并按照清单取得了发行人以及其子公司报告期

内的所有银行账户的对账单以及银行日记账。申报会计师抽取所有金额超过 10

万元以上的流水记录，报告期各年分别从银行日记账抽取了 135 笔、188 笔以及

243 笔大额流水进行了检查，取得了对应的原始凭证，确定账簿记录的真实性，

核对了回款单位名称与转账凭证、对账单、会计账簿的客户名称一致、回款时间、

金额等信息，经核查，经销商回款记录不存在异常。 

 单位：万元 

项目 2018 年度 2017 年度 2016 年度 
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核查经销商家数（家） 94 71 53 

核查流水比数（笔） 243 188 135 

核查银行流水金额（万元） 5,463.56 4,027.47 3,942.59 

占销售商品、提供劳务收到的现金的比重 29.20% 28.34% 32.26% 

占核查银行回款经销商收入的比重 31.33% 30.61% 33.55% 

核查结果 正常 正常 正常 

3、对销售收入确认执行细节测试程序 

对报告期内主要客户销售收入确认执行细节测试程序，检查销售合同或订单、

出库单、销售发票、销售回款等，执行细节测试核查的金额占主营业收入的比重

分别为 65.68%、65.71%和 67.69%，且各期对客户回款核查额占当期回款金额的

比例均在 70%以上；同时通过公众信息平台，查询经销商的工商登记情况，核查

了销售收入合计占各期主营业务收入 70%以上的主要经销商的工商信息。 

经核查，未见异常。 

4、销售退回的复核 

公司的销售模式为买断式销售，非因质量问题不能退货。报告期内退货情况

如下： 

单位：万元 

项目 2018 年度 2017 年度 2016 年度 

退货金额 84.67 14.39 40.80 

主营业务收入 18,626.81 14,070.12 12,219.58 

占比 0.45% 0.10% 0.33% 

由上表可见，发行人报告期内退货金额小，占当期主营业务收入的比例低。

从退货情况来看，发行人收入确认不存在异常。 

5、对主要客户进行销售收入、销售回款及应收账款余额独立函证 

申报会计师对发行人主要客户销售、回款及应收账款余额进行独立函证，函

证情况如下： 

核查类别/手段 核查内容及程序简述 2018 年 2017 年 2016 年 
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函证及替代程序合计比例（占主营业务收入） 68.77% 65.91% 73.58% 

函证回函经销商收

入占主营业务收入

比例 

对发行人主要客户进行独立函证程

序，确认报告期各期收入金额、回

款额及应收账款余额 

68.57% 65.00% 73.58% 

函证替代程序的收

入占主营业务收入

比例 

检查发行人应收账款形成相关的原

始凭据，如销售合同、销售发票、

发运凭证及回款单据等，确定会计

处理正确 

0.20% 0.91% 0.00% 

函证及替代测试核查结果 正常 正常 正常 

（三）结论 

综上，申报会计师在对发行人收入进行总体分析复核以及对经销商收入进行

分析复核的基础上，对经销商抽样进行现场走访核查，重点核查与发行人收入真

实性有关的信息，同时结合收入函证及替代程序、细节测试程序和其他核查程序，

申报会计师认为，对经销商现场走访核查比例能够支持关于客户和收入真实性的

核查结论。 

二、对终端医疗机构进行走访或电话访谈的核查情况，相关核查工作能否支

持关于客户和收入真实性的核查结论 

（一）对终端销售的核查方法 

首先，通过对仪器投放情况进行核查，确认投放仪器数量和位置（终端医疗

机构）真实准确；其次，根据投放仪器的数量和位置，对试剂产品的终端销售流

向单进行分析，判断试剂产品类别与仪器型号的匹配性、试剂使用量与终端医疗

机构诊疗情况是否相符；最后，通过对终端医疗机构的抽查和现场走访，确认仪

器位置与记录相符，现场了解仪器使用情况和试剂消耗情况，确认公司仪器投放

信息和试剂销售情况不存在明显差异。 

（二）终端医疗机构的现场核查情况 

发行人投放于终端医疗机构按仪器净值分类的仪器台数和金额如下： 

单位：台、万元 

仪器类别 
2018 年 12 月 31 日 2017 年 12 月 31 日 2016 年 12 月 31 日 

台数 金额 台数 金额 台数 金额 

5 万以上（MQ60plus） 110 1,408.43 14 205.22 - - 

2 万-5 万（MQ60） 237 976.14 89 430.09 - - 
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2 万以下（UPT） 2,994 1,701.63 2,448 2,002.40 1,907 2,197.86 

合计 3,341 4,086.21 2,551 2,637.71 1,907 2,197.86 

由上表可见，发行人投放于终端客户的仪器中，化学发光仪器 MQ60plus 和

MQ60 单位价值较高、数量较少，UPT 仪器单位价值较低，数量较多，所有仪器

分散在全国 2,321 家医疗终端机构，总体较为分散，但化学发光仪器的分布主要

以城市二三级大型医院为主。 

公司主要试剂产品上转发光试剂和化学发光试剂，与相应仪器构成封闭系统，

需配套使用，仪器投放情况与试剂销售情况具有显著的相关性。 

公司试剂销售收入主要以二三级医院为主。报告期内，二三级医院的试剂销

售收入占比分别为 89.65%、90.76%和 91.41%。2018 年末，公司产品已覆盖二三

级医院数量超过 90%。因此，1,700 多家，分布较为分散，每家医院的平均销售

金额较小，二级医院平均销售金额在 6 万元左右，三级医院平均在 10 万元左右。 

针对公司报告期内化学发光试剂增长速度较快的实际情况，在安排终端医院

走访时，适当加大了与化学发光相关的终端医疗机构的核查。 

申报会计师会同保荐机构在对终端医疗机构安排实地走访时，选取了北京、

上海、广州、深圳、太原、郑州、沈阳、长春、杭州、长沙、西安、石家庄、昆

明等多个城市，实地走访了 71 家终端医疗机构。 

实地走访终端医疗机构核查仪器占 2018 年仪器投放情况如下表所示： 

单位：台、万元 

类别 
总投放

数 

核查数

量 
占比 

总投放净

额 

核查金

额 
占比 

5 万以上（MQ60plus） 110 10 9.09% 1,408.43 135.38 9.61% 

2 万-5 万（MQ60） 237 14 5.91% 976.14 59.31 6.08% 

2 万以下（UPT） 2,994 63 2.10% 1,701.63 49.00 2.88% 

合计 3,341 87 2.60% 4,086.21 243.69 5.96% 

由上表可见，申报会计师走访终端投放仪器合计净值占 2018 年发行人在医疗

机构终端总投放仪器净值的比例为 5.96%，其中，单机价值较高的 MQ60 plus 和

MQ60 核查比例分别为 9.61%和 6.08%，对应的核查数量占比为 9.09%和 5.91%。 

根据公司统计的销售流向单，实地走访的医疗机构在 2018 年度销售金额为
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1,555.19 万元，占试剂销售收入的比例为 9.75%。 

（三）投放情况及 GPS 核查情况 

1、对投放情况进行核查 

申报会计师取得发行人测试仪器的投放协议台账，检查投放协议、供应链系

统发出明细、测试仪器出库单、发运单、巡检记录等资料，核查了测试仪器投放

的支持性证据，确认发行人投放仪器是真实的。 

2、核查巡检情况及 GPS 定位 

（1）对巡检结果系统性抽样 

申报会计师对发行人的巡检结果执行了系统性抽样，2016 年、2017 年和 2018

年分别抽样个数为 51 个、20 个和 35 个；同时，申报会计师查看并核查了发行人

的巡检维护记录，确认发行人的巡检结果真实、准确。 

（2）对发行人仪器 GPS 进行核查 

为进一步加强对投放仪器的管理，并促进公司试剂产品在终端医院的良好销

售，公司专门成立客户服务部，客户服务部派出区域技术人员负责对仪器进行日

常维护和巡检，确保投放仪器具有良好的使用状态，满足终端医疗机构的使用需

求。且自 2017 年开始，公司开始使用 GPS 定位系统来加强对投放仪器的管理，

GPS 定位系统每天都会有一次定位信息的自动返回，如果定位信息发生改变，则

系统会自动提示，客户服务部会通知区域技术人员和销售人员进行进一步查找原

因并落实。截止 2018 年 12 月 31 日，发行人所投放的仪器中使用 GPS 系统进行

管理的有 1,887 台，占所有投放仪器 3,341 的比例为 56.48%。 

申报会计师对发行人在投放仪器上安装的 GPS 定位系统进行了观察和操作，

定位系统能显示 GPS 装置的工作状态、地址和设备编号等信息。测试结果显示发

行人的 GPS 系统工作正常，能及时反映投放仪器的相关信息。 

3、对投放情况核查及其他核查程序的整体情况 

申报会计师通过对巡检结果系统性抽样、核查发行人的巡检维护记录、对发

行人仪器 GPS 核查以及对投放情况进行核查，综合上述几种方式的核查，申报会

计师对发行人投放仪器核查情况占 2018 年仪器投放情况如下表所示： 
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单位：台、万元 

类别 
总投放

数 

核查数

量 
占比 

总投放净

额 

核查金

额 
占比 

5 万以上（MQ60plus） 110 109 99.09% 1,408.43 1,397.23 99.20% 

2 万-5 万（MQ60） 237 230 97.05% 976.14 949.98 97.32% 

2 万以下（UPT） 2,994 2,022 67.54% 1,701.63 1,182.61 69.50% 

合计 3,341 2,361 70.67% 4,086.21 3,529.82 86.38% 

由上表可见，申报会计师通过检查巡检记录、GPS 定位等程序检查投放仪器

合计净值占 2018 年发行人在医疗机构终端总投放仪器净值的比例为 86.38%，其

中，单机价值较高的 MQ60 plus 和 MQ60 核查比例分别为 99.20%和 97.32%，对

应的核查数量占比为 99.09%和 97.05%。 

（三）申报会计师独立对仪器投放进行函证 

1、独立函证的情况 

申报会计师获取了发行人固定资产清单，依照重要性原则，对于拥有投放仪

器的经销商进行函证，具体发函及回函情况如下表所示： 

投放仪器函证情况 2018 年 2017 年 2016 年 

期末终端投放总量（台） 3,341 2,551 1,907 

发函数量 2,560 1,946 1,469 

发函比例 76.62% 76.28% 77.03% 

回函数量 2,213 1,627 1,186 

回函占发函比例 86.45% 83.61% 80.74% 

未回函占发函比例 13.55% 16.39% 19.26% 

如上表所示，申报会计师对于报告期各期合计投放超过 75%仪器的主要经销

商进行了函证，回函占发函的仪器数量比例在报告期各期超过了 80%，报告期内

分别为 80.74%、83.61%和 86.45%。 

申报会计师对收到的上述回函进行了核查统计，统计显示全部经销商回函均

确认仪器投放信息无误，无函证不符情况。 

2、未回函的替代程序 

报告期内，发出函证但未收到函证仪器数量占发函数量的比例分别 19.26%、

16.39%和 13.55%，对于以上未回函经销商，申报会计师执行了替代程序，替代程



 

8-2-11 

 

序主要为查看投放协议，检查 GPS 定位，检查巡查记录等。替代程序结果显示仪

器投放信息无误。 

（四）结论 

综上，申报会计师认为，对终端医疗机构进行走访的核查情况，投放仪器正

常使用，试剂销售品种和数量与医院诊疗情况相符，并结合对仪器投放情况核查

及独立函证，相关核查工作可以支持关于客户和收入真实性的核查结论。 

三、对终端医疗机构现场走访或电话访谈所获取的终端销售数据以及从经销

商获取的终端销售数据，是否存在较大差异；如果存在，请说明原因及合理性 

申报会计师对终端医疗机构进行现场走访时，主要是实地查看仪器投放位置

和具体使用科室，询问医院检验人员，了解仪器使用情况、检测项目内容，查询

仪器使用的记录情况，估算试剂使用数量等，确认公司仪器管理信息和试剂终端

销售不存在明显异常。 

公司 UPT 仪器相对较小，仅具备自动记录一定数量的检测项目记录条目的功

能（UPT-3A 和 UPT-3A-1200 的自动记录数量为 400 条，UPT-3A-1800 可以自动

记录 3,000 条），且该记录是逐条罗列的，达到上限后会自动覆盖之前的记录，没

有数量统计的功能。现场走访时，会查看仪器近期的使用记录，了解仪器具体使

用情况和检测试剂的日均用量情况，确认与公司上转发光试剂产品销售数量不存

在明显异常。 

公司化学发光仪器 MQ60、MQ60plus（C2000 于 2018 年 12 月 28 日获得医

疗器械注册证书，2018 年年末尚未有仪器投放），具备检测项目的全面记录功能，

通过查询仪器软件系统记录的自装机以来的检验样本总量，根据装机时间，估算

月度检测样本量，从样本检测总量和月度检测样本量来对比分析公司化学发光试

剂产品在终端医院销售情况，确认不存在明显异常。 

申报会计师实地走访和核查了分布于全国多个城市的 71 家医疗机构，其中

UPT 仪器 63 台，核查占比 2.10%，MQ60 仪器 14 台，核查占比 5.91%，MQ60 plus 

10 台，核查占比 9.09%。发行人对上述医疗机构 2018 年度试剂销售收入合计为

1,555.19 万元，占试剂销售收入的比例为 9.75%。 
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申报会计师经核查后认为，通过对终端医疗机构的实地走访，了解仪器投放

的终端医疗机构科室及使用情况，通过与公司仪器管理数据进行比对，确认投放

仪器数量和位置不存在较大差异；仪器的具体使用情况和相关记录与公司终端销

售情况相符，终端销售真实合理，不存在较大差异。 

四、提供向疾控中心、海关口岸等销售仪器的招投标及中标证据；在公共安

全领域销售微流控仪器不需要医疗器械注册证书的依据；将微流控仪器销售收入

计入核心技术产品收入的合理性 

（一）提供向疾控中心、海关口岸等销售仪器的招投标及中标证据 

公司仪器产品主要销售领域包括生物安全、食品安全、疾控应急、毒品检测

等公共安全及其他领域，主要客户类型包括军队后勤以及各地疾控中心、海关口

岸、食药监、公安消防等相关政府部门。销售方式除个别直销外，主要以经销商

模式为主。 

面向疾控中心、海关口岸等销售仪器的招投标及中标证据，详见“8-4 其他

文件”。 

（二）在公共安全领域销售微流控仪器不需要医疗器械注册证书的依据 

依据《医疗器械监督管理条例》（国务院令第 650 号）的“第二条、第八条、

第四十条、第七十六条”的具体规定，详述如下： 

“第二条 在中华人民共和国境内从事医疗器械的研制、生产、经营、使用活

动及其监督管理，应当遵守本条例。 

第八条 第一类医疗器械实行产品备案管理，第二类、第三类医疗器械实行产

品注册管理。 

第四十条 医疗器械经营企业、使用单位不得经营、使用未依法注册、无合格

证明文件以及过期、失效、淘汰的医疗器械。 

第七十六条 本条例下列用语的含义： 

医疗器械，是指直接或者间接用于人体的仪器、设备、器具、体外诊断试剂

及校准物、材料以及其他类似或者相关的物品，包括所需要的计算机软件；其效

用主要通过物理等方式获得，不是通过药理学、免疫学或者代谢的方式获得，或
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者虽然有这些方式参与但是只起辅助作用；其目的是： 

（一）疾病的诊断、预防、监护、治疗或者缓解； 

（二）损伤的诊断、监护、治疗、缓解或者功能补偿； 

（三）生理结构或者生理过程的检验、替代、调节或者支持； 

（四）生命的支持或者维持； 

（五）妊娠控制； 

（六）通过对来自人体的样本进行检查，为医疗或者诊断目的提供信息。 

医疗器械使用单位，是指使用医疗器械为他人提供医疗等技术服务的机构，

包括取得医疗机构执业许可证的医疗机构，取得计划生育技术服务机构执业许可

证的计划生育技术服务机构，以及依法不需要取得医疗机构执业许可证的血站、

单采血浆站、康复辅助器具适配机构等。” 

发行人 2018 年开发出微流控核酸检测仪产品，用于检测传染性致病微生物、

肠道微生物等方面的检测，仅面向公共安全领域进行尝试性推广销售；在公共安

全领域销售微流控仪器主要终端用途为疾控中心检测、海关口岸检测、肠道微生

物检测，上述终端用途使用单位均不属于《医疗器械监督管理条例》规定的“医

疗器械使用单位”，同时使用微流控仪器检测待测样本的目的也不是为医疗或诊断

目的提供信息，用于疾病、损伤等项目的诊断、预防等，因此发行人在公共安全

领域销售微流控仪器不属于医疗器械，不需要按照《医疗器械监督管理条例》要

求取得医疗器械注册证。同时，查阅微流控核酸检测仪产品相关招投标文件，上

述文件中均未要求提供医疗器械注册证。 

（三）将微流控仪器销售收入计入核心技术产品收入的合理性 

微流控技术是发行人的前沿探索性研发的创新储备技术，主要应用于检测分

析人短腔道（肠道、阴道、口腔）微生物菌群状态，以及用于疾控中心、海关口

岸等传染病病原体检测等领域，是发行人前沿探索性研发的创新技术和创新产品

的重要布局。报告期内，发行人基于微流控技术的研究进展，已申请实用新型专

利 1 项（2019 年 6 月 10 获得专利授予通知书，尚未取得专利证书），授权计算机

软件著作权 2 项；发行人完成微流控核酸检测仪（又称：微阵列芯片检测仪）的
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产品开发，已于 2019 年 4 月 15 日申请注册检验，尚未获得医疗器械注册证书，

目前仅在公共安全领域尝试推广销售。 

微流控核酸检测技术属于检验技术发展的前沿方向之一，也是发行人的前沿

探索性研发的创新储备技术之一，属于发行人布局未来发展的核心技术；2018 年，

在公共安全领域销售微流控核酸检测仪 696.84 万元，占营业收入的比例为 3.72%；

因此将其确认为核心技术产品收入是合理的。 

五、对仪器销售、生物原料及其他业务主要客户核查的详细情况，包括但不

限于具体走访的客户名单、所获取的核查证据 

（一）报告期各期检测仪器主要客户核查情况 

报告期，前五名仪器客户销售收入合计分别为 1,374.62 万元、920.13 万元、

1,268.69 万元，占仪器收入的比重分别为 89.28%、75.82%、58.50%。 

单位：万元 

期间 序号 客户名称 销售金额 核查方式 

2018

年度 

1 北京弘润天源生物技术股份有限公司 333.33 实地走访、函证确认、细节测试 

2 中海智（北京）科技有限公司 320.82 函证确认、细节测试 

3 
南京鹭康生物科技有限公司 222.06 实地走访、函证确认、细节测试 

厦门思诺信科技有限公司 62.07 函证确认、细节测试 

4 山东尤根环保科技有限公司 206.70 函证确认、细节测试 

5 
吉林省鑫鹏检验医学高端工程投资有

限公司 
123.71 实地走访、函证确认、细节测试 

小计 1,268.69  

2017

年度 

1 北京倍肯恒业科技发展股份有限公司 267.61 实地走访、函证确认、细节测试 

2 
南京鹭康生物科技有限公司 194.87 实地走访、函证确认、细节测试 

厦门思诺信科技有限公司 61.54 函证确认、细节测试 

3 北京卓诚惠生生物科技股份有限公司 208.21 
实地走访、查阅定期报告、函证确

认、细节测试 

4 北京朗森基科技发展有限公司 103.42 函证确认、细节测试 

5 LabotronCo.,Ltd. 84.49 细节测试 

小计 920.13  

2016

年度 

1 北京倍肯恒业科技发展股份有限公司 960.26 实地走访、函证确认、细节测试 

2 
厦门思诺信科技有限公司 143.59 函证确认、细节测试 

南京鹭康生物科技有限公司 92.31 实地走访、函证确认、细节测试 
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3 北京卓诚惠生生物科技股份有限公司 104.10 
实地走访、函证确认、查阅定期报

告、细节测试 

4 普生（天津）科技有限公司 41.03 实地走访、函证确认、细节测试 

5 深圳市华凯安全技术装备有限公司 33.33 函证确认、细节测试 

小计 1,374.62  

上述客户同发行人均不存在关联关系。 

（二）报告期各期生物原料主要客户核查情况 

报告期，前五名生物原料客户销售收入合计分别为 151.58万元、249.06万元、

367.96 万元，占生物原料收入的比重分别为 83.48%、76.68%、72.03%。 

单位：万元 

上述客户同发行人均不存在关联关系。 

期间 序号 客户名称 销售金额 核查方式 

2018

年度 

1 郑州伊美诺生物技术有限公司 165.20 实地走访、函证确认、细节测试 

2 博阳生物科技（上海）有限公司 64.95 实地走访、细节测试 

3 上海艾瑞德生物科技有限公司 65.42 实地走访、函证确认、细节测试 

4 深圳迈瑞生物医疗电子股份有限公司 41.55 细节测试 

5 深圳市美凯特科技有限公司 30.83 细节测试 

小计 367.96  

2017

年度 

1 深圳市美凯特科技有限公司 107.91 细节测试 

2 北京科美生物技术有限公司 39.70 细节测试 

3 北京同生时代生物技术有限公司 37.01 细节测试 

4 郑州伊美诺生物技术有限公司 33.68 实地走访、细节测试 

5 威海威高生物科技有限公司 30.77 细节测试 

小计 249.06  

2016

年度 

1 郑州伊美诺生物技术有限公司 53.93 实地走访、函证确认、细节测试 

2 上海艾瑞德生物科技有限公司 35.52 实地走访、函证确认、细节测试 

3 深圳市美凯特科技有限公司 34.29 细节测试 

4 威海威高生物科技有限公司 16.67 细节测试 

5 北京科美生物技术有限公司 11.17 细节测试 

小计 151.58  
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（三）报告期各期其他业务收入主要客户核查情况 

报告期，其他业务主要为公司合作研发的技术服务费收入以及仪器维修费收

入，报告期分别为 0 万元、138.77 万元及 85.50 万元。2017 年其他业务收入主要

为安徽桐康医疗科技股份有限公司（以下简称“桐康医疗”）技术服务费收入 132

万元；2018 年其他业务收入金额较小，主要为仪器维修费收入以及闲置办公室的

转租收入及代收水电费等，闲置办公室出租，主要是 2017 年 10 月，中关村高端

医疗器械园的新办公室启用，原部分办公室暂时闲置，用于出租。 

2016 年 12 月，发行人与桐康医疗经过协商，达成“便潜血（FOB）测定试剂

盒开发及产业化咨询项目”的合作协议。 

便潜血（FOB）主要是量化测定粪便中低浓度血红蛋白，用于早期结直肠癌

筛查的初筛，被列入“中国早期结直肠癌及癌前病变筛查与诊治共识”，具有较大

的市场潜力。国内便潜血（FOB）定量检测主要是日本荣研化学株式会社生产

OC-SENSOR Micro 自动粪便隐血检测仪及配套试剂，而国产产品则以胶体金技术

的定性检测试剂为主。桐康医疗基于便潜血（FOB）的市场潜力和发行人在 IVD

领域的研发实力，与发行人达成上述合作协议。 

按照协议约定：桐康医疗委托发行人开发便潜血（FOB）测定试剂盒的相关

技术服务，用于桐康医疗的产品注册、生产、销售，同时约定 10 年内（2016 年

12 月 12 日-2026 年 12 月 11 日）发行人不得进行便潜血（FOB）测定试剂盒的注

册、生产、销售。 

2017 年 7 月，发行人依据协议约定向桐康医疗提供便潜血（FOB）的技术说

明文件、质量标准、生产作业指导书及工艺要求等技术资料；桐康医疗依据发行

人提供的技术资料，开展便潜血（FOB）项目的试生产、工艺体系研究、临床评

价、分析性能评估、稳定性研究等多个产品阶段的研究工作，并于 2018 年 7 月

31 日申请中国食品药品检定研究院注册检验并取得注册检验报告，进入产品注册

阶段。 

（四）对仪器销售、生物原料及其他业务主要客户核查所获取的核查证据 

1、申报会计师访谈了销售负责人、财务总监，了解报告期内发行人对仪器销

售、生物原料的销售政策、主要业务流程、结算模式、退换货条款等，了解发行
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人的收入确认政策；经核查，形成相关的访谈记录。  

2、申报会计师获取发行人报告期仪器销售、生物原料前 5 名客户及桐康医疗

的相关合同，查阅合同主要条款，根据合同内容确定收入实现时点，判断相关销

售收入确认是否符合《企业会计准则》的有关规定；经核查，形成了主要合同工

作底稿。 

3、申报会计师通过国家企业信用信息公示系统、天眼查等网络渠道对主要客

户相关信息进行网络检索，获取其注册时间、经营范围、注册资本、股东、主要

管理人员等基本信息；经核查，形成了主要客户网络查询工作底稿。 

4、申报会计师查阅了发行人销售与收款流程的相关内控制度文件，测试其执

行情况；抽查了销售收入对应的交易情况，检查销售合同、销售发票、销售出库

单以及快递单据等，核实交易的真实性和准确性；经核查，形成销售与收款循环

的测试底稿。 

5、申报会计师按照重要性原则、全面性原则及特殊性原则进行抽样，按照所

抽取的样本访谈了相关客户；经核查，形成访谈的相关工作底稿。走访比例如下： 

项目 2018 年 2017 年 2016 年 

仪器客户访谈占仪器收入的比例 41.57% 58.13% 78.10% 

生物原料客户访谈占生物原料收入的比例 57.86% 10.53% 49.66% 

其他业务客户访谈占其他业务收入的比例 N/A 95.12% N/A 

2016 年公司没有其他业务收入，2018 年其他业务收入金额较小，且较为分散。 

6、申报会计师函证了报告期内发行人主要客户，就发行人报告期各期上述的

销售收入及应收账款余额进行函证，确认公司账面记录同对方的一致性；经核查，

形成函证工作底稿。 

7、申报会计师取得了发行人已开立银行账户清单、报告期内所有银行账户的

对账单，对发行人银行流水中的大额销售回款进行抽查核查；经核查，形成大额

银行回款核查底稿。 

8、申报会计师通过公开渠道查阅部分仪器客户的招投标信息，核实发行人仪

器销售的真实性；经核查，形成仪器销售招投标信息工作底稿。 
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经核查，申报会计师认为：发行人的仪器销售、生物原料及其他业务的销售

是真实的。  
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（此页无正文，为《关于北京热景生物技术股份有限公司首次公开发行股票并在

科创板上市申请文件审核问询函的专项核查意见》之签字盖章页） 
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