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公司代码：600533                                                  公司简称：栖霞建设 

 

南京栖霞建设股份有限公司 

2016 年年度报告摘要 

 

一 重要提示 

1 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到上海证券交易所网站等中国证监会指定媒体上仔细阅读年度报告全文。 

2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实、准确、完整，

不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

3 公司全体董事出席董事会会议。 

4 中汇会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

5 经董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

公司（母公司）2016年度实现净利润 231,121,349.08元，提取 10%的法定盈余公积 23,112,134.91

元，加上年初未分配利润  979,574,137.80元，扣除本期派发现金股利 52,500,000.00 元，年末

实际可供股东分配的净利润 1,135,083,351.97元。公司决定以 2016年末股份总额 105,000万股

为基数，向全体股东每 10股派发现金红利 0.6元（含税），共计派发现金 63,000,000.00 元。 

 

二 公司基本情况 

1 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 栖霞建设 600533 — 

 

 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 王海刚先生 曹鑫女士 

联系地址 江苏省南京市龙蟠路9号兴隆大

厦21楼证券投资部 

江苏省南京市龙蟠路9号兴隆大

厦21楼证券投资部 

电话 025-85600533 025-85600533 

电子信箱 invest@chixia.com invest@chixia.com 
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2 报告期公司主要业务简介 

（1）报告期内公司所从事的主要业务、经营模式 

公司拥有国家一级房地产开发资质，主要从事房地产开发经营、租赁及物业管理业务，致力

于住宅产品的开发建设。公司项目所在地为南京、苏州、无锡三个城市，开发建设了包括多项国

家示范工程在内的优秀住宅小区。公司在中国房地产协会组织的历次中国房地产开发企业 500 强

测评活动中，连续多年入选“中国房地产开发企业责任地产 10强”。公司持续推进以房地产为主

业、同时谋求向产业链上下游领域发展的战略，力求不断壮大公司经营实力，实现可持续发展。     

（2）行业情况说明 

2016年，在较为宽松的货币信贷环境下，市场成交逐步升温，加之部分城市住宅市场供应紧

张、土地价格快速攀升，共同推动了房价的持续上涨，房地产市场出现本轮周期的高点，全年成

交规模创历史新高，城市分化态势延续。市场交易的回升，使得三四线城市的库存压力得到一定

缓解。但是，热点城市的房价和地价也呈现非理性上涨的趋势。国庆节前后，各地政府密集出台

了调控政策。四季度，房地产市场走势渐趋平稳。 

国家统计局数据显示，2016年全国商品住宅销售面积 13.8亿平方米，销售金额 9.9万亿元，

较 2015 年分别增长 22.4%和 36.2%，销售规模创历史新高。其中，前三个季度全国商品住宅销

售面积同比分别增长 35.6%、24.7%和 24.9%。调控政策出台后，第四季度同比增速 13.4%，明显

放缓。 

2016 年的去库存延续了 2015 年的态势，库存规模稳步下滑，去库存周期也总体处于下行态

势，各类城市的分化运行仍未改变，一二线城市的持续热销与三四线城市的稳步去库存形成鲜明

对比。从政策面来看，城市间的分化令“分类调控，因城施策”的重要性更为突出：一二线城市

政策逐渐收紧，国庆前后，22 个热点城市相继推出调控政策，使得房价增速明显放缓，成交量锐

减；而库存量较大的三四线城市则依旧维持采取多种刺激方案鼓励购房的举措。 

从土地市场来看，全国各类土地供需量仍保持低位，土地供应的不足和需求的不断上涨导致

的供需结构性矛盾，加之整体宽松的货币环境对市场价格预期的推高，加剧了热点城市高总价、

高溢价率地块频出的现象，面粉贵于面包的案例明显增多。为进一步抑制地价过快上涨，热点城

市的限购限贷升级、限房价、限地价乃至限售等政策接连出台，以期促进土地市场逐步趋于理性。 

从整个行业来看，受行业分化加剧、土地市场价格上涨、融资成本差异等多种因素影响，行

业整合正在加速，行业集中度进一步提高。根据中国指数研究院的数据，2016 年，千亿阵营已从

2015年的 7家扩容到 12家。2015年，千亿房企市场份额为 14.4%，而到了 2016 年，千亿房企市

场份额达到了 20.5%。可见，市场集中度在不断向千亿房企集中。资金能力雄厚的龙头房企强者

恒强，中小房企的运营压力较大。 

2016年，根据江苏省统计局的相关数据，全省商品房销售面积 13962.1万平方米，增长 22.3%，

增速比上年加快 6.4 个百分点。其中，住宅销售面积 12657.7 万平方米，增长 23.2%，增速比上

年提高 6.4个百分点。 

公司项目所在的南京、苏州和无锡三地，是江苏省的热点城市，2016年的成交量持续增长。

根据三地的统计局数据，南京市商品房销售面积 1558.18万平方米，同比增长 1%；其中，住宅销

售面积 1406.29万平方米，同比下降 1.6 %；商品房销售额 2766.35亿元，同比增长 56%；其中，

住宅 2514.99亿元，同比增长 56.3%。无锡商品房销售面积 1276.41万平方米，比上年增长 29.3%，

商品房实现销售额 1108.03 亿元，比上年增长 42.7%；苏州商品房销售面积 2494.05 万平方米，
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比上年增长 16.9%，其中住宅销售面积 2258.6万平方米，比上年增长 16.4%。国庆节前后，随着

房地产限价限购调控政策的陆续出台，上述三城市的成交量大幅下降，房价快速上涨的势头得以

减缓。 

2016年，南京、苏州和无锡三地土地市场成交火爆，土地出让金额创新高。苏州和南京的土

地成交金额均超千亿元，高楼面价、高溢价率、高总价地块占主流。无锡的土地出让成交金额倍

增。 

 

3 公司主要会计数据和财务指标 

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标 

单位：元  币种：人民币 

 2016年 2015年 
本年比上年 

增减(%) 
2014年 

总资产 14,019,565,016.56 13,466,627,241.32 4.11 14,637,529,211.17 

营业收入 2,895,865,810.02 5,736,640,329.66 -49.52 2,841,178,892.75 

归属于上市公司股

东的净利润 

195,387,402.83 185,728,083.75 5.20 12,914,564.80 

归属于上市公司股

东的扣除非经常性

损益的净利润 

141,086,965.03 152,103,290.20 -7.24 -47,858,081.43 

归属于上市公司股

东的净资产 

3,932,956,171.29 3,989,863,068.37 -1.43 3,609,980,784.18 

经营活动产生的现

金流量净额 

-2,325,094,887.72 1,540,195,422.76 -250.96 961,835,859.33 

基本每股收益（元

／股） 

0.1861 0.1769 5.20 0.0123 

稀释每股收益（元

／股） 

0.1861 0.1769 5.20 0.0123 

加权平均净资产收

益率（%） 

4.97 4.90 增加0.07个

百分点 

0.36 

 

 

3.2 报告期分季度的主要会计数据 

单位：元  币种：人民币 

 
第一季度 

（1-3月份） 

第二季度 

（4-6月份） 

第三季度 

（7-9月份） 

第四季度 

（10-12月份） 

营业收入 595,236,613.07 225,274,278.01 490,792,870.78 1,584,562,048.16 

归属于上市公司股

东的净利润 
9,652,220.71 14,056,476.08 22,940,251.93 148,738,454.11 

归属于上市公司股

东的扣除非经常性

损益后的净利润 

7,725,856.67 -10,594,381.22 -23,969,550.74 167,925,040.32 

经营活动产生的现

金流量净额 
-120,942,886.81 -1,844,814,995.58 229,103,978.55 -588,440,983.88 
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季度数据与已披露定期报告数据差异说明 

□适用 √不适用  

 

4 股本及股东情况 

4.1 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

                                                                  单位: 股 

截止报告期末普通股股东总数（户） 56,457 

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 55,450 

前 10名股东持股情况 

股东名称 

（全称） 

报告期内增

减 

期末持股数

量 

比例

(%) 

持有

有限

售条

件的

股份

数量 

质押或冻结情况 

股东 

性质 股份 

状态 
数量 

南京栖霞建设集团有

限公司 

0 360,850,600 34.37 0 质押 200,000,000 其他 

南京高科股份有限公

司 

0 133,143,800 12.68 0 无   国有

法人 

国泰君安期货有限公

司－国泰君安鑫悦 10

号资产管理计划 

28,199,283 28,199,283 2.69 0 无   其他 

海融资本管理有限公

司 

23,542,177 23,542,177 2.24 0 无   其他 

南京高科新创投资有

限公司 

0 15,000,000 1.43 0 无   其他 

新沃基金－民生银行

－新沃中睿融创 5号

资产管理计划 

11,415,663 11,415,663 1.09 0 无   其他 

全国社保基金一零七

组合 

11,167,335 11,167,335 1.06 0 无   其他 

新沃基金－民生银行

－新沃中睿融创 1号

资产管理计划 

10,421,895 10,421,895 0.99 0 无   其他 

新沃基金－民生银行

－新沃中睿融创 2号

资产管理计划 

9,931,740 9,931,740 0.95 0 无   其他 

新沃基金－民生银行

－新沃中睿融创 3号

资产管理计划 

9,502,066 9,502,066 0.90 0 无   其他 

上述股东关联关系或一致行动的

说明 

前十大股东和前十大流通股东中，南京高科新创投资有限公司

系南京高科股份有限公司的全资子公司；新沃基金－民生银行
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－新沃中睿融创 5号资产管理计划、1号资产管理计划、2号资

产管理计划、3 号资产管理计划属于《上市公司股东持股变动信

息披露管理办法》规定的一致行动人；其他股东间未知是否存

在关联关系或属于《上市公司股东持股变动信息披露管理办法》

规定的一致行动人。 

 

 

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图 

√适用 □不适用  

 

 

4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

√适用 □不适用  

 

 

三 经营情况讨论与分析 

1 报告期内主要经营情况 

（1）经营情况回顾 

报告期内，公司商品房合同销售金额 12.78亿元，上年同期为 27.06亿元；商品房合同销售
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面积 10.20 万平方米，上年同期为 17.72 万平方米；公司收到的商品房销售回笼资金为 16.37亿

元，上年同期为 28.23 亿元。 

报告期内，公司新开工面积 13.45万平方米，与上年同期持平；公司竣工面积 26.07万平方

米， 较上年同期减少 59.93%。无锡东方天郡三期依计划开工。公司所有项目主体验收优良率达

100%。南京瑜憬湾项目的部分组团以高品质如期交付，获得较高的业主满意度。公司承建的丁家

庄二期保障房项目如期推进；一期工程年内顺利竣工交付 2087套。在严控风险的前提下，公司继

续积极参加土地公开竞拍， 2016年 4月 15日，公司以 21亿元的总价、每平方米 8882元的楼面

价成功竞得南京板桥 G10 地块，总用地面积为 75896.41 平方米，出让面积为 73196.41平方米，

规划建筑面积 32.53万平方米。 

报告期内，公司继续做好对持有型物业的招商工作，不断提升自身的运营能力。同时，为扩

大品牌效应、打造新的利润增长点，公司在南京地区试水二手房租售业务， 2016年 6月底， “星

叶•汇安家”二手房租售门店正式开业，为公司业主搭建租售平台，提供更便捷的服务。 

2015年 7月 31日，公司启动了重大资产重组事项，拟以每股 4.90元的价格向控股股东南京

栖霞建设集团有限公司定向发行 2.82亿股股票，用以收购其所持有的 3.7亿股河北银行股份有限

公司股份。该方案先后获得了省、市、区三级国资监管部门和河北省银监局的审批，以及上海证

券交易所的审核，随后上报至中国证监会，并于 2016年 1月和 2月，两次回复证监会的反馈意见。

2016 年 4 月 29 日，证监会发布《关于<上市公司重大资产重组管理办法>第四十三条“经营性资

产”的相关问答》。经对照，公司的本次重组不符合证监会《问答》的相关规定，公司决定终止本

次重组、并向中国证监会提交撤回资产重组申请文件的申请。2016 年 6 月 13 日，公司收到《中

国证监会行政许可申请终止审查通知书》。 

2016年 6月 24日,为了进一步拓宽公司融资渠道、改善公司融资和债务结构，经公司第六届

董事会第十五次会议和 2016年第一次临时股东大会审议并通过，公司拟公开发行公司债券，规模

不超过人民币 15 亿元（含人民币 15 亿元），期限不超过 5 年（含 5 年）。2016 年 8 月 17 日，公

司向上海证券交易所申报了公开发行公司债券的相关申请文件。2016 年 8 月 31 日，上海证券交

易所对公司公开发行公司债券的上市申请进行了第一次预审核，并形成相应的反馈意见，公司在

规定时间内向其提交了对反馈意见的回复；2016年 11月 28日，上海证券交易所对公司公开发行

公司债券的上市申请和第一次预审核反馈回复进行了第二次预审核，并形成相应的反馈意见。目

前，公司公开发行公司债券的上市申请已上报证监会备案。 

2016年，公司已投项目发展态势良好。截止报告期末，公司持有河北银行股份有限公司的股

份为 185,417,586 股，占其总股本 3.708%。随着京津冀协同发展战略的持续推进，河北银行区

域性竞争优势明显，发展前景广阔，盈利能力不断增强， 2016 年度，河北银行经审计的归属于

母公司所有者净利润为 26.09亿元，较上年同期增长 16.52%，并将启动在 A股 IPO的相关工作。

棕榈股份的多个生态城镇建设转型进程不断推进，前景值得期待。报告期内，公司把握二级市场

时机，加强了对所持棕榈股份的动态管理，以获得好的收益。 

在做好对已投项目跟踪管理的同时，公司积极推进其它拟投资项目的注资和落地：参股上海

嘉实装饰有限公司，为星叶汇家居服务提供有力支撑；参股上海袁杨置星投资中心（有限合伙）

和南京晨骐投资中心（有限合伙），打造向优秀互联网企业提供发展助力的资源平台，截至报告期

末，南京晨骐已在 6个新兴领域投资项目 14个；参股设立三六五互联网科技小贷公司，分享互联

网金融行业的发展红利；与南京外国语学校仙林分校联合创办了南外仙林分校栖园幼儿园。 

继 2015年实施物业“形象年”建设后，报告期内，物业公司继续以“形象深化年”为主题，

全面提升服务品质，做大物业管理的规模，截止本报告期末，物业公司在南京、无锡、苏州三地
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的在管项目总面积为 513.28 万平方米，2016年实现营业收入 1.03亿元。做大做强传统物管业务

的同时，物业公司针对居住区居民的各种需求，尝试创新业务，与公司电商部门配合，推进电商

经营项目的落地和推广。 

（2）经营管理 

报告期内，公司持续推进管理优化的相关工作：完善人力资源管理体系，促进企业战略、企

业文化与人力资源管理的融合；积极完善信息化平台建设，进一步明确公司信息化工作的目标和

进度要求，着重加强对成本管理和计划管理流程的优化调整。加强资金管理与控制，提高资金使

用效率，保证资金调度的及时有效性。 

（3）财务情况 

2016年度，公司实现营业总收入 29.04亿元，同比减少 49.45 %；实现利润总额 2.45亿元，

同比减少 7.16 %；实现净利润 1.80 亿元，同比增加 1.85%；实现归属于母公司所有者的净利润

1.95亿元，同比增加 5.20%；实现每股收益 0.1861元。截止 2016年 12月 31日，公司存货为 95.14

亿元，可供出售金融资产为 17.13 亿元。报告期内，公司结算销售面积 21.54 万平方米，其中：

商品房结算面积 14.94 万平方米，比上年同期减少 46.03%。 

2016年，南京枫情水岸项目和幸福城项目结转销售收入较上年减少，导致本报告期营业收入

较上年同期下降；净利润未体现同步下降的原因在于商品房项目在结转项目中占比提升。2016年，

公司主营的房地产开发业务的毛利率为 20.96%，同比提高 5.42%。 

截至 2016 年 12 月 31 日，公司总资产 140.20 亿元，同比增加 4.11%；归属于母公司所有者

权益 39.33 亿元，同比减少 1.43%。公司合并报表资产负债率为 71.67%，剔除预收账款和南京安

居建设集团有限责任公司支付的幸福城代建款后的资产负债率为 67.22%。 

报告期末，公司短期借款和一年内到期的非流动负债为 22.39 亿元，截止报告期末，公司货

币资金为 11.52亿元，未使用的银行授信为 16亿元，可供出售金融资产为 17.13 亿元，足以覆盖

短期债务，保证了公司的可持续发展。 

截止报告期末，公司存货为 95.14亿元，在建的商品房项目建筑面积为 38.63 万平方米，未

开工的规划建筑面积为 77.16 万平方米。公司目前在建和储备的项目区域优势明显，南京、无锡

地区的商品房项目均具有较好的盈利能力，能够满足公司未来 3至 4年的持续发展需要。 

（4）社会认同 

报告期内，公司在中国房地产业协会组织的中国房地产开发企业测评中，公司再次入选“中

国房地产开发企业责任地产 10强”。 

公司 6 个工程获得 2016 年度南京优质工程“金陵杯”，9 个单体工程获得 2015 年度江苏省

优质工程“扬子杯”。无锡栖庭一期被无锡市住建局选作无锡市创优观摩项目。 

公司承建的保障房项目成为南京市、江苏省乃至全国保障房工程的标杆。公司在大型保障房

居住区精益建设方面的创新成果被中国建筑学会评为“2015 年度中国建筑学会科技进步一等

奖”。公司保障房居住区信息化管理系统获得国家软件著作奖。报告期内，公司承建的丁家庄保

障房项目被评为“2015 年度全省住房保障和保障性安居工程建设劳动竞赛优秀工程项目”，丁家

庄 A3地块被南京市建委选作优质工程观摩项目。 
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关于公司未来发展的讨论与分析 

（1）行业格局和趋势 

2016 年，中国房地产市场，尤其是一二线城市，走势超预期上涨。2016年 10 月，以一线和

二线 16个城市为重点的新一轮调控开启，政策力度空前。高压之下，市场完成了从高烧到降温的

一次轮回。2016年底，中央经济工作会议进一步明确，要坚持“房子是住的，不是用来炒的”这

一定位，支持合理自住购房，严格限制投资投机性购房。针对“房子是用来住的，不是用来炒的”

这一中央对房地产市场的总体指导思想，2017年政府工作报告强调，要坚持住房的居住属性，落

实地方政府主体责任，加快建立和完善促进房地产市场平稳健康发展的长效机制，以市场为主满

足多层次需求，以政府为主提供基本的住房保障。 

从土地市场来看，李克强总理在政府工作报告中强调，要加强房地产市场分类调控，房价上

涨压力大的城市要合理增加住宅用地。因此，从土地市场来看：一、二线城市将继续调整土地供

给结构，合理增加土地供应；三四线城市将主要致力于去库存，“有供有限”仍会从紧执行。 

综上所述，房地产市场在 2017 年的主旋律仍是落实调控，监管层将继续密切关注 2017 年全

国房地产市场的变化，同时政策也要保持灵活性，针对各城市住房供需关系分化，继续坚持“分

类调控，因城施策”。 公司认为，在市场热销的影响之下，居民加杠杆购房、成交量增长较快以

及部分城市房价上涨过快，导致了泡沫风险加大，供不应求的市场关系短期内在局部城市或将持

续，城市之间继续保持分化。但在“防风险、稳消费”的房地产调控主基调下，综合评估存量住

房规模、土地供给和未来人口增长等因素，加之 2017 年的货币政策将维持稳健偏中性的前提，我

国住房供给整体较为充裕，热点城市的房地产市场也将随着调控的加码进一步回落。市场越是调

控，行业越是健康，只有构建符合国情、适应市场规律的基础性制度和长效机制，才能实现房地

产行业的平稳健康发展。因此，在今后相当长一段时期，对房地产行业而言，仍然是机遇与挑战

并存。在风险可控的前提下，公司将依然致力于在房地产主业方面寻求更多的机会、实现新的突

破。 

（2）公司发展战略 

公司坚持以房地产为主业，在产业链上下游多元发展的战略，积极参与区域内的棚户区改造、

旧城改造和特色小镇建设，在市场波动中加强风险防范，坚决不拿贵地，不用贵钱，稳健经营；

同时，积极在产业链上下游寻找发展和投资机遇，拓宽盈利渠道，推动公司的持续、稳定、健康

发展。 

（3）经营计划 

2017年，公司计划实现销售收入 30亿元，商品房计划新开工面积 41.95万平方米。 

2017年，公司将继续做好楼盘销售工作，高品质推进项目建设。南京、无锡和苏州三地的将

密切关注政策导向和市场走势，努力完成全年销售计划；公司将加快麒麟 G46 地块和板桥 G10地

块的前期工作进度，2017年上半年，确保 G46地块和 G10地块一期的开工建设；继续密切关注相

关城市的土地市场，通过多种方式，择机增加项目储备。 

在江苏省推进“两聚一高”、“强高富美”这一目标定位的指引下，把握城市发展的新机遇，

以南京市为重点，积极介入各片区的整体开发、旧城改造工作，争取更多的开发项目。 

2017年，公司将推进精益建设、标准化、信息化的项目管理，建立完善公司全面计划和成本

管理平台，进一步提高项目建设效率。 
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2017年，公司将围绕产业链上下游，努力寻找和把握新的投资机会；扎实推进社区互联网平

台建设，利用汇家居板块和汇生活板块，提升对客户资源的整合。 

2017年，物业公司确立了“服务质量年”的主题，进一步提升服务品质，实施改制设立股份

有限公司，申请在新三板挂牌，推进物业服务品牌的提升、经营规模的扩大和盈利水平的提高。 

（4）可能面对的风险 

① 政策风险  

房地产行业受国家宏观调控政策影响较大。2017 年，中央定调“房子是用来住的，不是用来

炒的”，意味着政策面已由原先的“去库存”变为“控风险”，从严限购的调控政策将延续。对

调控政策的变化，公司在现有项目的销售方面将灵活应对。公司目前产品以满足刚性需求和首改

要求的产品为主，项目主要位于南京、苏州 无锡，该地区是我国经济实力最强的区域之一，居民

购买力较强，因此，公司的项目具备较强的抗风险能力。 

② 市场风险 

从公司所在的南京、无锡、苏州三地的土地市场来看，区域内土地拍卖政策不断发生变化，

地价持续走高，公司的主营业务在可持续发展方面将面临一定的风险。在风险可控的前提下，公

司将继续谋求以土地竞拍、合作开发或收购等多元化的方式来获取土地储备。同时，积极参加政

府的保障房建设、棚户区改造和特色小镇的建设。 

③ 行业风险  

2017年，房地产行业进入新一轮调整期，行业的深度调整将导致部分中小房企退出或被收购，

房地产行业的规模化优势日趋明显，这对于综合竞争实力较强的房企来讲，是逆势发展的机会，

但对于中小房企而言，则面临较大的生存压力。唯有苦练内功，积极推进产品创新，形成差异化

竞争优势，才能增强自身的可持续发展能力。 

④ 财务风险  

房地产作为资本密集型行业，开发经营支出较大，公司发展或将可能面临资金紧张的风险。 公

司与各家金融机构保持了良好的合作关系，并可在资本市场寻求多元化的融资方式，有较大的融

资空间，将可不断优化融资结构，降低资金成本。 

 

2 导致暂停上市的原因 

□适用 √不适用  
 

3 面临终止上市的情况和原因 

□适用 √不适用  
 

4 公司对会计政策、会计估计变更原因及影响的分析说明 

□适用 √不适用 

 

5 公司对重大会计差错更正原因及影响的分析说明 

□适用 √不适用 
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6 与上年度财务报告相比，对财务报表合并范围发生变化的，公司应当作出具体说明。 

√适用 □不适用 

2015年 12月，本公司出资设立江苏星连家电子商务有限公司（简称星连家公司）。该公司于

2015 年 12 月 2 日完成工商设立登记，注册资本为人民币 1,000 万元，其中本公司认缴出资人民

币 1,000 万元，占其注册资本的 100%。本公司分别于 2016 年 1 月、2016 年 12 月合计出资 600

万元，占其实收资本的 100%，拥有对其的实质控制权，故 2016 年将其纳入合并财务报表范围。

截止 2016 年 12 月 31 日，星连家公司的净资产为 2,705,117.28 元，成立日至期末的净利润为

-3,294,882.72元。 

 

 

 

 

 

 

 

董事长：江劲松 

南京栖霞建设股份有限公司 

2017年 4月 20日 

 


