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大信会计师事务所（特殊普通合伙） 

关于广西桂东电力股份有限公司 

非公开发行股票申请文件一次反馈意见的回复 

 

大信备字[2017]第 5-00028号 

 

中国证券监督管理委员会： 

贵会《中国证监会行政许可项目审查一次反馈意见通知书》（171788号）已收悉，大信会

计师事务所（特殊普通合伙）（以下简称“会计师”或“本所”）作为广西桂东电力股份有限

公司（以下简称“桂东电力”或“公司”）的审计师，根据贵会要求，本所对贵会在反馈意见

中提出的涉及的会计与审计问题进行了认真核查，现对有关事项答复如下： 

 

反馈意见 4中所述内容 

最近一年及一期，申请人贸易业务收入分别为34.88亿元、33.02亿元，占主营业务收入

的比重分别为67.04%、80.93%，毛利率分别为2.45%、2.84%。请补充说明贸易业务的主要内

容、运营模式及盈利模式，请提供最近一年及一期贸易业务的主要财务数据，并请说明贸易

业务与申请人电力业务之间的关系。请说明在贸易业务毛利率水平较低的情况下，持续扩大

贸易业务规模的原因及合理性。请保荐机构、会计师核查并发表意见。 

 

回复：  

一、补充说明贸易业务的主要内容、运营模式及盈利模式，最近一年及一期

贸易业务的主要财务数据 

（一）贸易业务的主要内容 

最近一年及一期，申请人全资子公司永盛公司拥有国家商务部颁发的成品油批发经营资

质，为申请人的贸易业务平台，永盛公司贸易业务交易内容主要为柴油、汽油及汽柴油组分

等化工产品，其他交易内容为煤炭。最近一年及一期，公司贸易业务的具体交易情况如下： 

单位：万元 
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贸易内容 2017 年 1-9 月 

占比 

 

 

2016年度 占比 

柴油 51,866.58  8.95% 21,206.54 6.08% 

汽油 357,781.41  61.74% 121,453.62 34.82% 

汽柴油组分 169,884.06  29.31% 206,141.46 59.10% 

煤炭 8,354.93  1.44% - -  

贸易收入合计 579,532.05 100.00% 348,801.62 100.00% 

注：汽柴油组分具体包括乙烯、芳烃、异辛烷、甲基叔丁基醚（MTBE）等化工产品。 

（二）贸易业务的运营模式 

成品油及化工产品贸易业务是永盛公司根据客户需求信息，向石油炼化企业或其他供应

商采购油品或化工产品，并由具备相关资质的第三方运输商承运或供应商组织运输至指定地

点，向客户提供相关产品的一种贸易方式。依托自身丰富的供应商渠道和优质行业资源，永

盛公司致力于为客户提供各类高品质成品油及化工产品。永盛公司的成品油及化工产品贸易

业务的客户对象，主要是行业内的下游经销商，如中海油广东销售有限公司、广东中石油国

际事业有限公司、中化石油广东有限公司等。 

（三）贸易业务的盈利模式 

永盛公司的成品油及化工产品贸易业务主要采用“以销定购”的方式。在与下游客户洽

谈或投标确定采购意向和采购价格后向上游供应商进行询价，并在正式合同中约定交付安排

和支付周期,最终通过衔接上下游的供需双方，赚取中间差价。 

二、最近一年及一期贸易业务的主要财务数据 

最近一年及一期，申请人全资子公司永盛公司拥有国家商务部颁发的成品油批发经营资

质，为申请人的贸易业务平台，永盛公司专门从事贸易业务，最近一年及一期其主要财务数

据如下： 

单位：万元 

科目 2017 年 1-9月 2016 年度 

营业收入 589,109.66 348,803.48 

归属于母公司所有者的净利润 739.65 12,350.46 

经营活动产生的现金流量净额 -73,479.13 -10,768.50 
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科目 2017年 9月 30日 2016年 12月 31日 

资产总额 177,798.51 100,833.83 

负债总额 160,540.52 82,727.63 

归属于母公司所有者的净资产 17,186.65 18,106.20 

注 1：永盛公司 2017 年 1-9月财务数据未经审计； 

注 2：报告期内，永盛公司营业收入中分别包含超期卸货滞期费及价外费 1.86 万元、

1,222.68万元； 

注 3：2016年永盛公司出售债权实现收益 12,065.54 万元。 

三、说明贸易业务与申请人电力业务之间的关系 

公司的电力业务包括电力生产与电力供应。具体为：公司及下属从事水力发电的公司利

用天然水能资源进行电力生产，并将水电厂发出的电力输送至公司电网或其他外部电网；公

司主要利用自有电网及配套设施向贺州市八步区、平桂管理区，钟山县、富川县、昭平县、

苍梧县旺甫镇，以及梧州市部分直供用户提供电力供应服务。 

公司贸易业务主要内容为成品油及化工产品，公司从事贸易业务的全资子公司永盛公司

通过衔接上下游的供需双方，赚取向下游客户销售价格与向上游供应商采购价格之间的差价。 

公司贸易业务与电力业务的内容、盈利模式、运营模式、客户资源等都存在较大差异，

因此，公司成品油及化工产品贸易业务与公司电力业务之间不存在直接联系。 

四、说明在贸易业务毛利率水平较低的情况下，持续扩大贸易业务规模的原

因及合理性 

公司最初进入成品油及化工产品贸易业务的主要的目的是充分利用永盛公司拥有的国家

商务部颁发的成品油批发经营资质，考虑从成品油及化工产品贸易做起，建立独立的采购体

系和销售体系，同时逐步发展向零售消费者的加油站零售业务，最后实现成品油及化工产品

上下游产业链的整合升级，从而为上市公司实现新的盈利增长点。2017 年开始，永盛公司在

广东省肇庆市和广西贵港市以自营的模式开展了向零售消费者的加油站零售业务。由于公司

在 2017年仅处于加油站业务起步阶段，因此最近一年及一期主要以从事成品油及化工产品贸

易业务为主。公司从事加油站零售业务的下属公司所拥有的相关资质如下： 

公司 资质 颁发机关 编号 有效期限 类别/等级 

广西永盛石

油化工有限

公司广西贵

危险化学品经

营许可证 

贵港市安全

生产监督管

理局 

桂 贵 安 经 字

[2017]007号 

2017.03.29-

2020.03.28 

经营方式：

零售 
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公司 资质 颁发机关 编号 有效期限 类别/等级 

港木格加油

站 成品油零售经

营批准证书 
广西商务厅 

油零售证书第

4508010116 号 

2017.04.28-

2022.04.28 

批准从事：

成品油零售

业务 

德庆县悦城

星海加油站

有限公司 

危险化学品经

营许可证 

德庆县安全

生产监督管

理局 

粤肇德安经字

[2017]0007号 

2017.09.07-

2018.07.02 

经营方式：

不带储存设

施经营危险

化学品 

成品油零售经

营批准证书 

广东省经济

和信息化委

员会 

油零售证书第

44H60424号 

2015.10.26-

2020.10.26 

批准从事：

汽 油 、 柴

油、煤油零

售业务 

桂东电力属于地方性发供电企业，并以水力发电为主，受气候和供电区域经济社会发展

以及电力开发、需求等因素制约较大，因此希望通过适当进入电力以外的其他产业以实现新

的盈利增长点。从目前业务情况及市场环境来看，永盛公司在未来几年内的盈利能力具有持

续性与稳定性，持续扩大贸易业务规模有助于提升上市公司的盈利能力，从而维护上市公司

股东利益，其合理性分析如下： 

（一）石化产品需求量的增加带动了石油化工贸易业务的发展 

石油化工行业作为国民经济的命脉之一，其产品广泛渗透于农业、工业和服务业的各个

领域。改革开放以来，国内经济的不断发展带动石油化工行业各类产品的需求量均有不同程

度增长。根据国家统计局的数据，自 2011年至 2016 年，国内原油能源消费总量从 4.40亿吨

增长至 5.56 亿吨，增长了 26.36%。包括成品油、芳烃、异辛烷和 MTBE 等各类成品油及化工

产品的产量和销量都获得了较大幅度的上升，由此带动了成品油及化工产品贸易量的整体上

升。 

随着我国经济的持续中高速发展和居民生活水平的不断提高，未来石化行业相关产品的

需求量将得到进一步释放。永盛公司深耕成品油及化工产品贸易业务，积累了深厚的行业资

源和较好的客户口碑。因此，永盛公司的成品油及化工产品贸易业务预计将会稳步增长，为

上市公司带来新的盈利点。 

（二）地方及民营炼化企业的发展带动了石油化工贸易业务的发展 

国内市场石化产品贸易主要是起到生产企业与终端用户或分销商间的纽带作用，解决石

油化工产业链上的产销信息的不对称、各原油加工环节资源调配信息的不对称。贸易商通过

链接石油产业链上产、供、销的信息资源，以增加产业链运作效率，减少运转成本。 
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近年来，我国地方及民营企业炼制、生产的成品油及化工产品的质量不断提高，产量出

现了较大幅度的增长，从而带动了成品油及化工产品贸易市场的交易量。具有良好采购、销

售渠道的贸易商的竞争力和市场份额得到加强。 

（三）加油站零售业务盈利能力具备可持续性 

2015 年以来，国内成品油批发与售零差价整体趋势上行，加油站零售企业的利润空间较

为充足。同时我国成品油消费量也同步保持稳定增长，根据国家统计局统计，国内的成品油

表观消费量从 2011 年至 2016 年增加了 19.72%。永盛公司及其下属公司拥有成品油终端零售

业务所需的各种资质，并拥有加油站运营和项目用油直供业务的经验。截至本反馈意见回复

签署日，永盛公司已在广东省肇庆市和广西贵港市以自营的模式开展了向零售消费者的加油

站零售业务，2017年 1-9月加油站零售业务累计实现营业收入 778.24万元。此外，永盛公司

拟通过自建、收购、租赁等方式进一步拓展加油站零售业务。预计未来永盛公司的加油站零

售业务规模将稳步增长。维持一定的贸易业务规模，将为永盛公司开展加油站零售业务打好

基础。 

（四）永盛公司拥有良好的口碑和经验丰富的管理团队 

通过近年来深耕行业及区域市场，永盛公司与山东、辽宁、华南地区的众多油品炼制企

业、成品油及化工产品生产企业、成品油及化工产品贸易商、分销商等建立了长期的供应及

采购合作关系。 

永盛公司拥有经验丰富的成品油及化工产品贸易业务团队，可以确保永盛公司业务、管

理体系高效运转。同时，当前永盛公司中高层管理人员均具有长期的从业经验，对行业有着

深刻理解，在业务布局整体规划方面具备前瞻性，能够精准把握市场机会并持续高效运营管

理。 

核查意见: 

我们查阅了发行人在上交所网站披露的定期报告及其他公告文件，对公司管理人员、销

售人员、财务人员进行了访谈，对公司贸易业务签订的贸易合同、协议等文件进行了审阅，

以及对贸易业务客户及供应商进行了走访。经核查，我们认为： 

公司成品油及化工产品贸易业务的主要内容、运营模式、盈利模式符合行业特点，总体

较为合理； 

公司成品油及化工产品贸易业务与公司电力业务之间不存在紧密的联系； 

公司拓展贸易业务的目的在于开拓新的盈利点，虽然在现阶段，成品油及化工产品贸易

业务毛利率水平较低，但考虑到持续扩大贸易业务规模有助于提升上市公司的盈利规模，并 
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为公司未来在加油站零售业务方面的布局做好铺垫，因此公司扩大贸易业务规模有助于维护

上市公司股东利益，具备合理性。 

 

 

 

 

 

 

大信会计师事务所（特殊普通合伙）      中国注册会计师： 

            

 

             中国·北京                        中国注册会计师： 

 

 

  年  月  日 
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