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陕西同力重工股份有限公司 

关于接待机构投资者调研情况的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假

记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承

担个别及连带法律责任。 

 

陕西同力重工股份有限公司（以下简称“公司”）于 2024年 3月 7 日接待

了 35家机构的调研，现将主要情况公告如下： 

一、 调研情况 

调研时间：2024 年 3月 7日 

调研形式：网络调研 

调研机构：开源证券，东方财富，华龙证券，国投证券，万和证券，东海证

券，万联证券，东北证券，申万宏源，中泰证券，第一创业证券，博时基金，华

夏基金，东吴基金，富安达基金，农银人寿，工银国际控股有限公司，尚诚资产，

鑫宇投资，龙航资产，汇瑾资产，智子投资，巨鹿投资，冰河资产，朴易资产，

林木资本，天猊投资，复胜资产，淳厚基金，万丰友方，中兴威投资，真科私募，

管鲍资产，三登投资，银杏环球投资。（排名不分先后）。 

上市公司接待人员：公司董事会秘书杨鹏先生。 

二、 调研的主要问题及公司回复概要 

问题 1：公司在新能源和智能化方面的具体计划？ 

回答：同力股份正密切关注新能源和智能化对于矿用自卸车行业的影响。

公司在新能源矿用自卸车，包括纯电矿用自卸车、甲醇矿用自卸车和氢能矿用

自卸车领域都在响应市场的需求，并在智能驾驶技术上进行了研发，与环保政

策、绿色矿山和智能矿山需求保持同步；通过这些措施，公司期待在绿色环保

和智能化转型方面获得进一步的增长。 

问题 2：2023 年同力股份实现增长的原因是什么？同时，公司盈利水平的



提升有哪些主要来源？ 

回答：2023年同力股份在市场整体平稳没有增长的背景下，依然保持了较

高的增长，这主要得益于市场拓展力度和新产品的开发，从而在市场占有率上

取得了提升，并为公司整体收入和业绩增长提供了基础保障。 

公司盈利水平的提升主要来源于三个方面：首先，新产品的开发带来了较

高的毛利水平；其次，海外业务实现了高速增长，尤其是与“一带一路”项目

相关、以及与成熟经销商的合作，海外业务毛利同样较高，加之规模效应的体

现以及较高的运营效率，整体盈利水平得以提高。 

问题 3：未来公司有何发展战略？海外市场需求有何特点，与国内市场有

何不同？ 

回答：未来公司将继续以研发为抓手，加大产品研发和市场引导力度，提

高市场占有率和盈利能力，以期为投资者提供更好的回报。 

海外市场相比国内市场而言，正处于开发阶段，多数企业真正开拓海外市

场是在过去两三年时间。比如在印度尼西亚、外蒙古、印度、东南亚国家（如

越南、菲律宾、马来西亚）、非洲和南美地区等，目前海外市场销量露天煤矿

市场占比约为三分之一，其他非煤矿山占三分之一，剩余三分之一为大型基建

工程需求。海外使用场景更加广泛，部分地区没有国内道路车辆法规的限制，

这让产品得使用场景和运输距离大幅拓展。例如在没有道路车辆法规限制的国

家，公司产品能在更广阔的环境中运行，效率比重卡高出好几倍。而国内市场

经过数年发展已相对成熟，竞争激烈，露天煤矿在下游客户中占比已达 90%左

右。 

问题 4：公司在海外露天煤矿市场遇到哪些挑战？ 

回答：海外露天煤矿市场的挑战主要源自该地区历史上采用的是大型刚性

矿车，而非我们的宽体自卸车。这些大型刚性矿车价格高昂且更换周期较长，

因此宽体车进入这些市场的门槛较高。另外，海外露天煤矿主力市场产品通常

在 150至 200吨，目前我们的成熟产品在 100 吨，因此我们需要加强产品研发

力度，尽快研发出满足海外主力市场需求的 150 吨以上产品。 

问题 5：公司在存量替代方面是否会得到推动？客户更换车辆的周期是怎

样的？国家政策对同力股份有怎样的利好影响？ 



回答：存量替代方面，受到客户对大型化产品需求的强烈驱动，存量替代

需求非常强劲。此外，国家政策的影响也会促使一些车辆提前更换，例如 2022

年 12 月份国家将非道路移动机械排放标准从国三提升至国四，这导致不满足

新标准的车辆提前退出市场。预计未来排放标准可能会进一步升级到国五。这

些举措预示着存量替代需求将会加速。 

问题 6：对大吨位产品的市场渗透率和推广速度有什么看法？ 

回答：大吨位产品的市场推广是根据提高效率的未来趋势来进行的。随着

单台车辆的提升，降低了每台车的人员配备，从而在人工成本上节约显著。此

外，大型化的装载机和挖掘机也需要相对应的大吨位运输工具，以匹配其装载

能力，提高整体作业效率。因此，客户对大型化产品有很高的兴趣，这也是市

场对这类产品具有较高渗透率的原因。我们在产品研发和市场推广上，始终保

持着紧密跟随装载机和挖掘机大型化趋势的方针，确保整体效率的提升和产品

的市场适应性。 

问题 7：矿用自卸车市场的存量替换需求情况如何？公司对矿用自卸车存

量市场的看法是什么？ 

回答：公司的矿用自卸车设计使用寿命一般在 5到 8年，我们还提供再制

造服务。但由于矿用自卸车的快速发展，客户可能会选择在 3 年后就更新设

备，因为此时车辆的成本已经收回，同时也可能有更大型的车辆可以提供更大

效率。即使旧车可能因为环保标准的更新而面临淘汰，市场上存量车辆更换需

求相对稳定，大致保持着每年替代市场存量的三分之一。随着车辆大型化使购

买成本逐步提高，替换周期可能会略有延长。 

问题 8：公司在非煤领域，如储能电站等新需求方面的市场表现如何？产

品在这些新领域的应用情况有哪些变化？ 

回答：在非煤领域，我们的产品主要还是在砂石、水泥等传统矿产的市场

应用，其他矿产如磷矿、锂矿、镍矿这些近年来由于各种原因出现一定的需求

增长。但对我们效率较高的大型设备来说，这些矿的需求量仍然非常有限。尽

管从表面看这些矿产规模巨大，实际上由于运输效率的提高，大型车辆数量的

需求并没有显著增加，相比我们目前的规模而言，这块业务的影响较小。 

 



 

陕西同力重工股份有限公司  

董事会  

2024 年 3 月 11 日  


