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漯河利通液压科技股份有限公司 

关于接待机构投资者调研情况的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

漯河利通液压科技股份有限公司（以下简称“公司”）于 2022 年 10月 31

日接待了 1家机构的调研，现将主要情况公告如下： 

一、 调研情况 

调研时间：2022 年 10月 31日 

调研形式：电话调研 

调研机构：中泰证券 

上市公司接待人员：董事会秘书何军 

二、 调研的主要问题及公司回复概要 

问题 1.酸化压裂软管主要应用场景，与原来的钢管相比有哪些优势，替代

原来钢管的比例、进程，下游客户接受程度。市场空间多大，下游页岩气开采

的发展情况？ 

回答：酸化压裂软管主要用于页岩油气开采现场的压裂车与井口的连接，压

裂车对水基、油基、酸基等压裂液进行增压并通过酸化压裂软管向井下输送，从

而通过压裂工艺提高油气的产量。 

与钢管（硬管）相比，软管主要优势有：1.更安全。钢管存在活动弯头及连

接口较多的缺点，而软管首尾连接整体性好（连接点少），减少了高压流程刺漏

风险点；2.更高效、更低成本。钢管由于接头弯头多，使得安装复杂、费用较高，

但软管总成就一根，安装简单易操作、性价比高；3.更长使用寿命。基于软管总

成活动弯头少的特点，软管总成使用寿命高于钢管使用寿命。 

目前国内油井压裂现场的高压管汇主要以钢管（硬管）为主，国内部分客户



经过对公司产品的考察和试用，目前使用效果较好，公司已开始给国内部分客户

供应酸化压裂软管总成，公司将以此为契机，积极稳步推进国内酸化压裂软管市

场的开发，但市场开发进度受诸多因素的影响，存在国内市场开发不如预期的风

险，请投资者注意相关风险。 

美国自 20 世纪 70 年代起对页岩油气等非常规油气开展攻关投入，并于 21

世纪初逐步实现了页岩气的商业化、规模化和产业化。目前美国页岩气产量高居

世界第一。 

随着我国对天然气消费需求的提升，非常规油气资源特别是页岩气将成为增

产主力能源，有望缓解我国天然气供应不足的局面。根据国家能源局发布的《页

岩气发展规划（2016-2020年）》，2030年我国力争实现页岩气产量 800亿立方米

至 1,000 亿立方米。2014 年，国务院办公厅印发《能源发展战略行动计划

（2014-2020 年）》。《计划》提出：重点突破页岩气和煤层气开发。加强页岩气

地质调查研究，加快“工厂化”、“成套化”技术研发和应用，探索形成先进适用

的页岩气勘探开发技术模式和商业模式，培育自主创新和装备制造能力。 

我国在页岩气储量方面位居世界前列，极具开发潜力。因此，在页岩气规模

化开发的驱动下，将带动对压裂设备配套高压管汇的新增需求，所以，公司相信

该产品具有较大的市场空间。 

 

问题 2.公司酸化压裂软管技术水平如何，技术壁垒在哪里，研发了多久，

主要原材料。 

回答：公司石油钻采系列软管经过了近 5年的技术研发和试制，特别是近几

年对酸化压裂软管产品（石油钻采系列软管之一）不断进行优化，使得该产品各

项技术性能指标处于世界先进水平，产品主要技术难点在软管结构设计、橡胶配

方、生产工艺等方面。该产品主要原材料和公司液压软管总成一样，为钢丝、橡

胶、炭黑、接头。 

 

问题 3.酸化压裂软管国内外的竞争对手有哪些？会不会有新进入者，与中

裕科技的区别。 

回答：据了解，目前国外生产该类软管的主要有马牌、盖茨等传统的工业软



管知名企业，国内有山东悦龙。但我公司酸化压裂软管与国内外其他厂家生产的

该类产品在整体结构设计、材料配方等方面存在一定差异，所以公司生产的酸化

压裂软管具有自身的诸多优势和特点，使得公司相关产品能较快的得到美国等国

内外市场客户的认可。 

不管未来是否有新进入者，公司将充发发挥自身在生产工艺、橡胶配方、结

构设计等方面的优势，不断对该系列产品进行升级和优化，以更优的产品和更好

的服务去满足我们客户的需求，从而不断扩大我们的市场规模，增强企业的综合

竞争能力。 

中裕科技生产的页岩油气压裂供水软管与公司酸化压裂软管使用场景存在

一定的差异，且产品的耐压能力也存在较大的差异。中裕科技产品主要用于页岩

油气开采领域水力压裂系统远程供水的作业环境，工作压力 100psi-300psi（来

源于中裕科技招股说明书和官网产品说明），而利通科技相关产品主要用于压裂

车与井口的连接，工作压力 15000psi-20000psi。 

 

问题 4.酸化压裂软管的销售情况，客户采购的持续性，境内境外销售占比，

国外订单获取的方式，国内客户开发情况。毛利率情况？ 

回答：截至 9 月，公司酸化压裂软管总成实现销售约 5000 万元，目前主要

出口美国市场，公司主要通过参加石油类专业展会、国际电子商务、国外客户拜

访等多种方式与潜在的客户进行对接和业务洽谈后获取相关订单。 

根据目前国际市场能源形势和客户订单情况来看，未发现对该系列产品客户

采购持续性存在不利影响的因素。 

目前该产品在国内市场处于试样或小批量供货过程中（占比很小），未来公

司将进一步加大该产品国内市场的开发力度。 

该产品属于高附加值产品，具有较高的毛利率（具体毛利率数据不方便透

露），但与国外产品相比，公司产品依然具有较高的性价比。 

 

问题 5.公司传统橡胶软管的销售情况，成本方面是否受到原材料上涨影响。 

回答：公司传统的液压软管下游主要为工程机械行业，而工程机械行业属于

强周期性的行业，目前国内工程机械行业处于下行调整阶段，且受国内疫情反复、



房地产低迷等影响，整个工程机械行业目前处于低谷，导致公司传统的液压软管

销售与去年同期相比有所下降。传统液压软管自 2021 年下半年开始，受钢丝、

橡胶、炭黑等大宗原材料上涨影响较大，使得公司传统液压软管成本大幅上升，

降低了相关产品的毛利率。 

 

 

 

 

 

漯河利通液压科技股份有限公司  

董事会  

2022 年 10 月 31 日  
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